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KIRISH

Fanal o'ngs® ":'"':’ﬂ XX1 asming dastlabki yillaridanoq insoniyat
hayoti va froliyatining barcha sohalarida ulkan fjobiy o*zgarishlar sodir
bo‘lmoqds. Tabiiyki, bu :}""‘"Chli holdir. Ushbu o*zgarishlar mustagil
respublikamiz hayotining turli jabhalarida, jumiadan fan va ilmiy tadqiqotiarni,
texnikani dvoslantirish, Yangi texnologiyalar yaratish, ishlab chiqarishni tashkil
gilish va uni poshgarishda ¥aqqol namoyon bo'imoqda.

Mustagilligimuzning o :‘ LO'rt vilj davrida (jtimoiy-iqtisodiy, siyosiy,

madaniy-ma naviy Ve tashal igtisodiy faofiyat sohalarida olamshumul yutuqlargs
crishildi, Prezidentimiz tomonidan ishiab chigilgan va asoslab berilgan bozor
iqtisodiyotgs O_"’h “‘I:W,'““'." amalda o'z samarasini bera boshindi. Amalga
oshirilayotgsn isohotlar "";!yf“ Kishilarining farovonligi, ularning gullab
vashnashi pehun qaratilgantigl, odamlar - islohotlar uchun emas, balki
ilohotlar - odsmiar uchun Xizmat qilishi zarurligi yurtboshimiz tomonidan
takror va wkror t'kidlanmoqda. Iqtisodiy islohatlarning natijslariga ko'ra,
Srcs oY !leo‘dly ko mi’klchlar o'sib bormoqda. Buni quyidagi misolda
ko' cish mumkin’ O z"“““_‘f“s 4 yalpi ichki mahsulotning o'sishi 1996 yilda —
1.6 foiz, 1997 yilda esa = 3.2 foizni tashkil gilgan bo'lsa, 2000 vilds bu
ko'rsatkich 4,6 foizga, 2002 yilda 4,2 foizga va 2004 yilda 7,7 foizgs yetgan,
shundan sanoat mahsulotiaring ishlab chigarish hajmi — 9.4 foiz, iste'mol
molfarinj jshlab chiqarist BT 6,5 foizni tashkil gilgan; ushbu ko'rsatkich
qishlog xo'jale — 10.1 :;z. qurilishda esa - 3,6 foiz o'sishga erishildi. Bunday
iqtisodiy o'sish inflyatsiyn ¢ ’.“{‘"mng pasayishiga ham olib kelmoqda, natijada
2004 yilda inflystsiya darajasi 3,7, foizni tashkil qilgan.

Respublikamizaing tashqi igtisodiy alogalari kun sayin rivojlanib, kengayib
bormoxds, Johon hamjamiyatida mustahiam mavgeni egallash, xalgaro mehnat
tnqsimotids mamiakatmizning 0'Ziga xog o'rnj bo'lishini ta'minlash borasida
amalga oshirilayotgan Chm‘;“db’ﬂaf ham samara bera boshladi. 2004 yilda
respublikamizning tashai sa : © aylanmasi 2003 yilga nisbatan 29,6 %ga oshib
¥669.0 min. AQSh dollarinl tashkil etdi Sof eksport o‘tgan yilga nisbatan
10,35 ga oshib 4853,0 min. AQSh dollarini tashkil etdi. Mamlakatning to'lov
balansi mustahkamiandi. H"k“".\altmiz tomonidan olib borilayotgan import
o*rnini qoplovehi Y “"P‘f‘” yo' naltirilgan tovarkarni ishlab chiqarish siyosati
natijasida eksport-importning tarkibi tubdan o' zgarmogda. Yil yakunlariga ko'ra
mexanik 4sbob uskuﬂﬂ""“‘ °'f°°ﬂ qilish 1,6 marta, elektr jihozlari, jumladan,
televizortar, videomagnitofonlar va audiotexnikalarning eksporti = 2,6 marta,



trikotaj matolarining eksporti - 2 mana oshdi, Impornt tizimida esa 70 foiz
mahsulot ishlab chiqarish va texnika yo'nalishiga 10'g'ri keldi. Shundan 48
foizdan ortig'i mashing va uskunalar hisoblanadi,

Respublikamizning tabiiy-igtisodiy resunslari, transport tizimi, jo'g'rofiy
jihatlari uning xalgaro hamkorlikdagi ishtirokini belgilab beradi, O'zbekistonda
hozirga qadar 2,7 mingdan ziyod turli foydali qazilma konlar va ma’danlar
aniglangan, Ular 100 ga yagin mincral-xom ashyo turlarini o'z ichiga oladi,
shundan 60 ga yaqini ishiab chigarishga jalb etilgan. Mamlakatimiz hududida
900 dan ortiq kon qidinb topilgan bo'lib, ulaming tasdiqlingan zahimlar 970
milliard AQSh dollarini tashkil etadi. Shu bilan birga,, umumiy mineral-xom
ashyo zahirasi 3,6 trillion AQSh dollariga baholanmogda. Maviud imkoniyatlardan
samarali va ogilona foydalanish natijasida respublikamizning kuch-qudratini,
iqtisodiy salohiyatini oshirish, xalqaro mehnat tagsimotida o'z o'mini cgaltashi
uchun iqtisodiyotning ustuvor yo'nalishlarini rivojlantirish, import o*rnini
bosadigan va cksportga mo'ljallangan mahsulotiar assortimenti va hajiminl
kKengaytinsh bugungt kunning dolzarh vazifasidis,

Respublikamizning igtisodiy salohiyati yugori bo'lsada, erishilgan yutuglar
darajasini hali gonigarli deb bo'lmaydi, Aynigsa mashinasozlik, to‘qimachilik,
kimyo, gishlog xo'jaligi mashinasozligi sanoati, eksport imkoniyatlaridan
foydalanish bugungi kun talablariga javob bermaydi. Holbuki, mamlakatimizoing
iqtisodiy salohiyatini mustahkamlashda, iquisodiy islohotlamni hayotga tatbig
etishda bu tarmoglarning hissasi juda yuqori bo'lishi lozim. Chunki Zamonaviy
texnika-texnologiya, asbob-uskunalar, nou-xou, ilmiy tadgigot va tajriba
konstruktorlik ishlari hamda milliy iqtisodiyotning rivojini ta'minlovehi boshga
tovarlar shu sohalarda yaratiladi. Ikkinchi tomondan, aynan ular xalq
xo'jaligining boshga tarmoglan uchun ishiab chiqarish vositalar va boshgn
mehnat qurollarini yetkazib beradi. Bu tarmoqlaming jadal rivojlanishi jahon
bozoriga mqobatbardosh mahsulotlar yetkazib berish, mamlakat cksport
salohiyatini oshirishning muhim omillaridan biridir. Ushbu omillardan ogilona
foydalanish uchun subyekt, tarmoq va niboyat respublika tashqi iqtisodiy
faoliyat(TTF)ini to'g'ni 1ashkil etish va amalga oshirish katta shamiyatga ega.

Ana shu va boshga muhim igtisodiy masalalarni tezroq hal gilish, ularing

yechimini izlab topish, milliy istiglol mafkurasining mazmunini va xususiyatiarini

tushunish ko'p jihatdan kishilarning tashqi iqtisodly froliyatning sirlarini,
aynigsa, bozor igtisodiyoti munosabatkarining mazmunini, vlaming talablari
hamda xususiyatlarini, gonun-goidalarini, amaiga oshirilayotgan iqtisodiy
islohotlaming magsadi va mohiyatini chuqurroq bilishlariga bog liqdir,

Fan bo‘yicha o'quy adabiyotlarining giyosiy tahlili. O'zbek tilida hozirgi
davrdagi tashqi iqtisodiy faoliyatning ichki sir-asrorini, uning hagigiy qiyofasini
sinchikiab o‘rganishga intilayotgan o'quvchi va talabalarimiz uchun

no'lallangan, ¢ i iqtisodiy faoliyatning muammoli tugunlarnini yechshga
;mmtl,mlx‘ qi?:yolg:;h?'ah.gm xodimlar, igtisodchi mulaxagsig!ar, \ashql.oqu:t:odly
faoliyati bilan giziqayotgan keng mutaxassisiar ommasining talnblmg;a javob
beradigan adabiyotlar, go'llanmalar, ayniqsn. _dgrsl_nklar yc;arh‘em.ns:
Yurtboshimiz aytganidek birinchi galda, taraqqiyotimizning har bir yo nnhshl
~ jamiyatimizdagi siyosty, ijtimoiy-iqtisodiy, ma'naviy mgmosabmlarqmg rivoji
haqida maxsus darsliklar, go'llanmalar, ommabop a_dnblyo.tlar‘ynraush zarur,
Darstiklar va ma'ruzaiar matnilan yetishmasligi bo‘yrclgn‘ohy o'quv yun:ln_n va
kolleflardags ahvolni, shuningdek, kadrlar lay)'ocla_sh rpxﬂly dfxstu:ida Qo' !\lgaq
muhim vazifalami hisobga olib, biz “Tashqi ic!hsodnt ﬁ?ohyat asoslari™ fani
bo'yicha ushbu o'quv qo‘llanmani tayyorlashga jazm qud_n; . .
TDIU kutubxonasiga Rossiyadan 2004-2005 o‘guv ynl_l davomida 1Txmhqn
iqtisodiy faoliyat asoslaris, «Konxona tashqi iqtisod:y'faoluyu'(l- nqmlanda lQ
dan oshiq o'quy adabiyotlari olib kelingan. Ularning lgo pt.:hih:p.da tashqi
iqtisodiy faoliyatni amalga oshirishning texnika va lcxno!ogxym yqntdg,nm §hn
uchun bu adabiyotlardan bizning sharoitimizda foydalanish mumkin. Shu bilan
birga Degtyaryov O, muallifligidagi « BHCITHEIXOHOMMYECKIN ACATEARHOCTL
nomli ma'ruzalar matnida, Didenko N. muallifligidagli «Ocnonn
HEIMEINOHOMITECCKan aesiTesnocTy i Pds nomii danslikda -Shnnmmalnp.
«Tashqi savdo operatsiyalarining turlaris Kkabi (nnvzulardnn foydalnmsh
mumkin, boshga mavzular Rossiya xususiyatiarini htsobg'a olib )wonli_lym.. :

Ushbu o‘quv qo'llanma yangi ta'lim standmlnnn‘ms t‘alablan bo ynchn
nzildi, U dasturdagi barcha mavzulami gamrab olgan. lclku‘t hajmi cheklanganligi
vchun ko'pgina materiallar iloji boricha q'sganirib bepldl. . -

O'quv qo'llanmani o'gitishning yangi texnologik xususiyatlari hisobga
olinib, har bir mavzudan keyin asosiy tayanch tushunchalar va atamalar,
takrorlash va munozara uchun savollar berildi. O'qgv qq'lhmmaning oxirida
csa asosiy va go'shimcha adabiyotlaming ro*yxati kclurilafh .

“Tashqi iqtisodiy faoliyat asoslari™ bo'yicha mazkur_o quv go Unr.lmn asosan
oliy o'quy yurtlari talabalari va magistriani uchun :'no'ljnllan_gan bo'lib, undan
kasb hunar kolleji tinglovchilari, litsey O‘QUVC}!IIBH, aspirantiar vil tashqi
iqtisodiy faoliyat sohasidagl bilimlarga qiziquvchi barcha mutaxassislar ham
foydaianishian mumkin,
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TASHQI IQTISODIY FAOLIYATNING
MOHIYATI. TASHQI IQTISODIY
FAOLIYAT ASOSLARI FANINING
PREDMETI

1.1. Igtisodiyotning rivojlanishida tashqi igtisodiy faoliyatning

o‘rni

Respublikamiz ijtimoiy-igtisodiy, madaniy-mafkuraviy taraqqiyotining hozing
bosgichida ko'p ukladli iqtisodiy tizimni tashkil etish, yangi daviat mustagilligind
mustahkamlash, uning jahon xo'jaligi tizimiga jadal Kirib borishini ta"minksh
sharoitida insonning jismonly va ma’naviy salohiyatidan, uning aql-zakovatidan
samarali foydakanish, ehtivoj va manfaatlarni hisobga olish masalalari birinchi
o‘ringa chigadi. ljtimoiy yo'naltirilgan bozor iqtisodiyotiga o'tishda o'ziga xos
yo'limiz va dasturimizni muvoffagiyatli amalga oshirish, demokmtik huqualy
davint va fugarolik jamiyati qurish vazifasini hal etish bevosita inson, uning
professional bilimlari, mas'ulivati, milliy ma'naviyati, tadbirkorligi,
tashabbuskorligi va boshga bir gancha fuzilatlariga bog'liqdir,

Respublikamiz prezidenti LA.Karimov 1omonidan 1997 yilni “Inson
manfantlard”™, 1998 yilni “Oila”, 1999 yilni “Ayollar”, 2000 yilni “Sog'lom
aviod" yili, 2001 yilni “Onalar va bolalar™, 2002 yilni “Qariyvalami qadriash™
2003 yilni “Obod mahalia" 2004 yilni «Mchr-muruyvats, 2005 yilni «Sihat-
salomatliks yili va 2006 yilni “Homiylar va shifokorlar™ yili deb ¢'lon qgilinishi,
olib borlayotgan islohotlarning barchasi inson manfiatlarign garatilganligi, ulaming
buguni var kelajagi uchun moddiy va madaniy, milliy-mafkuraviy povdevor yaratish,
uni mustahkamiash slohotlarning negizini tashkil gilmoqda. Bu o'rinda ascsiy
e'tibor inson omiliga, uning yaratuvchanlik qobiliyatiga, moddiy manfaatdorligiga
qaratilishi xalq xo'jaligining turli sohalarida o'z ahamivatini ko'rsatmoqda.
“Mamlakatimizda erkin bozor iqtisodiyotiga ascslangan demokmtik daviatni,
fugarolik jamiyatini va fugarolaming 0'z-0'zinl boshqarishini shakilantirish bilan
chambarchas bog'liq holda kelajagimizni qurish uchun hamma asoskarga egamiz™
Bu birinchi navbatda insonfarga bog'liq. Bizning fikrimizcha har bir mamiakatning

" Kuprowon FLA. V3Bexscron XXI acp O5caraciss: xandcielinmxi mynut, Gapkapoguin
WAPTAADM B3 TRPIGMET KadosaTRapi. -T.: «Vabexmucrons, 1997,
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boyligi gqancha zahimian bodigi bilan emas, balki shu mamilakat aholisining
ilmiy salohiyati, mehnatga layoqgati va gobiliyati bilan o'lchanishi lozim. Hozingl
kunda yuzlab subvektiar, xususiy firmalar, kichik va o'rta biznes vakillan, fermer
v dehgon xo'jaliklan, qo'yingki, har bir fugaro respublikamizning igtisodiy
salohiyatini oshirishga o'z hissalarini go'shib kelmogda.

Shuni ham ta'kidlash lozimki, hozirgi davrda zamonaviy bilimlarsiz, yangi
texnikin va texnologivalamsiz muvalfagivatgs erishib bo'lmaydi. Shunday ckan
wqtisodiyotni boshgarish, ishlab chiqarishni tashkil qilish, tashqi iqtisodiy
faoliyatni samamli smalgs oshirish, jahon va ichki bozor kon"yunkiurasini
tadqiq gilish, talab va taklif munosabatiard, zamonaviy meneiment va marketing
bilan bog'liq bo'lgan bilimlarni puxta egallash bugungi kun talabidir, Bozor
munosabatlarining har bir ishtirokchisida o'z igtisodiy facliyatini baholash
ko' nikmalarini hosil etish, tashqgi iqtisodiy faoliyat bo'yicha shartnomalar tuzish,
hamkorlarni tanlash, xalgaro marketing tumoyillaridan foydalanish, shular
usosida garordar gabul qilish, ishlab chigarish samaradordigini oshinishning,
juhon bozoriga raqobatbardosh mahsulotlar chiqarishning dolzarb omilidir,
Hur ganday 1shlab chigarish eng avyalo umuminsoniy iqusodiy faolivat bo'lib,
uning belgilardan bir ixtisoslashuvdir, Ixtisoslashuv - ishlab chigarishning
muayyan mahsulot ishlab chiqarish yoki xizmatlar ko‘rsatishga moslashishi
bo'lib, uning asosida mehnat tagsimoti yotadi. Mehnat tugsumoti Gtimoiy mehnat
faoliyatining sifat jihatidan qismlanga ajralishini bildimdi. Har bir mehnat turi
mustaqil vazifani bajaradi va shu bilan birga, boshga mehnat turlari bilan
bog'langan holda ishiab chigarishda gatnashadi. Ishlab chigarishda har xil
mehnatni bajaruvchi kishilar ishtirok etadi, ulami inghz olimi A.Smit “igtisodiy
individiar™ deb atagan. Mehnat tagsimoti ana shu individlarning o'zaro alogada
ho'lishini tagozo etadi. Faolivat turlari bo'vichia garalganda mehnat tagsimoti
uch vo'nalishda rivojlanadi: ya'ni umumiy, xususiy va gisman, Mchnat
(noliyatning turlad bo'yicha tagsimlanishi bilan bir gatords muayyan maydon
doirasida ham tagsimlanishi mumkin, Mehnatning hududiy migyosda
tngsimlanishi ikki xil bo*ladi;

» hududlararo mehnat tagsimoti - muayyan mamlakat doirasidagi ayrim
hodudlar yoki mintagalarnda mehnatning ixtisostashuvi;

« xalgaro mehnat tagsimoti (XMT) - mehnatning miqdon va sifatidan
kelib chigib, uning mamiakatlar o'rtasida ma’lum nisbatda iqtisodiy nafni
ko' zlagan holda tagsimlanishi,

Xalgaro mehnat tagsimoti natipasida turli daviatlar o'riasida gumory mehnat
togsimianadi, khlab chiqarish baynalminal miqyosda ixtisoslashadi, daviatlararo
igtisodiy alogalarni zaruriystga aylantiradi, Xalgaro mehnat tagsimoti natijasida
ishlab chigarish samaradorligi oshadi, ijtimoiy mehnat sarflan tejaladi va ishlab
chigarish kuchlarining to'g'n tagsimlanishiga erishiladi,

Xalgaro mehnat tagsimoti rivosiga ta'sir ko‘rsatuvchi tabily va jjtimory
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xususivitga ega bo'lgan omillar maviuddie, Bu omillar 1-chizmada keltirilgan.
Chizmadan ko'rinib turibdiki, xalgaro mehnat tagsimoti rivojlanishiga
mamlakatiarning tabity iqlim sharoitlari, resurslar, ishlab chiqarish
imkoniyatlari, fan va texnikada ershilgan yutuglarning darajasi, texnika
taragqiyoti hamda boshqa omillar ta'sir ko'msatar ekan, So'nggi yillarda XMT
rivojlanishign ta'sir ko‘ssatuvehi asosiy omil — texnikaviy taraqqiyot bo'lmogda.
FFan-texnikaning rivojlanishi, yangidan-yangi isbob-uskunalarming yaratilishi,
clektronika, mashinasozlik, samolyotsozlik, kimyo va tibbiyot sohalarida
murakkad texnologiya jarayonlarining vujudga kelishi, davintiar o'rtasida
hamkodikning kengayishiga olib keldi,

Mehnat tagsimotining chuqurlashishi bilan, subyektlar mahsulot yaratish
uchun zarur bo'lgan ayrim gismlar va hatto detaltami ishlab chiganishga
ixtisostashadilor, Bunday ixtisoslashuv xudodiumro v hatto daviatlararo darjaga
ko'tarikadi,

Ishiab chiganshning davlatiararo ixtisoslashuvi ishlab chiqarishning xalgaro
ixtisostashuvi deb atalodi. Hgaridan maviud bo*lgan va hozirda takomillashtinlgan
xnlgaro ixtisoslashuv yoki xalquro savde nazariyalari shular jumlasidan
ckanligini ta"kidlab o'tish lozim.,

Klassik igtisodchilar A. Smit va D. Rikardolar XMT (xalqgaro mehnat
tagsimoti), mamlakatlar o'rnasidagt savdo sotiq munosabatlarining doimiy
rivojlanib borishining nazady asoslarini yaratdilar, Bu olimiar mutlag va nisbiy
nlzalliklar nozanyasida XS (algaro savdo) afzalliklan wstida fike yuntganlar,
Mamilakat ma'tum bir mahsulotni ishiab chigarishda boshaga mamiakatga nisbatan
mutloq afzallikka ega bo'lmasady, ammo nisbly afzallikka ega bo'lishi mumkin.

Bir mamlakat muayyan mahsulotni boshqasiga quraganda ssmamlirog ishlab
chigara olishi mumkin bo'lsa, mahsulot ishlab chigarishdags mutioq afzallikhir
vujudgn keladi, Bir mamlakatda biror mahsulotni ishiab chigarishning muqgobil
givmati boshga mamlakatdagizgn qaraganda past bo'lsa, ana shu mamiakatning
nisbiy afzalliklan to'g'risida gapidsh mumkin,

D.Rikardo hozirda nisbiy afzalliklar goidalari deb yuritiladigan
Kontseptsivani yaratgan, Ushbu afzallikkarni tahlil gilish orgali u shunday xulosa
chiqargan: bir mamlakat ckspornt qiluvchiga nisbatan tovarlarni Xamroq
xarajathir bilan ishiob chigara olsy ham, ulaml boshge mamiakatdan impont
gilishi mumkin. Bunda D. Rikardo nisbiy afzallikni nazarda tutgan.

1930 yilda xalgaro savdoning asosini ifodalovehi yangi nazariya, Xeksher-
Olin.nizariyast yuzaga keldi. Bu nazariyagh ko'm *mamlakatiar o'zlarida oshiqeha
bo'lgan resurslardan tayyorlangan mahsulotiarni cksport giladilar va ishlab
chigarish uchun kamyob bo'lgan resurstami import giladilar®. Lekin bu nazariya
ham o'ziga xos kamchiliklarga ega. Masalan, Yaponiya, Janubiy Koreya yoki
boshga mamlakatni oladigan bo'lsak, bu mamiakatlar ishlab chiqarish uchun
zarur bo'lgan barcha xom ashyo va resursiami chetdan sotib olib, ulami qayta
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shlaydilar va turli xil mahsulotlar shaklida eksport giladilar,

Yoki ko'plab tabily va ishlab chigurish omillariga ega bo‘lgan mamluakat
jahon bozoriga Kirib kelishi uchun uzog vaqt talab gilinadi. Masalan,
respublikamiz bir gancha resurstar bo'yicha boshga mamlakatiardan ustun
turadi, ammo tayyor mahsulotlarni cksport gilish endigina amalga oshirilmoqda.
Chunki bu o'ziga xos texnologiyalar, ishlab chigarishni tashkil gilishni talab
ctadi,

Tarmoglarning xalgaro ixtisoslashganligini aniglash uchun quyidagi
formuladan foydalanish mumkin;

K.=E/E

bu verda

K, - tarmoq cksportga ixtisoslashuvining nisbiy koeffitsienti;

E, - mamlakat eksportida tarmoq tovarfarining ulushi;

E, - jahon eksportida tovarlaming ulushi,
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Yuqgoridagi cksportga ixtisoslashuv koeffitsienti orgali ma'lum bir
mamlakatning xalgaro ixtisoskashgan tovarlan va tarmoglarini aniglash mumkin.

K,>1 bo'isa, tarmoq ma’lum toyarlar yoki tovardar guruhi bo'yicha xalqaro
ixtisoslashgan deyiladi.

Agar K < | bo'lsa, tarmoq ma’lum tovarlar yoki tovarlar guruhi bo'yichn
xalqaro ixtisoslashgan deb hisoblanmaydi,

Mchnat tagsimoti xalgaro doiraga chiqqgach, dastlab mahsulot ishlab
chigarish bo'yicha, so‘ngra mahsulotning turli gismlan va hatto ayrim detallarini
ishlab chigarish bo'yicha subyektinming ixtisoslashuvl yuz beradi. Shunday
sharoitda mahsulot yaratish uchun ixtisosiashgan mehnatning xalgaro migyosda
bir-birign bog lanishi yuzaga keladi. Bu — mehnat kooperatsivasining doirasi
kengayib, milliy doiralardan chigadi va baynalminal tus oladi deganidir,

Mehnat kooperntsivasi (MK) ~ ixtisoslashgan mehnnt faoliyvatining o*zaro
birlashib, yaxlit mehnat jarayonini tashkil etishidir, UJ mahsulot yaratish yoki
xizmatlar ko'rsatish vo'lida kishilar faolivatining uyg'unlashuvini bildiradi.

MKning eng oliy shakli xalqgaro mehnat kooperatsiyasi (XMK) bo‘lib, u
mehnat tagsimotining baynalminal ko'lnmda birlashishini bildiradi.

XMKning asosiy belgilarini quyidagichs:

- 0'zaro hamkorlik shart-sharoitlarini tomonlar o' tassda oldindan shartnoma
asosida kelishib olinishi;

- ma'lum, o*zaro Kelishilgan soha bo'yicha turli mamlakatiarning qo’shmi
korxonalari xo'jalik faoliyatining muvofiglashtinid turilishi;

= turli mamlakatlarning subyektlari, firmalarini ishlab chiqarish
kooperatsivasining bevosita subyekti sifatida ishtirok etishi;

- tayyor mahsulot, texnologiya, gismiami ishlab chigarishning shartnoma
asosida kelishib olinishi;

- vazifalarning ishtirokchilar o'rtasida o'zaro kelishilgan dastur asosida
tagsimlanishi hamda ishtirokchilarning ishlab chigarish ixtisoslashuvini
1a’'minlash,

Mustagillikka erishgach, respublikamizning jahon hamjamiyatiga qo’shilishi
va tashql igtisodiy faoliyaini amalgs oshirishi uchun shart-sharoitlar va imkoniyat
tug'ildi. Vujudga kelgan vaziyat tashqi iqtisodiy kompleksni boshqunshning
o'ziga xos tizimini shakllantirish, alogalarni yo'lga qo'yish borasida goida va
tamoyillarni ishiab chigish, respublikamizning jahon iqtisodiy hamjamiyatiga
qo'shilish yo'llarini belgilashni tagozo etadi,

Respublikamiz prezidenti LA Karimowvning “O'zbekiston ~ bozor
munosabatlariga o'tishning o'ziga xos yo'li", “O‘zbekistonning o'z istiqlol va
taragqiyot yo'li”, “O*zbekiston iqtisodiy islohotlarni chuqurlashtirish yo'lidn™
va “Ozbekiston XXI asr bo'sag asida: xavisizlikka tahdid, barqaroriik shartlan
va taraqqiyot Rafolatlan™ asarlanda tashqi igtisodiy faoliyatni amalga oshirishning
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asosiy tamoyillari o'z aksini topgan. “O'zbekiston o'zining tashgi siyosatini
ishiab chigish va nmalga oshirshda milliy xususyatlanidan kelib chigeb, yanstilean
tamoyillarga gatiyy rioya qgiladi, ularni boyitib va kengaytinb bornb, tasheag siyosiy
kamda iqtisodiy faoliyatning asosiy vo'nalishlarini gativyat va izchillik bilan
turmushga tatbig etadi™!,

O'zbekiston xalgaro mehnat tagsimotida va jahon xo'julik alogalarida ishtirok
ctishining asosi — ochiq iqgtisodiyotni vujudga keltirishdis, Hozirgi kunda
O'zbekistonni 170 ga yagin daviat tan oldi, dunyodagi 120 dan ortig mamiakat
bilan rasmiy diplomatik alogalar o'mnatilgan, Toshkentda 35 dan ortiq
mamlakatning elchixonalarl faoliyat olib bormogda. Bugungi kunda
mamlakatimiz to'la huquqgli asosda eng obro'li va nufuzli xalgaro tashkilotlarga
a'zo. Masalan, BMTning igtisodiy muassasalari, Xalgaro valyuta fondi, Jahon
banki, Xalgaro mehnat tashkiloti, Yevropa tiklanish va taraqgiyot banki, Xalgaro
moliva korporatsiyasi, Osiyo tiklanish va taraqqiyot banki, MDHning mintsgaviy
igtisodiy tashkiloti va boshqgalar shular jumlasidandir,

Bundan tashqgari, O'zbekiston Respublikasi Umumjahon savdo tashkiloti
(UST)da kuzatuvehi magomini oldi, Agar respublikimiz bu tashkilowgs hagiqiy
a'zo bo'lib go'shilsa, uning shtirokchilari bo'lgan 128 ta mamiakat bilan
savdo-sotiq gifish uchun imkoniyat va imtivozlargn ega bo'ladi,

Mavjud imkoniyatlardan samarali va ogilona foydalanish natijasida
respublikamizning Kuch va qudrating, iquisodiy salohivatini oshirish, xalgaro
mehrat tagsimotida o'z o'mini egallashida igtisodiyotning ustuvor yo'nalishlarini
rivojlantirish, import o'rnini bosadigan va eksportgs mo'ljallangan
mahsulotlarning assortimenti, hajmini kengaytirish kabi dolzarb muommolar
bugungi kunning asosiy vazifasidir.

Aynim mgamiarga ¢'tibor qilaylik: 2000 yilda respublikamizda ishiab chiganlgan
YalM (yalpi ichki mahsulot) hajmi 104,9%, shu jumladan sanoat mahsuloti
ishiab chigarish 106,5%, gishlog xo'jalik mahsuloti ishisb chigarnish 107,0%,
xilg ste'mol mollan ishlab chiganish 110,0%, aholiga pullik xizmat ko'rsatish
119,0% ni tashkil qildi. Xalg xo'juligida band aholimng 71,3%, ishlab chigarilgan
millly daromadning 68,9%, sancat mahsulotining 53,4%, dehgonchilik
mahsulotining 97,7%, chakans savdoning 95,0%1 nodaviat sektorgs to'g'ni keldi,

Jahon banki xulosasiga ko'm, yalpi ichki mahsulot aholi jon boshiga
hisoblanganda O'zbekistonda 1010, Ukrainada 1180, Qirgizistonda 570,
Gurziyada 850, Armanistonda 620, Moidovada 600, Ozarbayjonda 480,
Tojikistonda 330, Turkmanistonda 940, Albanivada 8003 ni tashkil gildi. Bu
iqtisodiy islohotlar o'z natijasini berayotganidan nishonadir.

Respublikamiz tashqi savdosicla nafagat miqdoriy o“zganishiar, balki tarkibida
sifit o'zgarishlani ham yuz bermoqgda. Asta-sekinlik bilan eksport tovarlan

| YalexucToNMMHE ¥5 MCTINION Ba Topakxser figan. - T «Vabexcrons, 1992,
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tarkibida xomashyo emas, tayyor mahsulotarning uwlushi sezilarli darzjada
oshib bormoqda hamda shu bilan birga importning tarkibi ham o'zganb
barmoqda, Asosly ¢'tibor mashina va asbob- uskunalar, yangi texnologiyalnr
v “nou-xau"lami keltinishga qaratilmoqda (1 - jadvalga garang).

Tashgqi igtisodiy fuoliyatda Markaziy Osiyo daviatlari bilan ko'p tomonlama
alogalami rivojlantirishga katta ¢'tibor berilmoqda. Respublikamizning Yagqin
Sharq va Janubiy-Sharqgiy Osiyodagi rivojlanayoigan mamlakatiarga yaqinligi,
chegaradoshligi, Yevropa v Osivo mamlakatlari savdo yo'lida joylashganligi
tashqi iqtisodiy faoliyalning rivojiga jobiy 1a'sic ko'rsatmogda,

Buning natijasida eksportga ixtisoslashgan qo'shma subycktlarni yaratish,
tabily resurslardan foydakanish bo'yicha chegaradosh xo'jaliklarni tashkil gilish,
erkin igtisodiy mintagalarmi shakliantirish negizida tashql iqtisodiy faoliyatni
vanada rivoflantisish imkoniyatlan vujudga keladi. Respublikamiz gadimiy “Buyuk
ipak yo'li"da joylushganligi sababli u Yevropa vit Osiyo o'rtasida igtisodiy va
madaniy “ko'prik” vazifasini o'tashi mumkin, Ana shunday ko'prik doirsida
tovarlar, texnologiyalar, sarmoyalar, ishchi kuchi, madaniy qadriyatlaming
harakat gilishi va ayirboshlanishi uchun qulay shart-sharoit yaratifishi mumkin.

Hozirgi kunda respublikamizda importning o'mini qoplash va eksporiga
vo' paltinigin shiab chigarishni go'llab-guyvirtlash dasturl amalga oshirilmoagda.
Tashgi iqtisodiy faoliyatni yanada erkinlashtirish uchun, xorifiy sacmoyalami
ustuvor yo'nalishiarga jadalroq jalb qilishga, ulasga kafolat va imtiyoziar berishga,
litsenziyalar, “nov-xau"lir sotib olishga, valyuta tushumlarini kadrlarni
tayyorlashgn sarflashda erkinliklar berishga qaratilgan izchil siyosat olib
borilmogda.

Tashqi igtisodiy faoliyatning samaradorligini oshirish ~ ushbu sohadagi
boshgaruvni takomillashtirish, eng avvalo, sanoat yo'nalishidagi subyektlarini
boshgarish va igtisodiy mag'batlantinsh tizimini yaratishga ko'p jihatdan bogligdir,
Prezidentimiz 1A, Karimov ta"kidlaganidek: “Jahon talablari darjasidagi
mahsulotlami ishiab chigarishni kengaytirish, ulaming ragobatbardoshliligini
oshinsh muhim vazifa hisoblanadi. Buning uchun subvektlirni zamonaviy g'or
texnologiya, eng yangi uskunalar, aynigsa kichik va o'nta subyektlar uchun
mo'lallangan ixcham uskunalar bilan jihozlash talab gilinadi™’.

Hagigatan ham jahon bozori tovarlarga, ulerning sifatign yuksak talab
qo'yadi, maobat kurashida yutib chiqgan subyekigina o'z tovarini sota oladi.

Prezidentimizning 1997 yil oktyabrida e'lon gilingan “Tovarlar (ishlar,
xizmatlar) eksportini rag'batlantirish bo'yicha go'shimcha chora-tadbiriar
10' g risida“gi farmoni va keyingl yillarda uni bajarish jarayonida gabul gilingan
me'yoriy hujiatlar respublikamiz subyektlarining cksporiga tovar ishlab

L Kapavon MA. YaGexsicron Xrmcemit MEnoxomtapiin SyRypaamimpsia Afas. -
T sVsbexscrons, 1995
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Respublikamiz eksport va importida tovar tarkibining tuzilishi (%

hisobida)
2001y. | 2002y. | 2003 y. | 2004 y.
Eksport jami 100,0 100,0 100,0 1000
Shu jumladan:
Paxia tolasi 275 220 19,8 18.1
Kimyo mahs., 29 27 31 4.7
plastimassalar va
buyumiar.
Qora va rangli metallar 6.6 7.0 6.4 8.6
Mashina va uskunalar 34 3.9 5.9 7.4
Energiya tash. mahs. 10,3 3.9 0.8 12,4
Ozig-ovgat lovarlari 54 10,2 2,7 38
Xizmatiar 13,7 14,6 14,4 11.8
Boshga mahsulotiar 30,2 35,7 379 33.2
Import, ami 100,0 100,0 100,0 100.0
shu jumiadan:
Mashina va uskunatar 354 41,2 44,4 45.0
Kimyo mahs., plastmassa 136 12,7 128 12,5
buyumlari
Qora va rangli metallar 8.6 108 7.9 10,3
Energiya tash. mahs. 3.8 1.9 2,7 2.1
Ozig-ovgat tovarlari 12.3 10,8 9.6 6,8
Xizmatlar 8.5 10,3 10,2 11.1
Boshga mahsulotiar 17,8 12,2 12,1 1.2

Manba: O'zhekiston Respublikasi Daviat Statistika Qo ‘mitasi

chigarishini yanada kochaytirishga olib keldi,

Farmonga ko', 0'sha yilning 1 novabridan boshlab O'zbekistonda ck.xpomm
nisbatan qo'yiladigan barcha bo;xonn soliglari bekor gilindi va uning o' miga
cksport giluvchitar uchun yangi imtiyoziar berildi. Bu imtiyozlaming syrimlari
quyidagilardan iborat:

= subyekt 0'2i ishlab chigargan mahsulotini erkin aimashtirilactigan valyutads
Sq:lai:?n bo'lsa, unga oldindan to'lash va akkreditivsiz eksport gilish huqugi

niaai

= tovar eksporti ichki bozor bahosidan past bahoda amalga oshirilganda,
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soliqqa tortish hagiqatda sotilgan baho bo'yvicha amalga oshiritadi:
5 a”cul:;:onﬁ? ch‘i!?‘mibyody;t ;:;:ﬂming hajmi umumiy so(isl; hajmining
yoki undan ortig'ini 1 il gilsa, ig'ini i i
3 Mlg';;;;mlrilodi; q daromad solig'ining migdori ikki
. 1 ga muahsulot eksport giladigan subyektlar 1998 vil
boshlab nkm; solig'i va qo'shimcha qiymat solig'idan ozod qi{i‘nnldi{::wm
o mulkehilik shaklidan qatiy nazar, barcha ishlab chiqarish mb;mktlad
;::z &x:vmbmdu o"zlm'r;ing savdo uylarini, vakolatxonalarini ochishlari mumkin,
an birga, uln onsignatss | asosida ib berishiargn
sl i o g ya shartlan tovar yetkazib be: .
Yuqorida sanab o'tilgan imtyozkar, blikamizda eksportga yo' i
ish'lab .chlanishni qo'llab-quwatlashﬁubyek(lamin; ckspon:: msm
chigarishdan moddiy manfaatdorligini oshirish, eksport tarkibida tayyor
mahsulotlar miqdorini ko'paytirish bo'yicha ko'rgan navbatdagi choralaridic
Tashqi igtisodiy faoliyatni rivojlantirishda xorijiy sarmoyalamni Jalb etld;
uchun qulay shart-sharoitlar ynratishga, hamda zarur bo'lgan infrastrukturalami
wmushga katta ahamiyat berilmogda. Bular jumiasigs, Tashqi iqtisodiy alogalar
vnzuﬂup. Tashgi igtisodiy faoliyat milliy banki, Xocijiy sarmoyalar bo'vicha
agcmlnk. "O'zbekinvest™ eksport-import millly sug'urta kompaniyasi, AQSh
bilan hamkorlikda tuzilgan “O'zAIG interneyshnl™ sug‘urta kompan'iyaa via
hok.a{zdnmi kintishimiz mumkin. Bu tashkilot va muassasalarming respublikimizzs
xonpy ssrmoyalarning kirib kelishini tezlashtirishda, ustuvor yo'nalishlami
xu_nqlnshda, ularni sug’urtalashda, bank va konsalting xizmatlari ko'rsatishda
hissalart katta. Xorijiy sarmoyalar ishtirokida tuzilgan qo'shma korxonalar va
ularning asosly ko'rsatkichlan 2-jndvalda keltirilgan

. ] 2 - jadval.
Aorijiy sarmoyalar ishtirokida toshkil gilingan go ‘shma mbwklht{aam
asosty ko ‘rsatkichlari

: 2003 yilga |
Ko 'rsatkichinr nomi 2003 y. | 2004 y. | nisbatan 2004

yilda o'sish

Ro'yxatdan o'tqazilgan qo'shma 1%

komxonakarning soni i = 190,7°%

Shulardan;
Faoliyat ko'rsatayotgani 2269 2412 109.2 %
Faoliyat ko rsatmayotgant 1069 889 831 %
RGOy 16

Ishiab chigariigan mahsulot (ish,

shlab chigariigan mahsulot (is 14413 1958.4 A%
xtzmat) haymi mird. s0'm ]
Eksport haymi, min. AQSh dollari 5644 7852 1391 %
Import hagmi, min. AQSh dollari 858 .4 1165,7 13158 %

Manba. O'chekiston Respublikasi Daviat Statistika Qo ‘mitasi

Yugorida amalga oshirilgan tadgiqot va tahlil natijalariga ssoslanib shunday
xulosaga kelishimiz mumkin: respublikamizning jahon xo'glik tizimiga qo'shilishi
uchun etarli darajadagi tabiiy, iqtisodiy, siyosiy, intellektual va infrastrukturaviy
salohivatga ega, Bizning fikrimizcha, O'zbekiston xalqaro mehnat tagsimotida
0‘z o'mini topishi va cksport salohlyatini yanada rivojlantirishi uchun quyidagi
vazifalarni amalga oshirishi lozim:

« respublikaning cksport imkoniyatlaridan to'laroq foydalanishgn sharoit
yaratish, eksportga yo*naltirilgan milliy iqtisodni shakllantirish;

« mablag‘lami sanoatning cksportga mo‘ljallangan, mqobatbardosh, fan
sig'imi yugori bo'lgan mahsulotiar ishlab chigaradigan ustuvor yo'nalishiarida
jamliash;

« tashqi igtisodiy faoliyat tarmoglarining majmuini-ixtsaslashtirilgan savdo
uylari, lizing, konsalting, franchayzing va sug'urta firmalari; bank, trunsport,
kommunikatsiva tizimini yanada takomillashtirish;

» mahsulotlarni standartiash va sertifikatsiyalash xalgaro tizimiga jadallik
bilan o‘tishni ta’minlash;

« tarmoglar ichida eksportga mahsulot ishlab chigaruvehi maxsus sex yoki
firmalarni tashkil qilish va ulari zamonaviy texnologiyalar bilan ta'minlashni
yo'lga qo’yish,

« texnopark yoki texnopolislar tashkil gilish asosida itmiy-tadgiqot va tajriba-
foyih ishlarini bevosita ishlab chigarish bilan qo'shib olib borish;

« milliy litsenziyalash va patentlash tizimini bugungi kun talabi asosida
tashkil qilish;

« doimiy ravishda ichki va tashgl bozor kon’yunkturasini marketing jthatidan
tadgigot qitish, xaridorlar ehtiyojiga mos keladigan tovarlaming har xil turlarini

yaratish v hokizolar.

1.2. Subyektlarning ishlab chiqarish samaradorligini oshirishda
tashqi igtisodiy alogatarming o‘rui

Xalgaro iqtisodiy aloqalar birinchi navbatda subycktlaming xalgaro mehnat
tagsimotida ishtirok ctishi natijasida amalga oshiriladi. Ishlab chiqarish jarayoni
tashgi bozor bilan bog'liq bo'lgan subyektlar, mavjud imkoniyatiaridan har
DENOV TADBIRKORLIK
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tomonlama foydalangan holda dunyo bozoridagi mavgeini ragobatchilargs
nishatan mahkam ushiab qolishga intiladilar.

Sanocat subyektlarining tuzilishi o'ta murakkab bo'lib, ulaming rivojtanish
darajasi bir nechs omillar yordamida amalga oshiriladi. Tashqi igtisodiy faoliyvat
bilan bevosita ish olib boruvchi subyektiar oz faoliviting samarali yo*nalishdy
doimo o'zgartirid turishlari lozim, negaki bozor iqtisodivoti ragobatbardosh
subyektlar uchungina shafgatiidir.

Bugungi kunda o'z faoliyatini saglab qolishga, hamda rivoilantirishga imtiluvchi
subyektinr turli sohalardagi so'nggi yutuglardan maksimal foydalanishmogda.
Bular avvalo tashkiliy muammolar, mahsulotni sifatli ishlab chigarish, uning
sotilishini ta’minlash, mehnat tagsimoti, foydani samarali tagsimiash, sarf-
xarajatni kamaytirish, ilmiy-tadqiqod ishlarini olib borish, so'nggi zamonaviy
texnologivalardan foydalanish kabilardir.

Uch asosiy clementiarning o'zaro bog'ligligi sanoat ishiab chigarish
jamayonining negizini tashkil giladi: asosiy kapital, aylanma kapital va ishchi
kuchi, Subyektning samaradorligi, xo'jalik faoliyatining so‘nggi natijasi o'z
ifodasini turdi ko'rsatkichlarda topadi, masakin ishiab chigurish, mahsulotning
hajmi, mahsulot tannarxini tushurishda umumiy tejamkorlik, foyda, rentabellik,
fondning gaytish dampmsi va hokazo,

Eksporiga yo'naltirilgan faoliyat subyekining zimmasiga bir necha vazifalami
vuklaydi, mahsulotni ole‘a surish siyosati, soliq siyosati, molivalashtirish hamda
kreditlashtirishni tashkil qalish, baho o'matish va boshqalar, Keltinlgan omil va
ko'rsatkichlarni alohida-alohida ko'rib tahlil gilib chigamiz.

Asosty kapital — ishlab chiganshning texnik asosi siftida, Asosiy kapital
ishlab chigarish vositalarining 10'liruvchi gismi bo'lib xizmat giladi va mulk
tuzilishi kompleksida yuqori hissaga ega. Ma’lumki har ganday ishlab chigarish
jarayonining negizini inson mehnati tashkil giladi, mehnatni amalga oshirish
uchun inson o'z facliyatida mehnat buyumilaridan va vositalaridan foydataniladi.
Birgalikda bu uch clement jamiyatning ishlab chigarish kuchi hisoblanadi,
Ishiab chigarish mrayonidia ulaming shamiyatl turhichs, Mehnat vositakari mubhim
vit 0'ta o'rinli ko'rinishga ega bo'lib, ular yordamida ishchilar mehnat buyumiga
ta'sir ko'satadilar va uning shaklini fizik-ximiyaviy xususiyatlanga o‘zgartimdilar,

Mehnat vositalani giymat sifatida ko'rilgan taqdirdagina ulaeni igtisodiy
karegoriyaga kiritish mumkin, Agar mehnat vositalariga xususiy mulkda egalik
gilinsa ular asosiy kapital deb hisoblanadi, shuni hisobga olgan holda bozor
sharoitida davlat mulki sotilgach, u xususiy muolkka avianadi. Shu bois shak-
shubhasiz mehnnt vositalarini asosiy Kapital deb hisoblashga asos bor,

Asosly kapital o'z ichiga ishlab chiganish jarayonida ko'p marotaba ishtirok
etadigan va asia sekin eskirgan sari giymatini yaratilgan mahsulotlarga bir necha
yil davomida gisman o'tkazib borsadigan (eskirish summalari) mehnst
vositalarini oladi.

Asosiy kapital ishlab chigarish o'miga garab bir necha turlarga bo'linadi.
Birinchi guruhga, mexanik vositalurni kiritish mumkin, bularga ishchi-
mashinalar, turli uskunalar Kiradi. Ikkinchi guruhga bino va ins'hoammi
kiritish mumkin. Uchinchi guruh o'z ichiga transport vositalami, har xil
7 jmi:tmtl:lm&mi %‘ldimvchi gismlardan ipornl. Aktiv qism_muhim
vositalar kiritilgan bo'lib, ular orqali ishlab chigarish amalga oshiriladi. Passiv
qism ikkilamchi bo'lib, u ishlab chiqarish pchun qulay sharoitni ta'minlab
beradi. cird iy

Sotilgan mahsulotiardan hisob raqumiga tushgan mablaglaming bir gismi
.nnm(tn ::zason to'loviar orgali amortizatsion fondga kelib tushadi. Amortizatsion
fondni tashkil etilishiga sabab ishlab chigarish vositalarining vaqt o'tishi bilan
eskirishidir, Eskirishning keng tarqalgan ko'rinishidan biri jismonan eskirishdir.
Jismoniy eskirish gonuniy hodisa bo‘lib bu holda asosty magsad uning cskirshini
oldini olish, ta'mirlash va imkoniyati boricha bastaraf etishdir. Jismoniy eskirish
o'z navbatida gisman va to'liq eskirishga bo'linadi, Birinchi holda vosita ty'mirtansa,
ikkinchi holda to*laligicha almashtiriladi (uskunalaming Jismoniy va ma‘naviy
eskirishi). ;

Asosi italning samaraii ishlatilishini bilisb‘uchun umumiy v xususiy
ko' rsatkizhll‘:s:m f;y‘dalnniladi. Keng tarqalgan ko s:ulldchlardan bm rqndmns
qaytish damasidir, Bu ko'rsatkichni subyektning yalpi mahsuloti orgali hisoblash
mumkin, ya'ni yalpi mahsulotni asosiy kapitalning bir yilda o'rtacha qiymatiga
bo'lgan nisbati orgali topiladi. _ s fiita

f&‘um kapmi i?mnlislmi takomillashtirish yo'llan. Sanoat kapitalini
ishlatish natijasida mahsulotni ishlab chiqarish shakllanadi. Sanoat kapitali
avlanma kapital yoki aylanma fondlar sifatida ham ko' niadi, S_aﬂml.mbyt}ﬁtnlng
avianma fondlari ikkiga, ya'ni, aylanma va muomala fO"le'lsﬂ bo'linadi:

" Aylanma fond ishlab chigarish fondining bir gismi bo'lib, ishlab chiqarish
davrida mavjud glymatini sarf qilib, yangi yaratilgan mahsulotda namoyon
bo'ladi. Aylanma fondi turli ko'rinishda, xom ashyo, butlovchi buyumlar,
yogilg'i, inventar va jihozlar bo'lishi mux_nkm.

‘natilgan va yo'ldagi mahsulotlarga xizmat ko'rsatishni o'z if:hisa_olyn
2 Ay;'ﬁ?m vcy:mdlangdoinuy harakatda bo'lib, 0'z shaklini o'zgartingan holda
aylanishning uch bosgichidan o'tadi. Aylanishning birinchi bosqichida aylanma
kapital pul ko‘rinishdan mehnat buyumlari va resursian ko'rinishiga o'tadi. Bu
bosqichda zahira sifatida mehmnit buyumiar bilan BMh_i kuchi yollanadi. Ikkinchi
bosqichda ishchi kuchi yordamida ishlab chiqarish zahiralari (mehnat buyumiari)
tayyor mahsulotga aylantiritadi. Va nihoyat uchinchi bosqichda subyekt tayyor
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tomoniama foydslangan holda dunyo bozoridagi mavgein) raqobatchilargs
nishatan mahkam ushlab qolishga intiladilar.

Sanoat subycktlarining tuzilishi o'ta murakkab bo'il, ulaming rivojlanish
damjasi bir necha omillar yordamida amalga oshiriladi. Tashgi iqrisodiy faoliyat
bilan bevosita ish olib boruvchi subyektlar o'z faoliyatini simaradi yo' nalishda
doimo o'zgartirib turishlari lozim, negaki bozor itisodivati maobatbardosh
subyektlar uchungina shafgatlidir,

Bugungi kunda o'z faoliyatini saglab qolishga, hamds thoflntisishga intiluvchi
subyektlar turli sohalardagi so'nggi yutoglardan maksimal foydalanishmogda.
Bular avvalo tashkiliy muammolar, mahsulotni sifaili ishish chigarish, uning
sotilishini ta'minlash, mehnat tagsimoti, foydani simanlj tgsimiash, srf-
xarajatni kamaytirish, ilmiy-tadqigod ishlarini olib borish, s0'nggi zamonaviy
texnologivalurdan fovdalanish kabitardir,

Uch asosiy eclementlaming o'zaro bog'ligligi sanoat shiab chigarish
jarayonining negizini tashkil qitadi: asosiy kapital, avlanma kapital va ishchi
kuchi. Subycktning samaradorligi, xo'jalik faoliyatining so'nggi natijast o2
ifodasini turli ko'rsatkichlarda topadi, masalan ishlab chiqarsh, mahsulotning
hajmi, mahsulot tannarxini tushurishda umumiy tejamkoriik, foyda, rentabellik,
fondning qaytish darajusi va hokuzo.

Eksportga yo'naltirilgan faoliyat subyektning zimmasiga bir necha vazifalarmi
yuklaydi, mahsulotni olg‘a surish siyosati, soliq siyosati, moliyalashtirish hamda
kreditlashtirishni tashkii gilish, baho o'matish va boshqalar, Kehirilgan omil va
ko'msatkichlami alohida-alohida ko'rib tahlil gilib chigamiz,

Asosiy kapital — ishiab chiqarishning texnik asosi sifatida, Asosiy kapital
ishlub chigarish vositalarining to'ldiruvehi gismi bo'lib xizmat giladi va mulk
tuzilishi kompleksida yuqori hissaga ega. Ma'lumki har qanday ishlab chigarish

jarayonining negizini inson mehnati tashkil gitadi, mehnatni amalga oshirish
uchun inson o'z faoliyatida mehnat buyumlandan va vositalasidan foydalaniladi.
Birgalikda bu uch element jamiyatning ishlab chigarsh kuchi hisoblanadi,
Ishlab chiqurish jarayonida ulaming ahamiyati turlicha, Mehnat vositalari muhim
va o'ta o'rinli ko'rinishg: ega bo'lib, ular yordamida ishchilar mehnat buyumiga
ta’sir ko'satadilar va uning shaklini fizik-ximiyaviy xusustyatlariga o' zgartiradilar.

Mehnat vositalari giymat sifatida ko'rilgan taqdirdagina ulami iqtisodiy
kategoriyaga Kiritish mumkin. Agar mehnat vositalariga xususiy mulkda egalik
qgilinsa ular asosly kapital deb hisoblanadi, shuni hisobga olgan holda bozor

sharoitida davlat mulki sotilgach, u xususiy mulkka avlanadi. Shu bois shak-
shubhasiz mehnat vositalarini asosiy kapital deb hisoblashga asos bor.

Asosly kapital o'z ichiga ishlab chiqarish jaryonida ko‘p marotaba ishtirok
ctadigan va asta sekin eskirgan sari giymatini yaratilgan mahsulotlarga bir necha
yil davomida gisman o'tkazib boradigan (eskirish summalari) mehnat
vositatanni oladi.
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mahsulotni sotib, pul mablag'larini mahsulot ko'rinishi iladi
pul shaklida aylanish o'z yvakuniga etadi, o ity
Sancat mahsulotining tannarxi. Subyekt mahsulotni ishl i
: ' ‘ ab chigarish va
m mn sarflaydigan dogmiy_ harajatlaming puldagi ifodasi tann::x bo'lib
i m:‘ . Har qau!day xaragtni rejalashtinb hisobga olish va shaklini aniqlash
b :ob : Th masakin klllogn. amm, metr, dona va hokazo, Lekin jami harajatiami
i a.De l;:l';llm h‘.l::::; bir :;tn::lr:y :‘lchovgn keltirib pul ifodasida aks ettirish
/ , h A su r ham ishlab chigari i
tnnarxga kiritmavdilar, PRI
mu:\al':?:' mahsulotining tannarxiga qo'shimcha gilib quyidagilami Kiritish
- sotsial sug'urta to'lovlari;
’-rbemk kreditlari uchun foiz.
annarxni rejalashtirishdan asosiy magsad mahsulotni ishl iqan
¢ ‘ _ ab chigarisl
kgwglgn harajat mquon.nlng muqobil darajasini topishdadir, Tﬁnar::
rejalashtirish perspektiv gok: suzuvehi bo'lishi mumkin, Perspektiv rejalashtirish
uzoq m.u.ddatln besh yilgacha bo'ladi. Suzuvehi rejalashtirish perspektiv
reju:mhnmhnl_aniqlnm uchun qo'llaniladi va hisob kitob orgali amalga oshiriladi
: sl;lab'chlqarash sm.nnmdc?rliginl belgilovehi ko'rsatkichlar. lshlal;
; : lqam_hry:_tg samumdfnhk darajasini ikki tizim yordamida aniglash mumkin,
ll:jr_ichl tizimga yoqgorida ta"kidlab o'tilgan xususiy ko‘rsatkichlar misol bo'la
:im (;’ ulls;:a m.ch::n.! utmmdorligj, kgpilal haymi, mahsulotning material hajmi
ko‘rib-chiq ;:::;y o'rsatkichlar sifatida keng tarqalgan foyda va rentabellikni
Ishbilarmonlik faoliyatini yuritishdan asosi ishdi
_ bilar 3 y y magsad foyda olishdir. Bozor
mm sharoitida foydnn. i qo'shimcha qiymatga aylantirilgan shakli deb
i km:chydani htsot!ga olish subyekining xo'jalik faoliyatining ganchalik
'f ) mlie ltgm{ ko tsatgdn. Foyda miqdorini shakllantirish jarayonida xo'jafik
woliyatining har bir yo' nah.fshlnri: asosty knpitalning ishlatilish darajasi, mashing
asbobh.. l?)l,:t:\:zlia'l bl)e:nqloggl:lr. ishfab chigarish va mehnatni tashkil gilish
isobga nadi. aning absolyut hajmi tannarxn gl 1
ml;;l_t;::‘ng o'sish hajmini ifodalaydi. T A
i mithsulotlardan tushgan mablag’ hajmi tushum deyi
Sc yiladi, Tushum
l;:j.mndan l.shlab chiq@rhhga sarflangan moddiy harajatlar olib tashlanib, hosil
hnq{gun miqdm valpi danomodgn. kiradi, Yalpi daromadning bir gismi ish
qiga v qo’shimcha qlymat solig'iga ishldtiladi. Nihoyat subyekt foyda olishga
::)nﬂmdmm;m B:”n:al:r :mqu:r?t mbye‘ hr;:hx:)‘gﬁk faoliyatining qonun tomonidan
S 44 colad in hai s
formula orgali hisoblanadi: s egndoiivag

SF =YaF - (S, +Qy, + S, +5)-K
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YaF - yalpi foyda;

S, - foyda miqdoridan olinadigan soliq;

Q- qo'shimcha giymat solig'i;

S u - aktsiziar,

5, - mulk solig;

K, - kredit uchun bank protsentian.

Rentabellik va uning osish darajasiga ta'sir qiluvchi omillar, Ishlab chigarish
wimarali ekantigini bilish uchun fagat foyda bilan cheklanib golish mumkin
crnas. Masalan ikki subyektning foydasi xajmining bir xil bo'lgani bilan ulaming
ishiab chigarishning fond giymatlari har xil bo'lishi mumkin. Shunday gilib
whyekining samaradorligini baholash uchun foydani ishlab chigarish fondi
bl solishtirish lozim. Sho jaryon subyekining rentabefligini aniglashga yordam
beradi.

Rentabellik sanoat subyekt ishlab chigarishining iqtisodiy samaradoriik
Lo'rsatkichi bo'lib, xo'jalik faoliyatining yakuniy natijalarini aks ettirads.
Rentabellikni hisoblash foydaning (F) asosiy kapitalning o'rtacha yillik qiymatiga
(AK) bo'lgan nisbati orgali amalga oshiriladi.

Rentabellikni ikki usulda sof va balans foyda asosida hisoblash mumkin.
Rentabellik ko' rsatkichiga turli omillar 0°z tasirini ko'rsatishi mumkin. Bularga
mahsulot tannarxi, aylanma mablag'larning aylanish tezligi kabilar kiradi.
Rentabellik darajasini oshirish masalasi muhimdir. Ma'lumki foyda miqdorini
ashirish uchun subyekt ishlab chiqarish hajmini kengaytiradi. Hajmni
oshirishdan yana bir maqgsad samara, samaradorlik va mehnit unumdorligini
oshirishdadir. Foyda migdoridan harajatlar olib tashlanganda samarm topiladi,
samaradoriikni xarajatlarni natijaga bo‘lgan nisbati orgali aniglaymiz. Mehnat
unumdorligini jami foydaning ishchilar soniga bo'lgan nisbati orqali

ifockalaymiz, ya'ni har bir ishchining qo‘shgan hissast aniglanadi.

Moliyalashtirish va kreditlashtirishni tashkil qilish. Subyekining moliya
negizing molivaviy reja tashkil qiladi, u o'z ichiga pul shaklidagi daromadlar va
harajatiar balansini aks ettiradi, Balans quyidagi bo'limlami o'z Ichigs olgan:

daromadiar va wehum vositalari. Bu bo'limga tashqi manbalardan keladigan
mablag'lar ham kintiladi

xarajatiar va mablag® ajratmalari, Bu erga ishiab chiqarishni kengaytirishga
ketadigan sarf-haraatlar ham kiradi.

kredit va bank alogalari. Davlat byudjetiga to'loviar,

Subyektni kreditiashtirish jarayoni qisca va uzoq muddatli kreditiardan iborat.
Qtsga muddatli kredit (1 yilgacha) asosan aylanma vositalarning (kerakli material
va homashyo zahiralari) etishmasligi tufayli beriladi. Uzog muddatli kredit (2
yildan 5 yilgacha) yangi obyektlami qurish uchun, ta'mirfash ishlarini olib
borish uchun beriladi. Kredit hajmi bank tomonidan belgilangan foiz miqdorida
foydadan to‘lanadi.
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mahsulotni sotib, pul mablag'farini mahsulot ko'rinishidan ozod giladi va
pul shaklida aylanish o'z yakuniga ctadi.

Sanoat mahsulotining tannarxi. Subyekt mahsulotni ishlab chigarish va
sotish uchun sarflaydigan doimiy harajatfaming puldagl ifodasi tannarx bo'lib
hisoblanadi, Har ganday xarmgatni regalashtinib hisobga olish va shaklini aniglash
mumkin, masalan killogramm, metr, dona va hokazo. Lekin jami horajatlarni
hisoblash uchun ularni bir umumiy o'lchovga keltirib pul ifodasida aks ettirish
lozim. Deyarli, hamma subyektlar ham ishlab chiqarishga ketgan harajatlamni
tanmarxga kifitmaydilar,

Sanoat mahsulotining tannarxiga qo'shimcha gilib quyidagilarmi kiritish
mumkin:

- sotsial sug'urta to'lovian;

- bank kreditlari uchun foiz.

Tannarxni rejalashtivishdan asosiy magsad mahsulotni ishlab chigarishga
ketadigan harajat migdorining muqobil darajasini topishdadir. Tannarxni
rejalashtirish perspektiv yoki suzuvehi bo'lishi mumkin. Perspektiv rejalashtirish
nzoq muddatli besh vilgacha bo'ladi. Suzuvehi rejalashtirish perspektiv
rejalashtirishni aniqlash uchun go'llaniladi va hisob kitob orgali amalga oshiriladi,

Ishlob chigarish samaradorligini belgilovehi ko'rsatkichlar. Ishlab
chigarishning samaradorlik darajasing ikki tizim yordamida aniglash mumkin.
Birinchi tizimga yuqgorida ta"kidlab o'tilgan xususiy Ko'rsatkichlar misol bo'ls
oladi, ularga mehnat unumdortigi, kapital hajmi, mahsulotning material hajmi
kirndi. Umumiy ko'rsatkichlar sifatida keng targalgan foyda va rentabellikni
ko'rib chigamiz.

Ishbifanmonlik faoliyatini vuritishdan asosiy mogsad foyda olishdir. Bozor
igtisodiyoti sharoitida foydani qo'shimcha qiymaiga aylantirilgan shakli deb
izoh berishadi. Foydani hisobga olsh subyektning xo'jalik faolivatining qanchalik
samarali ekanliging ko' msatadi. Foyda miqdoring shakllantirish jarayonida xojalik
faoliyatining har bir yo'nalishiari: asosiy kapitalning ishlatifish damjasi, mashina
asbob-uskunalar, texnologiyvalir, ishlab chigarish va mehnatni tashkil gilish
hisobga olinadi. Foydaning absolyut hajmi tannanxning pasavgantigini va sotilgan
mahsulotning o'sish hajmini ifodalaydi,

Sotilgan mahsulotlardan tushgan mablag' hajmi tushum deyiladi, Tushum
hajmidan ishlab chiqarishga sarflangan moddiy harajatlar olib tashlanib, hosil
bo'lgan migdor yalpi daromadga Kiradi. Yalpi daromadning bir gismi ish
Bagiga va go'shimcha giymat solig'iga ishlatiladi. Nihoyat subyekt foyda olishga
erishadi, Bundan tashqgari subyekt xo'jalik faoliyatining gonun tomonidan
o' ratilgan soliglar migdor 1o'langach sof foyda goladi. Sof foyda haimi quyidagi
formula orgali hisoblanadi:

SF =YaF - (S, +Q,, + S, *+5.) - K
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YaF - yalpt 'f{";‘f'f,ndm olinadigan solia;
S, - fo‘_vf}:hi mcha giymat solig'i;
a0

30'06 : akﬁiﬁ";

il SOUB rotsentlan.
i:" " T;‘d“ uc'“,’,‘;,;".‘,'fi‘asﬁ darajasiga ta'sir qiluvchi omillar. Ishlab chiqarish
Rentabelli% ¥ Wtk uchun fagat foyda bilan chekdanib qolish mumkin
samamli cka"".s’:i subyekining foydasi xajmining 'blr.xn bo' lm bitan ulnmgns
cmas. Masala® ! ing fond qiymatlari har xil bo‘lishi mumkin, Shunday qalibi
ishlab chm%oﬁmi baholash uchun foydani ishlab chiqarish fond

subyektning ° jozim. Shu jarayon subyektning rentabelligini aniglashga yordam

i ki ishlab chiqarishining Iqtisodiy samarat!odi_k
bcmif;ntabtm" :;:oa;lo?xi faoliyatining ynlgunig nnt.ijnlmnl- n'ks Qtnnsfis.
ko' rsatkichh biobl;ash foydaning (F) asosiy kapitalning o‘rtacha yillik qiymatiga
Rentabellikni isbati orgali amalga oshirifadi. g
(AK)bo-lgtﬂ_"iimlwmsofwbahmfos'flan?u 2 hisoblash . .

chubc“‘”l;‘mhip wrli omillar o'z ta'sirini ko'rsatishi mumkin. Bularga
Rentabellik ¥0 ™ -7 vlanma mablag'laming aylanish tezligi kabilar kiradi,
mansutoe tarner B rich masalasi muhimdir. Ma'lumki foyda miadorini
Rentabellik d’”’a:,byckt ishlab chigarish hmpmn kengavtiradi. llympg
oshirish weh®? pir maqgsad samard, samaradoriik va mehnat unumdorligini
oshirishdan Y‘“}’yd. miqdoridan harajatlar olfb m'shlnngx_mdg samara topiladi,
oshirishdadif- Fo rajatlarni natijaga bo'lgan nisbati m'qnll aniqlaymiz. .Mehm:g
smmamdur“'»“i,"n ami foydaning ishchilar soniga bo lg’an nisbati orgali
unumdorﬁ!i"'.’i har bir ishchining qo'shsm_ hlssp:l an;q)anaxli: :
fodalaymiz: ¥* %"y kreditlashtirishni tashkil gilish. Subyekining moliya

MoliyaSHAST L ashial giladi, u o'z ichiga pul shaklidag daromadiar va
negizini moliy® gini aks ettiradi. Balans qum bo'limlami o'z Iu:: olgan.
harsjattar DT, hum vositalari, Bu bolime tashal manbalardan keladigan

iri .. . » - -

mablag' a7 “‘v‘: :a:&l:'dﬁmmlari. Bu erga ishlab chigarishni kengaytirishga

xarajatia’ o parajatiar ham kiradi.
ketadiga 8 Day ‘loviar.
n & oqulari. Daviat byudjetiga o .
kredit V* (lashtinish janayoni qisqa va uzoq muddatli kreditiardan iborat.

di : ) . : o

Subyektnt K0 | yilgacha) asosan aylanma vositalaming (kerakp maleria
Q;s::l:r’:#‘”‘ "?,‘:::n)’:dshnmlm tufayli beriladi. Uzoq muddath kfcd’u (2
zah obyektlarni qurish uchun, ta’mirlash ishlarini olib

yikdan 5 YWY adi. Kredit hajmi bank tomonidan belgilangan foiz miqdorida
borish v
foydadan to‘lanadl
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Subycktning tovar siyosali, Tovar siyosati deganda biz tovarni iste’mol
bozorlariga etkazish uchun turli yo'nalishlardagi strategivalarni ishlab chigishni
tushunamiz. Strategiya tovardarning ishlob chiqarish hajm va sifin darajalariga
baho berishda yordam beradi va o'z ichiga quyidagi bo'limlamni kiritadi:

1) mavjud bozorkami tadgiqod obyektlariga ajratgan holda tahlil gilish;

2) mahsulotning yashash davri va yangi tovarlami ishlab chigarish uchun
zanur bo'igan sharoitlar;

3) talab va taklifning shaklanishi;

4) tovar va ishlab chigarishning raqobatbardoshligi;

5) soliq siyosati.

Subyektning tovar siyosatini belgilashda ilmiy-texnik mahsulotiar bozorining
ta’sirl katta. llmiy-texnik mahsulotlar bozori deganda yangi texnologivani kashf
qilgan ixtirochilar bitan shu kashfiyotga egalik qilish hugugini sotib oluvchilar
o'rtasidagi alogalar tushuniladi. lmiy-texnik mahsulotning obyeksi sifatida loyiha
muhandislik mahsulotlar, ilmiy-texnik hujiatlar, informatsion xizmatlar va Hmiy
adabiyotlar ko'rib chigiladi. Iimiy-texnik mahsulotiangs cgalik qilishga ilmiy
tadgiqod va konstruktorlik tajribalarni doimo olib boruvchi ilmiy texnik
tashkilotlarga nixsat beriladi.

[imiy-texnik mahsufot intellektual faoliyatning mahsuli bo'lib, intellektual
mahsulot deb ham yuritiladi. Intellcktual mahsulotning bir necha iqtisodiy-
huquqiy shakllari mavjud:

- patentlangan kashfiyotlarni ishlatish huquqini beruvchi litsenziyalar;

- «nou-xauelarni ishlatish huquqini beruvchi litsenziyalar,

Soliq siyosatl. Subyekt xo'jalik facliyatining kelajakda samarali bo'lishiga
ta’sir ko'ssatuvchi muhim omillardan biri daviatning iqtisodiy siyosati, ya'ni
soliq siyosatini olib borish yo'llaridir. Soliq daviatning byudjet mablag’la rining
tushumi vchun manba bo'lib hisoblanadi va turi to'loviar ko'rinishida bo'ladi.

Soliglar xo'jalik mexanizmida ma'lum funksiyalarni bajaradilar: tartibga
soluvchi, tagsimlovchi va fiskal (byudjet-solig). Soliglar bevosita va bilvosita
turlarga bo'linadi. Bevosita soliglar keng targalgan bo'lib quyidagilardan ibort;

daromaddan olinadigan soliq asosan talabni tanibga solishga, baholarni
oshib ketishiga va inflyatsiya darjasini pasaytirishga yordam beradi,

foydadan olinadigan soliq foiz migdorida belgilanadi va milliy daromadni
Qiyta tagsimlashga yordam beradi,

Soliq to'lashdan ozod etilgan tashkilotlar «Soliq kodeksi» ning tegishli
moddalarida ko'rsatilgan bo'lib ularga asosan marifat, dinly va jamoat
tashkilotlari kiradi. Solig miqdori xususiyatiga ko'ra mutanosib, progressiv va
regressiv bo'ladi. Mutanosib miqdorda - daromad migdorining hajmi ganday
bo'lishidan gatiyy nazar darsjalarlar bir xil bo'ladi. Progressiv - daromed
oshgan siri soliqning darajasi ham oshadi. Regressiv « daromad oshishi bilan
unga mutanosib ravishda birgalikda soliq migdori pasayadi.
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Bilvosita soliglar tovar va xizmatlardan olinib baho va tgriﬂaugn qoshuncha
qiymat qo'shish natigasida olinudi. Ular akisiz, qq‘ﬂnimc?n qgmat sgbs i, bopaqm
soliglari va gimmatbaho qog'ozlar opemnyahndan olmadwm §ohqlat shakhda
bo’ladi. Bojxona to'loviari va yig'inlari daviat siyosatining asos:y_qum.li bo Iib,
import mahsulotlarining bahosini tartibga sphshgx, va ichki ishlab
chiqaruvchilaming manfaatiarini himoya qilishga xizmat q:[adt )

O'zbekiston Respublikasi va rivojlangan mamilakatlaming sol@q }Mrplan_
solishtirib tahlil gilingandan so‘ng, bizning uzmumlzda bozor lqqunyoh
sharoitining talablariga javob bermaydigan, jumiadan soliq migdori va imtiyoziar
bo'yicha ayrim kamchiliklar kuzatildi. 1

Gap shundaki ko'p soliq stavkalan igtisodiy mlapquyn. lr_mlypzlnr
tor doiradagi savollamni gamrab olgan holda kapitalni ishlab chiqarishni
kengaytirish uchun sarf gilishga tusginlik giladi. . .y

Soliq sivosat tizimini takomillashtirish maqsadida davist quyidagi
vo'nalis o urg'u beryapth: ' =
: mlith;miqdorhrini vit imtiyozlarni shakllantirishda yangi metodoiogik
yondashuvni yaratish; .

10'lov qobiliyatiga samamli baho berishni ta’minlash;

davim sarf-xarajat strukturasini tartibga solish,

1.3. Tashgi iqtisodiy faoliyat samaradorligini bahohsh

Kishilik jamiyati rivojlanishining barcha davrlarida !mmlakatmm xalqarq
iqusodly munossbatlardagi ishtiroki yoki ulanga jalb ctilishining ganday ckankigini
bilish va tashqi iqtisodiy faoliyatning mmmdmfhgsm baholash muhim
ahamiyatga egadir, Bu kursatkich eksportning yalpi milliy mnhsulotga (YaMM)
nishati bilan belgilanadi va mamlakatning eksport kvotasi deb ataladi. U qunchxg
vugorl bo'lsa, mamiakat xalgaro igtisodiy munosabatlarga shu qadar yugori
darajada jolb etilgan bo'ladi. Masalan, AQShning eksport kyom§i_10~ls fo:zga.
CGyermaniya, Fransiya, Italiya, Angliyaniki 25-30, anomyum?u I83_a, vagin,
Belgiya, Vengrivs, Singapumiki 110-135 foizga teng. Ozbcknonn_mg yfllp!
ichki mahsulotida eksportning ulushi sobiq SSSR da 8- 10 foizgn teng edi. Keyingi
yillarda u 10-12 foizni tashkil etmogda. : ot

Bu ko'rsatkich xalqaro iqtisodiy muuosabnllnrmpg sifat tuzilishini
ko' rsatmirydi. Shu ssbabli uni ifodalovchi yana bir ko'rsatkichdan [oydahnﬂadn
Bu real cksport kvotasi bo‘lib, u eksportning mamlakat sanoat ishlab gluqanshxg:
nishati bilan o'lchanadi. Rivojlangan mamlakatiar uchun u taxminan 40-50
foizga teng. Bu esit ishlab chiqarilgan barcha mahsulglpiqg yn;mi tashqi bozorga
olib chiqib ketilishini anglatadi. Daviatning tashqgi lqusod:y. nmu?abat!afga
tortilganligi yana eksportning elastikligt (eksport va YaMh! o'sish sur _atla{u.ung
nisbati) bilan ham belgilanadi. Moslashuvchanlikning birdan yuqor bo hs!u,
mamlakatning xalgaro iqtisodiy munosabatlanga shuncha ko'p gatnashayotganini
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bildirads, Tashqi iqgisodiy alogalardan keladigan samara juda ko’p migdordagi
c!&spon. import, kredit via boshga operatsiynlar, shuningdek texnikaviy va boshqa
xm_!_mtlar ko'rsatish bo'yicha barcha qatnashehilarning bu sohadagi faoliyati
mw'alnridir. Bunda samaradorlikni 10'g‘ri baholash juda muhim ahamiyatga ega
bo'lib, u cng avvalo jamiyat, xalq xo'jaligi, daviatning manfaatlaridan kelib
chigadi, chunki idoraviy, mahalliy va xususiy manfaatiar ularga ko'p hollards
mos kelmay qoladi.

Tx!.shqi Wtsodiy faoliyat samaradorligini baholashga millly iqtisodiyot nugtai
nazaridan yondashishni qo*llash — mamlakatdan olib chigib ketilayotgan barcha
tovarkar va xizmatlarga gilingan ijtimoty xamjatlarni mamiakatga olib kiriladigsn
tovarkar va xizmatlami mamlakatning o'zida ishlab chigarish tashkil etilganida
sarflanadigan xarajatlor bilan solishtiriladi, Foyda yoki zamr tarzidagi samars
aniglaniadi. Chunonchi, import qilingsn tovarlami mamlakatning o'zida chiqarishgn
sarflanadigan xarajatlar ularga haq to'lash uchun eksport gilinadigan tovarianga
qilinadigan xammjatlardan ko'p bo‘lib chigsa, unda maminkat ayirboshlashdan
foyda oladl Fargning kuttaligi ushbu foydaning migdorini ko' rsatadi.

Lekin natijn manfiy bo'lib chiqishi ham mumkin, Bunday holat tez-1ez
uchrab tumadi. Tashqi iqtisodiy fivoliyatda baholardagi kelishmovehilikiar tufayli,
tez-tez shunday vaziyat yuz berib turadiki, bunda alohida olingan u voki bu
tovarni eksport gilish foydasiz, zararli bo‘lishi mumkin, birog bunda
ko'riladigan ziyon importdan olinadigan migdor jihatdan katta foyda bilan
qoplanib ketadi. Shu sababli tovarlar va xizmatlarning qarama-garshi
hnraknlla_nishi, ya'ni butun ayirboshlash jarayonining natijalarini xisobga olgan
takdirdagina eksport yoki import ssmamdordigining to°g'rl baholanishiga erishiladi.
Tashqi igtisodiy alogalarning samaradorligini baholash uchun ko'pgina
ko'rsatkichlar qo'llaniladi. Bular jumissigs quyidagilar kiradi,

. 1. Tashqi savdo ayirboshlash ssmaradorligining ko‘rsatkichi. Suratdagi import
qilingan tovariarning qiymat bahosi (mamlakatning o'zida ishlab chigarilgan
taqdirda ularga yoki ulir o' mini bosuvchi tovardarga gilinadigan barcha xarajatlar)
ni ko'rsatuvchi sonni mahrajdagi cksport qilingan tovarlami ishlab chigarishga
v lashishga sarflangan barcha xalg xo%jalik xamjatlarini bildirdigan songa
bo‘lishdan chigqan bo‘linmani bildiradi. Bu ko'rmsatkichni hajm (qiymat)
jihatidan teng bo'lgan eksport va import uchun aniglash kerak, Mutanosib
bo'lmagam gismi uchun eksport yoki importning samaradorlik ko'rsatkichi
(qaysi birining ko'pligi) alohida-alohida aniglanadi. Uskunalami import gilish
samaradorligini baholaganda vaqt va sifat omiliga tuzatish kintilishi mumkin,

.2. Eksportuing valyuta sumaradorligi ko‘rsatkichi. U tashgi bozorda tovarlar
sotishdan tushgan sof valyuta tushumining mamlakatda ulamni ishlab chigarish
va tashishga gilingan xarajatlarga, agar tovarlar kreditga sotilgan bo‘lsa, kredit
ta'sifining koeflitsientini hiisobga olgan holdagi nisbatini ifodalaydi, Tovar
kreditga sotilganida eksportning samaradorligi odatda kamayadi, biroq kredit
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berilmasa, tovarlarni tashqi bozorda sotish ko'pincha givinlashadi, ba'zan
esa umuman mumkin bo'lmaydi.

3. Importaing valyuta samaradorligi ko‘rsatkichi. Mamlakitga olib kelingan
tovadaming ulami ishlab chigarishning ichki shart-sharoitlari bo'yicha ulami
sotib olish va chegaragacha yetkazib keltirishga gilinadigan to'liq valyuta
xarajatlarign nisbatidir.

Eksportdan qilingan zararlar ko‘pincha importdan qilingan daromadiar
bilan qoplanishi tufayli, yogorida aytib o‘tilgan ko'rsatkichlami to'g"irlash
uchun tuzatish koeffitsientlari: import uchun eksport ekvivalenti samamdoriigi
koeffitsienti v shunga muvofiq eksport uchun import ekvivalenti ssmamdorligi
kocflitsienti joriy ctiladi. Eksport uchun koeffitsient munyyan mamlakatga
tovarlar eksport gilishdan tushgan jami valyuta tushumini ulami ishlab
chigarishga kilingan barcha xarajatiarga bo'lishdan chiqgan sondir. Import vuchun
koeffitsent esa import gilingan tovarlami mamlakatning o' zida shlab chigarilgan
taqdirda sarflanishi mumkin bo'lgan xarajatlami bu tovarlar haqini 10'lash va
keltirishga ketgan valyutadagi xarajatlar summasiga bo'lish natizasidir. Chet el
vilyutalarining xarid kuchi bo'yicha ham tuzatish Kiritiladi,

4. Litsenziyalar sotib olish samaradorligining ko‘rsatkichi shunday
nishatdirki, uning suratida chet eldan sotib olingan yangi texnologiyaga yoki
boshga yangilikka litsenziyadan vagt omilini xisobga olgan holda foydalanishdan
keladigan milliy iqtisodiyot samarasining hajmi, mahrajida esa litsenziya hagini
to'lash uchun zarur bo‘lgan tovarlami ishlab chigarishga gilinadigan xarajatiar
turadi. Litsenziva olish-sotish munosabati bifan tovar ayirboshlash va hamkorlik
qilishning faollashuyi va foydasi singari omillar ham hisobga olinishi shan,

Bu ko'rsatkichlar nisbiydir, Ular olingan foydaning yoki gilingan xaruathargs
nishatan qurilgan zaraming dargasini, ya'ni ayirboshlashning sifat tomonini
bildiradi, ammo miqdor ifodasini, tashqi iqtisodiy faoliyatdan keladigan
samaraning mutlag migdorini bildirmaydi. Ana shu migdor impon gilingan
tovarinr mamlakatning o'zida ishkab chigarilganida xalq xo'jaligi qiladigan barcha
xarastlar bilan cksport gilingan tovariar uchun qilingan ana shunday xanyjatlar
o' rtasidagi farqga teng bo'ladi va odatda yetkazib beriladigan va xarid gilinadigan
tovarlaming yillik bajmida hisoblanadi.

Aniqlangan samarani bilvosita samaradan fargli o'laroqg bevosita samara deb,
htsoblash kerak Bilvosita samar ana shu alogalarning fan-texnika taragqgiyotini
jadallashtirishga, vangi ishlab chiqarishlarni tashkil etish muddatiami
qisqartirishga va yangi mahsulot chigarishni ozlashtirishga, moddiy (tovar)
balanslarini yaxshilashga, mamiakatda iqtisodiy hayotni faollnshtirishga ta'sir
ko'matishi natijsidir.

Ma'lumki, xalgaro savdoning ishlab chigarshga, iste'moiga va farovonlikka
ta'sirl ko'p jihatdan jabon baholarining garor topgan nisbati bilan belgilanad),
Shu sababli iqtisodchilar savdoning baho bilan bog'lig shartlariga yoki,
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Mamlakat wfov balansining raxminiy tuzlishi

Tushumlar(+) | To lovlar (+)
5. Joriy operatsiyalar balans
IA. Savdo balrnsi
1. Tovarlar eksporti ] 1.1ovarlar importi

1. Xizoastiar va notijorat 1o’ loviar balansi
(Tmniz xizmatlar bo yicha

hshumilae

Yuk tashish va sug ura _uk taghish va sug’urnta

Safarar tlar .
Hoshga nofaktor xizmatiar Boshqa nofaktor xmn‘annr
Faktor daromadiar tushumbian Faktor daromadlar 10’ lovi

Transfent tushumian mnsfert (o' lovlar

11. Kapitallar va kreditlar larmkati balansi

Bevosita investitsiyalar kelishi Bevosita investitsivalaming ketishi
Majmun investitsiyalar kelishi Maojmon investitsivalarning ketishi
Ssuda kapltalning kelishi Ssuxcla Kapitalning ketishi

T11. Mamiakat oltn v vilyuta zahimalanidags | va 11 balansiar o” rainl 10" iiravehi
o' zgarishlar
Oltin v vakyuta zahiralarining kamayishi F‘:lm va valyuta zahiralarining

(wof chigib ketishning o' raini to” Idirish+) “payihi (sof mablag’  kelishining
wutifib ketisly -)

bashqacha qilib aytganda, mamiakatdagi ckspont baholanining import bahotariga
nisbatiga Katta ¢’tibor berishlari Jozim, , .
Agar esavdoning baho bilan bog'liq shartlaris tushunchasi. ikkitadan ortig
tovarga tegishli bo'ksa, u cksport va import baholari (milliy )Ol'! boshqn nlm
birliklarida) indekslarining nisbati sifatida quyidagi formula bo'yicha ifodalanadi:

T=8,/8B,
Bunda T-savdoning baho bilan bog'liq shartlari, B, - cksport baholari
indeksi; 2

B_, - import baholari indeksi. Eksport baholari indeksi esa quyidagi formula
bo'yicha hisoblanadi:

B,=EK *B,, : s

ER, har bir tovar (i)ning bazis yildagi jumi eksport qsymgidn@ ulushi,
Bek esa shu tovar jorly bahosining bazis yildagi bahosiga nisbatidir.
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Import baholar uchun indeks quyidagi formula asosida hisoblanadi;
B,=IM + B,

bundas IMi har bir tovar (i) ning bazis yildagi jami impornt giymatidagi
ulushi, Nim esa shu tovar jorly bahosining bazis yildagi hajmiga nisbatidir

Eksport va import biaholarining bunday indekslari hukumat organlan
tomonidian muntazam hisoblab boriladi va masalan, Xalgaro valyuta fondi
tomonidan " Intemational Finansial Statistics” oynomasida ¢'lon gilib boriladi,
«Savdoning baho bilan bog'liq shartlaris ko'rsatkichining o'sishini odatda ana
shu shartlaming yaxshilanishi deb ataydilar, Agar chet elliklar o' zbanga sotilayotgan
har bir eksport birligi uchun bizga katta migdorda import bilan haq to'lasalar,
biz bundan yutishimiz nazarda tutiladi. Biroq hamma vagt ham shunday emas.
Savdoning baho bilan bog'liq shartlari o'z holicha savdoning foydaliligi hagida
to'la tasavvur bermaydi, bu ko'msatkichning harakatl esa fagat muayyan
vaziyatlardagina, tashqi igtisodiy alogalarming samaradorigi o'sha yo'nalishda
o'zgarishi bilan mos keladi. Agar savdo shartlari chet ellik sheriklarimizda
o'zgarishlar yuz berishi natiiasida yaxshikansa, biz bundan hagigstan ham ywamiz,
Agar bizning eksportimizga bo'lgan talab va imporini taklif gilish ko' paysa, biz
hagiqatan ham ko'proq foyda olamiz,

Ammo endi bizning xulg-stvorimizdagi qandaydir o'zgarishlar natijasida
savdo shartlan o'zgardi, deb faraz gllaylik. Masalan, o'zbek tadbirkorlarni
ko*ylaklumi ancha samamliroq ishlab chigara boshladilar va cksport haimini
oshirdilar, bu esa baholaming pasayishiga va savdo shartharining yomonlashuviga
olib keladi, Bunda O‘zbekiston o'z-o'zidan nimalarnidir yutgazadi va savdo
uning uchun kamrog foyda keltira boshlaydi, degan ma™no chigmaydi.
Respublikamiz ishlab chiqarish ssmaradorligining o'sishidan ham, ko'ylaklami
ancha arzon baholarda eksport gilish hajmining ortishidan ham bir vaqtda
sotuvda ega bo'lishi mumkin. Shunday qilib, savdoning baho bilan bog'liq
shastlari tashqi iqtisodiy alogalar natizlandagi o'zganshlami bahokash uchun
muhim ma'lumot beradi, ammo bu baholardan boshga ma'lumotlar savdo
hajmiari va baholar o'zgarishining sabablan 10°g'nsidagi ma'lumotlar bilan
bir gutorda foydalanish kernk.

Davlatning tashqi iqtisodiy alogalari vi ularning butun bog'lanishlarining
holutini tahlil gilish imkonini beradigan umumlashtiruvehi ko'rsatkich - to'lov
balansidir. U mamlakatning rezidentlan bilan tashgi dunyo o' riasida muayyan
davrdagi barcha savdo va moliyaviy oqimlami gamrab oladigan statistika
hisobotidir. To'lov balansi mamlakatning tashqi iqtisodiy alogalari jarayonida
amalga oshirilgan amaldagi to‘loviari bilan unga kelgan tushumlarning qiymatda
ifodalangan o'zaro nisbatidir.

To'lov balansi o'z tarkibida tashqi iqtisodiy faolivatning hamma ko'rinish
va shakllarini aks ettirishi lozim.



Darhiagigat, mamiakatiaming bir-birdari bilan o"zaro iquisodiy munosabatlari
tuzilishi murakkab bo'lganligi whayli to*lov balansi tizimining tarkibiy qismlari
sifatida savdo-balansini, xizmatlar va notijorat to'‘loviart balansini, kapitallar
va kreditlar harakati balansini, oltin va valyuta zaxiralari harakati balansini 0’z
ichiga oladi, Ko'pincha savdo balansi bilan xizmatlar va notijor to'loviarming
balanst jorly operatsiyalar balansiga go'shib yuboriladi.

Davlatning savdo balansi tovariar import gilinganida undan chigib ketadigan
mablag'lar bilan tovardami chet elga ekspont qilganda keladigan mablag'lar
o'rtasidagi nishatni ko‘rsatadi. To'lov balansining shu tarkibiy gismi mamiakatning
tashql iqtisodiy ahvoliga baho berishda cng muhim ko'rsatkichdir. Agar
mamlakatning eksporti ma’lum davrda chet eidan impont qilishdan ortiq bo'lsa,
savdo halansi aktiv bo'lishi (musbat saldo balansiga ega bo'lishi) mumkin. Agar
impont cksportdan ortiq bo'lsa, savdo balans shunga muvofig manfiy (manfiy
saldo) bo'ladi. Boshqacha qiiib aytganda, agar O“zbekiston muayyan yilda manfiy
<avdo balansi saldosiga ega bo'lsa, o'sha yili e’ mol qilinganiga garaganda kamroq
ishiab chigarilgan bo'ladi. Va aksincha, savdo balansining musbat saldosi
O'zbekistonda tegishli vilda iste'mol gilinganigs garaganda ko'prog tovardar ishlab
chiganlganligini ko' rsatadi, Savdo balansining musbat yoki manfiy bo'lishi ko'pgina
1ashqi va ichki omillarga bog'liq. Agar jahondagi kon™yunktura natijsida jahon
xom ashyo bozorlirida paxtaning bahosi sezilurli darajada ortib, shu dammjada
bargaror tursd, biz O'zbekistonning eksportda (bunda soq oltin=ning salmog'i
ancha katta) savdo balansi mushat saldoga ega bo‘ladi, deb taxmin qilsak bo'ladi,

Xizmatlar va notijorat operatsiyalurining balanst mamlakatning boshgu
mamiakathisga ko'rsatadigan xizmatlan bo'yicha kelib tushgan pul mablag'lan
bitan shu mamiakatgs boshga mamiakatlar ko' rsatadigan xizmatlar bo®yicha chiqib
ketgan pul mablag'lari o'rusidagi nisbatdan iborutdir. Iqtisodchilar faktor va

nofaktor xizmatlamni farglaydi. Faktor xizmatlar mamiakatning chet elga
tdbirkordik yoki ssuda Kapitali shaklidagi investitsiyalaridan tushgan pullami o'z
ichiga oladi. Bungs dividendlar shaklidagi pul wushumlari, mamlakat firmalan va
kompaniyalarining foyda repatrintsiyasi, chet elliklaming mamlakat patentiari,
litsenziyalari va mencjmentidan foydalanganlik uchun to'loviar va hokazolar
kiradi, Nofaktor xizmatlar ogimi ya'ni, sayyohlik, transporida yo'lovchilar va
voklarni tashish, sug'urta, teleradiokommunikatsiyalar uchun tushumlar,
10'loviar va boshgalardan iborat.

Mambakatlar o' rtasida mavjud bo'lgan, ammo savdo bilan bog'liq bo'lmagan
xizmatlar bo'yicha to'loviar va tushumlar notijorat ogimlar yoki operatsiyalar
deb ataladi. Ular jumlasiga pul mablag'larini rasman o'tkazish (masalan, tabily
ofatlar, urush, epidemiyalar va boshqalarni boshidan kechirayotgan
mamiakatlarga chet eldan yordam ko‘rsatish), qarindoshlar va yaqin kishilarga
shaxsiy pul o'tkazmalari va shu kabilar kiradi. Xizmatlar balansining moddalari
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bo'yi;ha harakatni ko'pincha «ko'rinmas operatsiyalars ham qabul gilingan.
‘lgtsodch-ilnr Q‘zbckistonnixts fhonshumul migyosdagl dm'v;f]‘a va t:amﬁ?y-
tarixiy boyhklmi hisobga olib, uni sayyohlikning faollashishi kutitayotgan
n_mmlakat dcymhmoqdn Shuni sytishimiz mumkinki, ushbu omil kelajakda
W balansi bo'yicha chet el valyutasini chigib ketishining o'mini to'Idiradi,
Kapitallar va kreditlaming harakati balansi xalqaro kapital va kredit shaklida
val)'tfm x_mblag'lannim; tushumi va chigib ketishining nisbatini aks ettiradi.
Kapitalning harakati tadbirkorlik va ssuda investitsivalari shaklida yuz berishi
mu:pkin_. U rezidentlar hamda norezidentlarning chet el va mamlakatning
mohy:yxy aktivian obligatsiyalar, subyektlarga qarashli aksiyalar, boshqn qarz
nuﬁ)unyallgsfi. nglndan kreditlar va qarziami olish hamda berish jarsyonida
amalga qshmlndl. Masalan, O'zbekistonda yashovchilaming Rossiyadagi yirik
kor}tppqnyalamins aksiyalarini sotib olishi valyuta mablag'larining chigib
!muslnm anglatadi. Agar O'zbekistonning davlat aksiyalari chet mamlakatiardag
mvestqrinr tomonidan sotib olinsa, chet el kapitali kelgan bo'ladi. To'lov
balnn_smins kapital bilan bog'llq moddalarining harakati rezidentlar va
mrczu!cn_unt chet ¢l moddiy aktiviari-ko‘chmas mulk hamda kompaniyalami
olgan yoki sotgan paytda yuz beradi, Masalan, O'zbekistonlik bizneschi Ialivada
tomat pastasi ishlab chiqaradigan firmani yoki shahar-tashqarisidagi villani
sotib qlsa. kapital chigib ketgan bo'ladi. Shunday qilib, kapitallar harakatining
balansi moddiy va moliyaviy aktiviar bilan muomala gilishdan keladigan sof
tushumlami ko'rsatadi, Agar ulami sotishdan kelgan tushumlar sotib olinadigan
chet el qklivluri bo'yicha to'lovlardan ortig bo'lsa, unda kapitallami harakati
hnlnnsi_mpg musbat sakdosiga egn bo'linadi va biz kapitalning sof kelishi yuz
berganini ko'ramiz. Aksincha, biz chet elliklarnga o'z sktiviarimizni sotishga
garsganda chcl_ el aktiviarini ko'proq sotib olsak kapitallar harakati balansining
n'mn_ﬁy saldosi, kapitalning mamlakatdan sof chigib ketishi aks etiriladi.
knpstal!nr harakati hisob varag‘i ko'pincha savdo balansi va xizmatlar balansi
taqchilliklariga nisbatan o*mini to'ldiruvchi scheti vazifasini o'tuydi. Mam-
lakat mn'luq\ vaqt davomida ishlab chiqarganiga gamganda ko'proq tovarlar va
Wmalhmi‘sx;'mol qilsa, unda chet el daviat va xususiy garzlar hamda kreditlasi,
(c)t:t cga';_:;:lming boshqa t‘)iqimlmi iste"molning kundalik ishlab chigarishdan
1q bo'lishini, ya'ni manfiy sof e i ( ‘minlz
o e et y ksportni pul bilan ta'minlashga yordam
Jpqy operatsiyalar va kapitallar harakatining balansi jami taqehilligining
o'npm u_:‘ldnruvchi yana bir muhim tarkibiy gism - mamlakat oltin va valyuta
zahiralari schetidir. Agar to'lov balansining aktiv saldosi kundalik operatsiyalar
bal:wngmns mapﬁy saldosini qoplamasa yoki, aksincha, kundalik operatsiyalar
balxms{mng aktiv saldosi kapital mablag'lar harakati scheti bo'yicha manfiy
saldoni gqoplamasa, va nihoyst, mazkur balanslarming ikkalasi ham manfiy sof
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qoldiqqa ega bo'lsa, mamlakatda ilgari jamg'arib qo'yilgan valyuta zaxiralari
tashqi qarzni goplash uchun eng shonchli manbadir,

xulosalar

I, Bozor munosabatiarining har bir ishtirokchisida o'z iqtisodiy faoliyatini
baholash ko'nikmalarini hosil etish, tashqgi igtisodiy faoliyat bo’yicha
shartnomalar tuzish, hamkordarni tanlash, xalgaro marketing tamoyiflaridan
foydalanish, shular asosida garorlar qabul qilish, ishlab chigarish
samaradorligini oshirishning, jahon bozoriga ragobatbardosh mahsulotlar
chigarishning dolzarb omilidir,

2. Mavjud imkoniyatlardan samarali va ogilona foydalanish natijasida
respublikamizning kuch va qudratini, iqtisodiy salohiyatini oshirish, xalgaro
mehnat tagsimotida o'z o' rini egallashida iqtisodiyotning ustuvor yo'nalishlarini
rivojlantirish, import o‘mini bosadigan va cksporigas mo‘ijallangan
mahsulotlaming assortimenti, hajmini kengaytirish tashqi iqtisodiy faoliyatning
kunning dolzarb vazifasidir.

Nazorat va muhokama uchun savollar

I. Xalgaro mehnat tagsimoti va uning mamiakat iqtisodiyotidagi ahamiyats,

2. TIFni tashkil etishning asosiy tamoyillari,

1, TIF sohasidadaviat siyosatining asosly yo'nalishlar.

4. Xalgaro ixtisoslashuy va koopemtsiyaning mohiyati va ahamiyati.

5. Nisbiy vam utloq afzallik nazariyalari.

6. «Xeksher-Oline nazarivasi va uning xalgaro savdo alogalarining rivojidagi
ahamiyati.

7. Eksportga ixtisoslashuv koeflitsenti.

8. TIF quinashchilariga yaratilgan imtiyozlar,

9. TIF samaradorligini baholash usullarni,

10, Mamlakat to'fov balansi,

11. O'zbekiston Respublikasi tashqi igtisodiy alogalarining rivojlanish
ko' rsatkichluri
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Il BOB
TASHQI IQTISODIY FAOLIYATNI
TASHKIL ETISH VA BOSHQARISH

2.1. Tashqi iqtisodiy faoliyatni boshqarishaing ahamiyati va

xususiyatiari

Boshgaruv tmumiy va universal tushuncha bo'lib, subyektlarga va shu
subyektlar orgali ularning faolivatiga ta'sir qilishni anglatadi. Boshgaruvning
mazmuni uning sohasi (TTF, sanoat, transport va boshqgalar) hamda danjas:
(davlat, mintagaviy, sohalar, subyekt va b)) bilan belgilanadi. Har ganday
soha va har qanday darajadagi boshgaruv munosabatlaming har xilligini gamrab
ofadi hamda obyektiv va subyektiv omillar yig“indisining ta’sini ostida bo'ladi,
Boshgaruvning harakati va uning usullari, tamoyillar, rivojlanishi aniq iqtisodiy,
sivosly hamda ifjtimoiy sharoitlar bilan belgilanadi,

Sobiq Ittifogning iqtisodiyoti yopiq xusustyatga ega bo‘lib, tashqi savdods
hukmronlik, ma"murty boshqaruv, mulkks daviatning mutlag hukumronlgi
va deyarli ragobatning yo'qligi asosiga qurilgan edi. Uning tashgi savdosi
boshqgaruvi 1918 yil 22 aprelda Xalk komissarlari soveti gabul gilgan monopoliya
tamoyillari asosida amalga oshirlib kelindl, Bu tamoyillarga ko'ra daviat:

- tashqi igtisodiy faoliyatni markaziashtirilgan tartibda, xalq xo'jaligi
kompleksining bir qismi sifatida, shu magsadiarda tashkil etilgan organlar
orgali boshgarar edi;

- qaysl subyektiar va qaysi sohalar tashqi igtisodiy alogalar bo‘yicha
operatsivalarni amalga oshira olishini belgilar edi;

- eksport-import rejasi asosida mamiakatdan nima va gancha migdorda olib
chigilgan va olib kirilganfigini belgilar edi;

- bevosita olib kirish, olib chigish va tashqi savdo tashkilotlarini tastibga
solib turar edi,

Tashqi iqtisodiy faoliyatning daviat tomonidan markaziashtirilgan holda
boshgaruvining kuchaytirilishi va bu sohaning monopoliashtirilishi shunga olib
keldiki, biron-bir tovaming eksport yokizimport giluvchi hukmron tashkiloti
mavjud edi. Masalan, 30 yillarda bir qancha butunittifoq cksport-import
birlashmalan bor edi. Jumiladan, «Sovvneshtranss transport ckspeditorlik va
tashql iqtisodly operatsiyalarga omborxonalar xizmati sohasida, tashqi savdo
yuklari uchun dengiz tonnajlarini fraxtalash sohasidagi hukmronlik gilardi va
hk.
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Monopoliya tamoyiliga asoslangan daviat boshgaruvi ma'muriy usullar
bilan amalga oshirilar edi. Bunday boshqaruvda ishlab chiqaruvchi ekspont
[aoliyatidan manfantdor emasdi. Importni ko‘paytirish va kengaytirishga intilish
ko'pincha asossiz edi, chunki:

- tashql iqtisodiy alogalami tashkil ctish va amalga oshirish uchun javobgar
(mas'ul) bolgan vazirlik va idoralar orasida vazifalar aniq belgilanmagan edi;

- eksport faoliyati natijalarini baholashda oxirgi natija hisobga olinmas edi;
xorijiy iste'molchi uchun mahsulot yetkazib berishni amalga cshiruvchilar
orasida mas’uliyat etishmas vi ragobat kuchsiz edi;

- ishiab chigaruvchi va iste’molchi orasida to'g'nidan to'g'ri a i ‘glizi
(bu faoliyat sohasining rivojlanishi uchun to‘siq bo'lib lurp::?;m :ng st)r:x:;ﬁ
magsad, ustuvor yo'nalishlar va ularga erishish vositalarini aks ettiruvchi tashgi
iqtisodiy faoliyatning aniq qarashlari yo'q edi, bu narsa shu faoliyat sohasining
rivojlanishiga to'siq bo'lib, bir vaqtda daviat manfaatlariga to'g'ridan-10'g’ri
ziyon etkazar edi,

quor_ sharoitida davintning butun iqtisod va tashqi iqtisodiy faolivatgs ta’sir
xususiyati gisman o'zgaradi, ya'ni u tartibga solish, ya'ni asosan igtisodiy
usullar bilan butun igtisod va uning tashkiliy qismlarining foydali harakatini
ta’minfovchi ma'lum sharoitlarini yaratuvchanlik shaklini oladi. «Tartibga solishs
atumasi bilan bir gatorda Savdo va ta™riflar bo'yicha bosh assambieya (GATT)
va qator mamiskatlar hujjatlarida «reglamentatsiyas atamasi ham ishlatiladi.

G'arb mamlakatlani iqtisodchilarining tadgiqodlanida daviatning jabon
bozoridagi milliy tovar va xizmatlar ragobatbardoshligini oshirishdagi rolini
kuchaytirish bo'yicha amaliy tavsivalarni ishiab chiqishga katta ahamiyat beriladi.
Shu holat bo'yicha amerikalik olim M. Porterning kitobi giziqarlidir, Unda jahon
x0'jaligida millatning raqobatbardoshlik borasidagi ustunlikiarini oshirish uchun
sharoit yaratishda daviatga muhim rol ajratilgan,

Mamiskatning ragobatdagi ustunligs = yugori va doimo o'sib boruvchi
ishlab chigarish damjasiga crishish bilan belgilanadi. Buning uchun daviat
quyidagilarni amalga oshirishi zarur:

- milliy manbalar — mehnat va kapitalni ishlatishga yordam berishi kerak;

- o'zgarishiar, milliy sanoat faoliyatining innovatsivasini rag‘batlantirish;

- tashqi bozorda firmalaming ragobatga chidamligini oshirishga olib keladigan
ichki bozordagi raqobat muqimligini yaratish,

~cksporiga hamda sralash mahsulotlar ishlab chigarish firmalariga xizmat
qiladigan ishlab chigarishni rivojlantirish vchun qulay sharoitlami yarmatish zurur,

M. Porterning nazariyasi jahonning bir qancha mamiakatlari, shuningdek
AQSh va Awstraliyada tovarlaming raqobatga chidamliligini daviat ahamiyati
darnjesiga ko'tarish bo'vicha amaliy tavsivalar ishlab chigish uchun asos bo'lib
xizmat qildi

Shunday qilib, tashqi iqtisodiy faoliyatni daviat tomonidan tartibga
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solinishining obyektiv zaruriyati, iqtisodiy nazariyada tan olingan va sanoati
rivojlangan mamiakatlarda xo'jalik yuritish amaliyoti bilan tasdiglangan, TIFning
davlat tomonidan taribga solinishi butun jahonda keng qo‘llaniladi. Bozor
x0'jaligi sharoitlarida u milliy igtisod manfaatizridan kelib chiqgan holda T1Fni
tnkomillashtirishni rag'batlantiruvchi, amalga oshiruvchi va nazorat giluvchi
qonuniy chor-tadbirtar tizimini tashkil etadi. Bu chora-tadbirlar daviat
subyektian hamda itimoiy tashkilotlar tomonidan ham amalga oshiviladi. Tartibgn
solishdan magsad — mamlakat tashgi iqtisodiy kompicksini xalgaro mehnat
tagsimotining o‘zgaruvchan sharoitlariga moslashtirish va bargarortashtirishdir.

Davlat tomonidan tartibga solishning asosiy vazifasi — TIFning zamonaviy
kontseptsiyalarini ishlab chigishdir, Konts¢pisiyn ~ nazarda tutilgan sohaning
rivojlanish magsadlari, natija va foyda olish yo'nalishlarini, (masalan, tashqi
iqtisodiy faoliyatni rivojlantirishning) vazifalami belgilashni o'z ichiga oladigan
umumiy g'ovacdir,

Tashqi va ichki omillar har doim tashqi iquisodiy siyosatga ikki xil
yondashishni talab giladi. Bular savdo erkinligi va protektsionizmdir, Savdo
erkinligi deganda, tashqi savdo masalalari bo'yicha garor gabul gilinishida
xorijiy tovarlarning milliy bozorga kirish imkoniyatining cheklanmaganligh
tushuniladi. Protekisionizm esa daviatning tashql igtisodiy, tashgi savdo faoliyatiga
aralashuvini, millly ishlab chigarishni qo'llab- quvvatlash magsadida xorijiv
1ovatiaga nisbatan har xil chegirmalar amalga oshinshni taklif etadi, Har xil
davrlarda har xil mamlakatlarda bu ikki yondashuv bir vaqida mavjud bo'igan,
ammo ulaming o'zaro munosabatlari har xil, ya'ni tashqi va ichki omillardan
kelib chugib belgilanadigan bir-bindan ustunhgidir.

Zamonuviy sharoitlarda tashqi iqtisodly siyosat - xorifly mamiakatlar bilan
iqtisodiy, fan-texnika, shlab chiqarish vat boshaga alogalarni rivojlantirishga va
ptimoiy-igtisodiy rivojlanishning stmategik vazifalarini echish magsadida
mamlakatning xalgaro mehnat tagsimotida gatniashishini chuquriashtirish va
kengaytirshgs garatilgan hukumat tadbirfarining tizimidir.

Har bir mamlakat by masalalarnl o'z rivojlanishining aniq tarixiy
sharoitlaridan kelib chiggan holda hal giladi,

Masalan, AQSh bir gancha o‘n yillur davomida jahon xo'jaligida oldingi
o'rinni egallab kelib, hozirgi vagtda 0’z mavgeini saglab golish uchun kurash
olib bormoqda, ya'ni ishiab chigarish uchun mo‘liallangan ilmiy tovariar
olib kirishni rag'batlantirilmogda, bunda asosan iqtisodni texnik vangilash
uchun to'loy bo'ladigan xorijly kapital ogimi rag'batlantirilmoqda.
Mamlakatning tashqi igtisodiy alogalarida butun dunyoda hamkorfik alogalari
bilan birlashgan tarmoglari bo'lgan transnatsional korporatsivalar hal giluvchi
rol o*ynayotir. Keyingi yillarda kichik va o'rta subyektlaming tashqgi igtisodiy
faoliyati juda jadallik bilan qo'llab-quyvatlanmoqda.

Yaponiyani olib ko'radigan bo'lsak, bu mamlakat tabiiy boyliklanm juda
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kam ega bo'lganligi sababli, tashql iqtisodiy faoliyatini an"anaviy tarzda
kerakli yoqilg'i va xom ashyo materiallari importiga yo'naltirgan. Uning
barcha turdagi manbalami tejashi an”anaviy importni qisqartirish, tayyor
mahsulot ishlab chigarishni ko'paytirish va xorijga kapital sihiid.a ckvp'org
gilish imkoniyatini berdi. Yaponiyaning ruqobatga chidamliligi oshdi va oxirgi
yvillarda bu ko'rsatkichlar bo'yicha u jahonda oldingi o'rinlardan birini
cgallaydi. _

Tashqi iqtisodiy siyosat tashqi savdo, xorijiy investitsiyalar, valyuta-Kredit
munosabatlari, yangi texnologiyalaming berilishini hamda ishchi kuchining
harakatini tartibga solib turadi. .

Tashqi iquisodiy siyosatning shakllanishiga kapital vakillarining birlashmalari
(sanoatchilaming milliy assotsiatsiyasi, tadbirkodarining sobaviy birlashmalari),
transnatsional korporatsiyalar, kichik va o'rta biznes, savdo uy (palata) lari va
boshga ijtimoiy birlashmalar tasir ko'rsatadi.

Sanoati rivojlangan mamiakatlarda davlat tomonidan TIFni lanibga
solishning (reglamentatsiya qilishning) tashkiliy qurilma, yo'nalish, wmoyil,
varzifa va magsadiami o'z ichiga oluvchi mexanizmi vujudga keldi. Zmnommy
tashqi iquisodiy siyosat tashqi savdoni nuzorat qiluvchi va ragbatlantiruvchi
bir gator vositalar yordamida amalga oshiriladi. Buning uchun mamlakatiarda
tashqi iqtisodiy alogalami tartibga solish uchun maxsus davlat tizimlari
yarutilmoqda, masalan, Ialiyada - Tashqi savdo vazirligi, Tashqi iqtisodiy
sivosat bo'yicha vazirliklararo qo'mita, Bojxonalar bosh boshgarmasi, Bosh
iqtisodly boshqarma, Tashgi ishlar vazirdigi, xorijda 0°z tijogat vakolatxonalanga
cga bo'lgan Tashqi savdo instituti, tovartari ekspont gilishda igtisodiy bo'limlari
bo'lgan xorijdagi elchixona va konsulliklar bungs yordam beradi.

Tashqgi Iqtisodly faoliyatning daviat tomonidan tartibga solinishi milliy
igtisodning boshga doimlarini tartibga solish bilan giyoslaganda o'ziga xos
xususivatlangs egadir, _

Bu o'ziga xoslik har bir davlat xalkaro savdoning me'yor va tamoyillari
bilan hisoblashishi zarurligidan kelib chigadi. Har qanday daviat o'zining
rivojflanishi, iqtisodiyotining foydaliligini oshirishda, o'z milliy manfaatlarini
amalga oshirish magsadida tashqi iqtisodiy faoliyatni tartibga solishda boshga
mamlakatlar manfaatlarigs putur etkazmasligh va xalkiro tashkilotlar tomonidan
ishlab chigilgan qoidalar chegarasidan chiqmasligi zurur,

Shunday gilib, daviatning TIFni tartibga solish chegaraian bir tcmxondunt
milliy eksportni kengaytirish va xalgaro hamkorfikni rivojlantirishga ehtiyoj
bilan belgilansa, boshqa tomondan, xalgaro tashkilotlar goidalari bilan ham
tartibga solinadi,

TIFning tartibga solish predmeti quyidogilardir:

— milliy eksportchilarni mg batlantirish;

— jahon bozorida milliy eksportchilaming mavqeini mustaxkamlash uchun
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har xil tashkiliy choralarni amalga oshirish;

—milliy firmalarga xorijiy kapital go‘yishning o'sishiga yordam berish.

Agar shularni hisobga oladigan bo'lsak yuqorida ko*rsatilgan vazifalar ancha
qiyin hisoblanadi.

Bundan tashqari, barcha daviatiar o'z millly firmalari aqobatchilarining
faclivatini cheklash uchun har xil usullardan foydalanadi. Masalan, wlarning
ichki bozorga kirib kelishiga to'sqinlik qilish, ularning ish olib borishi uchun
og'irmog sharoit, yuqori ekologik talablar va boshgalami o'matish.

Mintagaviy kirib boruvchi guruhlaring paydo bo'lishi shunga olib keldiki,
milliy darajadagi tartibga solish bilan birga, mintagaviy guruhlar ichida, ya’'ni
::shhqi iqtisodiy faoliyatni mintagaviy darajada tartibga solish amalga oshirils

Landi.

2.2. Tashqi igtisodiy faoliyatni xalqaro tartibga solish

Har qanday mamlakatdagi tashqi iqtisodiy faolivatning tartibga solinishi
boshga mamlakatlar tashqi iqtisodiy faoliyati natijalanida, albatty, aks etadi,
chunki jahonning har xil mamlakatlarining ishisb chigarishi, tovar almashinuvi
va iste'moli bir-binga bog'liqdir. Tashqi igtisodiy aloqalaming chuqurtashishi va
kengayishi bilan TIFni ko'p tomonli tartibga solish kuchaymokda. Har bir
mamiakatda tashqi iqtisodiy faoliyat milliy huqugq me'yorlari, ikki taraflama
bitimlar, mintagaviy hamda xalqaro tashkilotlar doirasidagi ko'p tomonli
kelishuvlar asosida tartibga solinadi.

Tashgi iqtisodiy faoliystni xalgaro tartibga solish BMT tizimidagi va ungs
kirmaydigan xalgaro tashkilotlar doirasidagi shartnomalarda ko'rsatligan. Bu
1947 yilda jahon savdosining bojxona-tarif masalalarini tartibga solish uchun
tuzilgan ta”rif va savdo bo'yicha asosiy kelishuv—. Savdo va tariflar bo'yicha
bosh assambleya (GATT) dir.

Barcha mamlakatlarning jahon savdosini erkintashtirishga intilishi Savdo v
tariflar bo'yicha bosh assambleya (GATT) doirasidagi kelishuviami ishlab
z:hiqish va qabul qilish tamoyillarida aks ctadi. Ular asosan quyidagilardan
borat:

- kamsitmaslik, o‘zaro eng qulay usullami taqdim etish;

- milliy bozorlarni muhofaza qilishning ko'prok tarif vositalaridan
foydalanish;

- bojxona tanflarini uzluksiz tarzda tushirish;

- savdo-siyosiy yon berishda hamkorlik gilish;

- mojarolami kengash va muzokaralar yordamida echish.

Savdo va tariflar bo'yicha bosh assambleya (GATT) 1948 yildan 1994 yilgacha
yagona savdoni tartibga soluvehi xalqaro tashkilot edi. (YoONKTAD kabi boshaga
xalgaro tashkilotlaring savdo-siyosty masalalardagi garorlari ko'proq tavsiyaviy
xususiyatga cga). Suvdo va tariflar bo'yicha bosh assambieya (GATT) eraundslarda

36

ishlab chigilgan va gabul gilingan gator kodeks va kelishuviardan iboratdir.
Savdo va tariflar bo'yicha bosh assambleva (GATT)ning maviudligi dayrida 8 ta
mund o'tkazilgan. Ulaming har birida sancati rivojlangan mamlakatiarda bojxona
tariflarini pasaytirish bilan bog'liq masalalar ko'nb chigilgan, natijada o'rtacha
import tariflan stavkasi 1947 yildagi 40-60% dan 1990 yillaming boshida 3-
5% gacha kamaydi.

Millty bojxona - tarifini tartibga solish GATT kelishuviari va kodekslari
bilan bir xillashtirilishi kernk. Bu narsa Savdo va tariflar bo®yicha bosh assambleya
(GATT) ga a'zo mamlakatiarga ham unga kirishga tayyorlanayotgan
mamlakatlarga ham taaluglidir.

Zamonaviy bosgichda bojxona bojlarining tashqi savdo siyosatini amalga
oshirish vositasi sifatidagi ahamiyati kamaymogda. Bu albatta xalgaro savdoning
erkinlashuvidan dalolat beradi. Ammo jahon bozorida ragobat kurashi
o' xtamayapti, aksincha, u keskinlashmokda va milliy hamda mintagaviy
darajadagi protekisionistik g'oyalarning kuchayishiga olib kelmoqda (jamea
protektsionizmi). Xalgaro tashkilotlarning ish olib borishi, uning
erkinlashtirilishiga garatilgan. Xalgaro savdo goidalarining tan olinishi sharoitida
mamiskatlar, tarifsiz chekloviar deb nom olgan har xil mwurakkab vositalar
orqali protektsionizmni amalga oshirishga intilmoqgdalar.

TIFning bevosita qatnashchilari uchun tarifsiz (tarifdan tashqari)
cheklashlamni, ya'ni chet el tovardarining ichki bozorga kirishga har xil to'siglami
turtibga solish bo'yicha Savdo va tariflar bo'yicha bosh assambleya (GATT)ning
oxingi ikki - Tokio va Urnugvay raundlari muhim ahamiyat kash ctadi.

Savdo va tariflar bo'yicha bosh assambleya (GATT)ning tasnifiga ko'm,
tarifdan tashqari cheklashlar besh guruhga bo'linadi.

1. Daviatning tashqgi savdo tadbirlurida gatnashishi: cksport tovarlarini
subsidiya qilish, tovarlar sotib olishning davlat tizimi

Savdo va tariflar bo'yicha bosh assambleya (GATT)ning subsidiya va
kompensatsiya choralari bo‘yicha kelishuviga o‘ziga xos, ya'ni bo'lak spbyekl
yoki subyektlar guruhiga beriladigan subsidiya tushunchasi kirililga.n edi.

Agar import tovari daviat subsidiyasi bilan ishlab chigarilgani anlq{ansa.
importchi mamlakat qatiyy belgilagan rasm-rusumlarga ko'ra olib kelingan
tovarga badal bojini qo'yishga haqi bo’ladi, bunda milliy va import !ovarlan
bozorda bir xil mavgeda bo‘ladi. Badal bojining miqdori daviat subs:chyaa
miqdoriga qarab belgilanadi. Yevropa Ittifoqi qonunchiligi daviat u_amomdan
subsidiva gilishning barcha ko'rinishini insofsiz raqobat turiga kmtadl va ushbu
qonuniarga rioya gilishni nazorat etish magsadida ragobat qmdalmni buzganligi
uchun uchinchi mamlakatlar subyektlariga jarima solish huquqiga cga bo'lgan
El komissivasiga topshiriladi. 2o

2. Importning bojxona va ma'muriy msmiyatchiliklari: antidemping bojlari,
boixona giymatini baholash usullari, tovamni yetkazib berishda zarur bo'lgan
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hujiatlarga qo'yiladigan talab.

Savdo va tanflar bo'yicha bosh assambleya (GATT)ning tarifi bo'yicha
demping — bir mamlakat mahsulotining ikkinchi mamiakat bozorida, o'shn
mahsulot millly ishiab chiqaruvehilarga ziyon keftirishi, yangi milliy mahsulot
ishlab chigarishni sezilarli darajada hamda sekinlatishi, «o‘rtachs bahos dan
past bahoda sotilishidir. «O‘rtacha bahos dan kam deganda jahondagi bahodan
kam yoki shu mahsulot eksportchi mamlakatda sotilayotgan bahosidan past
baho tushunitadi.

3. Iste’molchilaming xavisizligi, sanitariya me'vorlari bilan bog'liq o'lchov
va talablar, o'rash-gadoglashga bo‘lgan talablar.

Hozirgi payida ckologik xavfsizlikni ta’minlash bitan bog'liq chegaralashlar
kuchaymokda, Bular;

- tarkibida xavfli moddalar, belgilangan chegaradan ortiq bo'lgan
mahsulotlarni import qilishni tagiglash;

- o'mb-joyiangan va ishlatib bo'lingan materiallami qayta gabul gilish bo'yicha
majburivatiarg

- ckologik soliglar va boshqalardan borat,

Savdo va tariflar bo'yicha bosh assambleya (GATT) ning kelishuvlaridan
biri sanitar va fitosanitar choralar bo'yicha qabul gilingan. Unga ko'ra,
mamlakatlar o’z fugarolarining hayoti va sog'lig'ini muhofaza gitish magsadida
choralar ko'rish huquqiga egadirlar, Namunalarning standartlarini
umumiashtinish bilan Xalgaro standartlar tashkiloti, Xalgaro elektro-texnika
komissiyasi, O'lchov va og'irliklar xalgaro tashkiloti, gonunchilik metrologivasi
xalgaro tashkiloti va boshqalar shug'ullanadilar,

4. Eksport va importni miqdoriy va valyutaviy jihatdan cheklashlar.

Migdoriy cheklashlar - 10°g'ridan~to‘g'ri import vi eksportni cheklashga
Qaratilgan chegaralardir. Zamonaviy savdo-siyosiy amaliyotida miqdoriy
cheklashlarning ikki asosiy turi qo'llaniladi. Bular; kontinentlashtirish va
litsenziyali tartib. Savdo va tariflar bo'yicha bosh ussambleya (GATT) miqdoriy
cheklashlardan kamsitadigan tarzda foydalanishni, ya'ni fagat qaysidir bir
mamlakatlardan olib chigiladigan tovarlarga nisbatan go'llashni tagiglavdi. Agar
migdoriy cheklashlar barcha mamlakatlarga teng damjada qo*llanitmasa, u holda
kamsitiladigan deb hisoblanadi. Savdo va tariflar bo'yicha bosh assambleva
(GATT) migdoriy cheklashlar ma’Tum bir mamlakatlarga nisbatan faqat to'lov
muvozanatini tenglashga erishish magsadida va maminkat xavfsizligi nuqtai
nazaridan qo‘llashgagina ruxsat beradi.

Jshon bozorida ragobat ko' rashining kuchayishiga sabab bo'ladigan eksportchi
0'z1ga nisbatan «ixtiyoriys migdoriy cheklashlarning paydo bo‘lishiga ofib keldi.

5. GATT tasnifi bo'yicha tarifdan tashgari cheklashlarning beshinchi guruhi
- 1o loviar strukturasi bilan bog'liq cheklashlardir; import depozitlan—importchi
bank tomonidan keyingi to'loviar uchun kafolat sifatida qo'yiladigan mablag'lar
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bo'lib, bu vositalarini to'xtatishga olib keladi; soliglar va soliq mt»yoghn
0'z m’sirigapdko'm boxona bojlariga o'mhuht?ir, lekin bojln( xalgaro darwjada
tartibga solinadi va daviatiar bu bilan hnsotﬂshnhign np?urdufat. Soliglar lhtgu
milliy darsjada tartibga solinadi, qo'shimcha qrymat sohg i, alasuhr va boshq‘:h:
- bu daviatning ichki ishidir. Ba'zan bojxona hududini k.aib 0 u?oqun m;hla ¢
bahosidagi soliq 50% ni tashkil ctadi. Soliqqa tortish qoidaga ko'ra tovar i e
chigarilgan mamlakatda yoki jo'natilayotgan nnniaka.lda amalga oshl.nladn. .
yoglama soliqqa tortilishning oldini olish magsadida daviatlar o"zaro |
ymonlama bitim tuzadikar, :

; m(iATT bitimlari omsida tovardar bahosi, ularni ishlnb chmfﬁ‘sh va eksport
qilishga daviat tomonidan bir gancha cheklashiar go'yiladigan ba 7 tovarlar b‘ilnq
jahon savdaosi bo'yicha bitimiar muhimdir. Masalan, sutmnhsulolhn va mol o' shu
bilan savdo gilish. Unugvay rundidagi muzokaralar nmhmkh spirtli nch:fmnklammg
bat'z turdarni, qurilish va qishlog xo'jalik nmlmlll(:l:ln ofis jihozari, o'yinchoglar
va farmatsevtik tova bo'lgan bojlar yo'q qilindi, v '

Urugvay mundbdm munosabatlarini tartibga 'solshmm yangi shanmmn-
huqugiy tizimini yaratish to'g risiiagi va GATTn!ng barcha Ay b_um; va
tamoyillarini o' zida saglagan yangi tashkilot - Umut_n;aixmsmniotashhlofu (UST)
tashkil etilishi to'g’risida bitim gabul gilindi, shuning uchun ham ndabtyouml;ﬁh
ko‘phclhxdaSavdovamimnbo‘yicmmﬂlmnﬂey_n(GAm USngb)ozl 2

UST shunchaki erkinlashtirish yo'li bilangina emas, !?nllgl .shu.nday
nomianuychi zanjiriar tizimi bilan savdo erkinligiga crishnsh_ vazifasini qo ym'hf
vir'ni bir tovarga tarifni ko'tarish to'g" risidagi qaror-boshqn bu‘lovam.n importini
erkinlashtirish bilan bog'liq bo'lishi kerak, UST ning yana btr‘muhumrvm&sf

- tuzilgan bitimlarga roya qilishni nazorat etishdir, Bundg m}g_lash jarayoni
ham belgilangan: biror bir mamlakatning si)miy-sa\fdo wtib.s bo'yicha axboroti
tinglanganda, UST kotibiyatining axboroti ham nnglnnud_:. Bunday ting_laus:
jahon bozoridagi bargarorfikni mustahkamlash va yanhlrpq xabardorli -
erishishga yordam beradi, UST doir:‘ﬁda xalgaro tovar v::‘ :_:lzun:mr bozori

I keladigan bahslar hal gilinadigan musus organ 7 :

% z;llc\aunday ::lainb. savdoning xalqaro qoidalariga rioya ‘q.:lls.hni .nazorag cush va
tashqi savdo alogalarini tartibga solishning kuchaytirilishi an analariga rioya
qilinmokda,

2.3. Tashqi iqtisodiy faoliyatni daviat tomonldm.bqslqlﬁsh

Tashgi igtisodiy faoliyatni daviat tomonidan boshqa_ri_hshmlpg xa'lqarq
tajribasi hozisgi vaqtda O'zbekistonda qo‘llanilmoqda.. Tnshgl iqtisodiy {w!mtpn
daviat tomonidan tartibga solishdagi yangilik — dxwhtnma_mlm yondghdudagu:
Bu yangi yondashuv daviatning ahamiyatini asosiaydigan un_\oyd’luf. TiFni
tartibga solishning vazifalari, mazmuni va ulnmlng 0'zar0 msbglm‘n lub(?an
o' zgartirmoqda. TIFni daviat tomonidan boshgarishning asosiy vazifasi — uning
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qonunchilik asoslarini yaratish, TIFning barcha ko'rinish va shakllarini
rivojlantinish uchun qulay igtisodiy va tashkiliy sharoitlarni yaratish va uning
foydaliligini oshirishdir. Hozirda daviatning TIF subycktlari tomonidan maviud
gonunchilikka rioya gilishi va millly xavisizlikni ta’minlashni nazorat gilish
vazifisi mustahkamlanmoqda.

T1Fni daviat tomonidan boshgarishning tamoyillari «Tashqi iqtisodiy faoliyat
to'g'risida"gi qonunda ko‘rsatilgan. Bu tamoyillar quyidagilardan iborat:

-TIF qatnashchilarining tengligi va ularning kamsitilmasligi;

-TIF qatnashchilari hugug va manfaatlarining davlat tomonidan muhofuza
qilinishi;

-daviat va uning organlari subyektlaming tashqi iqtisodiy faolivatiga asossiz
amlashuyiga chek qo'yish;

TIFni daviat tomonidan boshgarish uni moliyaviy, valyuta, kredit, bojxona-
tarif va tarifdan tashqari tartibga solish, cksport nazoratini ta'minlashni,
tovarlarni olib kirish va olib ketish munosabati bilan sertifikatsivalash sohasidagi
siyosatini belgilab olishdan iborat, Bunday boshgarishning barcha yo nirlishlari
amaldagi gonunchilikka asoslanadi,

Davlatning eng muhim vazifalaridan biri tashqi igtisodiy faoliyat va u asosida
tashgi iqtisodiy siyosatning boshga mamlakatlar bilan hamkorlik qgiladigan
goidasini ishlab chigishdir.

Uzoq vaqt davomida O'zbekistonda tashqi savdoda daviat hukmronligi hukm
surdi, unda sherik-mamlakstlar avvalo siyosiy va mafkuraviy manfaatlarga ko'ra
tanlandi, Bozor iqtisodiyotiga o'tish tashqi savdoda almashuvlar tengligl,
O'zbekistonning raqobatdagi ustunliklarini hisobga olish zaruriyatini, tashqi
iqtisodiy kompleksining holatini tahlil gilishni, TIF rivojlanishi vo'llarini ishlab
chigish zarunyatini tan olishni bildirar edi.

1991 yildagi hukumatning qator dasturlari, hamda Prezidentning
farmonlarida yangi yo*nalish ishlab chigilgan edi. Ulanga ko't bu borada quyidagi
choralar ko'rilishi lozim:

- xom ashyo eksportining valyuta foydaliligini oshirish;

- sotuy bozorlarini kengaytirish va ulaming geografivasini o' zgartirish;

- cksport potentsialini rivojlantirish va eksport tuzilmalarini yaxshilash;

- TIF infratuzilmalarini rivojlantirish.

Bu tizimga boshga mamlakatiar bilan hamkorlik qilishning yangi namunas:
to'g'ri keladi, iqtisodiy adabiyotlarda u esavdos yoki «kon"yukturas tizimi
deb yuritiladi. U milliy baholarni jahon baholariga yakinlashtirish, barcha yuridik
v jismoniy shaxslarga tashqi bozorgs mustagil chigish imkoniyatini berishga
asoslanadi.

Bulaming barchasi - islohotning strategik magsadini hal etishga, jahon
Tashqi iqtisodiy siyosatning yangi tizimi shundan iboratki, O'zbekistonning

40

XM Tga shakllangan ixtisosiashuvidan hozirgi zamonaviy sharoitda fovdalanish
yetarhi :“mas. jahon iqtisodiga magsadli kinb borishni .ama:llga oshirish kerak. t}u_
¢ 'oyalar tizimi va unga to'g'ri keladigan tashqi iqtisodiy siyosat daviat eksportini
rivojlantinish dasturida ko'msatilgan. Yo
l’jndu markaziy o‘rinlami O'zbekiston cksporti tarkibini mukammnlhﬂmmh
undagi yugori damjada ishlov berilgan tovarlaming hissasini oshirish, xnlqagro
ishlab chigarish va ilmiy-texnik hamkorlikning taraqqgly etgan shakllarini
rivojlantinish, investitsiya hamkorligi, innovatsiya loyihalarini bugahkgh amalga
oshirish kabi yo'nalishlar egallaydi, Bunday qarashlar ﬂzln}m yangi namuna
shilab chigarish-investitsiya yoki strategik namuna mos keladi.

Ishlab chigarish-investitsiva nmunasining asosly xususiyatian quyidagilarn
iborat; rap:

- butun gayta ishlash jarayonini gamrab olish (investitsiya hamkorligi _k)}fnhagu
tayyorlash bosqichida boshlanishi mumkin, ishiab chiqanxh-l.nv_csmsuya_wy
hamkorlik esa — foydali gazilmalar gazib olish bosgichida boshlanishi mumkin);

- barcha mamlakatlar bilan sheriklik munosabatlarinl fagat o*zaro
manfagtdorik asosida kengaytirish; ;

- jahon xo'jaligi doirasiga muvofiglashish. :

Shunday qilib, ishlab chigunsh - investitsiya nununasaf:lu gkspon-lmppn
muomalalari TIFning boshqga ko'rinishlar bo‘lmish ishiab chnqan;h hamkorligi,
mvestitsiva hamkorligi bilan to'idiriladi. Xorijiy kapital, yangi texnologivi,
qarzga jihoziar va boshgalar gayta ishiab chigarish jamyo_mn!qg barcha
bosqichfarida (neft gazib olishda, uni gayta ishlashda, paxta cu;htnuh va uni
qayta ishlashda, tilla gazib olishda va boshqgalarda) qo'llanila boshlaydi.
Shundagina, fagat tabiiy resursiar emas, balki, mahsulot va uning qayla
shlangan turlari olib chigiladi. ’ .

Xalgaro hamkorlik qazilmani ham gayta ishlash, ham cksportning
foydaliligini oshishiga yordam beradi, chunki fagat eksporiga xom ashyo cmas,
balki tayyor mahsulot ham olib chigiladi. Masalan, paxta lol.asmn ckquq
qilishning foydaliligi 79% ni tashkil etsa, undan chigadigan matoning foydaliligi
129% ni tashkil etadi, ‘

Ishlab chigarsh-investitsiya namunasini daviat tomonidan tartibga sohshning
jahon amalivotida ishlatilgan usul va vositalaridan foydalanish asosida shakilanishi
mumkin, o

Bu yo'nalshdagi muhim gadam, birinchidan, namuna ymth!\ asoslar)m
- ishlab chiqarish, investitsiva, fan-texnika hamda kapital go‘yxlmnl?rplm
hajmini oshirishning zarurigini; ikkinchidan, namunaning tar.hbn va
rivojlanishidagi izchillikni; uchinchidan, namunamning yaratilishi yo‘nahshlaqm
belgilab beradi. Bular asosida cksportni rivojlantirishining daviat dasturiga
quyidagilar kiritildi:

- xorijiy investitsiyalashni kengaytirish;
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qonunchilik asoslarint yaratish, TIFning barcha ko'rinish va shakllarini
rivojlantirish uchun qulay igtisodiy va tashkiliy sharoitlarni yaratish va uning
foydalifigini oshinshdir, Hozirda daviatning TTF subyektlard tomonidan mavjud
qonunchilikka riova gilishi va milliy xavfsiziikni ta*minlashni nazorat qilish
vazifasi mustahkamianmoqgda.

T1Fni daviat tomonidan boshgarishning tamoyillari « Tashqi igtisodiy faollyat
to'g'risida"gl gqonunda ko'rsatilgan. Bu tamoyillar quyidagilardan iborat:

~TIF qatnashchilarining tengligi va ularing Xamsitilmasligi;

-TIF gatnashchilar huguq va manfaalarining daviat tomonidan mubofaza
qilinishi;

~duviat va uning organlan subyektlaming tashqi igtisodiy faoliyatigs asossiz
amalashuviga chek qo'yish;

T1Fni daviat tomonidan boshqarish uni moliyaviy, valyuta, kredit, bojxona-
taril va tarifdan tashqari tartibga solish, cksport nazoratini ta'minlashni,
tovariami olib kirish va olib ketish munosabati bilan sertifikatsiyalash sohasidag
siyosatini belgitab olishdan iborat. Bunday bashqarishning biarcha yo'nalishiar
amaldagi qonunchilikka asoslanadi.

Davlatning eng muhim vazifalaridan bir tashqgi iqtisodiy faolivat va u asosida
tashgl iqtisodiy sivosatning boshqa mamlakatlar bilan hamkorlik qgiladigan
qoidasini ishlab chigishdir,

Uzoq vaqt davomida O'zbekistonda tashqi savdoda daviat hukmronligi hukm
surdi, unda sherik-mamiakatlar avvalo sivosiy va mafkuraviy manfaatianga ko'm
tanlandi. Bozor igtisodiyotiga o'tish tashgi savdoda almashuviar tengligi,
O'zbekistonning ragobatdagi ustunliklarini hisobga olish zaruriyatini, tashqi
iqtisodiy kompleksining holatini tahlil qilishni, TTF rvoilanishi yo'llarini ishlab
chigish zaruriyatini tan olishni bildimr edi.

1991 yildagi hukumatning qator dasturlari, hamds Prezidentning
farmonlarida yangi vo'nalish ishlab chigilgan edi. Ulangza ko'm bu borada quyidagi
choralar ko'nilishi lozim:

- xom ashyo eksportining valyuta foydaliligini oshirish;

- soluv bozorlarini kengaytirish va ularming geografivasini o'zgartirish,

- cksport potentsialini rivojlantirish va eksport tuzilmalarini yaxshilash;

= TIF infratuzilmalaring cvojlantirish

Bu tizimga boshga mamlakatlar bilan hamkorlik gilishning yangi namunasi
'g'n keladi, igtisodiy adabiyotlardi u ssavdos yoki «kon"yukturas tizimi
deb yuritiladi. U milliy bahoiami jahon baholaniga yakiniashtirish, barcha yuridik
va jismoniy shaxslarga tashqi bozorga mustaqil chigish imkoniyatini berishga
asoslanadi,

Bularning barchasi - islohotning strategik magsadini hal etishga, jahon
bozoriga kirib borishga tayyorgarlikdir,

Tashqi igtisodiy siyosatning yangi tizimi shundan iboratki, O'zbekistonning
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subyektlar o'rtasida ishlab chigarish bo'vicha to'g'n alogalar o'rmatish;

- qo'shma tadbirkorlikni rivojlantirish;

sohalarning qo’shilishini ta'minlash; :

- hududiy ishlab chigarish tuzilmalarl orasids hamkoriikni yo'lga qo'yish,

tashqi iqtisodiy kompleks gurilmalanni takomillashtirish.

Duviat tomonidan boshgarish (tartibga solish)ning maqgsadi — barcha
Jarjndags foydali tashqi iqtisodiy faoliyatni ta'minlovehi huqugiy iqtisodiy va
ushkilly sharoitlami yaratishdir. Bu bosqichda eksportni rivoflantirish dnv_lm
dusturica belgilangan strategik magsadni amalga oshirish uchun sharoit yaratish
rarur: ekspont gilinadigan sifatli mahsulotnl varatish, eksporining tovar va
geopralik tarkibing takomiliashtinish kerak.

Xalguro savdo-igtisodiy hamkorligining rivojlangan shakllarini qo‘llash
nosklagl cksport faoliyatining foydaliligi va keng ko'lamligini oshirishning
uzoq evolyutsion jamyoni deb tushuniladigan O*zbekiston eksporti tuzllmasup
Ltkomillashtinish zarur. Bu magsadni amalga oshirish uchun fagat tashgi iq(iso@syf
solisdi emas, balki qonunchilikda ham vujudga kelgan muammolar kompleksini
hal etish zarur. Aytilgan sohalardagi masalalarni echishda har ganday davlat:
shuningdek, bizning daviatimiz ham xalgaro amaliyotda vujudga kelgan quyidagi
timoyillarni hisobga olishi zarur.

| Xalgaro tashkilotlar talablarini inobatga ofish. Masalan, GATT — USTning
bofxona yig' indiert vis tariflami tartibga solish borasidagi: P

Butunjalon bojxona tashkilotining bojxona muolajalani va ularmi bir
wllsshirish 10"y risidagi; ‘ =

Yeviopa litifoqi tovarlanining ba’zi turlari, masalan, to‘qimachilik
tovaelarign nisbatan eksport kvotalariga riova qilinishiga nisbatan;

BM Tning ixtisostashtirilgan tashkilotlari bo'lmish MAGATE (A.EXA) -
atom encrgivasi bo'yicha xalgaro agentlikning - maxsus tovariar ya'ni, hnrq
tinch, ham harbiy magsadiarda go'llanishi mumkin bo'lgan yadro materiaflan
vis Jibozlarign nisbatan maxsus talablari.

2 Tashqgi savdoni erkinlashtirish.

1. Xalgaro baholar bilan savdoni amalga oshirish.

4. Aniq valyuts bozorini kintish.

5. Sherik mamakakatlar bitan to'lov-savdo muvozanatini lcnglashtirig:h..

Xalgaro amaliyotgs ko', O'zbekiston 0'z strategik magsadiarga erishishiga
yordim beradigan tashqi savdo sohasidagi masalalami echishi zarur. Bundn:
birinehidan, Respublikaning Umumjahon savdo tashkilotiga kirishi masalasi
o' risids boradi, ya'ni O'zbekistonning har kanday mamiakat bilan ikki
tomoniama tashqi savdo siyosati borasida UST tizimiarida savdo bahslarini ko'nb
chigish imkoniyatlari, O'zbekiston tovariariga migdorly chekiashlar Kiritish
Jirmyonini mumkkablashtirish, garshi talablami kelishish va boshga ko'plab
imkoniystiami yaratuvehi ko'p tomontama siyosatga aylandi.
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Ikkinchidan, bu xorijiy mamlakatlar bilan o'zaro savdoni erkinlashtirish,
manfaatdor mamlakatlar orasidagi savdo ogimining tuzilishi va o'zgarishi
masalalarini savdo-igtisodiy hamkorlik bo'yicha hukumatlararo komissiyalar
durajasica echishdir,

O'zbekiston va El orasida imzolangan hamkorlik to'g'risidagi bitim o'zbek
tovarlarining Elgn a'zo mamalakatlar bozorlariga kirishiga yordam beradi, uning
asosida mamiakatimiz va bir qancha Yevropa mamiakatlari o' rtasida milliy
buyumlarni GFR xududiga kiritishning sharoitlari to'g"risidagi bitim imzofandi,

Uchinchidan, tashqgi siyosat sohasidagi vazifa mintagaviy guruhlarga a'zo
mamlakatlarning kollektiv protekisionizmga garshi turish imkonini beruvchi
savdo-siyosiy birlashmalar tuzishdir, Tkki tomonlama soliqga tortishni istisno
qilish va kapitaini Kiritishni himoya qilish, TIF gatnashchilarining konsultatsiyasi
va xabardorligi bo'yicha Ozbekiston savdo vakolatxonalari hamda daviat organkari
hamda ijtimoly birlashmalar masalalari bo'yicha tuzilgan bitimlar muhim
ahamiyat kasb etadi.

MDHga a'zo daviatlarga nisbatan tashqi siyosat sohasidagi yo'nalishlarm
ajratish muhimdir. Respublikaning iqtisodiy manfastlari ko‘p tomonlamn keyingi
o'n yillarda sobiq ittifoq respublikalari orasidagi chuqur o'zaro igtisodiy aloqalar
bilan belgilanads,

Respublika hukumatining 1995-2000 va 2005 yilgacha respublika milliy
iqtisodini rivojlantirish va isloh qilish dasturida O'zbekistonning MDH
mamlakatlariga nisbatan iqtisodiy sivosati ko' rsatilgan, Unda ta"kidlanishicha
bunday siyosat quyidagilurga vo'naltirilgan:

- hamkorlikda xo'jalik aloqalarini milliy ishlab c¢higaruvchilami go'lisb-
quvvatlash, aholini (avvalo ozig-ovgat bilan) ta'minlash migyosidagi
rivojlanishni takomillashtisish;

- MDH bozorlarida, aynigsa, tayvor mahsulotlar sotish sohasida ilg'or
o'rinni’ saglash;

- O'zbekistonning uchinchi mamilakatga eksport-impon tovar oqimiga xizmat
ko'msatuvchi tranzit alogalaridan kafolatli v xavisiz foydalanish;

- ishiab chigarish kuchlarining to'g'ri joylashishida, ishlab chigarishning
tub islohotlarida MDH mamlakatlari harakatlarining hamkorligi va
kelishilganligiga erishish,

Yaqin xorij mamlakatlariga nisbatan faol iqtisodiy siyosat millly iqtisodni
sog'lomlashtinish va kelajakda uning rivojlanishi uchun sharoit yaratish —
O'zbekistonning mhon hamjamiyatida teng hugqugli a'zoligiga erishishning
vositalaridan bin sifatida garaladi. Shuning uchun ham respublikaning MDH
mamlakatlariga nisbatan ikki taraflama munosabatlarida quyidagi yo'nalishlar
birinchi darajada muhim bo‘lishi kerak;

- 0'zaro majbuniyatlarni bajarish;

- lovar o'tkazishdagi qarzdorlikni tugatish,
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- O zbekiston tovarlarining bu maminkatlar xududidan o'tkazilayotanigida
ulaming kamsitilmaslik tartibi.

Savdo-iqtisodiy munosabatlar sohasida islohotlar erkin savdo mintagasini
shakllantirish jarayoni va Bojxona ittifogini yaratish jarayonida amalga oshiriladi.
1993 yil dekabrida a’zo daviatlar subyekt va sohalanning ishlab chiqarish
hamkorligini qo*llab quvvatlashning umumiy sharoitlari va tuzilishi to’g* risidagi
bitim katta ahamiyvatga cgadir,

Unga ko‘ra ishlab chiqarish hamkorligl va ishlab chigarishni ixtisoslashtirish
darajasidagi tovar va xizmatlar olib borilishida quyidagi chekloviar
qo'Hanilmaydi:

- olib kirish va olib chigish bojlari;

- soliglar,

- aktsizlar,

- migdoriy cheklamalar,

Ko'rsatilgan bitimni imzolagan har bir daviat hamkorlik tashkilotlariga
qo‘shilgan subyektlar ro‘yxatini belgilaydi va ular boshqa daviatiaming sherik-
subyektlari bilan shartnoma tuzish hugquqiga ega bo'ladilar.

TIF davlat tomonidan boshqarilishini fagat go‘llab-quvvatlash va
rag'batlantirishnl emas, balki millly manfaatiarga rioya gilishni nazorat ctish
hamda iqtisodiy xavsizlikning ta’minlanishini bildiradi,

Yevropa Igtisodiy komissiyasining 1997 yil 27 maydagi garoriga ko'ra, |
iyuldan Elga a"z0-mamlakatlarda temir va po'latdan tayyorlangan quvuriarning
cheksiz haimda ofib kirilishiga qo‘llanilgan vagtinchalik dempingga qarshi bojlar
o' matildi. Boj migdori juda baland, boixona giymatining 32,9% ni tashkil etadi,

Valyutani tartibga solish - davlatning milliy manfaatlarini himoya qgilish
magsadida TIF gatnashchilariga ta'sir gilishning ko'rinishlaridan biridir. Bu
ta'sir O'zbekiston Respublikasining «Valyuta operatsiyalarining tartibga solish
va valyuta nazoruti 10 risidasgi gonuni asosida amalga oshirifadi.

Tashqi savdoda valyutani tartibga solishning eng ko'p targalgan usullaridan
biri — bu valyuta tushumlarining bir gismini milliy valyuta evaziga sotish
majburiyatidir. «Valyuta cheklamalari» deb atalmish vositalar valyuta jihatidan
tartibga solish usullaridir: valyuta operatsiyalarining daviat tomonidan nazorat
qilinishi, valyuta operatsiyalarini vakolatli banklarda jamlash, kapitaini olib
chigishni cheklash va boshqalar,

Daviat tomonidan nazoratning kuchayishini bitimlar pasportining
kiritilishida ko'rish mumkin: eksportniki - valyuta gaytishini nazorat qilish
uchun, import bitimiari uchun csa barter kelishuviari pasportiari va valyuta

" o'tkazishlarini asoshanganligini nszorat gilish misolida.

Hozirgi sharoitda tashai iqtisodiy faoliyat boshega har kanday iqtisodiy faoliyat
kabi ma'lum boshgaruviga muhtojdir. Turli mamiakatlar o' rtasida o*zaro igtisodiy
bog'liqlikning kuchayishi va dunyo bozorida ragobatning keskinlashuvi, jahon
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iqtisodiyotida transnatsional korporstsiyalar rolining oshishi, valyuta
k'urslarining barqaror emasligi, to‘loy balanslarining tagchilligi,
rivojlanayotgan mamiakatlar karzlasining yanada o'sishi va hozingi zamon
iqtisodiy munosabatlari rivojlanishining boshqa xususiyatlari ulami nafagat
alohida davlatiar darajasida, balki igtisodiy tashkilotlar darajasida ham tartibga
solish zarurligini belgilaydi.

Tashqi iqtisodiy faoliyatni daviat tomonidan tartibga solish daviat tashkilotlari
tomonidan chora-tadbirlar majmuasini ishlab chigish va uni bajarishni
ta'minlash jarayonini o'zida mujassamlaydi. Bu choma-tadbirlar mamlakatning
xalqaro ixtisoslashuvidagi ishtirokidan keladigan foydani olish, jahon
xo'jaligidagi davrly pasayishlarning ta'sirini yo'qotish yoki kamaytirish,
shw‘unadck valyuta kurstarining tebranishi va jahon igtisodiyotidagi boshaga salbiy
hodisalaming ichki igtisodivotga ta’sirini pasaytirichga yoki yo‘qotishga, dunyo
bozorida milliy ishlab chigarish mavgeini mustahkamlashga yo'naltirilgan.
_Boshqqclm aytganda, daviat tomonidan tartibga solish har bir mamiakat tashqi
iqtisodiy siyosatining asosiy vazifasini, ya'ni millly igtisodiyotni samarali
rivojlanishi uchun qulay tashqi sharoit varatishni ko‘zda tutuvchi chora-
tadbirlarni amalga oshirishdir.

. Tashqi iqtisodiy faoliyatni daviat tomonidan tartibga solishga tb igtisodiy
islohotlar amalga oshintlayotgan mamiakatlarda katta shamiyat beriladi. Aynigsa,
O'zbekistonda sgtisodiyotni bargaroriashtirish va xo'jalik yuritishning yangi
modelini shukllantinishda bosh islohotchi sifatida daviat muhim almmivatga cga.

Tashgi igtisodiy faoliyatni davlatlararo tartibga solish xalgaro iqtisodiy
tashkilotlar tomonidan ishlab chigiladigan va ishtirokchi mamlakatiar
manfaatlarini 1a'minlashga xalgaro ayvriboshlashni rag'batlantinish va uning
s;:mgmdorligini oshirishga, umuman jahon xo'jaligining bargaror bo'lishiga va
rivojlanishiga garatilgan chora-tadbirlami amalga oshirish demakdir. Tashgi
iqtisodiy facliyatni alohida daviat darajasida, ham daviatlararo darsjada tartibga
solish turli mamiakatlardagi sheriklar o'riasida amalga oshiriladigan iqtisodiy
operatsiyalariga, bitimlariga turli xil usullar, vositakir, yo'l-yo'riglar yordamida
ta'sir etish jarayonini aks ettiradi.

Xalgaro iqtisodiy alogalaming rivoilangani sar unga ta'sir etish usullar him
takomillashib bormoqda. Shu jumladan, o'zaro munosabatlarning
mur.dtkablasl}mim, yangi ustivordiklami, tashqi savdo va valyuta-keedit bitimlarini
tuzishda, xorijiy sarmoyalash va boshqa operatsivalarda sheriklaming magsad va
ynnnﬁmﬂnrini to'larog hisobga oluvchi vangicha vondashuviar yuzaga kelmokda,
I'ashgi igtisodiy faolivatni tartibga solishning barcha usullarini ulaming mazmun-
nnhsy;uba ko'ra shartli ravishda bilvosita va bevosita usullanes bo'lish mumkin,

Bilvosita usullarga - xalqaro ayirboshlashda qatnashuvchilaming iquisodiy
manfaatlariga, ya'ni daromadiar, foyda migdori va ulaming tagsimlanishiga,
bitim shartlariga, ulami o'tkazish muddatizriga va boshga shu kabilarga bilvosita
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ta’sir etuvchi iqtisodiy xususiyatdagi usollar kiradi. Masalan, tashqi iqtisodiy
faolivatda bojxona tariflari va bojlard, turli soliglar, valyutada tushgan puldan
wratmaiaming me'yori, xalgaro operatsivalnmi kreditiash va sug'urta gilishning
foiz stavkalari va boshgalar shular jumlasidandir,

Ular tashqi iqtisodiy faolivatni tartibga solishda u yoki bu harakatni tanlashga
ma’lum bir darajada tunki bo'ladi. Shu tufayli bu usullar “qayishqoy usuliar™
deb ataladi,

Bevosita usullar - magburiy ruxsat berish - tagiglash xususivatiga ega bo'lib,
xalgaro ayirboshlashda ishtirok etuvchilaming hatti- hamkatlaring kit "iy tartibga
solib turadi hamda litsenziyalash, kvotalash, mahsulotiar bayonnomasi, tashagi
iqtisodiy faoliyal gatnashchilarini ruyxatga olish, ularning hugquq va
majburiyatiarini aniglovchi gonuniy va me'yoriy hujatiarmi qabul qilish va
boshqa wsullar yordamida amalga oshirifadi

Barcha mambakatiarda T1Fni daviat tomonidan tartibg: solinishi bu avvalambos
igtisodni salbty Htimoily oqgibatlar keltirib chiqarib, hayot darajasini
pasaytimdigan, ichki gayta ishlashning mo*‘tadil mrayonini buzadigun ichki va
tashgi yomon omillardan muhofaza qilish tushuniladigan milliy iqtisodiy
xnvisizlikeir.

Davlatning tartibga soluvchi roli iqtisodiy va ma'muriy usullar bilan
belgilanadi. Har ikki usul, ulaming vositalan, muassasaviy tuzilishi gonunda
b usullarni ruyobga chigaruvehi belgilangan va eksportnl rivojlantirishning
daviat dastunda etarli darajada to'hq izohlangan bo'lishi lozim,

Iqtisodiy usullarga giymat daraja majmuasi hisoblanuvchi kredit, soliq,
bopxona bojlar, eksport kreditlarining kafolat va sug‘unta tizimidan foydalanish
bilan bog'lig choraliar kiradi. EXsportni, aynigsa vugori darajada ishlov benlfgan
tovardarni go'llab-quvatiashning eng muhim yo'nalishlaridan birni soliqni tartibgi
solishning gaytansh wsullaridan foydalanish bilan bog'liqdir, Iqtisodiy wsiub
importni bogxona tanflan va kinm bojlan va har xil boj turlandan foydalanish
vo'li bilan tartibga solishda ham ishlatifadi.

Ma'muny tartibgn solish udublan deganda tashkiliy-hugugly va maxsus
qowdalar tizim tushuniladi: migdorly cheklashlar, kvota va litsenzivalarming
tagsimianishi, ma’lum tovar ko'rinishlariga nisbatan cksport pazorati, ba'z
xil tovarlaming eksporti voki importi ustidan daviat monopolivasini o'matish.

O'zbekiston Respublikasi hukumati xalqaro huqugning barcha tomondan
gabul gilingan me'yorlariga ko' ishlab chigaruvehilarga fiddiy ziyonini bartaral
etish va uning oddini olish uchun himoya choralarini ko'rishi mumkin. Ijtimody
ziyon deganda mamlakat ishlab chiqarishining yoki rentabellikning gisgarishi
ko' rsatkichlarida aks etuvchi, biror sohadagi holatning umumiy yomonlashuvi
tushuniladi. Eksport yoki importning ta"qiq yoki cheklanishi ham milliy
manfaatlardan kelib chigity o'matilishi mumkin,

« Tashai igtisodiy faolivat to'g‘rigidagi» qonunga ko'ra tashqgl savdo hamds
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unty mahsulot turlanr eksportiga v importidagi cheklashlar va wlarni
(a'giqlashlar fagat mamalakatiardagi gonunchilik va huquq tartibotni
ta'minlash, daviatning mudofa qobilivatint asrash va xalgaro xavisizlikn)
saqinsh, aholi sog'lig’ini asrash, atrof muhini himoya qilish, Respublikaning
madaniy, tanxly va arxeologik merosini asrash magsadlarida kiritiladi,

Hozirgi vaqida tovarlarning quyidagi guruhlari (eksport bo'yicha)
' zbekistonda litsenzivalanmaydi:

- ikkilamchi magsadlardagi tovar va texnologiyalar, ya'ni ham tinch, ham,
harbiy magsadiarda qo'laniladigan;

- raketa quroli yaratishda qo'llaniladigan jihoz, material va texnologiyalar;

- narkotik moddalar, kuchli ta'sir etuvchi va zaharli moddalar, mineral
o'g'itlar;

- hayvon vi o'simliklirdan olingan manbalar,

Import bo'yicha quyidagilar litsenziyalanmaydi:

- xavili goldiglarning chegaralararo gatnovi;

- mzonni emiruvchi moddalar va tarkibida shunday moddalar bo'lgan
mohsulotlar;

- etil £pirti va arog;

Eksport va importda quyidagilar litsenziyalanmaydi;

- yadro materiallan, jihozlar, maxsus noyadroviy materiallar va ular nchun
texnologiyalar;

- radicaktiv moddalar va ular asosidagl buyumlar,

- gimmatbaho metallar;

« dori bo*jadigan vositalar va farmavisevtiX moddalar;

- o'simliklami himoya gilishning kimyoviy moddalari,

Eksportni rivojlantirishning davlat dasturida O*zbekiston iqtisodini
rivojlantirishning zamonaviy bosgichdagi tashqi iqtisodiy aloqa va xususiyatlarining
milliy xossalari inobatga olingan jahon amaliyotidan foydalanilgan. Bu dasturga
ko'ma millly iqtisodning iahon igtisodiga kirib borishini tartibga solish eksportni
kengaytirish va uning tuzilishini takomillashtirish, import tizimini
mukammallashtirish, hamda har xil ko‘rinishdagi qo‘shma tadbirkorlikni
rivojlantirish uchun sharoit bilan " minlashgs karatilgan kesodiy, tashkiliy-huquary
hamda, siyosiy xususiyatgs cga bo'lgan choralar majmuasini o'z ichiga oladi.

Eksportni rag'batlantifishning Iqtisodly choralari kredit berish, sug'urta,
davint kafolati berishlarni o'z ichiga oladi. Shuni ta"kidlash kerukki bu choralar
uyvalo vatan, mashina texnik eksportining eng vaxshi jahon namunakari
damjasidagi, yugor ishlov berilgan tovariar ishiab chiqaruvchi hamda xizmat
ko' rsatuvehi subyektiaming rag'batiantirishga qaratiladi. Daviat dasturiga ko'ra,
birinchi rag'batlantirish choralart kurilgan obyektlar orasida ishlab chigarish
hamkorligining: tovami tayyoriash, yvig'ish, boshqa tovaraga mostash; qayia
whiash va tovarlarga ishlov berish; ulami gayta tikkash va tartibga solishm o'z
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ichiga oladigan, tovariari ta’mirlash; mahsulotni ishlab chigarish va qayta
wshiashga yordam beradigan ba'zi tovadardan foydalanish kabi turlari ajrutilgan.

Eksportga moliyaviy yordam berish quyidagi tadbirlami o'z ichiga oladi:

- Respublika hukumatining moliya vazirligi orqali eksportga yo'naltirilgan
ishlab chigarish va xizmat ko'rsatish subyektilarni aylanma vositalar bilan
ta'minlash wchun vakil -gilingan banklarni jalb ctish bo‘yicha kafolat
magburiyatlarining berilishi;

- tijorst va siyosiy qaltislikdan eksportchilar himoyasini ta'minlash uchun
daviat tamonidan kafolat va majburiyatlarni berish va ekspont kreditlarini sug'urta
qilish;

- eksport ishlab chigarishni nivojlantirish uchun jihozlar sotib olish
(loyihalaming o'zini qoplash muddatiga qamb uzoq muddatli kreditlar):
Respublikada ishlab chigarilmaydigan xom ashvo, matedallar va butlovehi
buyumiarni 0'z ichiga olgan vuzoq jarayonli eksport mahsulotini ishlab
chigarishni keeditlash;

- 180 kundan oshiq muddatli tijorat kreditlash wsosida eksport tashuvini
mablag' bilan ta’minlovchi banklurga daviat kafolatlarini berish:

- xalgaro savdoda qatnashishni kreditlash bo'yicha daviatning kafolatlasi
bilan ta'minlash;

- tashgi bozorlami o'zlashtirish bo'yicha muomalatami sug'urta qilish;

Soliq rag*batlantirishining sanoati rivojlangan mamoiakatkarda qabul qilingan
har xil turlariga mubim ahamivat beriladi.

Eksportga yo'naltirilgan, eksport va ishlab chigarishning go'Hab quvvatlash
choralaridan biri - investitsiya loyihalarini lizingdan foydalanib mablag® bilan
ta " minlashdir,

Eksportni. rag'batlantinish choralari quyidagilarni o'z ichiga oladi:

- eksporini rag'batlantirish bo'yicha qo'shma tadbirfar o‘tkazishga
ishbilarmonlar doiratarini keng jalb ctish;

- davlat organlarining eksportning faol harakati va xorijdagi vatan
tadbirkorlar man

faatlarini himoya qilish borasidagi faol ishini tashkil etish:

- mulliy ckspon tovariari reklamasini takomillashtirish:

- ko'rgazma yarmarka ixtisoskashtinlgan simpozium va konferentsiyalar tashkil
etish;

- TIF sohasidagi ilmiy tadgiqodiar o‘tkazish;

- malakali kadrdar tayyorlash ka'bi tadbirni amalga oshirish zaruriyatini
keltirb chigaradi,

TIF rivojida daviat byudjeti mablag‘lani hisobiga ta'minlanadigan tashqi
savdo axborotining yagona tizimini yaratish katta ahamiyatga ega. Daviat
organlari hamda maxsus xizmatlir tomonidan olib boriladigan maslahat
ishlarining olib borilishi ham eksport operatsivalarini faol olib borish wehun
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haroitdir. "
mml\’msalsamodunln' i yoigan eksportni go'llab-quvvatlash chpralati Davlat dasturini
amalga oshirishning quyidagi bosgichlariga to'g'ri keladi.

Birinchi bosgich: . R

- TiFning gonunchilik va me'yoriy asosmi.-ekspon va savdo nqusodn_y
hamkodikning samarali ko'rinishlarini rag'batlantiruvchi \.m‘lyuu. soliq va tanf
siyosatini takomillashtirish borasidagi ishlami davom cttirish; -

- daviatning cksportgs yordam berish xizmatining muassasaviy va tashkilty
asoslarining shakllanishini tugatish; ’

- tashqi savdo axboroti tizimini yaratish; " :

- kreditlash, kafolatlnsh va eksportni sug'una qlhsh. yordamida daviat
tomonidan qo'llab-quvvatlashning qunlmmni shakllantirish; e

- eksport tashuviarini transport bilan ta’'minlash nusalahl_'i!\l echish; :

- barcha darsjadagi hukumat organlanining ta’sirini kengaytirish va ulamning
eksportchilarga amaliy yordamini tashkil etish bo'yicha rqnhn!liy boshgaruy va
iitimoiy tashkilotlar bilan o‘zaro hamkatharing lwngam@dm

Daviat dasturida belgilangan tadbir va choralar ckspom)ma 5.6 rplrd. dollar
darajasidagi barqaror hajmini ta'minlashi, an’anaviy tr!ashma-lexnik
eksportining bosgichma-bosgich qayta tiklanishini ta’minlashi kerak.

lkkinchi bosgich: . 3

- eksportni kafolatlash va sug'urta gilish uchun byudjet mablaglarining
hajmini sezilarli W.la;i\ ko‘pa);li;ri;h; s ke

. rini kredit dasturfanni kenga -

- m biznes subyektianini ragbatlantirishi bo‘yichn_la_dbiﬂm q‘slmjsh;

- sug'urta operatsiyalarining hajmini va m‘unq tuﬂa'nm‘ko‘puyunslu

- 0'zbek eksportini go'llab-quyvatlash uchun miqyosli ko' rgazma-yarmarka

reklama tadbidarini o’ tkazish; s B
s O'tkazilgan tadbirlar natijasida O'zbekiston eksportidagi asosiy hom ashyo
guruhlarining ulushini 65-70% gacha tushurish va sh.um mos tarzda tayyor

mahsulot ulushini ham ko'paytirish Kutilmogda. I:kspo’(tnlns mimm_\ny
tuzilishida ham o'zgarishiar sodir bo'ladi, yaqin xori) mamiakatlarign
eksportning ulushi 20-30% gacha oshadi,

Uchinchi bosqich: G =

- sanoati rivojlangan mamlakatlarda ajmtﬂl;ﬁiﬁ! q\ablag‘lar t-!am;asadl
daviatning cksportini moliyaviy qo'llab-quwat ; miga enshlsh. N

- tovar cksporti va xizmatlar eksportining qo‘llab quvvattanishini amalga
oshirish; ) G

- o'zbek cksporti manfaatlarini tashqi bozoﬂa:‘:a faol himoya gqilish,
shuningdek xalgaro tashkilotlardagi faoliyat yoﬂhm . g

- o'zbek tovardarining tashgi bozorlardagi hnmk_ati ‘bonsidagl ishhmi!m
bir gismini eksportchilarming uyushmalari, sanoat-moliyaviy guruhlar va bevosita
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sherik ishlab chigaruvchilarga berish,

Ushbu bosqichda quyidagilar amalga oshirilishi kerak:

Elsportning diversifikatsiyalashuvi, xorijga yuqori sifitli va yugori-1exnologik
tovariarni yetkazib berish, mashina va jthozlaming ulushini 20-25% gacha oshirish
va yoqilg't, homashyo tovardarining ulushini 60-65% gacha kamaytirish;

MDHga a'zo mamlakathar bilan ishlab chigarish hamkorligi asosida yagin
xorjj mamiakatiarga eksportning ulushi ko'payganlig sezildi (113).

To'ntinchl bosgichda:

O zbekiston xom ashyo eksporichisidan ko'prog tayyor sanoat mahsulotlari
cksportchisiga o'tishi kutilmogda.

Eksportni daviat tomonidan tartibga solish va yangicha yondashish va uni
qo'liab quvvatlash bo‘yicha ishlab chigilgan amaliy choralar natijasida tashqgi
iqtsodiy kompleksi potentsiali o'smoqda, tashgi bozorda O'zbekistonning
mitvger mustahkamlanmoqda,

Qisqacha xulosalar

1. Bozor xo'jaligi sharoitlarida u millly iqtisod manfaatlaridan kelib chiggan
holda T1Fni takomiltashtirishni rag‘batlantiruvchi, amalga oshiruvchi va nazorat
qiluvehi gonunly chora-tadbiriar tizimint tashkil etadi. Bu choms-tadbirlar
daviat subyektlari hamda ijtimoiy tashkilotiar tomonidan ham amilga oshiriladi,
Tantibga solishdan maqgsad — mamiakat tashgi iqtisodiy kompleksini xalgaro
mehnat tagsimotining o'zgaruvchan sharoitlariga moslashtirish va
bargaroriashtirishdir,

2, Davim tomonidan boshqarish (tartibga solish)ning magsadi — barcha
darajadagi foydali tashqgi igtisodiy faoliyatni ta’minlovehi huqugiy iqtisodiy va
tashkiliy sharoitlamni yaratishdir. Bu bosqichda eksportni rivoflantirish daviat
dasturida belgilangan strategik magsadni amalga oshirish uchun sharoit yaratish
zarur. cksport gilinadigan sifatli mahsulotni vamtish, cksportning tovar va
geografik tarkibini takomillashtirish kerak.

3. Tashqi iqtisodiy faoliyatni tartibga solishning barcha usullarini ulaming
mazmun-mohiyatiga ko' sharth mvishds bévosita va bevosita usullanga bo'lish rmumkin.

Bilvosita usullarga - xalgaro avirboshlashda gatnashuvchitarming igtisocliy
manfaatiariga, ya'ni daromadlar, foyda miqdori va ulaming tagsimlanishiga,
bitim shartlariga, ularni o'tkazish muddatlariga va boshga shu kabilarga bilvosita
ta’sir etuvchi igtisodiy xususiyatdagi wsullar kiradi. Masalan, tashqi igtisodiy
facliyatda bojxona tariflari va bojlari, trli soliglar, valyutada tushgan puldan
ajratmalaming me'yori, xalgaro operatsiyalami kreditlash va sug'urta qilishning
foiz stavkalari va boshqalar shular jumlasidandir. Ular tashqi iqtisodiy faoliyatni
tartibga solishda u yoki bu harakatni tanlashga ma'lum bir darajada turtki bo*badi,
Shu tufayli bu usullar “gayishqoq usullar™ deb ataladi,

4. Bevosita usullar - majburiy ruxsat berish - tagiglash xususiyiiga ega
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‘Iib. xalgaro ayirboshlashda ishtirok etuvchilaming hatti- harakatlarini
z‘n’l!":; lar!t?m sz;ib turadi hamda litsenziyalash, _kvotulash', mnhmlo_tsl;r
bayonnomasi, tashqi iqtisodiy faoliyat qalnnshclgnlauni r'o y).tawnuoln )
ularning huqug va magburiyatiarini m@qlovchi qonuniy va me'yoriy hupatlarni
qabul gilish va boshga usullar yordamida amalga oshiriladi,

Nazorat va muhokama uchun savollar
I. TIFning tamoyillari. ”
2. Tashgi iqtisodiy siyosatdagi il§h yondashuy.
3. T1Fni tartibga solish predmet,
4. Tarifsiz cheklashlar nima? ‘
5. TIFni bojxonaviy cheklashiar l'u_shundtw. :
6. UST bo'yicha TIFni crkhxluhtmﬂ: nmxl:iyman.
7. TTFni tastibga solishda standartlaming roli. : ‘
%. T1Fdagi miqdoriy va valyuta jihatidan chekiashlaming ahamiyati.
9, TIFni tashkil eish lamoyillqrh
10. T1Fni bogarish tamaoyiliari,

Foydalanilgan adabiyotlar

-x 41.-4., 2. Mexaysapotsas
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maxposkonommuxa, Yucbuoe nocobue i BY3on. - M.: MexuyHapogHoe
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2. Apsoxymun ED. Mexaysapoaine 3KOHOMHYECKHT OTHOIIEHNE.
Vuehnoe nocobue. - M.: HBHL «Mapxenitirs 2004,
1, Cuneuxuft B.H. Breunteroprosse onepattion, - M.: Mexaynapoamse

, 2004,
m"?u;;z:ucm # crpans CHI', Crarneriieckiil exeroannK. TamxenT,

2003, -
2. Korah V. An Introductory Guide 1o EES Competition Law and Practice.

~ Oxford, 2003, ‘
3. gingleton R. Industrial Organization and Antitrust. Columbus. =~ (Ohio),

002
4. Sherherd W, and Wilcox C. Public Policies Toward Business. — Homewood

(11L.), 2003, G
WWW. “zbeki i all.

5. gov.uz — O'zbekiston Respublikasi Daviat mem port
6. M.S:\vfcr.m ~ O'zbekiston Respublikasi Tashqi igtisodiy alogalar,
estitsivalar va savdo vazirligi msmiy sayti. . ; :

u 7. ww'yﬂ.m.uz ~ O'zbekiston Milliy axborot age:_uhsi rasmiy sayli.
§. www.uzrcport.com — Biznes axborotlari portali. : :
9. www,curasianews.com — Yevrosiyo tadgigotinr Markazi rasmiy sayti
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III BOB
TASHQI IQTISODIY FAOLIYATNING
SHAKLLARI VA HAMKORLIK
MUNOSABATLARINI O‘RNATISH

3.1. Tashgi savdo jarayonlarining tasniftanishi
‘ Tgshgn Kytisodiy faolivatning muhim shakllaridan biri — tashqi savdo bo'lib, uni
w'g'n n:plashm tﬂﬂdl etish, boshqarish va amalga oshirish, anigligiga crishish
uchun lasmfhsh lozim, Tas!uﬂmp deganda xalgaro tijorat kelishuvini oldi-sotti va
tovar almn'shuh kehsiyuvhnp aratishni tushunish mumkin, Bu tasnif oldi-sorti
kclnshu.vlat.xh sotuvchi (tashqi savdo kelishuviarida eksportchi deb ataladi) kelishuy
obvekti bo Igan lo».-'am! kelishuvning bevosita qatnashehisi bo'lgan xuridonm (tashgl
saw_io l;clu!w_vhndn importchi deb ataladi) qandaydir pul summasini 10'lash
majburiyatini olgan taqdirda, berish majburiyatini oladi, tovar almashish
!ccl?dtuyﬁilidn&bitmlndﬁmvmm bog'liq shartlasgn roya qilingan tarzda
;‘I’::hnclu::’;la almashtintladi. Tabiiyki, oldi-sotti va tovar almashtirish 10'g risidagl
‘ lshuv tovami chet elga olib ketish (cksport i ] i
(.mm’ d i ( ) yoki chet eldan olib kelish
in ~sotdi kelishuviarida, shanli qilib uytganda, aniq ko' rinis! ick
;:r ig:pzlnga duch kelnmiz; bundqy kelishuviarda bir kontmgent (sah\;(‘l?mcﬂri’:i‘;
: r shartnomada fagat sotuvchi-cksportchi yoki faqat xaridor-importchi bo'la
oladi, qarama- qar;hj savdo kelishuvlari deb ataladigan tovar almashish
Opcmtnyahndn esa bitta kontragent bir xil tovarlar importchisi va boshealarining
ckq)ot:‘chm bo'la turib, xaﬁ-dow.njnmlalminim boshga tadbirkorlaridan qandaydir
:::‘l':h wl::;?m o;‘i:h qlmt:mn;o ?ll:,&;,i’ya'ni importchi bo'ladi). Qarshi savdo
g m' - z . 3
kst Nz matnining keyingi bo'limlarids
Xnkpm_ savdoda recksport va reimport tushunchalar ham mavjuddir, Ree
operatsiya hnnnmhhng. oldin olib kirtigan mﬂmqayu&woﬁbkdshm»:
mﬂ@m&mﬁﬁmﬁnﬁo‘z@dﬁk@nmmmmw
@WWWMMM&WM)W@i
ataladi. Rcck.vpor! operatsiyalari reeksportchi bilan ikki tashgi savdo
shartnomasining m;ilislmu nazarda tutadi, Birinchi shantnomaga ko'm, u tovami
sotib olad, ikkinchisign ko'ra esa sotadi. O zbekistonning nemis aviomobillarini Xiioyga
e uldmnmﬂaﬁuh ko'rib chigamiz. O’ zbekiston firmasi Germaniyaning
firmasician importchi sifatick mashina sotib oladi. Keyin esa bu mashinalarini
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Xitoy firmasiga recksportchi sifatida sotadi. Bu yerda Xitoy firmasi importchi bo'ladi.
Avtomobillari O'zbekistonga ofib kelib, keyin uning hududidan Xitoyga sotish
ham, ulami Germaniyadan kemaga ortib, to'g'ri Xitoy xardorariga olib borish
ham mumkin. Agar Germaniyada Xitoyga mashina yetkazib berish bo'yicha hech
qanday hukumat cheklashlari bo'lmasa, O'zbekiston firmasining Germaniyn
firmusidan mashina sotib olish 10°g risidagi shartnomiaiga mashinani Germaniyadan
o'g'ri Xitoyga jo'natish to'g'risidagi moddani qo'shish mumkin. Tovami
cksportchidan importchiga qaysi yo'l bilan olib borishni recksportchi v oxingi
\mportchi tashish chigimlari, bojxona muotijalari va boshaa xarajatiamni hisobga ofib,
hal qiladalar,

Reeksportchi bitimlarining eng asosiy sharti shuki, u tovarlami gayta wshlashga
yo'l qo'ymaydi, tuzilishi va dizayniga hech ganday o'zgartirish kiritmaydi, Reeksport
operatsiyalasi asosan oxingi importchining buyurtmasigs binoan amalga ashirikadi.
Agar u cksportchi mamiakatining bozoriga chiga olmasa va bu chigish uchun
sarjatlami hohlamasa, unga eksportchi bilan yaxshi alogada bo'lgan reeksportchiga
murojaat gilish asonroq, balki reeksportchi oxingi importchi oldilagi qandaydir
boshga magburiyatiar uchun unga sotuvning foydaliroq shartiarini takhif etishi
mumkin. Ba'zan alohida mamiakatiang nsibatan eksport yoki importni cheklovehi
savdo-sivosiy sharoitlar reeksport operatsiyalariga ssbab bo'lads.

Agusxmditdﬁnchimmhkmhwvmﬁnﬂhmdnid\ckhmhibo'h.
odiiteda bu narsa 'z sotish bozortarining manfaatini himoys gilish bikan bog'liq bo'ladi,
bu narsa oldi-sotdi shartnomasida aniq ko' rsatilishi kenk.

Reimpont operatsiyalari o'z mohiyatiga ko'ra — amalga oshmagan ekspont
openatsiyalandir, ular mamlakatga undan oldin olib ketilgan tovarlami qayta olib
kelshni bildiradi. Ulasga xandor tomonidan brak gilingan, aukisionda hamda,
konsignatsion omborlar orgali sotilmagan tovarlaming gaytarib kelishi kiradi.
Reimpornt operatsiyalarining asosiy belgilaridan biri mamlakatda chicarilgan
tovadaming o'z mamlakati chegarasini ikki marta, ya'ni olib chiqishda va olib
kelishda kesib o'tishidir, Ko'ngazma va yammarkadan qaytaritayotgan tovarkar relmport
myomsalasign kirmaydi.

Birter operatsiyasi bu bir yoki har xil turdagi tovadaming ma'lum migdonni
baho giymati migdoriga mos keladigan boshqga tovar yoki tovarlarga almashish
opertsiyalaridir. Shunday qilib, barter operatsiyasida kontragentiar orasida hech
ganday pul ko'rinishidagi hisob kitob bo'lmaydi. Barter bitimida yoki o‘zaro
berilacigan tovariar migori yoki tomonlar tovar yetkazib berish majburiyatini
olgan summa kelishib olinadi. Bu operatsiyaning oldi-sotti opemisiyisian ustunligi
shunaki, uni amalga oshirish uchun valyuta kerak emas va tomonlar banklar
bilan hamkorlikda harakat qilmaydi. Aytaylik, Vetnam firmasi O'zbekiston
kompaniyzsidan zamonaviy jihoz sotib olmoqchi, lekin uning valyutasi yo'q,
Shunda u 0'zbek subyektini giziqtiradigan tovar topadi va almashishni taklif etadi,
Vetnam bozoriga chigishga intilgan O'zbekiston subyekti bu almashishga roz bo'lishi
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mumkin,

Olib borish hajmini kelishishda tomonlar baholami kelishishadi va ular hagida
muzokara olib borishadi, shartnoma matnining o'zida baholar ko' rsatilishi, fagm
bojxona organlani boj va yig'imiar migdorini aniglash va tashqi savdo statistikasi
uchun zarur. Shartnomada, masalan 0°zbek kontragenti Vetnamga 150 ming dolkarga
teng clektr payvandlash appartlanini, Vetnam tomoni esa O'zbekistonga 150
ming dolladdik ming tonna guruch yetkazib beradi, deb ko*rsutilishi mumkin.

Qarshi xaridlar, eksportchining importchi mamlakatdan ma'hum bir SUMmoga
tovar solib olish majburiyatini bikdimdi. Bunday operatsiyani amalga oshirish
texnikasi quyidagichadir, Aytaylik O"zbekistondagi importchi Italiyada qandaydir
jihoz yoki ma'lum summalik tovar sotib olayapdi, shunda bahotar kelishilgach,
muzokara jarayonida importchi eksportchign uning mamiakaticds ma'hum SUMmAg
tovar sotib ofishni shartnomaning majburty sharti qilb go'yadi. Bunda berilgan
bitimga alogasi bo‘lmagan har ganday tovar bo'lshi mumkin, Bundan R
muzokiralar davomida tomonlar importchi aniq ganday tovardami taklif gilishi
mumkinligini va eksportchi qandaylarini sotib olishi mumkinhgini bilmashklar
ham mumkin. Qarshi xarid gilinganda valyutaning bir qismi o'z mamlakatida
saglab qolinishini kontrakda belgilash muhimdir, O'z mahsulotining sotilishidan
manfaatdor bo'lgan cksporichi odatda shartnomadagi yozuvga rozi bo'ladi
“Umumiy summadan®™ deb belgilanadigan xaridlaming hajmi odatda qug'in
muzokaralaming predmeti bo'ladi. Agar bu hajm 40 % tashkil gilsa yaxshi, lekin
4 hech bo'lmasa 10 % ni tashkil etsa ham katta import hajmilarida O'zbekiston
uchun valyuta tejami sezilardi bo‘ladi. Qurshi xaridiar hajmini belgilagach, tomonlar
shartnoma shartiga eksportchi, masalan shartnoma imzolangan kundan boshiab
12 oy mobaynida O'zbekistondagi kontragentlar bilan gandaydir summaga 1ovar
xardi uchun import shartnomalani tuzilishini yozib qo'yadi.

Shartnoma imzolangandan so‘ng O'zbekistonlik importchi Italiya eksportchi
firmasining biror tovanga qizigishini aniglab, o'z mamlakatida bu tovami gidirishni
boshlaydi va Italiyadagi kontragentga takliflar jo‘natishni uyushtiradi. Takliflar
O'zbekistonning har qanday firmasi tomonidan Jo'natiiganidek, har ganday
0'zbek tovarigs va haﬁynckspoﬁdnhnijabcilnobﬂ'nmlmﬁ):ﬁmmilmmknﬂ)
berish shartnomaini imzolay oladi, Janubiy Shargiy Osiyoning bir gator
mamlakatlari shy mamiakatlardan tovariami impornt qilinganda qarshi xarid
majburiyatini gornun yo'li bilan mustaxkamlaganiar. Qarama-garshi xandlar keying
yillarcks aynigsa rivoganayotgan mamlakatlarda keng qo*llanilmokda. Tashagi sivdoning
bu turi, darhaqgigat, mamilakatimizga juda ham mos keladi,

Kompensatsiya operatsiyalarining barter operatsiyalaridan fargi shundaki, unda
har ikkals tomondan bir gancha tovarar almashiladi “Konvertatsiya gilinmaydigan
savdo™ tushunchasi kompensatsiya bitimlari bilan bog'lidir. Masalan, Daniyadagi
kontragent “Sibast” firmasi O'zbekistondagi kontragent *Ardus™ firmasiga 5000
dollariik uy jihozlari yyetkazib beradi, o'zbek tomoni esa fagat 4000 dollardik
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tovar taklif qilishi mumkin, Bcnladsgan_mdaf!\m wm{nasadqp
dollar, bu o'zbek firmasining Daniya firmasiga garzi konvertatsiva qlhnnmyc& l.ck'i‘:
o'zbek firmasi uni Danivaga o'tkaza olmaydi, chunki bu d\?nnon&nkhygc
kelishilmagan, Shunda tomoniar bu fangli Ardus ﬁrmginins o'zhek nd:mda
birida ochgan maxsus hisobida saglanishini kelishishadi va shmn;um hmwohdi
ko' rsatishadi. “Sibast™ firmasi bu pulhxdan_ L fagat O'zbekistonda ‘::’a = pullar
dwming uchun ham ular konvertatsiya qﬂmnaydiyn_ savdo deb ataludt. By e
ILWMWWMMw‘MmO‘W s
harcmymmmo&m%w Kompensatsiya bitimlarimi
amalga oshirish mexanizmi quyidagicha - ) it
. — har bir kontragent tovarlarning ilduu‘ p‘yunni ta_yyodaydi. b::.h u
sotmogehi bo'lgan tovarlaming ro'yxati, ikkinchisida esa u xarid gilmogehi bo'lgan
o - uchkr;lcach: kontragentlar tovarlaming ro"yxatini rpuhokzma qilad.i va
nitijacta ikkita ro'yxat aniglanadi: birinchisida Daniya fupm yyetkazib bcradaﬁ?
tovariar, ikkinchisida esa 0‘zbek firmasi yyetkazib beradigan tov‘arlax ko rsat bi‘
— tovartar ro'yxatini kelishgach, kontragent-tomonlar royxatning har bir
andi bo' baholarni kelishib oladikar;
B aak, borish bahost va boshqa shartlani kelishgach; tomonlar. (i
\ovali shartnomalar imzolaydilar: bitta flovada O zbekistonga yydknib‘betﬂadm
tovadlaming ro'yxati, ikkinchisi esa ~ Dan)ym akzib h_cnladsgan komhm‘miladi
o'yxati bo'ladi, Hovalarda har bir tovaming nomi bo'y'lchn' baho ‘rsati i'
shartnomaning matnida es 0*zaro yetkazib berishlarning umumiy summasi beriladi.
Orxirgi pa)uhlotnpcnnwyassmdnkcmm‘lwthopcmmymrmqhnibm
Bunday opertsiyalaming mohlyiti shundaki, bir mamilakat boshga mnmlakmnhut o
jihoz va texnologiyasidan foydalanib, o'z hud}xﬂdl maaalnncﬁda SN0
O, B e e Yot i oddy
jthoz va texnologiya uchun g . anga :
kompensatsiya operatsiyalaridan keng ko'lamli operatsiyalar quyidagilar bilan

o I i ‘i kam summada bo'lgan
~ kompensatsiya operatsiyalari odatda mablag' jihatdan kam su :
paytda, keng ko'lambh muiyalaryuzmh@ab,xmonuﬂnnhbdoﬂarhajtmdn
bo'lishi mumkin; n : &
- keng ko'lamli operatsiyalarga kmdn{kmdhbolgmdn” kumugoquidmhm'
katta surnmalarga) berishni amalga oshirish uchun yirik banklaf;nb :iwht

- amaliyotda keng ko'lamli opermyahrWlo‘g‘rﬁdw bitimdan oldin
iasidaai akath bitim i : =
d" -mhldakamko‘hmﬁopem&phrmmmw’cgbom&(:
yi@cmvamonm.smmmﬁmmmwhm:m
10'lab bo'lingandan so'ng ham kontragentlar orasidagi munosabatlar davom
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- -

Oddiy kompensatsiya operatsiyasi ¢sa ko'pincha gt I xususly
bollzan_ bir m:malak bitim bilan chegamlanadi. Kompensatsiya nsodd!::p k:ﬁ
ko lnmkl;‘mﬂstymu amalga oshirish texnikasi quyidagicha:

- ikki mamlakatning tegishli hukumat organiari O'zhekistonda kompensatsiya
M_ 0'8::;" Obwklm: qurish to'g risids bitim imzolaydilar;

e Iomomw buyunmt" Fransiyndagi “yyctkazib beruvehi™ bilan
kompensatsiya :nnshl:%i ke lm":;w:vl‘:optzmmyllnli Tyani amlsa- hiieh h'mmil&m
bitimni imzolaydi; - % o L) :

- tomonlar Fransiyadan Ozbekistonga qurilayotgan obyekt uchun )
yetkazib berish shartnomasini imzolaydilar; o e
hu;hlxoxi"mm' hﬁ:&m qurilgan obyektda chigarilgan mahsulotni jihoz uchun

o ‘m"_‘ ] yv;lknzh) berish 10'g'risida shartnoma imzolaydilar;

i(c rbcklﬂk “:,nnlmmmmslnﬂmm Fransiyaga vetkazib beradi.

mm;: o'lamli Operatsiyani amalga oshirishining murakkabligi shundaki,
i slmlumxmmch yozib qoyl!gan o'z majburiyatlarnini aniq bajarishian
vw&:&'ﬂmn g Sla:ﬂ'::s :mla:;:{u u.d‘mish@ tegishlidir, Obyekt ishga tushgan

ceiduaie (] tni uzish uchun mahsulot yetkazib berish

Agar obyektni ishga tushirish kechiksa, kreditni uzish val i

: ) chiksa, yutada yoki boshgn
subyektinming teng halg;h mahsuloti hnsobﬁn ozhmlsa a;hlrﬂndi. Keng ko'lamii
kompensatsiya asosidagi operatsiyakami ama irishda har tomondan bir )
halk;lt;rn :mcm qn;nguu bo'lishi mumkin, -

amalga irishda uning bir nechta alohida, maxsus shakllandan
wi- U_hr;(\hu maxsus deyilishi, noyobligi, alohidaligi va 0'ziga xosly
pss bhaw' ~ki0n_mshyo mkmb berish 10'g'nsidagi bitimlar ham qarshi
Mamyhk'wl Ulaming mohiyati quyidagicha: masalan, O'zbekistonda
:DIMS’WM e O‘zbe"?ﬂ bor, ammo unda neftni gayta ishiash subyektlar marli
i . e kxslomhg_; kontragentlar Turkmanistondagi kontrmgent orgali

.mqgl;;t hsh'zzvodib.nlanncmxiqaytaishlmhvancﬂmlmﬂmhﬁolhh

m]‘urhmnim nom; imzoluydi. Nefini gayta ishiash malsulotining bir qismini
. n neftni gayta ishlagani uchun to'lov sifatida o'ziga olib qoladi. Shu
?)memmda wrzda amalga oshirilishi mumkin. Turkmaniston shartnoma asosidi
:r?, n nefl olib keladi uning kelishilgan giymatini gisman nefi
bim.lmlot : qisman esa pul bilan hisob-kitob qiladi. Bunday operatsiyaning yana
r Vlﬂlm‘l quyidagicha bo‘lishi mumkin: O'ziekiston Turkmanistondan o'zining
m@ﬁwwmtﬂmmmwmﬂdtmmmmm
o 2 : W“ - - . &
WU‘I. hi ;Chmc_ pirpite, ada va bu savdo uchun Turkmaniston subyektlarini

&g’mnﬂm&g{ﬁp}wwmdm—mmm

yarn masus ko‘rinishidiy, U avvalo mashina-texnik buyumiar, avtotmnspost
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vositalari, yo'l-qurilish texnikasi, gushioq xo'jalik mashinalaniga ham tegishlidir.
Bunday opemisiyalaming tashabbuskori odatda importchi bo'ladi, Agar eksporichi
mwymmmmmwmmnwo‘wmm
1exnikani gayta sotib olishni eksponchign majburiyat qilib go'yishi mumkin. Albatta,
M)udngaphlrmldm'wm hagida bormogda.

holatds bo'tishi zarur. Bunda qayta sotib olinayotgan avtomobillar yangisini takhf
ctayotan firmaniki emas, boshaga firmaniki ham bo'lishi mumkin. Yangi texnika
sotish, eskisini sotib olish to'g risidagi muzokaralar bir vagining o'z olib bonlishi
mumkin: sotish va sotib olish uchun alohida yoki bitta shartnoma (uzilishi mumkin,
Mtvmnmo‘zjdauvabummobimmhubamtmnkclﬂﬁboﬁmdl

Qattig rxgobat va 0'2 mahsulotini sotish istagi (synigsa, bozor istigbolli bo'isa),
cksportchi importchining taklifiga rozi bo'lishga va widan eskingan texnikani qayta
sotib olishga majbur boladi. Tmportchi uchun bunday openvisiyalar juda foydalidir,
chunki u o'zining valyuta xaryjattarini kamaytiradi va yangisi bilan almashtinb,

wo'ng, eksportchi qaysi mashinalar tovar ko' ninishiga cgaligini aniglaydi va ulam
oldindan ta‘mirab, boshga xaridorianga sotish nchun taklif qiladi Ko'pincha
whiatilgan mashinalar “sakand-xend" sifatida rivolanayotgan mamluskatianga sotiladi

Tovar ko'rinishign ¢ga bo'lmaganlarini eksporichi gissn va bo'laklags wjratib
nuxgonli va yaroglilanini aniglaydi. Yarogsizlarini metaliofom, qolganlarini esa
1" mirlash-gayta tiklash ishiari uchun ishlatadi.

Butlash uchun yyetkazib berish tovar almashish operatsiyalarining bir
ko'rinishidir. Har qanday murakkab butlov uskunalan va qurilmalan butlash
wchun yetkazib berish shastnomaning i bo'lishi mumkin. Butlsh uskunoari
va gismlari esa, asosan, stundart dvigatellar, nasoslar, akkumulyatoriar vit
boshqalardir. Butlash uchun yetkazib berishning mohiyati quyidagitardan iborat:
masalan, O'zbekistonckagi kontragent Turkiyaning metalini gayta shiash asbobsozlik
firmasiga metalini presslash stanogi yasash uchun buyurtma berudi. Buyurtmachi
bajaruvchidan butlov qmlari achoblarining bir gismini olishini majburly shan
qilib go'yadi va oMdindan bunday gismlaming yo'yxatini bemdi. Buyurtmachi bu
shartni o'z yurtida chiganiigan jihozni ishiatish qulayroq bo'lishi bilan izohlasada,
hagigatda u valyutani tejamoqehi bo'ladi.

3.2.Tashqi iqtisodiy facliyatda vositachilik operatsiyalari va
ularning tasnifi
Xalgaro savdodagi bitimlaming juda ko'p miqdori vositachilik ishini ofib
barsyotgan subyektlar yordamida amalga oshirfladi. Bu bo'limda savdo-vositachilik
operatsiyalarining asosty turlari, ulami amalga oshirishning mexanizmi yoritib
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benladi, ulaming o'ziga xostigi ochib beriladi. Savdo-vositachilik operatsiyalan
deganda, ishlab chigaruvehi va iste’molchining topshirig'i bilan ular bog'liq
bo'lmagan, ular omasidagi bitim yoki maxsus topshiriq asosida ish ko'ruvchi
savdo vositachisi tomonidan bajariladigan oldi-sotdi operatsiyalarign aytiladi,
Iqtisodiy ma™nodagi savdo vositachiligi-ancha keng tushuncha bo'lib, asosan
chet el kontragentini izlash, bitimlarni tayyorlash va bajarish, tomonlarni
kreditlash va xaridorga tovar giymatini to'lash uchun kafolat berish, tansport va
operatstyalarmi amalga oshirish va tovarlami tashishda tovarlamni sug'una qilish,
bojxona rasmiyatchiliklarini bajarish, tovarlami chet el bozorariga kiritish uchun
reklama va boshga tadbirdar o'tkazish, texnik xizmat ko'rsatish va boshqgn
operatsivalarni o' tkazishlnmi o'z ichiga oladi.

Vositachini jalb etish:

~ tovar sotish tezligini oshirish va kapitalning aylanishini teziashtirish hisobiga
foydani ko'paytirish;

- bevosita kon'yunkturani yaxshilash davrida xorij bozorida tovami sotish
hisobiga foydani oshirish, chunki vositachilar oxirgi iste'molchilar bilan binga
talabning har ganday o'zganshiga sezgirlik bilan javob beradilar;

- mahsulot birligign qaratilgan chigimiami kamaytirish hisobiga foydani
ko’ paytirishni 0°z ichiga oladi.

Vasitachilik operatsiyalan savdo va fugarolik huqugiy me'yorlari bilan tastibga
solinadi. Masalan, O'zbekiston Respubtikasi “Fuqarolik kodeksi” ikki turdagi
vakillikni (bir shaxsning ikkinchi shaxs o'miga ma'lum yundik harakat gilish
wehun vakil gilinishi) ko'zda tutadi, O*zbekiston subyektlan xorijiy vositachilang
murojant gilishda shartnoma shartlanidagi xususiy huqug me'yorlari yoki xalgaro
xususiy huquq me'yorfari O'zbekiston subycktlarining cksport-import
operatsiyalirign to'g'n kelishi yoki kelmasligiga qaraydi. Xorijiy mamlakatlarda
vositachi va tadbirkoriar omsidagi munosabat fugarolik shartnomalarining quyidag
turdart bilan tantibga solinadi:

1. Roman-german huguq tizimi ta'sindag) mamiakatlarda (Frunsiya, GFR,
Yaponiya, Itajliya, Belgiya, Niderlandiya, Shveytsariya, Skandinaviya
mamlakatlan, Lotin Amerikasi daviatlari va boshqalar) - shartnoma topshirig'|
vit shannoma komissiyasi.

2. Ingliz - amerika gonunchiligi tizimi ta'siridagi mamlakatlarda (Yaponiya,
AQSh, Britaniya mamiakatiari, gisman Kanada, Xindiston, Pokiston, Avstraliya
vat boshqgalar) - agentlik shartnomasi.

Boshqa mamiskatlarda (tovar va xizmatlami joylashtinish to'g'risida, alohida
savdo gilish huqugini berish to'y risida, alohida import, franchayza to'g'nisida va
boshqalar) - shartnoma va faktoring to'g'risidagi shartnomalar bilan. Topshirig
shartnomalari va komissiya shartnomalar bo‘yicha harakat giluvchi vositachitami
“agentlar”, vositachilar imzolagan shartnomalar esa - “agentlik bitimlan™ deb
mash mumkin, Xalgaro hukumat va nohukumat tashkilotlari, boshga firmalar
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tomonidan ishlab chigiignn agentlik bitimlarining shakllari shartnoma
amaliyotida keng qo'llanilmoqgda. Masalan, xalquro savdo palatasi (Intermational
Chambe rof Commerce Commercial agency) agentliX shartnomalariog tzish
bo'yvicha qo'llanma ishlab chiggan (Guide for the drawing up of contvact No
4100, 1990).

Tashqgi savdodagi vositachilarni, o'zlariga beriigan vakolatlaridan foydalanish
wsuli va bozordagi o'miga garab tasnif gilish mumkin, Vositachining huagug va
maburiyatian ulaming vakolat beruvehilar bilan tiegin shartnomasida belgiianad,
Bunda vositachi uchinchi shaxs bilan bitim imzolay ofadimi? Kimning hisobidan
vt kKimning nomidan v bu ishni bajaradi kabi savollar hal gilinadi.

Shuning uchun vositachilarni to‘rt asosiy guruhga bo'lish mumkin:

« uchinchi shaxslar bilan bitim tuzish buguqiga ega bo'lmagan vositachilar
(ngent vakil, broker, dullollar);

« 0'z nomidan, lekin vakil gilingan shaxs hisobickan uchinchi shaxs bilan
bitim imzolaydigan vositachilar (komissionerlar, Konsignatoriar);

« vakil gilgan shaxs nomidan va hisobidan uchinchi shaxs bilan bitim
imzolaydigan vositachilar (vakil agentlar, savdo agentlan);

« 0'72 nomi va o'z hisobidan uchinchi shaxs bilan bitim imzolaydigan
vositachilar (savdogarlar, distribyutoriar, dilerlar), Agent, vakil fagat ma'lum
bozordntovarlarni kelishilgan baho bo'yichaprintsipial (vikil gilingan shaxsni)
ning manfaatini himoyagiladi, U nao'zi vanapnntsipial nomidan agent tovar
uchun shartnoma imzolash huqugini olmaydi.

« agent vakilning magburiyatilangs quyidagitar kiradi:

« muarketing tadagigotlarini o'tkazish vasprintsi pialga bozoming yo'nalishian
to'g'risidn xabardor gilish;

« prinsi pialgatovariarngatexnik talablar vabaholar 10'g risidaxabar berish;

« printsi pialni iste"'molchilaring talabi, buyurtmalarning taxminiy joylashishi
hiicka xabardor gilish;

« whbilarmon doimiardaprintsi pal viming tovarlan hagidayaxshi Akr varatish
v reklamani amalga oshirish;

« shartnomalaming tuzilishi va amalga oshinlishiga yordam berish;

« printsi piallaming buyurtmalami joyviashtirish hagidagi quroranidan kelib
chigib, importchilar, davlat va boshga tashkilotlar bilan ish alogalarini o'matish.

Agent-vakillikka kintta firmaliar yoki shbilarmoniaming doimsida etarli darsgjada
yugori obro'yga ega bo'lgan jismoniy shaslur jalb etiladi. Agar shu agent yordamida
sharinoma imzolansa unga 2-5% miqdonda mukofot to'lanadi, bitim summasi
katta bo'lganda esa bu summa katta migdomni tashkil etib, agentning gilgan
xarajatiaridan anchayugori bo'ladi Ammo printsi pial bu bitimgash xand bo'yicha
agent-vakilning gatnashuvisiz bitim tuzish magsadicia rozi bo'ladi,

Brokerlik operatsiyalari — aniq belgilangan tovar yoki operatsivalar bo'yicha
ishlaydigan mutaxassis vositachi-brokerdar tomonidan amalga oshirilad),
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Brokerlar — tovariarni sotish va sotib olish bo'yicha harakat hiluvchi
shaxslar bo'lib, o'zlan shartnoma tomonida ham sotuvchi ham xaridor bo'lib
shtirok etmaydi. Ulaming vazifasi sotuvehi uchun xaridorni topish va ular
omsida shartnoma tuzilishida yordam berishdir, Tovarlar bo‘yicha ishlovchi
brokerlarga misol ~ Angliyadagi yog'och mahsulotlari bo'yicha brokerlardir,
Angliyadagi yog'och mahsulotiari bo'yicha operatsivalaming deyarli hammasi
brokerlar orgali amalga oshinladi,

Operatsiyalar bo'yicha ishlaydigan brokerdar bular bign brokeranidir, Broker
sshint shu tarzda sxematik tarzda tasvirlash mumkin,

« Finlyandivadogi eksportchilar ingliz brokerlariga bentlgan tovar bo'yicha
istalgan har ganday mamiakatdan xaridor topshni iltimos qiladi;

» broker Suriyadagi importchiga berilgan tovarni eksportchidan sotib olishni
taklif qikads;

» rozilikdan keyin broker kontragentlami uchrashtirdi;

» kontragentlar shartnomani imzolaydilar,

» eksporichi Suriyaga tovar yetkazib beradi,

Agar munosabatlar uzoq muddatli xususiyatga ega bo'lsa, ular shartnoma
bilan msmiviashtinladi, Odatda brokerfar ancha gimmat va katta partiva bilan
savdo qiladilar, shuning uchun ham ularming xizmiti uchun oladigan mablag'i
ham ko'p emas. Yirik brokerik kompaniyalari kreditiashda banklar bilan hamkodik
giladilar, Ba'zan xandoraming o'2 kreditchi bo'ladi yoki ba'zan brokerdar
xaridoglar uchun kafolatni o'zlaniga oladi, albatta ulaming xizmat haglan
miqgdorini oshiradi,

Komission operatsiyalarida komitent va komissioner kontragentiar bo'ladi,
Buning mohiyatl shundaki, komitent komissonerga komissioner qoshida, ammo
komitent hisobidan uchinchi kontragent bilan oldi-sotdi opemtsiyasini amalga
calirishni topshiradi,

Komissioner fagat komitent uchungina vositachi bo'la oladi, Uchinchi
kontragent tomoni, aniqroq aytganda agar komissionerga biror nursa sotish
topshiriigan bo'isa - xaridor yoki komitent komissonerga biror nansa sotib olishni
topshirgan bo'lsa, sotuvchi bo'ladi. Komissioner komitent bifan alogalarini
komissive shartnomasi asosida tuzadi. Odatda Xomissiya shartnomasi bir martalik
xususivatli bo'lib, unda quyidagilar eslatifadi:

~-importdagi minimal va cksportdagi maksimal baholar;

-kelishilgan tovar partiyalanni yetkazib berish muddati;

-tovaming oxirgi texnik va sifat tavsifi;,

~komitentning komissionerar vit komissionerfarning komitent oldidag:
majburiyatlari,

-komission mukofotlarming migdori va to'lanish tartibi.

Komissiya operatsiyalar ikki wrda bo'lishi mumkin, Birinchi turdagisi - quyidagi
xususiyatiari bilan ajralib turuvehi operatsivalar:
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-komissioner operatsiyani amalga oshira turib bir lahza ham tovar egasi
bo'ln olmaydi chunki tovar to'g ridan-t10'g'n sotuvchidan xaridorga o'tadi;

-komissioner komitent oldida uchinchi tomondan mapuriyatlarni bagarilishi
uchun javobgarlikni olmaydi;

-komitent bilan uchinchi tomon o' rtasikdagl hisob-kitob to'g' ndan-to'g' i
nmalga oshiriladi,

Komission mukofotlarining miqdor komissionemning savdo operatsivalarini
amalgs oshirish xammtlarini goplash va foyda olishni ta'minkashi zarur, Jahon

amaliyotida komission operawmh:dw komission mukofot migdon umumiy
bitim bahosining 1,5-3,5% ni tashkil etadi. Komission opemtsiyalaming ikkinchi
tun komitent komissionenga biror narsani sotshnd topshingandi golanishi mumkin.
Komitent va komissioner orasida “delkredere” deb ataladigan shartnoma tuziladi,
unga ko' agar xandor to'lashga godir bo‘lmay chigsa, komissioner xaridoming
to'lovea qodirfigi to°g’ risida javobgartikni 0°zigs olib komitentga barcha xaraatlami
qaytaradi, Komissoner komitentning biror narsani sotish istaging biksa o'z xandor
bifun shartnoma tezish mumkin, bunda u oraliq xaridor rolini bajaradi, Bunday
operatsiyalirda kormassioner fagat xaridordan 1o lovni olganidan so‘ng komitentga
pul o'tkazadi. Komissioner foydani komitentdan, v sotgan tovar va xardor
olgan tovarlaming bahosi o'rasidagi farg sifatida olishi mumkin, shu summa
Lomissionerning komission mukofotini tashkil etadi.

Komissioneming foyda olishining ikkinchi varianti-bu mukofot migdori
komissiya shartnomasi bitim summasidan foiz sifatida beletdlanadi, Ammo bu holda
mukofol oddiy komission operatsivalaridan yugori bo'ladh, chunki komissiya
shartnomasini imzolash davrida bitim kafolatlangan (xand 10'g risida shartnoma
tuzib bo‘lingan) bo'ladi.

Komissiya shurtnomasining bir turi bo'lgan konsignatsiva shartnomasiga ko'ra
printsipial (konsignant) tovardami agent (konsignator) omboriga keyinchalik
ulami konsignatorning bozorda sotilishi uchun olib boradi. Konsignant tovar
sotilganga qadar uning egasi bo'ladi. Keng iste'mol tovarlari konsignator
konsignantga tovar sotishiga garab to'lov amaiga oshiriladi.

Konsignatsiya shartnomasi qator xususivatlarga egachir:

- bir vaqtda konsignutsiya omborida saglanayotgan va tovar sotilishi bilan
to'ldiriladigan summani belgilaydi;

+ biror summalik tovar sotilishi kersk bo'lgan konsignatsiya muddatini belgilaydi
(masalan, 50 ming dollarlik tovartarga, konsignatsiya muddati 2 vil);

- konsignatorni konsignant foydasiga uning omborida saqlanayotgan tovarami
sug'urta gilishga mapur giladi, chunki sotuvchiga ular konsignant mulkdir;

- ochiq hisob bo'yicha konsignatoming bank kafolati berishi bilan yoki
konsignatsiyalar summasiga sarflarga aktsept bilan kalendar muddatiari bo'yicha
10'loviarning amalga oshirilishini belgilaydi.

Chunki mohiyatiga ko'ra konsignantiar konsignatorlarni tovami sotilishining
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o'nacha muddatiga kreditlaydi; .

-unda tomoniar konsignatsivaning qanday aniq yo'lini tanlashi aniqlanads;
butunlay qaytarilmaydigan, gisman qaytariladigan, Qaytarilmaydigan
konsignatsiya-konsignatsiya shartnomasida ko'rsatilgan tovarfaming gandaydir
gismi konsignator tomonidan sotilmasa, konsignator ulami konsignantdan
qattig hisobga sotib olish majburiyatini oladi.

Lekin bu kabi shartnomalarga konsignatotlar kamdan-kam boradilar. Qisman
qaytariladigan konsignatsiyada esa konsignator summaning ma'hum bir qismigl_
tovar sotish majburiyatini oladi, golgan summalik tovar esa, agar ulami
sotishning ilofi bo'lmasa, konsignantga qaytariladi. Aytaylik 50 ming dollarik
konsignatsiya summasidagi tovardan 35 mingga teng summalik tovar
Gaytaritmaydigan konsignatsiva shartida hisoblanadi, qolgan |5 ming dollarligi
csa qaytaniladigan konsignatsiva shartida hisoblanadi. Misol uchun, konsignatsiyn
shanxda konsignator 25 ming dollardik summaga tovar sota oladi. Shunda 15 ming
dollarlik tovar konsignantga qaytariladi, 10 ming dollarlik tovarni esa
konsignatoming o'z sotib ofadi va uning giymatini to*laydi.

Qaytariladigan konsignatsiva, barcha sotilmagan tovarlaming konsignaniga
qavtarilishini bildiradi, Variant sifatida konsignatsiva muddatini uzaytirish yoki
<hit tovarga chegirmalar berish mumkin. Bunda chegirma miqdorini tovarlami
qaytarish bilan bog'liq xarmjatiar bilan taggostab ko‘rish kemk. Odatda tovarkami
qaytarish xarajatiarini tomonlar teng bo'lib oladilar. Konsignatsiya shartnomusi
konstnatorgi bozordagi baholar darajasini talab go'tarilganda oshirib qivin sotilish
davrida tushirib faol ta'sir ko' rsatish imkonini beradi. Konsignantning mukofoti
odatda konsignant sytgan baholar va xaridorga sotilish baholarining farqidan
tashiil etadi.

Bunday agentlik operatsivasining mohiyati quyidagicha: printsipial deb
ataladigan bir tomon, agent deb ataladigan ikkinchi tomonga sotish (ko'pincha)
voki tovarlarni xarid qilish hamda printsipial nomi va hisobidan kelishilgan
muddat ichida, kelishilgan hudodda qandaydir xizmatlar ko'rsatish uchuq
buyurtmachi va ijro ctuvchini topish bilan bog'liq harakatlarni olib borishni
topshiradi. Printsi pial vaagent orasidagi munosabatlar mohiyatigako’ ratopshiruv
shartnomasi bo'lgan agentiik shartnomasi bilan tartibga solinadi,

Bundny shartnomaning komissiva shartnomasidan fargi quyidngidnqin_ .

- o'z nomidan harakat qiluvchi komissionerdan o'luroq, agent printsi pial
tomonidan harakat qiladi;

~agentltk bitimi vagtinchalik xususiyatga ega va qandaydir harakat muddati
bilan chegaralangan. Yaxshi natijalangacoishilgandaprintsi pial vaagent orssdagi
tzog vagtli hamkorlikni nazarda tutadi; Agentlik bitimi territorial xususiyatya ega
bo‘lib, agent printsi pialning topshirig'igako'mharakat giladigan ma‘lum chegam
bilan chegaralangan. Agent-vakil majburiyatiarining hajmi komissionerikidan
ancha kengdir,
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Agenthik bitimi odatda agent-vakilning quyidagi majburivatlanini belgilaydi:

- bozor konyunkturasini o'rganish va printsi pialni tovar bertlgan bozordn
mgobatbardosh bo'lishi uchun gondinish kerak bo'lgan savdo sharlari va
lakablaridan xabardor qllish,

-bozorda prints: pialning tovardan vauning o'z hagidatovartar reklamasini
amalgn oshiruvchi ishonchii sherik sifatida yaxshi fikrlar varatish,

printsi pialga tovarlarni sotish yoki xarid qilishga yoki printsipial nomidan
tovariarni sotishda yordam berish;

tovarmni iste"'molchilirga yyetkazib berish vaqtini gisqartirsh uehun ombordarni
sotsb olishi yoki fjaraga ofishi;

o'z sotish tarmog'ini yaratish, undan foydalanish, agarda bu agentlik
shortnomasida ko'rsatilgan bo'lsa, savdo oldi xizmati hamda texnik xizmatni
amalga oshirish. Agentning mukofoti agentlik shartnomasida ular tomonidan
tuzilgan bitim bo'yicha sotilgan tovarlar bahosining foizi tarzida belgilanadi.
Bundan tashqari agentlik shartnomasidaprintsipial vakilining xarajatlarining bir
qismi (masalan, reklama tadbidan, prezentatsivalar) bo'lak tarzida to'ldirish
fam yozilishi mumkin.

Distoibyutoriar 0'z nomi va o'z hisobidan tovardami sotish bilan shug‘ullanadi,
ulami o°21 tovardaming buzilish yoki yo'qolishi, hamda xaridordaming 10'lovga
qobiliyatsizligi natijasida vajudga keladigan qaltistiklami o'z bo®yinkariga oladi.

Distnbyutorlik agentlik bitimlani printsipial uchun shunisi bilan gizigki, ular
ungs yangt bozorlargs chigish imkonini yaratadi, bir necha yillar davomida
uning tovartart reklamasing bu bozorlarda bo'lishini ta'minlaydi, o'z sotish
tarmoglarni yoki ulami yaratish uchun mablag't bo'lgan firmalar bilan tuziladi,
tovar vetkazib berish uchun oldi-sotdi shartnomalari tuzilgan bo'ladi,
konsignatsiya shartnomalandan farg qilib, tovami yetkazib bergandan so'ng
tezdda tovar uchun to'lovei olinishini Kafolatlaydi (agar tovar kreditga yetkazib
berilayotgan bo'imasa), begona mamlakat xududida tovarning shikestanishi yoki
yo'qotilishi bilan bog'lig xaragatiarning bo'lishini istisno qiladi, chunki tovarlami
sotih olgach distribyutor uning egasi bo'ladi,

Distnibyutor uchun bu shartnomalaming foydali tomoni shundaki, boshqa
vositachilarga qaraganda, distribyutoriar katts thorat mustagilligiga ega bo'ladilar,
mustaqil ravishdabaho belgilab o'z hududidaprintsi pialning tovarianini sotishning
monopol huqugini oladi (odatda firmalar yaxshi bozor obro'siga va nomign ega
bo'lgan kompanivalar mahsulotiarining distribyutorian bo'lishiga intiladi).
Distribyutor bilan agenlik shartnomasi odatda keyinchalik tomontar kelishuvi
bo'yicha o'zgartinsh sharti bilan uzog muddatga teziladi (2-5 yil). Bunday bitimlar
asosan mashina-uskuna, xomashyo va iste'mol tovarlarini sotish nchun tuziladi.

Tomonlami o'zaro munosabatlanining umumiy ssoslard belgilangan agentlik
shartnomasi imzolangach, wlar tovarlami yetkazib benlshi uchun oldi-sotdi
shartnomasing tuzishads, ungn ko‘magent printsipaaining tovardarni sotib olishi va
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keyinchalik oxirgi iste’'molchiga sotishi kernk. Tovarning sotilishi bu agent
magponyatianning ro‘yxatidagi oxirgi operatsiya, ungacha u sotish reklamasi va
tizimin omborda saqkashni va texnik xizmat ko satishni amalga eshirishi zarr,
Sotishning katta va doimiy hajmiarida agent bosh agent deb ataladi. Bo'lak aholi
punktlariga xizmat ko'rsatuvchi dilertar va rma’lum hudodlards ishiovehi subagentardan
iborat o'z sotish tarmog'ini tashkil etadi. Agentning mukodoti tovarni printsi paldan
sotib olgandag babo bilan uni gavia sotishdagi bahost orasidagi farg bo'ladi. Bozordagi
o'rign ko'm vositachi-agentlar “birinchi go'l” hugugigz ega bo‘lgan oddiy agentlaga
var monopol yoki ekskiviziv (maes) agentlanga bo'linadi. Oddiy agentlik to'g risidagi
batim vositachigakelishilgan hududdaprintsi pial tovarfarining ma'fum turanini sotish
va undan foyda olishdir. Bunday bitim mustagil yoki boshga agentlar yordamida
xuddi shu bozorga oddiy ageniga qundaydir mukofot yoki to'lov to'lamay chigs
ofadigan peintsipinining huquqlarini cheklamaydi, Agenthik bitimica printsi pialning
mustagil yoki boshga vositachilar orgali shu bozorda manfaatlirog tijomt shartlarids
sotmasligi 10°g"risidagi majburiyati ham yoziladi, Oddiy agentlik bitimi vositachigs
bozordagi bargaror mawge kafolitind beemaydi, printsipial essagentning faol shiga
urmid gila olmaydi. Shuming vchun ham oddiy agentlik shastnomalan odatda eksportchi
yangi bozorga chigayolganda qisga muddatga (bir yilgacha), ba’zan esa yaxshirog
sherik tanlab olish va qobiliyitinl babolash uchun bir necha agentlar bilan ham
tuziladi. *Berinchi go'l™ huqugini beradigan agentlik bitimi-oddiy agentlikning bir
ko'sinkshdie. “Birinchi go'l" huquqini beradigan agentlik to'g risiiags shartnomaga
ko' raprintsi pal, birinchi navbatdatovami agentgataklif gilishenmajbur, fagat agent
rad etgan holdagina toviemi shu bozorda o'zi yoki boshaa vositachilar orgali agente
mukofot to'lanmasdan sotishi mumkin. Riad etshning sababi agentning fikricha
tovarning bozorda ketishiga 10'sqinkik giladigan tekin tavsiflar, vetkazib berish
muddatlan, baholar vin boshaga sharoitkar bo'lishi mumkin, Bu sshablar odatda agentlik
bitimida ko' rsatiladi. Rad etishning sababi printsi pialga vozma holda berilishi lozim.
Agentgamonopol hugugning benlishi to'g'nsidag: bitim, fagat ichidaprintsi pialning
ma'lum ro'yxadagl tovarfanni sotishi va by uchun mukofot olishi mumkinligini
bikdiradi, printsipzal esao'zi yoki agentlar orgali tovarfaming bitimda belgilangan
ro'yxati bifan ushbu bozorg chigish huqugl vin imkoniyatlandan mahrum bo'ladi.
Agar printsipial kelishilgan xududdao’zi yoki boshgaagentlar orgali sotsa,
u baribir monopod agentga bitimda belgitanzan mukofotni to‘lshy majburdir,
Shuning uchun bunday bitimni imzolashdan oldin printsi pial gaysi holatlasda
mooopol agentning bozorida 0°zi mustagil holda tovarlami sotishi kerakligini
aniq kelishib olishi zarnur. Bu bevosita davlat organlarining sotish yoki oldin
sotilgan jihozga ehtiyot gismiar yetkazib berish hollaridaginag uchraydi, Bitimning
bunday ko‘rinishi printsi pinlgaham, agentgaham foydalidir, U agentgabozordagi
bargaror mavqega shonch beradi va uni sotish tarmoglarining yaratilishi va
ishiashi uchiun kapital qo‘yishgaundaydi, bulaming hammasi esa printsi pialga
agenining faol sotish faoliyatini kafolatlaydi. Ammo agarda monopol agent
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tovarning raqobatbardoshligining pastligi yoki bozor konyunkturasi va boshga
sabablar bilan mukofotining kamligi uchun tovarning sotifishidan manfaatdor
bo'imay golsaprintsi pial uchun bu bozor bitim muddati tugagungagadar yopiq
bo'ludi. Shuni hisobga olish kerakki, agentning mamlakati yoki chet el
mamlakatining raqobatchi firmalari agentning sotib olishi mumkin natigada agent
monopol bitimifii tuzadi, ammo printsipialning tovarini sotish uchun hech

qanday chora ko'rmaydi, natijada printsipial uchun bu bozomi yopadi va
printsipialning ragobatchilan uchun keng yo'l ochib beradi. Shunday holatiami
wstisno gilish magsadidaprintsipia) agent oldiga ma'lum davr ichida, masalan,
bir yilda bozorda tovaming ma’'lum bir miqdorini sotish majburiyatini go“yadi.
Ammo agent o'z talablarini ko'paytirishiga duch kelishi mumkin, bu isosan
mukofot migdorini oshirish talabidir.

3.3. Tashqgi igtisodiy faoliyatda hamkorlik munosabatlari va

ularni rasmiylashtirish tartibi

Biror-bir tovarni sotish yoki xarid gilish niyatida sotuvchi va xandodardan
stwrikqiditbhvala:ﬂmhtxnsxhkmud\olibbomﬁlar Bunda ulaming imidj
(nufuzd), asosty igtisodiy ko' rsatkichlarini to'liq, o'zaro o' rganish amalga oshiritadi.
Har ganday tashgi savdo bitimlarining tuzilishidan oldin ko'p ish qilinadi,
tayyorlov bosgichida eksportchining ham importchining ham asosiy vazifasi
kontragentni tanlash va topishdir.

Bozomi foyda bilan sotish yoki foydali xarid magsadida o’ rganish-bu marketing
deb ataladigan xo'jalik faoliyatining yagona kompleks yo'nalishidir. Har xil sohatarda,
bunday tadgiqotiar bilan shug'ullanuvchi ko'plab firmalar mavjud, tezkor tashqi
savdo xizmatchilarining vazifasi esa marketing tadgiqotlari natijlarining eng ko'p
samara bilan ishlatilishidir. Banklar ma'lumotlarni, ixtisoslashgan ma'lumot
kompaniya va tashkilotlar ma'lumotlani, yillik hisobotlari, reklama nashriar,
prospektiar, ko'rgazmalar ro'yxatlari, firmalarning ro‘yxatlari, har xil
ma’lumotnomalar, hamda firmalar 10'g' risida xabariar beriladigan davny mathbuot
materiallart mumkin bo'lgan kontragentni topshda qizg'in bahsga sabab bo'ladi.
Savdo uylari, assotsiatsiyalar, ma’lumot-informatsiya agentlar tomonidan nashr
etiladigan firma malumotnomalari axborot manbalar orasida muhim o'rin egallaydi.
Bir mamlakat firmalarini o'z ichiga olgan, halgaro hamda bo‘lak sohatar bo®yicha
ma'lumotlar bor. Bunday ma'lumotnomalarga asosan: AVS Yevropa Production
(eksportchilarning umumevropa ma’lumotnomasi, GFRda nashr etiladi), Kelly's
Business Directory (Buyuk Britaniya), Austria Export Data(Avstriya), Melbourne
Bin (Avstraliya), Wer Baut Maschinen und Aningen( GFR), Tmde Directory for
Denmavk (Daniya), Italia Tedevexpoit (Italiya), Katalog dev itannovev Messe
(Gannoverdagi ko'rgazma katalogi, GFR), World Aidlar kiradi,

Ma'lumotnomalardan bo'lajuk kontragentiar to'g'risida bilish mumkin bo'lgan
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ma'Tumotlangs asosan quyidagilar kiradi: 10'lig va qisqartirilgan nomlar;
va telefon manzillari; teleks, telefon, faks mgami; firmaning tashkil lomp:c:il;
va rivojlanish bosgichlari; faoliyatining sohasi va asosiy savdo yoki ishlab chigarish
tovariari, xizmat turlari; firmaning 0'z operatsiyalarini amalga oshiradigan banklar;
ﬁmmmemhriyoluasmchn kompaniyalar; rahbar organlarining tarkibi: firmaning
m pyi va soni; aviod va assotsiatsiyalashgan firma; firmada band xodi i
soni, holtyxmmng asosly ko'rsatkichlari (savdoning yillik hajmi, foyda, nktiviar,
:lnqn!ar bodnqn“;i tashkmmkn s ; D
- ma va Iy a ar; ing & ‘s
s ‘ e kit . shaxsiy alogalar; firmaning ish obro's
Tabiyki hamma firmalar ham yugorida sanalgan ma'lumotlami ofa olmaydi,
lekin ular tijorat sin hisoblanmaydi va axborot nushriarida chop etiladi, ganchalik
ko'p ma‘lumotlar yig'ika bunday firma bilan ishlash osonrog va ishonchlirog
bo'ladi, ﬁqnnnins moliyaviy hisoboti bo'lajak sherik to'g'risidagi gimmath
axborotiardir, ulamni o'ranish bo'lajak kontragentning moliyaviy ahvolini baholash
imkonini beradi. Har xil ko'rgazma va yarmarkalarda gatnashish savdo sherigini
tanlashda juda katta foydatidir, Qiziqtingin sohadagi firmalar 10'g risidagi ma 'lumotlar
bilan mnishib.t&iqqach va mumkin bo'lgan kontragentni tankagach, u bilan aloga
o'matishga o'tish mumkin, Buni “Haridan biri-bu bo* 0
taklifi (oferta) jo'natishdir, G g WP am— o

OBl Inc., Remengton dr

Sunnywell, California,. USA

Ofesta Ml

Toshkent shahn 20 may 2005 yil
“Mozaika™ ishlab chigarish tijormt firmas: Sizga quysdagi tovami, quyida lgan shartlaedn
sotib olighni takhif etadi; s s
Tovarming nomi: charmdan tikilgan sport sambkalan.

Migdort: o't ming dona.

Bahosl: donasi -~ 0'n 10’ AQSH dollaridan,

Umumiy summasé; bir yuz qirg ming AQSS dollars,

Yetknrib beriah sharthari: Franko-sshwvehi Toshkest roportida
To'lov shartlan: 60 kun jchids ochifadigan hujjatti akkreditiv. Tovar Toshkemadag O zbekiston
Milliy hnhd- n\-m-nng olimgan kunidan boshlab o'n kus ichids yakiab junatiladi, To'lov
quysdag hugjatlar ko' matilgandan so ng amalga oshiribads:

~hisob faktura;
yuklash tpﬂuﬂhmp.
- sviotransport yo'l qog’ oza{ywkoui)
Yetkaxib berssh nanddati: 2002 y iyun. ’
Oferta harakati: gatiyy oferta, ofertasing amal qilish rmnddati-uch oy
“Mozaika” IChTF Direkron. I B Murtazaey

I-rasm. Oferta namunasi
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m-m'mmmmmmmmg‘zwqmm
tovarlaming nomi, migdor, sifati, bahosi, yetkazib berish shml.-n. wtnzb
berish muddatlar, to'lov shartlan, n&hvao'mhmﬁyqudxﬂfﬁm
lM.MWMyW.OMMme
qoidalart BMTning 1980 yil | wwmmmowmmmn
10'g'risidugl konventsiyasi yordamida tartibga solinadi. Xalqmo savdo amaliyotida
ofcnaning&kinlmﬁuuvjudbo’lbulmqﬂiyyvaerlgnofemh'dh. ; ‘

meyofcm—mmii(ofwn)mm&nbirnndommhmw'mgq
smhhmhunqjlpnnkﬁfbo’lb.mdnokmnmmmm“m
mm*mmoﬁmmoﬁﬁ.mbw
it ko'rsatilgan bo'ladi. quyida gatiyy oferta namunasi benlgan. )

Agar xaridor ofertaning barcha shartlariga rozi bo’lsa, ofcrent oferta aktseptiga
rozi bo'ladi, ya'ni oferta shartlariga tasdiq jo'natadi. Agarda xandor okmmn; }m
yoki bitmdmshntﬂublmzibo‘hm,mvdﬁutummkﬁﬁsagvobyohom
xmjbmiymhdbo‘yichnwoddebhisobhwiyokithmmaEmdnﬁhhn
hisobga olingan oferta jo'natadi. Bitimning tuzilishidan mnfaldot.bohnlmmht
lo‘lichl'nhumcrﬂmtchao‘cmnm:o&:ullranhshmyo 1i bilan tomonlar

Agar ofertaning amal gilish muddati tugaguncha xandordan pvob-dlm.\m.
bu xaridoming sotib olish niyati yo‘qligini bildiradi va sotuvchining gilgan
taklifidan ozod bo'ladi. ;

Erkin oferta. Erkin ofertaning amal gilish muddati bo‘lt_mydl. mluvghini
ofertada ko'rsatilgan shartlariga qandaydir muddat davoz_ngda rloya qilxshgq
majbur qilmaydi. Xaridorning oferta shartlariga roziligi uning shmlaq
ko'rsatilgan gattiq kontroferta bilan tasdiglaydi. Agar sotuvgl!i kom;ofmam
qabul gilsa va bundan xaridorni yozma ravishda ozod qilsa, bitim tqnlgnq deb
hisoblanadi va tomonlar kontrofertada ko'msatilgan bamlm .shanlum bqjamhga
majburdirlas, Agar ofertada uni chagirib olinmaydiganligi yozilmagan bo'lsa,
shartnoma tuzilguniga gadar taklif sotuvchi tomonidan gaytarib ollnjshl
mumkin, ammo bu narsa xaridor uni gabul gilganligini tasdiqlagunicha
gilinishi mumkin. Agar tasdiq kechikib jo'natilgan bo'lsa va u holda fagat
sotuvchi rozi bo'lsa hamda u xaridorni bu to'g'rida yozma ravishda xabardor
gilsagina, o'z kuchini saglab qoladi. !

Buyurtma. Eksportchining vakillari bilan shaxsan n'nhbmhr yoki o‘tgan
muzokaralar, ko'rgazma va xaridlar natijasida cksportchining yetkazib ber}sh
shartlari bilan tanishib chiqqan xaridor tovamni unga ma'lum shan_hr asosida
jo'natish iltimosi bilan buyurtma berishi mumkin. Agar sotuvdu buymfnu
shartlariga rozi bo'lsa, u buyurtmaga tasdiq jo'natadi. Buyunmm’x_m; mdi; i =
buyurtma shartlarini to'liq gabul gilganligini bildiruvchi tijorat hujjatidir. Tasdig
quyidagi ko'rinishda bo'lishi mumkin:
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! : ' ot 2 "
3::2 uchun valdl. qnlin{shi) ko'zda wutadi. O‘znl;e‘:&“:nh:nnby"e’m X0 iy
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3, Tabiyki hamma firmalar ham xorijiy firmalar to'g’risidlagi ma'lumotiami
ol olmaydi, lekin ular tijorat siri hisoblanmaydi va axborot nashrarida chop
ctiladi, ganchalik ko'p ma‘lumotiar yig'ilsa bunday firma bilan ishlash osonroq
va ishonchliroq bo'ladi, firmaning moliyaviy hisoboti bo'lajak shetik to'g nisidagi
qimmatli axborotlardir, wlami o'rganish bo'lajak kontragentning moliyaviy
ahvolini baholash imkonini beradi. Har xil ko'rgazma va yarmarkalarda
qatnashish savdo sherigini tanlashda juda katta foydalidir. Qiziqtingan sohadagi
firmalar 10'g risidagi ma'lumotlar bilan tanishib chiggach va mumkin bo‘lgan
kontragenini tanlagach, u bilan aloga o'matishga o'tish mumkin,

Nazorat va muhokama uchun savollar

1. Oldi-sotdi bitimi nima?

2. Tashqi savdo operatsiyalari tasnifini bering.

3. Barter operatsiyalarining maohiyati nimada?

4. Qarshi xaridni amalga oshirish tartibini yoriting.

5. Kompensatsion operatsiyalar ganday amalga oshiriladi?

6. Kompensatsiyn asosidagi katta miqyosii operatsiyalaring ahamiyatini

yoriting.
7. TiFning qanday maxsus shakllari amaliyotda mavjud?,
8 Jahon bozorida faollyat olib borayotgan firmalar qanday tasnif qilinadi?
9. [sh munosabatlarini o'rganish usullari va ulami rasmiylashtirish tartibini

yoriting.
10, Oferta ganday tuziladi?
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pet. C.H Tonros, npod. U.H. Kperom, - M.: BEK, 2004,
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5. www gov.uz — O'zbekiston Respublikasi Daviat hokimiyati portali.
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7. www.omad.uz — Biznes rivoji uchun axborot portali.
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10. www. curasiancws.com — Yovrosiyo tadqiqotiar Markazi rasmiy saytl,
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IV BOB
, . TASHQI SAVDO OLDI-SOTDI
g SHARTNOMASI

X 4.1. Tashqi savdo shartnomasini o‘rganishning zarurligi va

ahamiyati
Moddiy-buyum shaklidagi tovarlaming oidi-sotdi shartnomasi xalgaro
tijorat amaliyotida shartnoma deb ataladi.

Oldi-sotdi shartnomasi tijorat hujjati bo'lib, tashgi savdo bitimida
rasmiylashtiriladi. Unda tomonlaming tovar yetkazib berish to'g' risidag)
majburiyatlari bayon etiladi. Tashqi iqtisodiy bitimni tuzishda tomonlar bitim
tuzishda qaysi davlatning huqugidan foydalanish zarurfigini va tomonlaming
huqug va majburiyatlarini aniglab olishlari kerak.

Oldi-sotdi shartnomasini tuzishni tartibga solish va sotuvchi hamda
xaridomning ushbu shartnomadan kelib chiqadigan huquq va majubriyatian
BMTning oldi-sotdi shartnomalari to'g' risidagi konventsiyasida birxillashtirilgan.
Agar shartnoma tomonlaridan biri konventsiyaga qo‘shilmagan mamilakatlardy
Joylashgan bo'lsa, bunday bitimga nisbatan Konventsiya qo‘llanilmaydi, Agar
tomonlar o'rtasida kelishuv bo'lmasa, v holda:

= oldi-sotdi shartnomasida sotuvchi bo'igan,

= komissiya (konsignatsiya) shartnomasida komitent bo'lgan,

= topshiruv shartnomasida ishonch bildiruvchi bo'lgan;

= tashish shartnomasida tashuvchi bo'lgan tomon Joylashgan mamlakatning
huqugi go‘llaniladi.

MDH mamlakatiarining gonunlariga ko'ra, oldi-sotdi shartnomasi bo'yicha
xandoming tovarga egalik huquqi unga tovar berilgan vaqgtdan boshlab kuchga
kiradi. Agar xaridor yetkazib berishni o'z bo'yniga olgan bo'lsa, transport
tashkiloti yoki pochta xaridorning vakili hisoblanadi va unga tovami berish
xaridorning o°ziga berish deb hisoblanadi. Agar sotuvchi biror joygacha tovarni
yetkazib berishga javobgar bo'lsa hamda tovar xaridor yollagan yetkazib
beruvchilar tomonidan olib ketilsa, u holda tovar birinchi yetkazib beruvchiga
berilishi bilanog egalik huqugi xaridorga o'tadi. Konosament yoki boshqa tovar
targatish hujjatlari tovaming oziga nisbatan qo‘llaniladigan o‘tkazishga
rasmiylashtiriladi.

noma tuzishdan oldin tomonlar uning barcha shartlarini kelishib
ir tomon shartnoma loythasini ishlab chigadi, boshga tomon esa uni
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. nshlmchnllr liililib. O'ZEIﬂl.ﬂdi.
- ,ﬁmb‘:ﬁﬁ o'rinlar hal etilgach, tomonlar shartnoma tuzadilar va shu
paytdan boshlab shartnoma bo'yicha tomonlaming huquq va majburiyatlari
yumgAaaf shakli va imzolanish tartibiga rioya gilinmagan bo'h.'ushql s::.o
shartnomasi (qacrda tuzilganligidan qatiy nazar) hnquqty dcbmhmbhm J
Shu bilan MDH mamiakatiaridagi shartnoma tuzish tmbi B ;ins xnlq:romzish
oldi-sotdi shartnomalari to'g risidagi Itonvet_miya‘si boyiclu l;m e
tartilaridan farg gilack. Bunga ko' bitim tuzishning ogzaki shakliga yo'l qo A

4.2. Shartnomaning shartiari )

Tashgi savdoda go'llaniladigan Mnocmhrmrll dunh:nmq:uu‘:qutuq -

iflaydi, bitimning tijorat xususiyatlarini, tomoniarni |
::::t:u:;aunrm: belgilaydi. Shartnomaning barcha shartiarini quyidagicha
avsiflash mumkin. - - .
n“-‘ sotuvchi va xaridor uchun ulaming majburiyligi nuqtai nazardan;

- rsalligi al nazardan; . .

h‘;:;curiyligi mui nazaridan shartnomaning shartlari majburiy va
¢o'shimcha shartlarga bo‘lin’ndi. : _.

Majburiy shartlargs quyidagilar kiradi:

- bitim tuzuvchi tomonlarining nomi;

- shartnomaning predmeti;

- yifat va soni;

- yetkazib berishning asosiy shartlari;

.— myn va mld;maBiyaht (jarimalar, da'volar) ning turlari;

- tomonlarning yuridik mlnznllnri va imzolari.

Qo‘shimcha shartlar quyidagilar: 4

- tovami topshirish va gabul gilish tartibi;

- suu‘umhsh‘ tut@:i;

- yuklash hujjatlari;

- kafolatlar ; :

- o'rash-joylash va markirovka;

- fors-major holatlari;

- arbitraj;

Majburiy shartlarda agar tomonlardan bin ushbu shanlanﬂmmpmm
boshaga tomon shartnomani buzish i va shartnoma sarflarini qoplashni oo mUshbu
haqlidir. Qo*shimcha yoki juda muhhn'bo‘umgan shartlar lnm::' i 1 ;
shartlardan birini bir tomon buzsa, ikkinchi tomon sharin buzishn
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talab qilishga hagli emas,

Universalligi nuqtai nazardan shartnomaning shartlari individual va universal
shartlarga bo'linadi:

Individual ya'ni fagat bir konkret shartnomaga xos bo'lgan shartlarga
quyidagilar kiradi:

-mugaddimada aks ettirilgan tomonlaming nomi;

-shartnomaning predmeti;

~fovarlaming sifati;

~tovarlaming soni;

-bahosi;

-yetkazib berish muddatisri;

-tomonlaming manzili va imzost;

Universal shartlarga quyidagilar kiradi:

-tovami qabul qilish-topshirish;

-yetkazib berishning asosiy shartiari;

-to'loy shartlari;

~0'rash-joylash, markirovka;

-kafolatlar;

-sanksiyalar va reklamatsiyatar;

-fors major holatlari;

-irbitraj;

Shartnomalami tuzishda kontragent mamlakatidagi savdo odatlarini hobga
olish kerk. Savdo an’analari deganda xalgaro suvdo amaliyotida shakllangan
umume’tirof etilgan yagona qoida tushuniladi. Bu qoidalaming ahamivati
shundaki, agar biror bir noanigliklar mavjud bo'lsa, tomonlar xalqaro savdo
odatini qo'llaydilar.

Aslida shartnoma tuzishda va uni bijarishda yuzaga kelgan barcha ehtimol
bo'lgan savollami oldindan aytib bo‘Imaydi,

A. Mugaddima. Mugaddima matndan oldin keladi va “shiartnoma” so'zidan
oldin boshlanib, undan keyin shartnoma raqami beriladi.
Keyin tomonlaming nomi aniq ko'rsatiladi. Shuningdek, kontragentlar
sifutida tomonlaming ta"rifi beritadi. Masalan, “sotuvchi” va “xaridor”™ yoki
“buyurtmachi™ va “yetkazib beruvchi".

Mugaddimaning namunasi
Shartnoma Nel/010693-GK
Toshkent shahri 2000 y 1 iyun
Kelgusida “sotuvchi"deb nomlangan *Eksporttexnika LTD”" mas ‘ulivati
cheklangan jamiyati bir tomondan va “Nippon pums " ( Yaponiva) firmasi kelpusida
«xaridors deb nomlangan ikkinchi tomondan ushbu shartnomani shu hakda
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tuzdilarkim, sotuvehi xaridorga quyida sanab o'tilgan shartlarda quyidagi
tovariarni yetkazib beradi
B. Shartnomaning

predmeti i
Mugaddimadan keyin shartnomaning predmeti ta’riflanadi va uning nomi,
tavsifi, modeli, navi va shakllari ko'rsatiladi. Masalan, “K 100-80-160 nasos

agregatlari”
C, Soni va migdori -

Shartnomada miqdorni o'lchash birligi uni aniglash tartibl, me’yon va
o'lchov tizimi aniq belgilanads,

Tovarning miq'gori va unga mos bo'lgan o'lchoviarda dona, kg, bosh va x.k.
ko' rsatiladi, : .

Shartnomada me'yor o'lchoviarining tizimini belgilab olish zarur, Chunki
turli mamkatlarda turlicha o'ichov biriklari go'llaniladi. Bir xil nomdagi p'lchov
birliklari (masalan tyuk, butil, gop, bochka) turli mM@Ma l.urll mnqc_iom
cgn. Masalan Avstraliyada yuvilgan jun tuyuki 100 kgni, Yangi Zelundiyada
145 kgni, Urugvayda esa 480 kgni tashkil etadi, ;

kg:n'liya.‘widc;nm. Meksika, Kolumbiyada bir gop kofe .60 kg bo'lsa,
Ekvador, Yamaykada 90 kg, Yaponiyada 77 kg, Nwmmm@qwi.

Xomashyo massa va haim bilan o'lchanadigan tovarlarning mnqdonxn
qo‘shimcha izoh beriladi va migdor yoniga “QG'-" ishorsi qo*yiladi. Masalan
10000 1 QG- 0,5%. s

Ba'zi massali tovarkar tashish paytida tabily yo'qolish xususiyatiga c“gﬁ. Sababi
qurish, silikinish, to'kilish va x.k. Bunda tomonkar shartnomada ff!nrn.!nz n kzli;hb
oladilar (sig'imi, o'lchami) hamda tabiiy yo'qgolishini to‘lashini mlnb oladilar,

Shuningdek, shartnomada qadoqlash vositasining og'irligi lovnmipa
umumiy oqirligiga kirish-kirmasligi ham kelishib olinadi. Shupdaq kclib chigib,
brutto-tovarning o' rash-joylash materiallari bilan birgalikdagi, og'irligi va netto
tovaming idishlar, o'rush materiallarisiz og'irligi aniglab olinadi.

D. Tovarning sifati .

Tovarlaming sifatini shartnomada aniglab olish lovamh!g. nfn{ahcn_stikxsi.nl
belgilash, va'ni uning xaridor talabiga muvofiq va yarogliligini beigilashdir.
Sifatni aniqlash usuli tovaming xususiyatlaridan va xalqaro MM ushbu tovarga
nisbatan shakllangan amaliyotdan kelib chigib belgilanadi.

1) Standart bo'yicha:

B)u usul tovarning sifati ma’lum standartga to'la mos kelishini nazarda tutadi.
Standartlar turli hukumat tashkilotlari (millly standartiar, masalan GOST -
DIN tadbirkorlar uyushmalari, ilmiy-texnik assotsiatsiyalari tomonidan lshlab
chiqiladi, Standartlami go'ilash shartnomalaming o matilishini cnzfllashlmdx.
Unda standirtning nomeri va sanasi, uni to'lab chiqgan tashkilotning nomini
ko‘rsatish ctarli.

2) Texnik shartlar bo'yicha

73



Agar ma’lum tovarga standart bo'lmasa va uning sifatini belgilash uchun
texnik sharoit qo'llanilsa, ushbu shartlar ishlatiladi. Texnik shartlar
shartnomaning matnida yoki uning ilovasida beriladi,

3) O'ziga xos xususiyvatiga ko'ra,

O zign x0s xususiyatiari shartnomada ilova tarzida beriladi va tovami tavsiflovehi
zarur texnik o'ichamiarni o'z ichiga oladi, O‘zign xos xususiyatlar asosan
cksportchilar tomonidan tuziladi. Bunday hollarda shartnomada o'ziga xos
xususiyatlarini tuzgan tashkilotni va bu xususiyatiami sanab o'tish kerak.

4) Namuna bo'yicha. Tovar sifatini namuna bo‘yicha aniglash asosan iste’mol
mollariga joriy etiladi. Sotuvchi oluvchiga mahsulotning bir necha namunasini
beradi, xaridor ulaming xususiyatlarini sinab ko'radi. Shartnomada tovarlaming
sifati nemunaga mos kelishining zururligi yozib qo‘yiladi, Odatda uchta namuna
olinadi va ularning biri xaridorda, ikkinchisi sotuvchida va uchinchisi biror bir
neytral tashkilotda saglanadi.

5) Tasvirlash bo'yicha. Bu usul individual tovarlar masalan, mevalarga
nisbatan qo'llaniladi. Unda tovaming barcha xossalari batafsil bayon gilinadi.

6) Dastlabki ko'zdan kechirish bo'yicha. Bunda tovarar odatda auktsionda
yoki omborxonada sotiladi. Shartnomada ba usul “ko'zdan kechirildi-tasdiglandi™
degan suzlar bilan belgilanadi.

7) Tovardagi alohida moddalar bo'yicha. Bu usul tovarda foydali
moddalarning maksimal darajasi va yo'l qo'yilmaydigan aralashmalarning
minimal darajasining foizda ko' rsatilishini nazarda tutadi. Masalan, shakardagi
SAXAroza.

8) Tayyor mahsulotning chiqishi bo‘yicha. Bu usulda tayyor mahsulotning
migdon ko' msatiladi,

9) Natural og'irligi bo'yicha.

Bu usulda don mahsulotlarining sifati aniglanadi.

10) "TEL-KEL" usuli. Bu usul gisman, hali yig'ib olinmagan donli sitrusti
ckinlarning hosilini sotishda ishiatiladi. Agar u shartnomaga ko‘rsutilgan nomga
(turga, navga) to'g'ri kelsa xaridor tovarni uning sifatidan qatiyy nazar olishi
kenk.

Masalan: Tovarning alohida qismlarining o‘lcham ko‘rsatkichlari (tosh
ko'mir, urug'lar, tuzlar va hk,

E) Yetkazib berish muddati va sanasi

Yetkazib berish muddati tomontar kelishib olgan va shartnomada nazarda
tutilgan vaqt ichida sotuvchi xaridorga bitim predmetini yetkazib berishi zanr
bo'lgan muddat. Bunda bitim predmeti bir vaqida, shuningdek, bo'lib-bo‘lib
bitor muddat ichida yetkazib berilishi mumkin. Bir vaqtda yetkazib bcrishz@l
tomonkar yetkazib berishning bir muddatini, ma’lum vagt davomida yetkazib
berishda esa har bir partiya uchun yetkazib berish muddatini ko' rsatishadi,

Shartnomada yetkazib berish muddatlari quyidagi usullar bilan ko' rsatilishi
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mumkin:

yetkazib berishning qayd ctilgan sanasini belgilash bilan;

biror davr ichida (oy, chorak, vil) yetkazib berish muddatini belgilash
bilan;

maxsus terminbarni (“2edlik bilan”, “ombordan”™ va sh.k.) qo‘llash bilan.

Tashqi savdo amalivotida yetkazib berish muddatlarini belgilash uchun
{oy, chorak) kalendar davri eng ko'p go'llaniladi. Yetkazib berish muddat|
sifatida aniq kalendar sanasi ancha kam qayd etiladi.

Zudlik bilan yetkazib berish deganda, xalgaro amaliyotda bitim tuzilishi
bilan boshlanadigan ma'lum muddat wshuniiadi, Bu muddat savdo odatlari
bikan beligilanadi va | dan 14 ish kungacha bo'lgan muhlatni o'z ichiga oladi.
Bunday muddatiarda tovarlarni yetkazib berish bo‘yicha birjalarda,
aukisionlarda, sotuvchining omboridan sotishlardagi bitimlar amalga oshiriladi,

MISOLLAR. 1. Ushbu shartnoma bo'yicha sotilgan tovar 1997 yil aprelidan
dekabrigacha taxminan bir xildagi partiyalar bilan yetkazib beriladi. 2. Tovar
1997 yil sentyabr-noysbr oylari davomida yetkazib beriladi, Sotuvehi muddatidan
oldin yetkazib berish huquqiga ega. 3. Ushbu shartnoma bo'yicha tovar 1996
yilning 25 sentyabridan kechikmasdan yetkazib berilishi shan. 4. Sotuvchi
xaridorga 1997 yilning fevral-aprelida Sotuvchi va Xaridor o'rtasida
kelishilganidek, yetkazib berish oylan va transport turiga muvofig holda tovarni
yetkazib beradi.

Sotuvchiga Xaridoring roziligiga binoan, tovarni muddatidan oldin yetkazib
berish huqugi beriladi

Sotuvchining tovarni muddatidan oldin yetkazib berishi mumkinligi
shartnomada maxsus gayta etib o'tilishi kerak. Agar bu gayd etilmagan bo'lsa,
odatgs ko'rs faqat xandoming roziligiga binoan muddatidan oldin yetkazib
berish mumkin,

Ko'p hollarda oldi-sotdi shartnomasiga yetkazib berish sanasi hagidagi
izoh kiritiladi, Bu bitim tuzuvchi tomonlarga kelgusida yetkazib berishning aniq
muddatlariga rioya gilish hagidagi nizolarga yo'l go'ymasiik imkonini beradi,
Yetkazib berish sanasi tovamni tashish usullaridan kelib chiqib, beligilanadi
ular quyidagilar bo'lishi mumkin:

- tovarni tashishga gabul gilib olinganligidan dalolat beruvchi transpont
hujjatining sanasi;

- omborxona guvohnomasining sanasi,

- sotuvchi va xaridor vakillarining qabul qilish-topshirish dalolatnomasiga
imzo chekkan sanast,

F) Yetkazib berishning bazis shartlari

Tashqi savdo bitimini tuzishda sheriklar tovami sotuvchidan xaridorga
yetkazib berish bilan bog'liq (transportda tashish, yo'lda sug'urta gilish, bojxona
hujjatlarini rasmiylashtirish va h.k.) ko'plab majburiyatlarni o’zaro aniq
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taqsimlab olishlari zarur. Bu majburiyatlardan har biri turli xaragatlarni
nazarda tutadi, shuningdek, tovami transportda tashishda uning buzilishi
yoki yo'golishi bilan bog'liq qaltishk ham mavjud,

Shartnoma tomonlarining huguq va magburiyatlarini birxillashtirish uchun
shartnomaning bazis shartlart ishlab chigilgan. Ular sotuvchi va xaridorning
tovamni yetkazib berish bo'vicha majburiyatlarini belgilab beradi, tovaring
tasodifan yo'qolishi yoki buzilishi tavvakalining sotuvchidan xarndorga o‘tishini
o'matadi.

Bu shartlar shuning uchun ham bazis shartfar deb atalodiki, vlar yetkazib
berish bo'yicha xarajathar tovarning bahosiga kirish-kirmaskigidan kelib chigib,
bahoning bazisini (asosini) belgilab go*yadi.

Bazis shartlari xalgaro savdo amaliyoti asosida ishlab chigiladi. Ular tovadami
yetkazib berish bilan bog'liq operatsivalarni soddalashtiradi, xalgaro savdoda
umume"tirol etilgan va qoida tariqasida, alohida davlatlar, portlar, savdo
tarmoglarining tijorat amaliyotida shakllangan savdo odatlari bikan belgilanadi,
Bazis shartlarini kelishib olish, ulami bir xilda tushunish kontragentiar uchun
tashqi savdo bitimlari samaradorigining muhim omili hisoblanadi.

Tijorat terminlarini sharhlashga umumiy yondashuvni ishlab chigish bo'yicha
Xalguro savdo palatast katta ishlar qildi, U 1936 yilda birinchi marta Terminlami
sharhlashning xalquro qoidalarini (Inkoterms) ishlab chiqdi. Keyinchalik
termintarning soni Inkotermsning 1967, 1976, 1980, 1990 va 2000 yillardagi
vangt tahrinda ko'payib bordi, Inkotermsga yangl terminlaming qo'shilishi
transportda tashishning yangi turlari, masalan konteynerda, yuklash-
tushirishning gorizontal usuliga cga bo'lgan treyleriar va paromlarda tashish
kabilarning pavdo bo'lishi bilan bog'liq xususiyatlarni hisobga olishga
intilishlardan kelib chiqdi. Aytib o'tilgan bazis shartlar (Inkotermsning 1990
vilgi tahririda 13 ta shant-terminlar bor edi) hagigatda har gqanday tmnsport
turida, jumladan aralash tashishlarda ham qo'Hanilishi mumKin,

Inkotermsning sharnt-terminlari shartnomada ulnrga havola gilingan hollarda
qo‘laniladi. Ularning fakultativ xususiyatga egaligi tufayli, ulami to'laligicha
yoki biror gismini qo'llash tartibi kelishib olayotgan tomonlar orasida aniglab
olinadi. Shartnomaning shartlan va Inkoterms goidalari bir biriga mos kelmagan
hollarda shartnomaning shartlari ustuvor ahamiyaiga ega bo'ladi. Inkoterms
mulk hugugining bir tomondan boshgasiga o'tishi to'g'risidagi qoidalarga ega
emas. Bu qoidani shartnomada maxsus izohfab o'tish kerak, Aks holda, masala
ushbu shartnomaga nisbatan qo'llaniladigan huquq asosida hal gilinadi,

O'zbekisgtonda faoliyat ko'rsatayotgan subyektlar xorijiy mamlakatlaming
firmalan bilan shartnoma tuzishda Inkotermsdan faol foydalanadilar, Shuning
uchun ham ko'rsatib o‘tilgan terminlarni bilish tashgi igtisodiy faolivatning
barcha ishtirokchitari uchun juda muhim.

Savdo bitimlarining bazis shartlarl sotuvehi va xaridorning asosiy
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majburiyatlarini belgilab berndi. Masalan, sotuvchi Qo'llanilsyotgan bazis

shartlaridan qatiy nazar quyidagilarga majbur;

- shartnoma shartlariga muvofiq tovami yetkazib berishga;

- t_ovaming yuklab jo'natishga tayyorligi yoki tovarning yuklanganligi,
tovarning xandor ixtivoriga yetkazib berilishi sanasi haqgida xaridorni o'z vagtida
xubardor gilishga;

- tovamni tekshirishga ketadigan sarflarni to‘lashga;

- tovarni odatdagicha o'rab-gadoglashni o'z hisobidan ta'minlashga.
Savdoning ushbu tarmog'ida tovarni o‘ramay va gadoglamay jo'natish qabul
gilingan holatlar bundan mustasno;

> amaliyp{da qabul qilingan, tovar kelishilgan shartlarda yetkazib
berilayotganligini tasdiglovchi “sof” hujjatni xaridorga berish (“sof” deganda
o'rash-joylash mahsulotlarining kamchiliklarini ko'rsatuvchi izoxlari bo‘Imagan

hugiat tushuniladi);

- eksport gilayotganda olinadigan bojxona yig'imlari va soliglarni to'lash;

- 0z hisobidan cksport litsenziyasi yoki eksporiga ruxsat berish uchun
zarur bo"laan boshga hukumat gog'ozini olish;

- xapdowxa uning itimosiga ko‘ra va uning hisobidan tovaming o‘tishi va

konsullik fakturasini olib berish (“ko'rfazdan”™ degan shartlar bo'lgan hollar
bundan mustasno);
__ - xaridorning iltimosiga ko'ra, uning hisobidan va qaltislikli evaziga yuk
Jo‘(\axﬂayowan mamiakatda va (yoki) tovar ishlab chiqarilgan mamlakatda
xaridor uchun belgilangan mamlakatga tovami ofib kirishida zarur bo'lishi
chtimol tqlﬂan (tegishli hollarda esa — uchinchi mamilakat orgali tranzit
ravishda olib o'tish uchun) boshga hugatlami ofishda yordam ko‘rsatish;

- tovamni bazis shartlarida ko'rsatilgan joy va shartnomada shartlashilgan
muddsatlarda xaridor ixtiyoriga yetkazib berishgacha bo‘igan galtisiik va xarjatlami
0°z bo'yniga olish,

Xaridor barcha bazis shartlarida quyidagilarga majbur:

L s!mmmmda yoki tovarning huifatlarida ko’ rsatilgan joy va muddatda o'z
ixtiyoriga topshirilgan tovami gabul qilib olish va shartnomaga muvofig baholarda
tovar uchun hag to'lashga;

- yetkazib berish muddatlani tugaganidan so'ng, tovamni o'z vaqtida gabul
qilib olmagani uchun tovar bilan bog'liq bo'lgan xarajatlar va xavilami o'z
bo'yniga olish va ularni goplashi;

. tovar jo'natilayotgan yoki tovarni ishlab chigargan mamlakatda beriladigan
hufjatlami olish paytidagi barcha xarajatlami hamda yig'imlarni 1o'lashi;

- agar yetkazib berish shartlarida boshga holatlar nazarda tutilmagan bo'lsa,
barcha bojxona yig'imi va bojlari, shuningdek, tovamni olib kirishda yoki olib
Iunlayptnn tovarga qo'yiladigan boshga bojlar va soliglarni to‘lashi;

0°zi tavvakal gilgan holda va 0'zining hisobidan jo’natilayotgan mamlakatga
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olib kirish uchun talad qilinishi ehtimol tutilgan import litsenziyalan va
boshqa nuxsatlami olishni ta’minlash.
G) Tovarning bahosi

Shartnomada baho yetkazib berishning kelishilgan bazisiga ko'ra, tovaming
son birdigiga alohida valyutaning pul birligida ko'matiladi, Bunda tomonlar
o'matilgan baho qanday tushunilishi, ya'ni unga yukni jo'natish, idish, o‘rash-
jovlash, markirovka gilish va boshgalar bilan bog'liq xarajatlar kirish-kirmasligini
kelishib oladilar,

Shartnomada quyidagi turdagi baholar go'lanilishi mumkin:

- gatiyy baho;

- keyinchalik qayd etib boriladigan (fiksatsiya) baho;

- o'zgaruvchan baho.

Qatiyy baho muzokaralarda tomonlarning kelishib olganlaridan so'ng
shartnomaga kiritiladi va shartnomaning bajanlishi davomida o'zgartirilishi
mumkin emas. gatiyy baholar tashqi savdo operatsiyalarida juda ko‘p qo*Haniladi.
Birog bahoni belgilashning ushbu usulidan foydalanayotganda, bu usul fagat
qisqn muddatli bitimlarga (11,5 yil) mos kelishini unutmaslik kerak. Uzogrog
muddatga ega shartnomalarda gatiyy bahoni gayd etib qo'yish shunga olib kelishi
mumkinki, shartnoma baholari joriy bozor naxlaridan ancha farg qilishi mumkin.
Bu csa tomonlardan biri sotuvchi yoki xaridor uchun foydali emas.

MISOLLAR. !, Ushbu shartnoma bo'yicha sotilgan tovarning bahosi AQSh
dollari bilan belgilanadi (nettosining har metr tonnasiga 123 dollar) va
idishning, o'rash-joylash materiallarining, tovar markirovkasining bahosini,
shuningdek, tovami kemaning tryumlariga ortish va joylashtirish xarajatlarini
hamda separatsion materiallarining bahosini qo‘shgan holda, bir frantsuz
yoki Belgiya porti shtivkasi hisobga olingan FOB tushuniladi. 2. Yetkazib
berilayotgan tovarlarga baholar pozitsiyalar bo'yicha 1-ilovada ko'rsatilgan.
Baholar qatiyy va o'zgartirilishi mumkin emas.

Keyinchalik qayd etib boriladigan baholar shartnomada ko'rsatilmaydi Bu
holda “Tovarning bahosi”™ bandida kelajakda, ya'ni shartnomani bajarish paytida
bahoni belgilashning usullari ko'rsatiladi, Masalan, shartnoma baholarini yetkazib
berish yoki to‘lov kunidagi bira kotirovkalari bilan yoxud boshga ishonchli
ma'lumot baholari bilan belgilash nazarda tutilishi mumkin.

MISOLLAR. 1. Ushbu shartnoma bo'yicha yetkazib berilayotgan misning
bahosi yetkazib berish sanasidan bir kun oldingi London metaliar bigasining
3 oylik kotirovkasi bilen belgilanadi. 2.Prokat bahosi “Metal byulletin"ning
to'lov o'tkaziladigan paytda tegishli mahsulot turiga oid ma'lumotdagi baholari
asosada o' mitiladi,

Shartnomada keyinchalik qayd etib boriladigan baholami o matishda xandornga
bitimni bajarish muddatlarni ichida bahoni gayd etish vaqtini tankab olish huqugi,
baho darajasini belgilash uchun u baholar haqidagi ganday axborot
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manbalaridan foydalanishi mumkinligini ko'rsatgan helda berilishi mumkin,
Bunday bitimilar onkol bitimlar deb ataladi,

O'zgaruvchan baho dastlabki (bazis) bahoni shartnomada qayd etishni
nazarda tutadi. U baholarni hosil giluvchi elementlar o'zgarganda, kelishuvni
bajarish davomida tomonlaming kelishib olgan usuliga ko'ra, o'zgarishi mumkin.
Baho o'mutishning bunday usuli homashyo hamda mashina-texnik mahsulotlami
yetkazib berishda qo'llanilishi mumkin. Homashyo mahsulotlarini etkzaib
berishda baho o'matishning bunday usulini ba’zan harakatchan baho deb ham
atashadi. Bunday holda shartnomada ko'rsatilgan tovar bahosi ushbu tovarni
yetkazib berish paytidagi bozor baholarining o'zgarishiga bog'liq bo'ladi,
Shartnomada, albatta, baholarning o'zgarishi hagida to'xtalishi kerak bo'lgan
manba ko'rsatiladi, shuningdek, bozor baholarining shartnoma baholaridan
farq qgilishiga yo'l qo'yiladigan minimum va maksimum darajasi kelishib olinadi,

MISOL. Ushbu shartnoma bo'yicha yetkazib beriladigan nefining bahosi
hir bir barveliga... AQSh dollarini tashkil giladi. “"OPEK byullctini bo'yicha
ma'lumot bahosi shartnomani tuzish vagtida har barreliga... AQSh dollarini
tashkil giladi, Ma’lumot bahosi shartnomani bajarish davomida o'zgarsa,
shartnoma bahosi shunga mutanosib holda o'zgaradi.

Asbob-uskunalarga o*zgaruvchan baholar shartnoma bajarilayotgan paytda
shartnoma bajarilishi davomida 1o’y bergan ishlab chigarish surflaridagi
o'zganshlami hisobga olgan holda bazis (shartnoma) baholarini qayta ko'nib
chiqish natijasida o'matilgan bahodir. Ko'pincha o'zgaruvchan baho bir yildan
ortiq yetkazib berish muddatlariga cga mashinalar va uskunalar savdosida,
shuningdek, hajmi katta uzog davom etadigan pudnat ishlarini bajarishda
o'‘matiladi. Oxirgi baho odatda quyidagi formula bilan hisoblanadi:

5=S5,* (A+B R/R +D MM)

bunda S, — oxirgi baho; S, — dastlabki baho; A — tormozianish
koeffitsiyenti, ya'ni bahoning o‘zgaruvchan gismidagi o'zgarmas ulushi; B,
D v hk. — bahoning alohida tashkil ctuvchilaridir, masalan ish kuchi
bahosi, materiallarning bahosi va sh.k.; R, va R lar — yetkazib beruvchi
mﬂgmtmaﬂamnmywdmhuchmolynmatcmﬂmpbabohmmgvadmhbh
baholarmi o'matishning indckslan; M va M, mahsulotni ishlab chigarayotgan
tarmoqgdagt mehnat hagining tndcksx t ‘hlnchl baholami gayta hisoblash
davri va dastlabki baholarni o'matish davr!an uchun.

Zarur hollarda keltirilgan formulaning o‘zgaruvchan gismi zarur tashkiliy
clementlaming soniga mos ravishda kengayib borishi mumkin. Bunda ushbu
clementlarning umumiy ulushi summasi har gal birga teng bo'lishi kerak.
Tormozlanish koeffitsenti odatda 0,1 dan 0,2 gacha chegarada o'matiladi va
mahsulotga o'tadigan asosiy fondlaring bir gismini, kutilayotgan foydani va
sh.iclarni aks ettiradi,
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H) To'lov shartlari

To'lov shartlani to'lovning valyutasini, usulini va yetkazib berilgan tovar
uchun hisob-kitobning tartibin, to‘fov uchun taqdim qilinadigan hujjotlaming
ro'yxatini, asossiz ruvishda to‘lovni kechiktirish yoki shartnomaning to‘lov
shartlarini boshgacha buzishlardan himoya choralarini belgilab go*yadi.

Shartnomalarda to'g'ri tanlangan to'lov shartlari va hisob-kitob shakllan
ko'p jihatdan har bir 1ashqi savdo operatsivalarida mablag'lar aylanishining
tezligini, shuningdek, uning samaradorligini belgilab beradi,

To'loy shartlarini tanlashda quyidagilar hisobga olinadi:

- tovarning xususivatl (xomashyo, oziq-ovgat, asbob-uskuna, xizmatlar.
Nou-xau);

- tegishli tovar bozorining kon'yunkturasi;

- savdo odatlari va munosabatlarning shakllangan amaliyoti;

- hukumatiararo to'lov bitimlarining mavjudligi,

- kontragent-mamlakatlarda valyutani nazorat gilishning millly meyorlari;

- bank amalivotida shakllangan, turli hisob-kitob shakilarini go’llash bo'yicha
bir xil qoidalar.

To'lov shartlan tovar hamkatda bo'lishining gaysi bosgichida unga haq 1o lanishi
va U bir marta yoki bir nechta badallar orgali to'lanishini belgilab qo'yadi.

Xalgaro savdo amaliyotida qo‘llaniladigan to'lovning bir nechta usullasi
bor; nagd pul bilan to'lash, kredit bilan to'lash, shuningdek ularming
aralashmasi,

Naqd pul bilan to‘lash tovaming eksporiga tayyorfanishi davridan to
tovaming yoki tovar hujiatlarining xaridor ixtiyoriga o'tishigacha (voki o'tish
paytida) to‘lanadigan to‘lov turdarining barchasini o'z ichiga oladi. Naqd hisob-
kitob turining shakilari chek, pul o'tkazish, akkreditiv, inkasso, ochiq ragam
bo'yicha hisob-kitob hisoblanadi,

Chek xaridor voki buyurtmachining o'z banklanga chekda ko'rsatilgan
summani taqdim etuvchiga (muayyan shaxslanga, tashkilotlarga) yoki ulaming
buyrug‘iga ko'ra, boshqga shaxslargs berishi (order cheklari) to'lash hagidagi
yozma farmoyiishdir. To'lovning chek shakli amaliyotda kam qo‘llaniladi.

Bank o'tkazmasi (o'tkazmai) deganda eksportchilar importchilang yetkazib
berilgan tovariar, bajanlgan ishiar uchun, da"volar bo'yicha va boshga o*zaro
hisob-kitoblar bo'yicha to'lovini jo'natishi nugtai-nazaridan bo'naklar berish
ko‘zda tutiladi, Ushbu hujiauar asosida to'lovehilar o'z banklaniga eksportchilar
yoki kreditorlarning ragamiga pul o'tkazish uchun to’lov topshirignomalarini
yuboradilar. Bu shakl asosan, kreditlar bo'yicha qarzlarni to'lash, assortiment
va sifat bo'yicha reklamatsiyalami tantibga solish, ochig ragam bo'yicha garzlami
to'lash, shuningdek, notijorat to’loviari bo'yicha to'loviami to'lashda qo*Haniladi.

Inkasso’ eksportchining topshing'iga binoan, imporichiga tovar hujiatlari
berilishiga garama-garshi importchidan shartnomadagi to'lov summasini olish

80

v uni eksportchi hisobiga o'tkazish bo'yicha bankning majburivatidie,

Akkreditiv xaridorning shartnomada ko‘rsatilgan muddatda belgilangan,
cmitent-bankda kelishilgan summaga sotish foydasign akkreditiv ochish
majburiyatini nazarda tutadi.

O'zbekistonda faoliyat ko'rsatayotgan subyektiaming amaliyoti vt xalgaro
amaliyotda hisob-Kitoblarning akkreditiv va inkasso shakilan keng tarqalgan,
Bunda akkreditiv ko'p tomondan sotuvchi uchun qo'lay, chunki u sotuvchiga
to'lovning katta kafolatini beradi, to'lovning inkasso shakli esa xaridorga qulay,
chunki u xaridorga sotuvchidan tovar hujatlard olinganidan keyin tolovni
amalga oshirishga imkon beradi.

MISOLLAR. L.To'lov Tashqi iqtisodiyot bankining korrespondenti
bo'lgan Finlyandiya bankining inkassoga qo'yilgan quyidagi hujjatiarni... olgan
sanasidan so'ng, uch kun muhlat ichida telegmf bo'yicha amalga oshiriladi, 2.
Ushbu shartnoma bo‘yicha yetkazib berilgan tovarga to'lov Moskva shahridagi
T'ashqgl igtisodiyot bankining o'z korrespondent bankiari orqali quyidagi
hujjatlarni... olganining o'ninchi kuni, AQSh dollarida yukiangan tovaming
95% hajmidagi qiymatini to'lash inkasso shuklida amalga oshiriladi. 3. Yetkazib
berilgan tovar uchun hisob-kitoblar AQSh dollarida chaqirib oluvsiz,
bo'linadigan akkreditiv bo'vicha, ochig Xandorga Moskva shahridagi Tashqgi
iqisodiyot bankidagi telegraf orgali amalga oshiriladi. Akkreditivda bir joydan
boshqa joyga ortish va gisman tushirib ketish shartlar, shuningdek, akkreditivni
ochish va vzaytirish bilan bog'liq barcha xarajatlar, boshga bank xarajatlan
Xaridor hisobidan to‘lanishi ko‘rsatilgan bo'lishi kerak. Akkreditiv 90 kun
mobaynida amal qiladi va Sotuvchining tovami yuklab jo'natishga tayyorligi
haqgidagi xabarnoma olingach, ochilishi kerak.

Akkreditivning shartiari shartnomaning shartlarign mos kelishi kerak.
Shartnomaga kiritilmagan shartlar akkreditivga ham kiritilmaydi.

Kreditga to'lash. Xalgaro savdo amalivotida tijorat krediti go*llaniladi. Bu
cksportchining importchiga kredit berishi yoki imortchining cksportchiga avans
berishidir. Bundan tashgan, bank kreditlan ham go'llaniladi.

Kreditga hisob-kitob gilish vasiga (vasiqa) kreditini, to'lov muddatini
kechiktirishni, yoki ochiq schyot bo*yicha kreditiashni nazarda tutishi mumkin,

Shartnomada to'lovni kechiktirish hagida kelishib olinganida, tomoniar
bo'nak va inkasso shaklidag qisman naqd to'lashnl nazarda tutishlan mumkin,
Kreditlanadigan gismning haimi, kredit berish shartlan va kreditni to'lash
tartibi shartnomada stroflicha tasvirlanishi kerak,

MISOL.. Ushbu shartnoma bo'yicha to'loviar quyidagi haymlarda amalga
ashiriladi:

- shartnoma buyurtmasi giymatining 5% shartnoma kuchga kirgan sanadan
boshiab 30 kun davomida naqd pulda to*lanadi;

- buyurtm givmatining 5% dastiabki loytha taqdim etilgan sanadan boshlab,




30 kun ichida nagd pulda 10 lanadi;
- buyurtma giymati ning 5% oxingi loyiha taqdim etilgan sanadan boshlab,
30 kun ichida nagd pulda to‘lanadi;

- buyurtma giymatining 5% ~ hujjatiami inkassoga gabul qilib olinganidan
keyin 45 kun ichida har bir yetkazib berishning bahosidan kelib chigib nagd
pul bilan to'lanadi;

- 5% — kafolatli summa,

- shartnoma qiymatining 75% hajmidagi qolgan summasi buyurtmachi
tomonidan barovar haymdagi o'nta yarim yillik badallar bilan o' lanadi,

Xalgaro savdoda vasiga kreditini berishda o‘tkazmali veksellar (trattalar)
keng qo'llaniladi. Ular ancha qulayroq, chunki to'lov vositasi sifatida ishiatilishi
mumkin,

Vasiqu xalgaro savdoning ko'plab ishtirokchilari tijorat kreditlarining asosiy
shakli hisoblanadi, Eksportchi importchi nomiga qisga muddatli trattalar yozib
beradi va tovarfami tagsimiash hujjatiari bifan binga ularni bankka topshirmdi.
Xaridor faqat tratta akiseptiga qarshi, ya'ni vasigalami 10'Jash uchun qabul
qgilinganligini tasdiglaganidan keyin o'z bankidan hujiatlarni oladi.

Kredit shartlan odatda shartnoma giymatining $0-85%ni qoplaydi, golgan
qismi_importchi tomonidan naqd pullar bilan, jumladan bo‘nak shaklida
o' lanadi,

MISOL, Ushbu shartnoma bo'yicha to'lovlar quyidagi hajmlarda amalga
oshirilad:

- shartnoma buyurimasl umumiy giymatining 5% Sotuvchi tomonidan
Xaridorga Toshkent shahridagi Tashqi iqtisodiyot banki quyidagi huijatlami...
inkassoga olganidan keyin 30 kun ichids to'lanadi...

- shartnoma umumiy giymatining 10% Xaridor tomonidan har bir yetkazib
berishning bahosiga mutanosib ravishda, Toshkent shahridagi Tashgi igtisodiyot
banki quyidagi hujlatlami... Inkassoga olgan sanadan boshlab, 30 kun ichida
o' lanndi.

- shartnoma umumiy giymatining 80% Xaridor tomonidan 35 yilga berilgan
tijorat krediti shartlari asosida, o'nta barobar yarim yillik bo*naklar bilan
to'lanacli.

- Xaridor Sotuvchiga kreditdan foydalanganligi uchun yillik...% da oddiy
foizlar to'laydi

Thijorat kreditini 10'lash o'tkazma vasiqalan (trattalar) bilan amalga oshiriladi,
Bunda har bir o‘tkazmali vasiqa asosiy Garzning bir gismi summasi va unga
tegishli foizlarning summasini 0°z ichiga olishi kerak.

Shartnomaning tijorat shartlarida nuzarda tutilgan muddatda Sotuvchi
Xaridorga akisept uchun o'tkazma vasigalarining komplektini beradi va ularni
Toshkeni shahridagi Tashqi iqisodiyot bankiga tagdim etadi. '

Xaridor yngorida ko*ssatilgan o'tkazma vasiqalarini tasdiglashi va ularmi olgan
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sanndan boshlab, 30 kun ichida Tashqi iqtisodiyot bankiga tagdim etishi

kerak.

K) Yuklsb jo'natish va qabul-qilish-topshirish mt.ﬁl )

Xaridorga qulay bo'lishi uchun shnnnomnq: yuklash yo riqnomalari
tasvirlanadi va sotuvchining tovaming yuklab jo'natishga tayyorligt han.\da tovar
yuklab jo'natitganligi hagida xaridomi xabardor gilish mquunyau ko' rsatiladi.

Shartnomada, shuningdek, sotuvchi yuklab jo'natishning mo l;nllnm_yo(w

sanasi haqida sotuvchi xardomni xabardor qilishi lozim bolgan mu.ddat belgtlanacdi.

Bu muddat yetkazib berishning boshlanishigacha bo'lgan kunlar bilan hlsoblmadl

Shartnoma bo'yicha yetkazib besishlarda tovami gabul q!lhh—tgpshmsh katta foi

o'ynaydi. qabul gilish-topshirish natijasida xaddot‘wvan}l 0'z bdganichn wshlatish

imkoniyatiga ega bo'ladi, sotuvchi esa o'z mabupyulmm ba;argan hnoblm'u?dt.
Shartnomalardi dastiabki va yakuniy gabul qtlish-lqnh:nah nflzar:::' :t::g?nha'

mumkin. Dastlabki gabul gilish-topshirish tayyorlagsan ovarning 10

shartiariga 0'g'ri kelishini aniglash magsadida o'tkuziladi. Yakuniy ngul qilish-

topshirish tegishli miqdor va sifatdagi tovarni olish bilan shn-n_nomum.ru amaldn
bajaniiganligini bildiradi. Yakuniy gabul qilish-top@msh mn'lumotlan
tomonluming hisob-kitob qilishlari uchun asos bo‘!ib xmml.qll_adl.‘ '

Tovarni gabul gilish-topshirish son va sifat bo“yicha !clsl!mhb 0 t!umlndt.

Son bo'yicha u tovami qayta sanab ko'rish yoki o’lchab‘k.o‘nvsh orqali umulgn

oshiriladi va buning natijalari tegishli hujjatiarda aks ettiriladi, Sifati bo yicha

tovami qabul qilish-topshirish tovariar sifatining shartnoma sl.mqlanga mos
kelishini tasdiglaydigan hujjat asosida yoki lquimlch qabul qilish joyiga yetkazib

kelingan tovaming sifatini tckshirish orgali amalga oshiriladi. : .
Tovarni gabul gilish-topshirishning aniq joyi shnnnomada anig ko fsmuadl.

Uning joyi sotuvchining mamlakatida ham, xaridorning mamloakatida ham

tunlanishi mumkin, )
Tomonlar tovar sifatining shartnomada tellshllgnpigg to'g'rl kelmasligi

oqgibatlarini (chegirma, tovami almuh&ridlu};‘nl?‘ghmtm (defekt) tuzatish)
wrtnomaning tegishli moddasida nazirda 1 Zarur. .

2 MISOL!.j\ak%ll.souyidagl hollarda tovami Sotuvchi topshirgan va Xaridor

bul qilib olgan hisoblanadi: :

g - si?';ti bo'yicha Sotuvchi bergan sifat sertifikatiga mos kelganda; '
- joy miqdori bo‘yicha konosamentda ko'rsatilgan miqdorga mos kclxam_ia.
mahsulotlarning soni bo‘yicha ixtisoslashuvi va o'rash-joylash varoqlariga

mos kelganda. , ‘
Sonls: sifist bo'yicha tovarni yakuniy qabul gilish o nddommg omborida

tovar etib kelganidan keyin 20 kun ichida, lekin tovxzt O'zbekiston
chegarnsidagi bekatga kelganidan keyin 150 kundan ko'p bo'lmagan muhlat

ichi lishi kerak. 2

,cmgag:;i?m@hgm tovamni Sotuvchi topshirgan va Xaridor gabul qilib
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olgan hisoblanadi;

a) migdori bo'yicha — xalgaro yuk tashish t ‘h i
ko'rsatilgan og'irlikka mos kclgn:idm - N T o YRS

Yuk gisman yo:ao!ganida Xaridor Sotuvchiga da"vo qilishi mumkin: da"vo
qilish uchun yukni xaridorga berishda chegara bekatida tuzilgan tijorat nkti va
xalquro yuk tashish temir yo‘lining yukxati asos bo'lib xizmat qiladi.

Da'vo uni nsoglow:hi hufjatlar va hisob-kitoblar ilova gilingan holda, 4
nusxadq ct!tzib berish amalga oshirilgan oydan so'ng, 2 oydan ko'p bo'Imagan
muhlat ichida Sotuvchiga tagdim ctilishi kemk.

Yukpmg og‘ir}igidasi 1% gacha bo'lgan etishmovchilik hisobga olinmaydi;

b) ::m bo'yicha tovami tayyorlagan subyektning sifat sertifikatiga mos

Xandor xlorli kaliydagl namlik darajasini u chegarada gayta na nidka
tckshgryb ko‘_q‘sh hugugiga cga. Sotuvchining vagonlaridan mm olm uni
tekshgnsh gilish Sotuvchi va Xaridor o'zaro kelishgan holda betaraf nazora
tashkiloti tomomidan amalga oshiriladi.

(\mr namiik darajasi 2%dan oshsa, Sotuvchi tovar yetkazib berilganidan
quxq 2 oydan ko'p bo'lmagan muoddat ichida Xaridorga reklamatsiya tagdim
cpshg va zararni goplatish uchun tovaming namlik darajasi 29%dan ortiq bo'lgan
Qismining qiymatini gaytarib olishga hagli.

L) Kafolatlar va reklnmatsiyalar
. Mashinalm va uskunalamni yetkazib berishda shartnomada sotuvchining tovar
safn'imipg kafolatlan va texnik xamkteristikalari bo‘vicha majburivatiari ifodalab
:?mmoﬁmdkﬁm muddatlari, sotuvchining kafolat muddatiari

0 iyatlan, da"voni im et ivani iri
tartiblari kelishib olinadi. RS LRy Ty qenoeen

Kafolst muddatlarini tomonlar yuzaga kelgan holat xal amaliyot va
tovarning tm_idnn kelib chigib belgitaydilar, Kelishilgan muddat gnn;mdn So):'vcm
yglhmb bcnlgnn tovarning sifati va undan samarali foydalanish uchun javobgar
hisoblanadi. Shartnomada shuningdek, kafolatlar joriy gilinmaydigan holatlar
ham sanab o‘-madx (noto'g'ri saglash, noto'g'ri foydalanish va sh.k lar), Kafolat
tez ishdan chnqadcan detallar va ehtiyot gismlariga jorly gilinmasligi mumkin.

Kamchll!klar aniglanganda xaridor kafolat muddati davomida sotuvchiga
tovaming sifati bo'yicha da"vo qilishi mumkin. Shartnomada tomonlar
asoslangan reklamatsiyalarni qondirishning mumkin bo‘lgan usullarini
ko'ssatishadi: kamchilikni bataraf gilish, tovami butunligicha yoki gisman
almashtirish, bahosini kamaytirish va boshgalar.

Reklamatsiyalar tagdim etishning tartibi reklamatsiyalar taqdim etish uchun
muddatlar o'matishni nazarda tutadi, bunda tagdim ctiladigan hujiatlaming
turlarini, reklamatsiyalarga javob berish muddatiarini belgilab beradi.

M) Sug‘wrtalash shartlari
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Barcha oldi-sotdi shartnomalari sug'urtalash bilan birga amalga oshinladi.
Shartnomaning shartiaridan kelib chigib, bu majburiyat yoki sotuvchiga yoki
xandorga yuklanadi. Agar bitimning shaklida bu mapuriyat ko'rsatilmagan
bo'lsa, transportirovka vaqtida tovar tasodifan buzilishi qaltisligi zimmasida
bo'lgan tomon tovarni sug'urtalashdan manfaatdordir.

Sug'urtalash masalalariga bag'ishlangan moddada shartnoma tomonlari
quyidagilarni nazarda tutishlan keruk: ganday yuk sug‘urtalanishi kerak, ganday
xavfdan sug'urtalanishi kerak, tomonlardan qaysi biri sug'urtalashni amalga
oshiradi va v kimning foydasign amalgi oshiriladi?

Tashqi savdo bitimlarida sug'urtalash asosan, tovarmni transportda tashishda
nazarda tutiladi. Sug‘urtalashga nisbatan tomonlarning majburiyatiar
shartnomaning bazis shartlari bilan o'matiladi. Sug‘urtalashni amailga oshirish
uchun sug urta kompaniyasi va xo'jalik tashkiloti o'rtasida bosh kelishuv (asosiy
polis) tuziladi. U sug'vrtalashning umumiy shartlarini aks cttimedi. Yuklarni
sug'urtalash sug'urta kompaniyasida turli shartlarda amalga oshirilishi mumkin,

Mashinalar va uskunalarga, shuningdek, pudrat ishlariga shartnomalar
tuzilganda, material obyektlarini ham, xodimlarni ham (shaxsiy sug'urtalash)
sug'urtalashning alohida shartlarining zarurdigi paydo bo'lishi mumkin. Bu
shartlur shartnomada atroflicha ta"riflanishi kerak.

Shartnomalaming shartlari, shuningdek eksportchilarning xaridoriarga
sug'urta polislan yoki sertifikatlarini (sotuvchi tovarni sug'urtalashi shart bo'lgan
hotlarda) berish bo'yicha majburiyatlarini ham o'z ichiga olishi kemk. Ular
10'lov uchun tagdim etiladigan hujjatlaming ro'yxatiga kiritiladi.

MISOLLAR. 1.Sotuvchi shartnoma bo'yicha yetkazib benlayotgan
uskupatarni, ular Sotuvchining omboridan yuklangan paytidan boshlab, to
Xaridoming ombori olgan paytigacha Sug'urta kompaniyasida sug'urtalash
bo'yicha barcha majburiyatiami o‘z bo'yniga oladi.

Sotuvchining omboridan va (yoki) u yollagan yetkazib beruvchisining
omboridan to tovarning chegaradan o'tish paytigacha bo'lgan sug'urtalash
summasining, ya'ni ushbu shartnoma summasining 75% hajmidagi sug'urtalash
xarajatlar Sotuvchi hisobiga o‘tkaziladi va tovarning qiymatini to'lash paytida
Xaridor tomonidan ushiab qolinadi.

Butun transportirovka va ortish-tushirish muddati davomida sug'urtalash
“gisman avariya uchun javobgarlik bilan™ shartida Sug urtalash kompaniyasining
“Yuklarni transport sug'urtalash qoidalari"ning 2-paragrafining 2-bandiga
muvofiq, uskunalarning to’lis bahosiga amalga oshiritadi.

Shartnomaga imzo chekilgan sanadan boshlab, 2 oy davomida Xandor
Sotuvchigs uning nomiga yozilgan sug'urtalash polisini yuboradi. Bu polis
Sotuvchining omboridan yoki u yollagan yetkazib beruvchining omboridan
yuklar ortilganidan boshlab, to franko-vagonni O’ zbekiston-Qozogiston
chegarasiga vetkazib kelgunicha bo'lgan vaqt ichida sug'urtalashni qoplaydi.
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Pudratchi shartnomadan kelib chigadigan o'z majburiyatiari va
Javobgarligini chegaralamay turib, o'z hisobidan va o'z qaitislikl gilgan
holda hamda o'z foydasiga, Pudratchi va Sug‘urta kompaniyasi o' rasida
kelishilgan shartlarda Sug‘urta kompaniyasida quyidagilarni sug‘urtalaydi:

- ishlar bajariladigan va bino kafolatli foydalaniladigan davr mobaynidagi
ishlarni;

- ishlar bajarilishi natijasida uchinchi shaxslarga yoki ulaming mulkiga
etkazilishi mumkin bo'lgan zarar va shikastlar uchun fugarolik javobgarligini:

Pudratchi o'z hisobidan ishda band bo‘igan xodimiarini baxtsiz hodisalarning
oqibatlaridan sug'urta giladi.

N) O‘rash-joylash va markirovkalash shartiari

Xalgaro savdo amaliyotida o*rash-joylashning turi uning qanday magsadga
bo'ysundirilganligidan kelib chigadi: reklama uchun, gadoglash uchun,
tovariami turli tashgi mubittarda saglash uchun va hk.

Shartnomaga o'rash-joylash va markirovka haqidagi bo'limlami tovar tunga
ko'm ulamj o' rash zarur bo'lgan hollarda kiritishadi. Bunday moddada o'rashning
tuni va xususiyati, uning sifati, o'lchamlari, t0'lov usullari, shuningdek
o'ralganidan keyin tegishli markani qo'yish ko*rsatib o'tiladi.

O'rash-joylashga qo'yiladigan talablar shartli ravishda umumiy va maxsus
talablarga bo'linadi, O*rash-joylashga qo'yiladigan umumiy talablar sotuvchining
ma’lum tashish turida yukning saqlanishini ta"mintashi bo'yicha mujburiyatidan
kelib chigadi. Shartnomads sotuvehi bazis shartlarigs mos kefmagan holda o'ralgan
tovarni yetkazib berganligi uchun javobgarligi nazarda tutilishi mumkin. O‘msh-
Joyinshga maxsus talablar importchi tomonidan qo'yiladi, Ular odatda tovami
tashish va importchi mamilakat hududida saglash xususivatlari bilan bog'liq.
(¥ rash-joylash uchun 1w'lov usullari shartnomada belgilab qo'yiladi va o' rash-
joylash baholurini tovaming bahosign qo'shishini ham, tovaming bahosidan
alohida belgilashni ham nazarda tutishi mumkin.

Yukiarni — tovar bilan bimga boruvchi axborot bo'lib, importchining
rekvizitlarini, kotraktning nomerini, trans ragamini, joylarning yuk-gabarit
xarakteristikasini, joylaming partiyadagi yoki transdagi nomeri va sonini o'z
ichiga oladi. Markirovka transport firmalariga yuk bilan ganday muomala qilishga
ko'rsatma hisoblanadi, zarur hollarda yuk bilan muomala gilishning xavililigidan
ogohlantirish uchun foydalaniladi, :

Yuklarni —sotuvchining so'zsiz majuriyatidir, Markirovkaning rekvizitlari
tomonlar orasida kelishib olinadi va shartnomada ko'rsatiladi.

MISOL, Uskunalar yetkazib berilayotgan tovarning xususiyatiga mos
keluvehi dengiz orgali cksport gilinadigan tarzda o' ralgan holda yuklab jo' natilishi
kerak,

O'rash-joylash yukni dengizda, temir yo'lda va aralash transportda tashishda
yo'lda ehtimol tutilgan ortib-tushirishlami, shuningdek, uzoq saqlanishini
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hisobga olgan holda, wrli zararanishlar va korroziyalardan saqlashi kemk.
O'rash-joylash kranlar bilan yuklashga mo'ljallanishi zarur. \

Qadoqlash vositasi ikkala yon tomonidan mnknhmdi. Har b!r joyga yuvilib
ketmaydigan bo'yoqda markirovka (o'zbek va ingliz tillarida) qo yiladi.

Uskunalar sifatsiz yoki tegishlicha konservatsivalanmagani vn(y_okl)
markirovkalanmagani va(yoki) o'nb~jo:ilanmmnli;:k ?ql:t:t.i;; 2:1:‘:;;::
shikastlanganligi, shuningdek, oxirigacha qilinmagan n :
mﬁw?ﬁmmmmmﬂpwummﬁq
xarajatlar uchun Sotuvchi Xaridor oldida javobgardir.

0) Jarima sanksiyalari :

Shartnoma odatda bir qator jarima sanksnyahrini murda lumd'l. ‘Ular
yordamida yordamida xaridor sotuvchini o'z majburiyatiarini vaqtida bajarishga
g batlantirishga va o'zining ehtimol tutilgan zamiarinl qophshp lmn!tat qw.
Jarima sanksiyalari odatda majburiyatiurni buzishning davomiyligidan
(muddatdan o'tish va h.k.) kelib chigib, o'sib boridi. t :

Jarima sanksiyalari bilan bir gatorda shartnoma tomon!afnlng zarami
undirishga bo'lgan huquglarini ham nazarda Wi. Bunday undirish shartnoma
bo'yicha majburiyatlami bajarishdan ozod qulmyd{. o :

Ba'zi hollarda shartnomaga shunday shart Ilimiladdg.‘ unga ko'ma, u‘mq
kechikishi tufiayli importchi shartnomaga tijorat gizigishini yo qotgin bo'lsa,
shartnomani bajarishdan voz kechish huquqiga ega. Bunda importchi zararlami
qoplashni talab qilish huqugini saglab goladi. . " i '

Shartnomaga, shuningdek, imponchnl!r 0'z majbprlynllnril}l
hajarmaganliklari (akkreditiv ochishda, to'loviarni nnulp_oshlnslxln. tgxmk
hujjatlami tagdim etishdagi kechikishlar) uchun ularga nisbatan sanksiyalar
ham kiritilishi mumkin, : :

MISOL. Ushbu shartnomada belgilangan muddatlarga zid rayashdn
uskunalami yetkazib berishdagi kechikishlar u‘ch.un Sotuvchi Xaridorga
komplektlanmagan holda yoki muddatidan kechiktirib e(_lmilgan uskunalar
qlymatining 0,5% migdorida farima to'laydi. Jarima har bir boshlaw haﬁl
uchun kechikish (prosrochka)ning dastlabki 4 haftasi davomida va keyingi har
bir haftalar uchun uskusalar giymatining 1% miqdorida to'lanadi, Jarimaning
umunﬂyqiynuﬁkmpkhhnnmnholdayotim_:ddlﬁdan kechiktirib yetkazib
berilgan uskunalarning 10% dan ortib kcmnsllo _kcnk.

Agar uskunalami yetkazib berishdagi kechikish 3 qundan oshib ketsa,
Xaridor arbitrajga murojast gilmay turib, Sotuvchiga kontrakni bekor qnllsl;
bilan bog'liq har qanday xarajatiar va zararlami qoplamagan holda shartnomani
qisman yoki butunlay bekor gilishi mumkin. Bunday hol yuzaga kelsa, §otuvchl
Xaridorga muddatida yetkazib berilmagan mhmlarqmmninmg 10% mnqdorﬁda
me‘hﬂﬁnhmommhmﬂnmmnbomdmtqhmham!mamm.
13% yillik foyzni qo'shgan holda, zudlik bilan qaytarishi shart. Qisman bekor
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gilingan hollarda esa, Xaridor yetkazib berilishi bekor gilishga sabab bo'lgan
summasini qaytanb ofishi mumkin,
P) Shartnomalardagi fors-major va arbitrajga oid izohlar

Amalda har ganday okli-sotdi shartnomasi shunday moddaga ega bo'ladiki,
bu modda odatda fors-major yoki engib bo‘tmas kuch hollari deb nomlanadigan
ma'lum hollar yuzaga kelganida shartnomani bajarish muddatiarini orgaga suradi
yoki umuman tomonlami shartnoma bo‘yicha majburiyatiarni to'la yoki gisman
bajarishdan ozod qiladi. Tegishli moddalar ham o'z nomiga ega bo'ladi.

Fors-major hollariga turli tabiiy ofatlar (yong‘inlar, suv toshqinlari,
zilzilalar) ham, turli siyosiy va savdo-siyosiy vazivatlar (urush, eksportni yoki
imporini man etish) ham Kiradi.

Shartnomada kontragentlar tomonidan kelishib olingan shunday holatlar
yuzagn kelganida tomonlarning harakat gilish tartibini nazarda tutish lozim.
Odatda fors-major hollariga shartnoma imzolanganidan keyin yuzaga kelgan,
lekin tomonlar oldindan ko'rishi mumkin bo'lmagan va engib o'ta olmaydigan
favquioddagi holatlarni kiritishadi. Ko‘rsatilgan holatlaming yuzaga kelishini
tasdiglovchi bo'lib tegishli hujjatlar, aksariyat hollarda — milliy savdo
palatalarining guvohnomalan xizmat giladi. Fors-major hollarining amal gilishi
shartnomani bajarish muddatini ko'rsatilgan holatlarning amal gilish
davomiyligiga teng muddatga orgaga suradi. Agar bu holatlar tomonlar kelishgan
vat shartnomada ko'rsatilgan muddatlardan cho'zilib ketsa, tomonlaming har
bini kelgusida shartnoma bo‘yicha majburiyatlami bajarishdan bosh tortishga
haqlidir, Bunda tomonlardan hech gaysisi boshga tomondan zarami qoplashni
tulab gilish hugugiga ega bo'lmaydi.

MISOL. Tomonlardan har birining ushbu shartnoma bo'yicha
majburiyatiarini to'la yoki gisman bajarishi mumkin bo'Imaydigan holatlsr,
ya'ni yong'in, tabiiy ofatlar, urush, har qanday turdagi harbiy operatsiyalar,
qamallar, eksport va importni man gilishlar yoki tomonlarga bog'lig bo'Imagan
boshga holatlar yuzaga kelganda, shartnomani bajarish muddati shunday
holatlar amal giladigan muhlatga teng vaqiga cho'ziladi,

Agar bunday holatlar 3 oydan ortiq davom etsa, tomonlardan har biri
kelgusida shartnomani bajarish bo'yicha majburiyatlardan bo'yin toviashga hagli
va bunday holda tomonlardan hech gaysisi boshqa tomonning zarami qoplashin
talab qilish huguqgiga ega emas.

Shartnoma bo‘yicha majburiyatlarini bajarishi mumkin bo'Imagan holatlar
yuzaga kelgan tomon o'z majburiyatlafini bajarishga to'sqinlik qiladigan
holatlaming yuzaga kelganligi va to'xtaganligi hagida zudlik bikan boshqga tomonni
xabardor qilishi shar.

Tegishlicha Sotuvchi yoki Xaridor mamlakatining savdo palatasi bergin
ma’lumotnomalar yugorida ko'rsatilgan holatlaming mavijudligi va ulaming
davomiyligini tasdiglashga xizmat qiladi,

88

Shartnomada arbitrajga oid izohlar deb nombangan bo'limda lomonl.ju
shuni belgilab go‘yadilarki, har ganday bahs yoki ziddiyatiar (umumiy
sudlarga tegishli hollar bundan mustasno) yoki doimiy amal qil}xychn
arbitrajlarga yoxud ad. hoc arbitrajlariga, ya'ni muayyan shartnoma bo xnchn
bir yoki bir necha nizoli masalalarni hal gilish wchun har gal vangidan
tuziladigan arbitraglanga o'tkazilishi shart,

Asbitrajga oid izoh o'zining tarkibiy gismi bo'lgan shartnomaning hagigly
yoki haqigiy emasligidan gatly nazar, yuridik kuchga ega dcb tan olnadi. :

O'zbekiston tashql savdo tashkilotlarining xorijiy firmalar bilan
shartnomalarida ko'pincha nizolarni o'tkazilish joyi Shvetsiys (Stc')kgolm) da
yoki boshqa betaraf mamlakatda bo'lgan ad. hoc arbitrajda ko'rib chigish mmrda
tutilndi. Ba'zi hollarda izoh ishlami ko'rib chigish O'zR Savdo-sanoat pa_hatass
qoshidagi Xalqaro tijorat arbitrajida amalga oshinlishini ko"zda itadi, Bu
O’ zhekiston tomoni uchun eng quisy variantdir. .

MISOLLAR. 1. Ushbu shartnomadan kelib chigadigan ypki u bilan bog'liq
bo'lgan barcha nizolar va ziddiyatlar (tomonlaming umumiy sudga murogaat
gilgan hollari bundan mustasno) Toshkent shahndagi Savdo-snnpm palatasi
qoshidagi Xalgaro tijorst arbitrajida ushbu arbitrajning Reglamentiga mt_woﬁq
ko'rib chigilishi kerak. Bu arbitrajning garori har ikkala tomon uchun oxirgi va
majburiy hisoblanadi, 2. Ushbu shartnomadan kelib chigadigan _yok.t u Palnn
bog'lig bo'lgan barcha nizolar va ziddiyatlar (umumiy sudga tegishli bo Igan
pollar bundan mustasno) ko'rib chigilishi kerak. Aynan:

a) Agar Toshkentda javobgar Xaridor bo'isa, Toshkent shahridagi Savdo-
sanoat palatasi qoshidagi Xalqaro tijorat arbitrajida ushbu arbitrajning
Reglamentiga muvofiq ko'rib chigilishi kerak, - : \

b) Agar Belgradda javobgar Sotuvchi bo'lsa, Yugoslaviya xo'jalik palatasi
qoshidagl Tashqi savdo arbitrajida, ushbu Arbitraining qoidalariga muvofiq
ko'rib chiqilishi kerak. y

Arbitrajning qarorlan oxirgi va har ikkala tomon uchun majburivdir,

Ushbu shartnomadan kelib chigadigan yoki u bilan bog'liq bo'lgan barcha
nizolar tomonlarning kelishuviga binoan hal qilinishi kerak. by

Agar tomonlar 15 kun davomida kelishuvga erisha olmasalar, nizo vl}lq:ln
romondan 2 kishidan iborat 4 kishilik paritet komissiyasiga berilodi, Bu komissiya
tomonlardan birining yozma talabiga binoan 10 kun ichida tuziladi. i

Agar paritet komissiyasi 0'zi tuzilgan kundan boshlab, 15 kun ichida nizoni
hal gilmasa yoki tomonlardan biri yugoridagi 10 kun muddatda o'z vakillarini
paritet komissiyasi tarkibiga beligilanmasa, tomonlardan birining yozma talabiga
binoan nizo Budapesht shahridagi Vengriya savdo palatasi qosl:tichqi hakamlar
sudiga o'tkaziladi, Bu sudning garori oxirgi qarori hisoblanadi, u_mrm_n_nstb'dnn
hech ganday e“tiroz (protest) keltirilishi, appelyatsiva shikoyati benlishi va
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kassatsiya tartibida qayta ko'rib chigilishi mumkin ¢mas, bu garor har ikkals

tomon uchun ham majburiy hisoblanadi,

4.3. Tijorat bitimini bajarilishini rasmiylashtiradigan tashqi savdo
hujjatiari

Tashgl savdo bitimini uni realizatsiya qilishning barcha bosgichlarida,
ya'ni tovaming sotuvchi tomonidan yetkazib berilishidan tortib, transportda
tashilishi, omborlarda saqlanishi, bojxonadan o'tishigacha bo'lgan barcha
jamyonlarda tashqi savdo bitimining bajarilganligini tasdiglovchi hujjatlar
tshql savdo hujjatlar deb nomlanadi.

Bajamdigan funksiyalariga qamb, tashqi savdo hujjatlarini quyidagi guruhlargs
bo'lish mumkin:

1) tovar va hisob-kitob hujjatlari;

2} 10'lov-bank operatsivalari bo'yicha hujjatiar;

3) sug'urta hujiatiar;

4) transport va yuklash hujjatian;

5) transport-ekspeditorlik hugiatiari,

6) bojxona hujjatlari;

Jo'natish punktidan to belgikangan punktgacha yuk bilan birgn boradigan
husfjatlar tovami kuzatib boruvehi hufjatlar deb ataladi. Odatda bunday hujatianga
tijorat, transport va bojxona hujsatian bilan bog'liq boigan hujjatiar kintiladi.
Tovami yuklash munosabati bilan tuziladigan hujatiarai (odatda ular
shartnomada sanab o‘tilgan bo'ladi) ortish-jo*natish hujatian deb ataladi.

Hufiatlar maxsus qog’ozlarda rasmiylashtiriladi va ma'lum rekvizitlarga cga
bo'ladi. Barcha hugiatlar uchun umumiy bo'lgan rekvizit eksportchi firma (yuk
jo'natuvchi) va importchi (yukni oluvchi) firmaning nomi, ularning muanzili,
telefon, faks yoki telefaks nomerlari; huffatning nomi, u yozib berilgan joy va
sann; shartnoma yoki buyurtmaning nomert va u imzolangan sana: niryad,
truns, yukning o'ziga xosligi nomeri; tovarning nomi va uning tavsifi, migdon
(joylaming soni, netto va brutto og'irligi); o‘rash va turi ko'rib chigiladi.

Tovar bevosita uni tayyorlovchi tomonidan xorijiy xaridorga yetkazib
berlayotganda hubatkir aylanishining birinchi bosgichida ushbu eksport tovarini
ishlab chigarishni ta'minlashi kerak bo'lgan hujjatlar kuzatib boradi. Ma'lum
ma"noda ulami ham tashqgi savdo hujjatlan siresiga kiritish mumkin, birog bu
hufsatlarning turlari, soni, xususiyati haugjatchilik sohasida v yoki bu shakldagi va
tizimdagi milliy qonuniar tomonidan qabul gilingan ichki boshqaruv qoidalari
bilan belgitanadi. Bunday huiatlanga quysdagilami kiritish mumkin: eksport tovarini
tayyorlash bo'vicha yo'rignoma; tovarni ishiab chigarish uchun zamur bo'lgan
mmithsulotlar va materniallarini sotib ofish uchun ko*rsatma (poruchenie); o' rash-
Joylashtirish bo'yicha yo'rignoma; tovami mamlakat ichida tashish va mahsulotni
ombordan olib chigish uchun buyurtma-naryad va boshqalar.
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Tovar va hisob-kitob hufjatizn. Hujjatlaming bu guruhi tovartarming baho,
sifnt va soni bo'yicha tavsifimi beradi. Hujgjatlarnt sotuvehi o'z blankasida
rasmiylashtiradi, xaridor esa ushbu hujjatiar bo'yicha to'lovni amalga oshiradi,

Muhim hisob-kitob hujisti tijorat schyot-fakturadir. Unda yetkazib berilgan
tovar uchun to'lanishi lozim bo'lgan, schyotda ko'rsatilgan mablag'ni 1o'lash
hagicka sotuvehining xaridorga talabi maviud bo'ladli. Odatda schyotlar 4-5 nusalanda
chop etiladi. Bundan magsad ulami turli tashkilotianga tagdim qilishdir, Shuning
uchun shartnomada schyot bajanlishi kerak bo'lgan nusxakuning soni afbanta
ko'rsatiladi. Bajmdigan funksiyalariga ko'ra schyotlami quyidagi turlarga bo'lish
mumkirne: schyot-faktura, maxsus schyot, dastlabki schyot.

Schyot-faktura odotda tovarni xandorga jo*natilganda tovar bilan birga yozib
beriladi. Schyot-faktura o'z ichiga tkkita hugatni oladi: tovar ochun to'lanishi
kernk bo'lgan mablag'ni summasini ko‘rsatgan hupiat va tovar bilan bimga
vo'llanadigan yukxatidir, Bojxona organlarining talabi bo'yicha ko'plab
mamiakatiarda schyot-faktura tasdiglangan blankalarda yozib beriladi. Bunday
schyotlar bir vaqining o'zida toviarning Kelib chigishi hagidagi sertifiknt ham
hisobianadi va tovanga tirkab qo‘yiladi.

Schyot-spetsifikatsiya schyot va spetsifikitsiva rekvizitlaring biclashtimdi, Unda
turfari va mavi bo'yicha tovar birligi uchun baho, shuningdek, tovar butun
partivasining umumiy bahosi ko'rsatiladi. U bir partiyada assortimenti turkicha
bo'lgan tovarlarga ega bo'lganda yozib beriladi. Ba'zan schyot-spetsifikatsivani
ixtisoslashgan schyot ham deb atashadi.

Dastlabki schyot ekspert tomonidan o‘tkazilgan yetkazib berishlarni
tasdiqlaydi, lekin har doim ham to'lov uchun talab hisoblanavermayd.
Ko'pincha u tovarmni qabul gilib olish manztl mamilakatda yoki bo'lib-bo'lib
amalga oshiriladigan hollarda yozib beriladi, Bu hujjatda tovarlar partivasining
sont va bahosi hagidagi ma'lumotlarmi 0°z ichiga oladi. Tovar gabul gilib
olinganidan keyin yoki butun partiya vetkazib berilganidan so'ng sotuvchi
schyot-faktura yozib beradi, u bo'yicha oxirgi to'loy amalga oshiriladi.

Proforma-schyot shunday hujjatki, unda xuddi schyot kabi tovar
partivasining bahosi va sifati hagidagi ma’'lumotiar bo'ladi, lekin u hisob-
kitob hugiati hisoblanmaydi, chunki unda o'zida ko'rsatilgan summani to'lash
hagidagi talab mavjud bo'lmaydi. To'lov hujjatining asosiy funksiyasini
bajarmagan holda, proforma-schyot shu bilan birga schyotning qolgan boshga
barcha funksivalarini bajaradi. Agar proforma-schyot tovarning har bir turi va
navining bahosi hagidagi ko'rsatmaga ega bo‘lsa, uni ixtisoslashgan proforma-
schyot deb atashadi. Proforma-schyot yuklangan, lekin hali sotilmagan tovarga
yoki sksincha sotilgan lekin hali yuklanmagan tovasga yozib beriladi. Ko'pincha
bu schyot tovarlami konsignatsiya, ko' mgazma, yarmaorka, aukisioniarga yetkazib
berishda yozib beriladi. Proforma-schyot, shuningdek, loyiha bo'lib ham xizmat
gilishi mumkin. Bunda ushbu loyiha bo'yicha importchi o'zi sotib olishni
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xohlayotgan tovar hagidagi asosty ma'lumotiar, hisob-kitob tartibi bilan
tanishishl v xarajattarming hajmini aniglab olishi mumkin.

Tovar yoki tovar partiyasining migdor tavsifini beruvehi hujjatlar simsiga
spetsifikatsiva, texnik hujoatlar, o'rash-gadoqglash varag'l kirads,

Spetsifikatsiva ushbu partiyaga kinwvehi tovaslar sssortimentining ro'yxatini
o'z ichiga oladi, unda har bir joy uchun tovarmning soni va turi, uning navi va
musumi ko'rsatilodi. Shartnoma tezilayotganda spetsifikatsiva lova bilan to'idiniladi,
unda bajarilishi rejalashtirilayotgan assortiment tagqdim etiladi. Shartnoma
bajarilayotganda esa odatda spetsifikatsiya turli navdagi va nomdagi yetkazib
berilgan tovarlargn schyotni to'ldiradi.

Texnik hujjatlar uskunalar va uzoqg muddat foydalaniladigan texnik iste'mol
tovartarini vetkazib berishdn talab gilinadi va ulami o'z vaqtida o' matish hamda
to'g'ni foydalanishni 1a’'minlash uchun zarur, Bu hujjtlanga mahsulottarning
pasporti, formulyartari va tasvis, montaj va foydakanish bo'yicha yo'rignomalar,
turli sxemalar, chizmalar va boshgalarmi kintishadi. Zarur texnik hupathaming
ro'yxati ocatcka standart yoki texndk shartlarda ko'rsatiladi. Texnik hujjatiar xandoming
miambiakati tilida yoki xandoming ko' rsatmasiga binoan boshaa tilda tayyordanadi,

O'rash-gadoglosh varag‘ihar bir tovar o'mida joylashgan tovariar barcha
turdard va naviarining royxatini oz ichiga oladi. O rash-gadoglash varag'i o' rashda
shunday joylashtiniladiki, toki xaridor uni ason topa olishi kernk va har bir nay
va o' rsh-joylashtirish nomeri (joyi) t0'g' rsidagi ma'lumotliami o'z ichiga oladi.

Mashina-texnik mahsulotlar vig“ilmagan holda va bir nechta tovar o rinlan
bilan yctkazib berilishida eksportchi odatda butlash gaydnomasi deb
nomlanadigan hujgatni msmiylashtimdi. Bu hujgat detallar, tarmoqlir, bir nechta
tovar o'mida o' raigan-joviangan butun mashinaning agregatlarini hor birining
joyini ko'rsatgan holdagi ro'yxatini o'z ichiga oladi, Tayyorlovchi subyekt
tomonidan butan tovar partiyasi yuklangunicha butlash qaydnomasi tuziladi,
Bu qaydnoma bo'yicha tovami oluvehi yig'ish va montaj ishlarini amalga oshiradi.

Yetkazib berilgan tovarlarning sifuti hagida guvohlik beruvehi hujiatlar sirmsiga
sifat sertifikati, kafolat majburiyvati, sinab ko'rish bayonnomast, yukiab
jo'natishga ruxsatnomani kirtish mumkin,

Sifat sertifikatt — haqiqatda vetkazib berilgan tovaming sifati va uning
dhartnoma shartlanga mos kelishini tasdiglaydigzan guvohnomadir. Uncda tovaming
tavsifi beriladi yoki tovar sifatining ma'lum standartlarga yoki buyurtmaning
texnik shartlarign mos kelishi ko'rsatifadi. Sifat sertifikati tegishli vakolatli
organlar, daviat organlari, savdo palatafari tomonidan beriladi, lekin ayrim
hollarda, tayyorlovchi firma tomonidan ham berilishi mumkin.

Sinab ko'rish bayonnomasi sotuvchi tomonidan xaridorning vakili bilan
birga ilgaridan belgilangan kun va soatda sotuvchining subyckisida to'la sinoviar
o'tkazilganidan keyin tuziladi. Bayonnoma tayyorlangan tovaming buyurtma
shartlariga mos kelishini ko'rsatgan holda sinovlarning natijalarini batafsil bayon
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qiladi. Agar shartnoma sharthirida tovarni eksporichining mamlakatida sinab
ko'rgandan so'ng qabul qilish-topshirish aytib o'tilgan bo‘lsa, u holda sinab
ko'rish bayonnomasi asosida tamflar gabul gilish-topshirish hugiatind imzolaydilar.

Yuklab jo'natishga ruxsatnoma tovarning buyurtma shartlariga mos kelishini
aniglash magsadida yetkazib beruvchining subyektida gabul gilish uchun
uskunalarni sinab ko'rish o'tkazilganidan keyin xaridorning vakili tomomdan
beriladi. Yuklab jo'natishga ruxsatnomada shartnoma bo'yicha yetkazib berish
sanasi, tayyor bo'lgan sana va o'tkazilgan sinovlar sanasi, ushbu tovar ma'lum
mamiakatga xaridor vakilining yo'rignomasiga mos ravishda jo'natilishining
mumkinligl haqidagi ko‘rsatma bo'ladi.

To'lov-bank opemtsiyalari bo'yicha hujjatlar. Bitim taraflan o'rasidagi hisob-
kitoblar ular shartnomada kelishib olingan shaklda amlaga oshiriladi, bunda
ham sotuvchining ham xandoming, ba'zan uchinchi bir mamlakatning
bankidan foydalaniladi, Bu to'loviaming har bir bosgichi hujjatlashtiriladi va
umuman to‘lov hujjatlari to'lovning ma'lum shaklini amalga oshirish
to'g risidagi topshirig'i yoki bankning mijoz topshirig'ini bajarganligi hagidagi
hisobotidan iborat bo'ladi.

Masalan, bank o'tkazmasi bo‘yicha to'lov topshirig'i mijoz tomonidan 0z
bankiga beriladi. Unda boshga mamlakatda joylashgan aytilgan tarafga ko'rsatilgan
valyutadagi ma’lum summani ko'rsatilgan shartlarda yoki bankning ixtiyoriga
havola gilingan usulda to'lash talab gilinadi.

Tovar akkreditivini ochishga ariza — uning vositasida mazkur hujiatda
ko'msatilgan shartlarda tovarning qiymatini to‘lash uchun akkreditiv ochish
10°g risida topshiriq berilgan hujjatdir,

Tovar akkreditivi — to‘lovchi va uning banki o' nasidagi shurtnoma bo'lib,
unda bank tovar akkreditivi ochish majburiyatini 0z zimmasiga oladi. Bu
akreditiv bo'yicha benefitsiar to‘lovni, ma'lum shartiarda va kelishilgan
hujiatlami taqgdim etgandan keyin trattalarni tasdiglashi yoki hisobga olishi,
shuningdek, basharti hujjatda aytib o'tilgan bo'lsa trattalarni olishi, tasdiglashi
va hisobga olishi zanur bo'ladi. Akkreditiviar o'z shartlariga ko'ra turlicha bo’lishi
mumkin; akkreditivning barcha shartlari unda qayd etiladi hamda sharninoma
shanlargs mos kelishi shart,

Tovar akkreditivi bo‘yvicha hujjatiurni to’lov uchun gabul qilib olganlik
to'g'risidagi xabarnoma — bank tovar akrreditivi bo'yicha hugatlari to'loy
uchun gabul gilib olganlgini bildiradigan hugjat.

Tovar akkreditivi bo'yicha to'lov o'‘tkazilganligi hagidagi xabarnoma — bank
tovar akrreditivi bo'yicha to'lov o‘tkazilganligi hagida xabar giladigan hujjat.

Inkiasso 10'lovi hagidagi xebamoma — bank inkasso to'lovi o‘tkazilganligi
haqida xabar qiladigan hujjat. Unda mablag'lardan foydalanishning batafsil
ma'lumotlari va usullan keitiritadi.

Bank kafolati — unga ko'm bank ushbu hujiatda ko' rsatilgan shartiarda aytikgan
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tarafga ko'msatilgan summani to'lash majburiyatini oladi. Inkisso ko' rsatmasi
= bu hugjat vositasida moliyavly va (yoki) tijorst hujiatlarini aktsept qilish va
(yoki) to'lov o'tkazish uchun qayta ishlash yoki unda ko'rsatilishi mumkin
bo'lgin hujatlarni boshga shartlarda tagdim ctish magsadida bankka yo' riganonmi
yoki topshiriq benladi.

Bank trattasi ~ uchinchi taraf foydasign qo‘viladigan tratta, U bir bank
tomonidan boshqasiga yoki bankning bo'limi tomonidan markaziy bo‘limgs

yoxud shu bankning boshga bo'linmasiga beriladi,

O'tkazitadigan vasiga — amaldagi gonuniargn muvofig beriigan yoki imzolangan
hujjat. U bir shaxs tomonidan boshgasign yo'llangan so'zsiz bagarilishi kerak
bo'lgan talabni o'z ichiga ofadi. Bu talab hujjat taqdim etilishi bilanoq talab
bo'yvichi voki aniq belgitangan sanada yoxud hujjiatning o' zida ko' ratilgan sanadi
ma'lum summadagi pulni hugntda ko'rsatilgan shaxsga yoki uning buyrug'igs
ko'nt yoxud ushbu hujjatni taqdim etuvchiga to'lashni talab gilishdan iborat.

Bojxona hujjatiari. Bojxona hujjattard tovartarni bojxon chegarasidan olib
o'tish uchun msmiylashtiriladi. Bu hujjatlarga quyidagilar kiradi: bojxona
deklaratsivasi, import va valyuta litsenziyalari, tovaming gacrdan keliby
chigqanligi to'g'risidagi guvohnoma, konsullik fakturasi, tranzit hujiatlar,
yeterinir, sanitar va karantin guvohnomalari va boshqalar,

Eksport va impon litsenziyalari — mamlakatga aniq tovarlami olib kirish va
olib chiqish ustidan nazorat mavjud bo'lgandas maxsus daviat organlan
tomonidan beriladigan hujjatlar. Eksport va import litsenziyalari tegishli
cksportchl yoki importchining o'z mamlakatida litseziya berish bilan
shug'ullanadignn arizasi asosida beriladi,

Ekspont litsenziyasi unda ko'rsatilgan tovarlami malum vagt ichida ekspost
qilishga benlgan ro*xsatni o'z ichiga oladi.

Import litsenziyasi - unda ko'rsatilgan tovarlaming cheklangan migdoring
yoki shunday tovarlami cheklanmagan migdorda ushbu hujjatda aytib o'tilgan
vaqt davomida olib chigib ketishga ro‘xsat beradi.

Bojxona deklaratsiyasi asosiy bojxona hujjati bo'lib, yukni tasarruf qituvchi
shaxsning arizasidan iboratdir. Bu hujjat yukni tasarruf giluvchi tomonidan
tovami import yoki- eksport gilishda boponaga taqdim etiladi, Bojxona
deklaratsivasi bojxonaga gonunda belgilangan muddat ichida tagdim etiladi, by
muddat tovar bojxonaga kelib tushgan kundan boshiab bir kundan tortib,
ikki haftagacha bo'lishi mumkin,

Ba'zi hollarda importchi yoki eksportchi tomonidan vaqgtinchalik yoki
dastiabki deklaratsiva tagdim etiladi. Agar yuk bojxonaga ctib kelgan paytda
importchi yuk bagida aniq ma'lumotlarga ega bo'imasa, u holda importchi
dastlabki bojxonn deklaratsiyasini beradi, Yuk tushirib bo'linganidan keyin va
unl ko‘zdan kechirib chiqgandan so'ng importchi odatdagi deklaratsiyani
beradi, Tovarlar ombordan sotilganda, ilgari to'langan yig'inlarni qaytanb
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berish nazasda tutilgagn tranzit tovarlar yetkizib berilganda cksportchi dastiabki
dekiaratsivani bemdi

Tovarning kelib chiqishi hagidagi sertifikat (guvohnoma) — bu alohida
hujiat turi hisoblanadi. U eksportchining mamlakatidagi vakolath organ
tomonidan beriladi. Mazkur organlar tovarlarni belgilab beradi va shuningidek,
ushbu hugiatni beradigan hokimiyat organian yoki uni berishga vakolatli organiar
mazkur sertifikat berilgan tovarlarning muayyan mamlakatdan kelib
chigganligin aniq tasdiglaydilar, Xomashyo va gishlog xo'jlik tovarlan uchun
sertifikatda ularni yetkazib beradigan mamiakat, tayyor mahsulotlar uchun
esa — ulami ishlab chigaradigan mamlakat qayd etiladi. Agar bopxonada
deklaratsiya berilgan tovarming kelib chigishi imtiyozli rejim bilan bog'liq bo'lsa
(imtiyozli tarif, umumiy tarifdan chegirmalar, vig'insiz olib kirish kabilar), u
holda import paytida bunday hugjat zarur bo'ladi.

Konsullik fakturasi — cksporichi tomonidan o'z mamiakatida tayvorkangan va
importchining di plomatikvakolatxomasigatagdim etiladigan hujgat bo'lib, u konsullik
yig'imi 10" knganidan keyin tagdim etitadi va bundan tashgari importchi tomonidan
schyotda ko'rsatilgan tovami olib kKirish munosabati bilan tagdim etifadi.

Konsullik fakturasi yoki konsullik invoysi importchi mamiakati konsulining
imzosi v muhriga ega bo'ladi, bu bilan tovarning bahosi va butun tovar
partiyasining bahosini tasdiglaydi. Impont tovariari advalor yig'in{tovar
bahosidan jga tortiladigan mamiakatlarda konsullik fakturasi albatta talab gilinadi

Veterinar, sanitar, fitosanitar va karmantin guvohnomalkari eksportchining
mamlakatidagi vakolatli organlar tomonidan beriladi va vlar xorijga
chiqaniayotgan tovarning foydalanishga yarogli holda ekanligini 1asdiglaydi.

Xalgaro amaliyotda tashgi savdo hugiatlarining bir xillashtiilgan shakllan
keng targalgan. Bu sohadagi standartlashtirish tashqi savdo opemtsiyalarining
butun muolajasini amalga oshirishni engillashtiribgina qolmay, balki
ma'lumotlarmi gayta ishlashning aviomatlashtinilgan tizimd va axborotiarmi wzatish
usullaridan foydalanshgn imkon beradi.

BMT Yagona igtisodiy komiteti (EEK) doimasida bir xillashtirish bo'yicha
o'tkozilgan ko'p villik ishiar natigsida namuna = YalK blankining boshlang'ich
sxemasi ishlab chiqildi. U standart hojjatlami ishlab chigish uchun asos gilib
olindl. Shu sxema asosida keyinchalik quyidagi tashgi savdo hujjatlanining standan
shakllan ishlab chiqildi: yuklash-jo*natish spetsifikatsiyasi, butlash qaydnomasi,
o‘rash-joylash varag'i, sifat sertifikati, schyot, tovaming kelib chigeshi hagidagi
sertifikat, konsullik fakturasi; tovarni vukleshga topshiriq, konosament,
aviayukxati, sug*urta qilidirishga anza, sug'urta polisi,

Xalgaro savdodagi namunaviy shartnomalar. Muntazam ravishda jahon
bozoriga tovariar yetkazib beradigan kontragentlar shartnomaning standar,
namunaviy shartlarini keng qo'Haydilar, O*zbekistonning ixtisoslashgan savdo

95




tashkilotlan ham o‘zlarining bir xillashtirilgan shanlarini, zarur hollardn
esa— shartnomaning namunaviy shartlariga muqobil varinntlarini ishiab
chiggqanlar va ishlab chigmoqdalar, Bu vamantlar birgalikda ma'lum tovar
nomenklaturasi bo'yicha tashgi savdo bitimlanga xos bo'lgan namunaviy
shartnomalarning paketini tashkil giladi. Xalgaro savdo amalivotida
ishiatilnyotgan boshgn namunaviy shartnomalar kabi bu shartnomatar ham
tavsiya xususivatign ega,

Ba'zi tovarlar bo'yicha O‘zbekiston tashqi savdo tashkifotlari, xalgaro
tashkilotlar, bira qo'mitalari yoki xorijy firmaluming assotsiatsivalari ishiab
chiggan namunaviy shartnomalardan foydalanadilar, Zarunyat tug'ilganda,
unda keltirilgan shartlarga O'zbekiston tomonining manfaatlarini ta’minlovehi
o'zgartinshlar v aniqliklar kintiladd,

Namunaviy shartnomuani qo'lash bitimlar tuzishni osonlashtirishga va tijorat
muzokaratarining yakunlovehi bosgichida vagini tejashga imkon beradi,

Qisqacha xulosalar

1. Oldi-sotdi shartnomasi tijorat hugjati bo'lib, tashqi savdo bitimida
rasmiylashtiriladi, Unda tomonlaming tovar yetkazib berish to'g'risidagi
maiburivatlar bayon etifadi, Tashqi iqtisodiy bitimni tuashda tomoniar bitim
tuzishda qaysi daviatning huqugidan foydalanish zarurligini va tomonlarming
huqug va majburiyatlarini aniglab olishlan kerak,

2. Shartnoma tuzishdan oldin tomonlar uning barcha shartlarini kelishib
oladilar. Bir tomon shartnoma loyihasini ishlab chiqadi, boshga tomon esa uni
o'rganadi va qo'shimchalar kintib, o'zgartiadi, Hamma bahsli o‘rinlar hal
etilgach, tomonlar shartnoma tuzadilar va shu paytdan boshisb shartnoma
bo'yicha tomonlaming huqug va majburniyatlari yuzaga keladi, Agar shakli va
imzolanish tartibiga roya qilinmagan bo'lsa, tashqgi savdo shartnomasi (qaerda
tuzilgantigidan gatiy nazar) hagigiy deb hisoblanmaydi,

3, Shartnomalami tuzishda kontrmgent mamlakatidagi savdo odatkaring hisobga
olish kerak. Savdo an'analari deganda xalgaro savdo amaliyotida shakilangan
umume’tirof etilgan yagonn goida tushuniladi. Bu goidatarning ahamiyati
shundaki, agar biror bir noanigliklar mavjud bo'lsa, tomonlar xalgaro savdo
odatini qo'laydilar,

Nazorat va muhokama uchun savollar
1. Oldi-sotdi shartnomalarining ahamiyati,
2. Shartnomaning majburiy shartlar.
3. Shartnomaning qo'shimcha shartdari.
4. Shartnomaning individual shartlari
5. Barter operatsivalarinig mohiyati.
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6. Tashqi savdoda vositachilaming ahamiyati va ularning turlan,
7. Tashqi savdoda hisob-kitob shakllari.

8, Ofertani tuzish va junatish mohiyati.

9. Tranzit hujjatlan va ulaming turlari

10. Bojxona deklaratsiyasi va uni tulg'azish xususiyatiari.
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V BOB
TASHQI IQTISODIY FAOLIYATNING
TRANSPORT TA’MINOTI

5.1. Tashqi iqtisodiy faoliyatdagi transport operatsiyalari

Mohiyatan transport operatsiyalari tashqgi savdo bitimlarini amalga oshirishnj
boshlaydi va tugatadi, Subyekining cksport mahsulotining sifiti ganchalik yugori
bo'lmasin, agar transport xizmati yaxshi tashkil gilinmagan bo'lsa, bu
subycktning ishlari yurishmasligi mumkin,

Yuklamni xalqaro tashish umumiy foydalanishdagi transportlar dengiz,
da’?t?iat(;:fnir yo'l, avtomobil, havo va truboprovod transportiari orgali amalgn
oshiriladi.

Eksport yuklarini paket va konteyner shaklida tashish Aralash
hoida tashishlar ham bor. Bunda bir necha transpont tud:rc:gattnn‘::\:?;: Bunday
hollarda yuklaming o'g'irlanishi kamayadi. Konteynerdagi yuk “eshikdan
eshikkacha™ tashuvchining muhri ostida yetkazib berilishi mumkin,

Transportning bir maromda ishlashi shartnoma tuzgan tomonlarning o'z
majburiyatlarini bajarishlarini ta'minlaydi. Agar bu majburiyatlar bajariimasa,
ancha yo'qotishlar kelib chigadi. Bu esa tovarlami, ulamni tayyorlovehilarning
mqobatbardoshligining ojizligiga olib keladi.

A Xorijiy mamlakatlar bilan savdoda yuk yetkazib berishni tezlashtirish
bitimning amalga oshirilishini tezlashtiradi. Bu esa xorijiy valymaning tezroq
tushishi degan gap. Tez yetkazib berish o'z navbatida aylanma mablag'larining
aylanishinl ham tezlashtiradi,

Yuklamni tashish xalqaro amaliyoti shuni ko' rsatdiki, transport xamystban
keyingi paytda o'sib bormogda va millly igtisoliyoti sezilarli yo'qotishlarga duch
keimokda. Bu avvalambor, transport vositalarining ctishmasligi, yuk tashish
tezligining talabga javob bermasligi, yuklarning tashishga tayyor emasligi,
tashuvchilarning yo'lda yuklarning buzilishi uchun Javobgarlikni kam his
qilishlari va sh.k. larga bog'lig.

O'zbekistonda transport tashkiliy va boshqaruv jihatdan ko'p o' zgarishlarga
uchradi, Temir yo'lda yuk tashishlar “O'zbekiston temir yo'llan™ milliy
l(ompanmiy l‘oiy'«nsi ntuyon ?: mhnvodam yuk tashish «O'zbekiston havo yo'llaris
m mpaniyasi ixtiyon . Bundan tashqari, magistral transportlarda
tezkor ywk tashish uchun akisionerdik jamiyatlari tuzilgan.

O'zbekiston Respublikasi Prezidenti 1995 yil 15 martda “O*zbekistonda
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transport majmuining daviat boshqaruvi tizimini lakomillgghhrlsh
to'g'risida™gi farmonga imzo chekdi. Xalgaro, davintlararo b.mngln!gz
quyidagilar kiradi: konventsiyalar, kelishuvlar, bitimlar, Ularning bajarilishida
yuridik va xalqaro bitimlar quyidagilarni tartibga soladi
« faolivatning ma'muriy-texnik me'yorlari;
» aloga yo'llarini qurish, transport vositalarini yaratish, ol o
« transport vositalaridan foydalanish va ular harakatini tashkil etish;
« transpor! sohasidagi hamkorliknl tashkil ctish; : ,
« yuklar tashuvi, har xil transport operatsiyalarini amalga oshirishda solig
va bojxona rejimini belgilash. : ‘
Transport operatsiyalari. Xalquro savdoda yuk egalari tovarlar yetkazib
berishning shartnomakarda belgilangan shartlar bilan bclgilangar_\ qator transport
operatsiyalarini bajarishlari zarur, Transport opcmtsiyalam'\m!; mazmuni
tashilayotgan yukning xususiyati, qo'lianilayotgan transport Vositasining (unga,
ctkazishlarning davriyligiga, chegaradan o'tish tartibiga garab bcl.gnhmad:. )
« Transport operatsiyalari shartnoma tayyorlashda rejalashtinifadi va uni
bajarish jarayonida amalga oshiniladi.
« Shartnoma tuzilguncha birinchi bosgichda: : : y
« transport xizmatlarining bozorlarining kon’yukturasini, tovariarni etkazish
shartlord, tedflaming dacagasing tahlil gilish; A
« ularni keyingi oldi-sotdi shartnomasiga go'yish uchun transport va ba'zi
sharoitlarini aniqlash, ushbu shartlarning bajarilishini tashkil etish; Z
« transport operatsiynlariga tovarning shartnoma bahosida xarajatlnrning
ulushini belgilash;
« xarajatlar tizimida transport tutilishlarini ko'zda tutish zasur, '
« Ikkinchi bosgichda tashqi savdo bitimini amalga oshirish jarayonida
quyidagilarni bajarish zarur; 2
« tovarlarni tashish shartnomalarini tuzish, ulami zarur transport hugatlar
bilan rasmiylashtirish; : :
« dengiz, daryo portlari va chegam bekatiaridan o'tuvchi eksport yuklarining
tashuvini rejalashtirish,
« tovarni tashuvga tayyorlash; -
» yuklaming tramsport sug'urtasi shartnomasint rasmiylashtirish, sug'una
polisini olish; : .
« texnik va tovarga hamkodlik qiluvchi hugiatlarni tayyoriash va rasmiylashtirish;
« hisob hujjatlarini tekshirish va tashuvini hisob-kitob qilish, e :
» kerakli chegara, veterinar rasmiyatchiliklami bajarish, kerakli hul_mla{n!
rasmiylashtirish: bojxona yuk deklaratsiyasi, sertifikatlar, bojxona vig'inlarini
to'lash, boj, soliglami to‘lash. At
Xarajatlar transport turi, tashish yo'li va etkazishning vzoq va )'m{nlnpgg
bog'liq bo‘ladi. Odatda transport xarajatlari etarli darajada ko'p bo‘ladi. Ba'z

99



tovar turlariga garab ular 50% ni tashkil etishi mumkin. Shuning uchun
ham xorijiy .xnrido.r bilan muzokara boshlashdan avval transport op::flsiyalnri
:;::;:n xarajatlammi xisoblagan ma"qul. Ular quyidagi to'loviami o'z ichiga

* tovami jo'natishga tayyorlash xarajotiari;

. ﬁ-gy'\.lkni mamlakat ichida transport vositasiga ortish va uni chegaragacha olib

. yuklam! port, bekat va bozorlardagi omborlarda saglash;

« yuklarni xalgaro transport vositasi orgali ortish va tashish;

* yuklarni transportda sug'urtalash;

= bojxona yig'imlari, bojlari, soliqlari;

= s01ib oldi servisi;

» yukni chet e_l xandorining omboriga tushirish,

. Sh.mnomanm‘g transport shartlari tomonlar kontragentlarining yuklarni
tashish m.yonichgn munosabatlarini belgilaydi. Transport shartlari oldi-sotdi
s!mn'nomasnga maxsus bo‘lim sifatida Kiritiladi,

Transp_on sh.nnlari l?ar bir aniq holatda tashishda gatnashayotgan
transportning turi, tovaming xususiyati, bitimning turi, xalqaro bitimlarming
harakatl, koav_cmstyalnmlng harakatiga bog'liqdir.

: ?:(‘i;so&dl;“ slmnno::oasidn lnimspon shartlari quyidagilarni o'z ichiga oladi;

1o bitimlar, konventsiyalar, mamlakatdagi odatlarning harakati:

« yuk ortish muddati va vaqti; et .. v

= lovaming turi va miqdori;

* yukni topshirish joyi va tartibi;

 tovari tushirish-ortish joyining nomi;

= transport vositalarining kelish tartibi, shartnomada ko' rsatil

’ 1l f gan punktiar,

« yuklash ishlarining me'yori va vuklash i i
=3 o ot vu operatsivalan uchun transport

© !_emir yo'l va aviomobil yo‘llanida uchinchi mamilakat xududi orgali yuklami
trnzit olib o‘}m yuk tashish uchun xaq to'lash tartibi va hajmi; Ay

: ;1’::1:[;1;1 isganma) va dispich b‘('mukofot) bo'yicha hisob-kitob tartibi;

i : operatsiynlarini bajarayotgan stividorlar, t i
ko rsatuve hi agentlamni tayinlash tartibi; Ty ey
lnn;b ll-unm shartnomalarga muvofiq vositachi tashkilotlar bilan hisob-kitob

Shartnoma imzolangandian so‘ng gabul gilingan transport sha {

, Shartnomy X | rilarini
hxmnldthl ta'minlash va yuklarni tashish talabini rejalashtirish zarur. Bunh'::
uch;n man transport vositasiga ariza berish lozim,

as i rejalashtirish asosan bir ha vositasini go'lashdn

B necha transport ni go'l
Qabul gilingan qarorga ko'ra portlaming eksport yuki bo*lgan va yuk
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konteynerami gabul qilmagani uchun yuk jo'natuvchilardan jurima olish
ulaticagi javobgartigi belgilangan. Jarima mahsuloti cksportga yetkazib berishning
me'yoriy talablarini buzganl uchun: eksport yuklarini ortish qoldalarini
bujarmaganligi uehun belgilanadi.

Bojxona deklaratsiyasini to'g'ri to'ldirish; yuk hujjatlarini aniq
rasmiylashtirish, bu talablarining bajarilishini bojxona va chegara port organlari
v boshga nazorat organlari nazorat giladi.

Tovar va jihozlami olib kirishda subyekt va tashkilotlar bojxona organtariga
bitim pasporti va yuk bojxona deklaratsiyasini taqdim ctish yo'li bilan ulami
deklamatsiya gifishian shart.

Yuk bojxona idorasi tomonidan tekshirilgach, yuk bojxona deklaratsiyasiga
kerakli belgt qo'yiladi va yuk bojxona uchastkasi hududidan chiqariiadi.

5.2. Tashgi savdo yuklarini tashish shartnomalari va bazis
shartlar

Yuk tashish shartnomasining asosiy mazmuni shundaki, tashuvchi yuk
jo' natuvchidan yukni gabul gilib, uni shartnomada ko' rsatilgan joyga beshikast
yetkazib, yukni qabul giluvchiga topshirish majburiyatini oladi. Yuk egasi tashish
pehun kelishilgan to'lovni yoki tarifni to'lash majburiyatini oladi. Bundan
tushqari, shartnoma ortish, tashish shartlari, tomonlarning huquq va
majburiyatiarini, tashish to‘loviarini to'lash tartibini, bahosi kabi masalalaming
echilishini aniglaydi,

Dengiz va daryo transportida yuklami tashishda aralash daryo-dengiz
toifasidagi kemalarda dengiz savdo kodeksiga ko'ra ikki turdagi tashish
shartnomasi qo‘llaniladi. Birinchi turdagi shartnomsaga ko'ra bir-biri bilan kemani
fraxtlash shartnomasini tuzgan fraxt qiluvchi (yuk egasi) va fraxtachi (kema
cgasi) tan olinadi. Shartnoma predmeti - dengiz yoki daryo kemasi. Bu shartnoma
charter deb ataladigan hujjat bilan belgilanadi.

Charterlar bo'yicha dengiz tashuvi shartnomasi xalgaro me'yorlar bilan
tartibga solinadi. Charter bo'yicha fraxtlash asosan dunyoning turli portiari
orasida fraxtlarming yuk va o‘lchamiga bog'liq holda ishlaydigan transport
kemalarini fraxtlashda qo‘laniladi.

Charterlarning platforma shakltar xalgaro dengiz tashkilotlari konferentsiyakanda
kelishiladi va tasdiglanadi, Barcha charterdar 12 guruhga bo'linadi.

Tashish shartnomasining ikkinchi turi dengiz va daryo kemalarini oldindan
bron qilish uchun zarur bo'lgan konosament deb ataladigan hugatdir,
Konosament bo'yicha Tashish shartnomasi asosan doimiy vo'llarda asosiy
vuklarni tashishda go'llaniladi,

1921 yil Xalgaro huquq assotsiatsiyasining tashabbusiga ko'ra,
konosamentlarga tegishli Gaaga qoidalari tzildi, 1922, 1923 va 1924 yillardagi
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Bryussel diplomatik konferentsiyalarida ular xalgaro miqyosda tan olinishi
tavsiya ctildi. Bu qoidalarda Tashuvchiga u bekor qgila olmaydigan bir gator
cheklashlar qo‘yilgan. Bu kemani dengizga chiqishga yaroqlilig, ortish vaqtida
yukka munosabat, taxlash, saqlashda standan shakldagi konosament benlishiga
taalugli edi. 1968 yilda Bryusselda Gaaga qoidalari yana qaytadan ko'rib chigildi
va Gaaga-Vishi qoidalari nomini oldi. Bu qoidalamni: Buyuk Britaniya, Belgiyn,
Daniya, Ekvador, Misr, Finlyandiya, Fransiya, Germaniya, Livan,
Niderlandiya, Norvegiya, Polsha, Singapur, Ispaniya, Shri-Lanka,
Shvetsiya, Shveytsariya, Suriya vit boshga mamlakatlar gabul qilishdi. Gaaga-
Visbi qoidalari 1978 yildagi BMTning yuklarni dengiz orqali tashishi
to'g'risidagl konventsiyasida o'zgantirildi va “Gamburg qoidalari™ nomini
oldi. Ular YuNISTROL tomonidan tayyorlandi va 1978 yil 30 manda
Gaagadagi BMT konferentsiyasi tomonidan qgabul qilindi,

Gamburg qoidalan quyidagilami nazarda tutadi:

barcha dengiz yuk tashish shartnomalarining qo'llanilishi;

tashuvchining yuk uning ixtivorida bo'lgan butun vagt mobaynida Javobgarligs;

navigatsiya xatolari uchun tashuvchi javobgarligining istisnosini bekor qilish;

tashuvchining yuk uchun javobgarfigininng maksimal qoidalari.

Konosament uch xil shaklda yoziladi: “nomli™ (yukni gabul qiluvchi
ko‘rsatiladi); ko'rsatuvchiga; orderdi.

Hupatda tovar yoki o‘rash va joylushning nugsonli holatini w'g'n
ko'rsatadigan qo‘shimcha yoki belgilar yo'q. Konosamentda tashuvchiga tegishli
1o'lov migdori, berish vagti va joyi, huffat nusxalarining soni, shuningdek asli
ham belgilanadi. Konosamentga kemaning kapitani yoki shunga vakil gilingan
tashuvchining vakili imzo chekadi.

Konosament, boshga oldi-sotdi shartnomasi xisob-kitoblari uchun qabul
qiluvchiga jo'natiladigan hujjatlaming yig'indisiga kiradi.

Konosamentlar to'g ridan to'g'ri va murakkab bo‘lishi mumkin, To'g rilan
bir tomondan boshqasiga yukni oradagi nuqtalarda gayta ontish bitan tashishda
qo‘Haniladi. Murakkablari esa konteynerlar tashuvida aralash bir necha transport
turlari qo'llanganda ishiatiladi. Bu holda yukni tashuvga olgan birinchi tashuvehi
yukni gabul giluvchiga olib borishi shart va yukning oxirgi belgilangan nugtaga
borishida javobgar bo‘ladi.

Dengiz konosamenti eksport yuklariga rasmiylashtirganda hujjat akkreditiviari
uchun birlashgan holds va an'analarga to'l’a konosament “sof™ - bo'lishi shartligi
aniglangan

Bank yoki xuridor to'lovga fagat “sof konosament™ gabul qiladi. Tashuvchi
tomonidan konosament berilgan yoki olinmagan bo'lsa, tomonlar buning
nota nomi bilan rasmiylashtirilgan tashuy shartnomasini tuzishlari mumkin.
Bu hupat bilan rasmiytashtirilgan tashuv shartnomasi ko'pincha doimiy tashuy
kemalurida kichik partiyali yuklamni tashish wchun zarur bo‘lgan joylarni
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alkashda go'laniladi, : . .
- Bundanq;shqui yuklarning dengiz tashuvi stmnnomal.gn kcm'nmns.tnshigm'
uchun butunlay berilishi sharti bilangina emas, balki uning ma lum joylarini
yuk ortish uchun berish sharti bilan ham tuzilishi mumlun.. ‘ .

Shunday gilib, dengiz tashuvi shartnomasining borligi va mazmuni
tomonlarning majburiyat va huquqlarini o'z ichiga olgan charter, konosament

bosh ma hugatlar bilan 1sbot qilinadi. . o
2 Clw‘ftx shartlariga ko‘ra fraxtni to'lashning bir necha tun mav;ud' g

- fraxt konosament imzolanishi bilan to'lanadi vl kema yuk bilan nobud
bo'lishi, bo'lmasligidan gatiyy nazar gaytarilmaydi; . :

- fraxt konosament imzolanishi bilan fraxtning uchc!nn biri qm.tizhn sug um
foiztarini chigarib to'lanadi, golgan gismi yuk top‘shlrlkgnndnn s0'ng 1o Iannd_l.

- fraxiga yuk tushirish tugallangach pul to*lanadi. Odatda amaliyotda umumiy
summaning 90% yukni tshirish boshlanganda va qolgan 10% barcha yuklami
tshirib bo'lgach to'lanadi;

- fraxt uchun oldindan to'lanadi, bu 1o’y risida kpnosnmcn}dn maxsus shart
bo'ladi. Bu qoida doimiy muntazam kema yurishlarida qo‘llsniladi,

Yukxati bo‘yicha xalgaro temir yo'l tashuvi shartnomasi. anqan'_) temir
vo'l tashuviari daviatiararo shartnoma qatnashchilarining kerakli vazirdiklan
tomonidan imzolanadigan ikki tomoniama va ko'p tomonlama shartnomalar
asosida amalga oshiriladi. Tashishlar yagona transport hugjati - xalqaro va SMGS

kxati asosida amalga oshiritadi. { ) "
" Bu Shargly Yevropa va Osiyo mamiakatlari temir yofllan onsidagl to'g'ri
temir yo'l yuk alogalari to'g'risidagi shartnoma bilin tartibga solinadi, ‘SM%&
yukxati 1982 yil | yanvardan kiritilgan va yuklar tashuvi shartnomasi bo'
besh varoqdian iboratdir. lvamy&xmhnoblnnmﬁ.wldnbdgimm:;:::@dn
hamkorlik giladi, yukni gabul gilib oluvchiga 5-varoq bilan birga be vl

- 2-varog - yo'l hisoboti, Belgilangan yuk bekatgacha yuk bilan boradi va

i “h i; . #
Os,‘f’;-varg?%’ yukxati dublikati. Yuk tashish shartnomasi tuzilgach yuk

jo' natuve beriladi; .

= n: 4 vahrj:; — yukni berish varag'i. Yukka belgitangan bekatgacha hamkortik
iladi va 0°sha erda goladi;

3 — 5 varoq — yukni kelganini bildiruvchi varoqg. Yuk.kabd‘gihngmbd.mychn

hamrohlik giladi va yukni qabul giluvchiga I-m bilan hmbctﬂndx :

Yuk jo'natuvchi har bir varogning yuzi lmﬁdggn qalin c{tiuq tn‘lan‘
belgilanmagan hamda zarur bo'lsa 4-varoqdagi 99 katak (jo'natuvchining belglari
temir yo'l uchun shart emasjni ham to'ldiradi. Barcha vnroglyrdagi bosbqa
kataklar, yukxatidagi kataklar temir yo'l tomonidan to'ldiriladi, har bir

Ii jo'natishda bo'lnk yukxati yoziladi, 263 ]
vngg_:;v;‘o transport yukxati bo'yicha avtomobil tashuvining shartnomasi va
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asosty xalgaro aviomobil yuk tashuyi shartlari 1996 yilda imzolangan. Avtomobil
tashuvi Xalgaro aviomobil yuk tashuvi shartnomasi to'g*risidagi Konventsiva
tomonidan tartibga solinadi. O'zbekiston ushbu Konventsivaning a'zosidir,

Tashish shartnomasi tashuv yo‘nalishiga garsb 4 va undan ortig nusxada
fovar transport yukxatikls rasmiylashtiriladi. Yuloati yuk jo'natuvchi va tashuvehi
tomonidan imzolanadi. Yukxatining tuzilishi Xslgaro aviomobil transporti
itifogi tomonidan ishlab chigilgan. Belgilangan nuqtada — yukni tanishtirishda
gabul giluvchi gabul gilganligi to‘g'risida belgi go’yishi va yukxatini 3-va 4-
nusxilarign imzo chekishi shart. Etishmovchilik, buzilish yoki shikast topilsa
har bir yukxatini 2, 3 va 4-nusxalarida belgi go'yiladi va yuk gabul giluvchi va
tashuvehi tomonidan imzo bilan tasdiglanadi,

Sharntnoma tuzilganligini tasdiglovchi hujjst - bu xalgaro namunadagi yuk
yukxatidir, Yukxatini rasmiylashtirish 1929 yil Varshavada imzolangan xalqaro
aviatashuvlarga taallugli bir gancha qoidalarni birlashtirish to'grisidagi
Konventsiya bilan beliglangan. Bu hujjat “Varshava konventsiyasi” nomini olgan.
1955 yikla Gaagada Varshava konventsivasi qayta ko'rib chiqildi,

s Xalgaro namunadagl yuk yukxati 12 nusxadan ibortdir, Birinchi nusxada
“Tashuvehi uchun® belgisi go'yiladi. U jo*natuvchi tomonidan imzolanadi. Ikkinchi
nusxa jo'natuvchi va tashuvehi bilan imzolanib yuk bilan birga ketadi. U qabul
Quluvchiga topshiriladi. Uchinchi nusxa tashuvchi tomonidan imzolanib, yukni
tashuvga qnbul Qilgach jo'natuvchiga topshiradi. Qolgan nusxalar tashish jarayoni
gatnashchilariga mo'lallangan. Yozuvlari 10'y rilangan yukxatlar gabul qilinmmaydi,

Yuklaming xalgaro tashuvini ta'minlash magsadida avistashuyining yuk va
fraxt manifesti, fraxt hisobi, yuk tashish haqgidagi ekspeditorlik shahodatnomasi,
yukning kelgani to'g'risidagi xabarmnoma, yukni jo'natish to'g‘risidagi ariza ~
talabnoma va boshga hujfatlar rasmiylashtiriladi.

Yetkazib berish shortlani tashgi savdo bitimining asosiy shartidir, U
shartnomani bajarishda sotuvchi va oluvchining majburiyatlarini belgilab beradi,
Bu shart shuning uchun ham bazis sharti deb ataladiki, uning asosida shartnoma
bo'yicha tovarning bahosi, avvalambor, bu bahoga yetkazib berish bo'vicha
xaramtlar kirish-kirmasligidan kelib chigib o'rnatiladi.

Xalgaro oldi-sotdi shartnomalarini tuzish va bajarishda yetkazib berishning
bazisiga kiradigan pozitsivalarning mazmuni va ularni sharhlash bir qator
me'yorly hujfatlar bilan tartibga solinadi,

Bu avvalambor, BMTning 1980 yilgi “Tovarlami olish-sotishning xalqaro
konventsiyasi (Vena konventsiyasi)™ dir. Bu hujjatga 50 ga yagin daviatlar,
jumladan, Rossiya, Belarus, Ukraina Estoniya, Litva, Moldova va boshgalar
imzo chekkan. Konventsiya, gisman, tovami yetkazib berish va hufjatlarni
berish, yukni xaridorning gabul gilib olishi va shartnomaning bazis shartlariga
kiruvchi boshqa bir gator qoidalarni sharhlaydi.

Ba'zi mamlakatlarning milliy qonunchiligi ham oldi-sotdi shartnomalarining
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shartlarini tartibga soluvchi me'yoriy hujjatlarga ega. Masalan, O‘zRda yetkazib
berishning bazis shartlariga tegishli bir qancha qoidalar “ Fugarolik kodeksi"ning
Il-gismi bilan tartibgs solinadi. Unda ilk bor yuridik shaxslaming shartnoma
tuzish va uning shartlarini, jumladan bazis shartlarini tomonlaming ixtiyoriga
ko' ra belgilashdagi erkinligi to'g' risidagi muhim goida mustahkamilab qo'yilgan
Bunda O'zR “Fugarolik kodeksi”ning 7-moddasi xalqaro hugugning umum
¢ tirof etilgan me'yordari va xalgaro shartnomalar mamilakat huquq tizimining
tarkibiy gismi ckanligini nazarda tutadi.

Oldi-sotdi shartnomasining tomonlari o'rtasidagi munosabatlarning
navbatdagi, jumladan yetkazib berishning bazisi bo'yicha ham tartibga soluvchisi
savdo odati yoki ishbilarmonlik muomalasi odatlari hisoblanadi. 1980 yilg
Vena konventsiyasining 9-moddasida odatlarning ma”nosi mustahkamlab
qo'yilgan, Bunda, gisman, tomonlar o'zlari kelishib olgan har ganday odatlar
va 0'zaro munosabatlarida o‘rnatilgan va amaliyot orqali bir-birlariga
bog'langanlikian belgilab go'yilgan.

O‘zRning “Fuqarolik kodeksi"da (I gism) shuningdek, tomonlaming
munosabatiarida ishbilarmonlik odatlari go'lanilishi mumkinligi nazarda tutilgan.
Lekin bunda 5-moddada agar bunday odatlar bitimning tomonkin uchun
gonunlar yoki shartnomaning majburly bo'lgan qoidalariga zid kelsa, ular
haqigly emasligi haqida izoh berib o'tiladi, Jahon savdo amaliyotida Savdo
terminlarini sharhlash qosdalari eng ko'p go'llaniladi, U bazislarning ma”nosini
anighashtirib beradi, U Xalgaro savdo palatasi tomonidan bazislaming ma"nosini
bir xillashtirish va turli maminkatlardan gatnashayotgantarming shartnomalarini
tuzish va ularni bajarishlarini bir xilda tushunishlari magsadida ishlab chigiladi.
Bunday qoidalarning oxirgi tahrirt 2000 yilda gilingan edi va «Inkoterms 2000+
kodi bitan ma'lum.

Savdo terminlarining bu tahririni ishlab chigishning muhim sabablaridan
biri xalqaro savdoda yuklami yiriklashtirilgan yuk joylari yordamida tashish
bo'ldi. Bu birinchi navbatda konteynertar yordamida yuk tashishi, shuningdek,
yetkazib berishini tashkil gilishning yangi usullari ~ intermodal v aralash
holda yuk tashishlar edi. Bunday yuk tashishlar ulardan foydalanish ustunligini
to'la joriy qilishgs imkon beradigan yuk tashish shartlarini ishlab chigish
zaruriyatini yuzaga keltirch.

Oldi-sotdi shartnomalarini tuzishda tijorat amaliyotida «Inkoterms-2000sni
qo'llash quyidagi xususivatlari bilan tavsiflanadi:

1. Huqugly nuqtai nazardan bu hujjat fakultativ yoki tavsiva xususiyatigs
cga. Shuning uchun bu hujjatni o'z ishida qo'llovchi tomonlar shartnomada
ushbu hujjatga murogat qilishlari kerak.

Agar Inkotermsning biror qoidasi shartlashayotgan tomonlarni
qoniqtirmasa, sharhlashdagi farglarga yo'l go‘ymaslik uchun bu holat
shartnomada alohida quyd etiladi,
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Lekin bir qator mamlakatlarda Inkotermsdagi nvdg lcrmmh.rm
sharhlashning alohida qoidalari shartnomada ularga havola qihpmmn bo'lsa
ham, amalds bo'laveradi. Buni bitimkami bajarishda inobatga d§h lozim.,

Shuni yodda tutish muhimki, sharthoma savdo terminlarini umum qabul
qilgan yoki Inkotermsdagidan boshqachi izohlasa, shartnomaning shartian
ustuvor ahamiyatga ega bo‘ladi. :

2. Inkoterms—2000ning goidalari ko'p masalalar bo'yicha ’umumly
xususiyatga ega bo'lib, tamoyilga asoslangan holda yondashuy _yolu quom@
tklif gitadi, holos. Shu munosabat bilan oldi-sotdi si\annomasming tcgb;.hll
bo'limlarida tomonlar o'zaro majburiyatiami tagsimiashni aniglab olishlari va
batafsil yoritishlari zarur,

3 Toy:::nlar shartnoma bo'yicha yetkazib berishning Inkoterms 'f'2°°° dan
furg qiladigan har ganday boshqa shartlarini ifodalashlan va go'Hashlan mumkin.
Jumiadan, Xalgaro savdo palatasi tomonidan oldingi nashrarda (1936, l'9.53.
1976, 1980, 1990 va 2000 yillardagi) tavsiya ctilgan shartlar ham qo'!hpnltshl
mumkin, Birog bunda shartnomaning barcha bandlari aniq y:mpp olum'hi vil
yozma shaklda qayd etilishi kerak. Bu shartnoma shartlarini variativ (turlicha)
sharhlashning oldini olish magsadida qilinadi. Chunki dnnlamimrﬁchnsmmlﬂl
qo'shimcha xarajatiang olib keladi. Bu birinchi navbatda majburiyatlami tagsimisb
olish v transportirovka bo'yicha sarf-xurmjatlarga taalluglidir. .

4. Inkotermsning jahonning barcha mamlakatlarida tan olinishi TmmMn
bilan bojxona hujjatiarini to'ldirishda “yYyetkazib berish shartlan bandndu:
qoida tariqasida, shartnomaning bazis shartiarini aynan Xalqan? gavdp mlat'm
qabul gilgan tasnifga (klassifikatsiys) binoan to'ldirish talnt? qdmadl. punnps
ustiga tovaming bojxona giymatini hisoblab chiqarishdt_n bitim bnhosn ya'ni
tovarning shartnoma bo'yicha bahosi qo’lhn‘ljhdi. Bu bahoning darygasi va tuzilishi

tkazib berish bazisiga bog'liq bo'ladi.
yycSaw:to lcnninl:lna‘ri savdo tarmoglari va dunyoning }urh qinmqahriglg
qo'llanilishi wfiyli, ulami izohlashga ham, tomonlaming magburiymlapm
tagsimiashni tushunishga ham bitim tuzuvchi mn@apthmiqz xususiyatinn vis
odatlari ta'sir giladi. Shuning uchun shartnoma tuzish bo‘yu:hn _muaokamlnr
davomida tomonlar bir-birlarini mintagaviy savdo odatlani haqnda nbaqu
qilishi, ular torlicha izohlanadigan bo'lgan hollarda esa shqnngmnmns tegishli
moddalarida muayyan qoidalarni aniglab olishlari talab eulndg. ‘ :

Xalgaro tijorat terminlari bir qator muhim tijorat va yundt!& masalnlnmu
tartibga soladi. Ular orasidan quyldagi asosiy holatlami ajratib ko rsaush lotl.m.

- tovami bir-biriga ctkazish bo"yicha sotuvchi va xaridomning majburiyatlarini
tagsimiash; p

q‘ yukni transportda tashishni tashkil qilish (tashuvehini taniab olish, yukni
ish shartnomasini tuzish va sh.k.); m
msh-‘slomonlnr o'rtasida shartnomaning shartlarini bajarish bo'yicha, birinchi
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novbatda tovami yetkazib berish bo'yicha sarf-xarajatlarni tagsimlab olish;

- yuklarni tashish jarayonida tovaming ehtimol tutilgan nobud bo'lishi
yoki shikastlanishi qaltisligining sotuvchidan xaridorga o'tishi, bu tovaming
sifati va soni o'zgarishining noqulay ogibatlari yo'Ilning muayyan uchastkasida
yuk bilan bog'liq javobgarlik zimmasida bo'lgan tomonga tushishini bildiradi.

Har bir tijorat termini ikkita asosiy gismdan iborat (A —sotuvchining
majburiyatlari, B — xaridoming majburiyatlari) sxema bo'yicha tuziladi. Bunda
har bir tomonning majburiyatlarigs boshga tomonning majburiyatlari garama-
qarshi turadi, Tomonlaming yyctkazib berishning u yoki bu bazisidan kelib
chigadigan majburiyatlari quyidagi bir xil yo'nalishlar bo'yicha guruhlashtirilgan
(5-jadvalga garang),

Agar shartnomaning shartlarida biror pozitsiya bo'yicha sotuvchi yoki
xanidoming "“majburiyati yo'q" deb qayd qilingan bo'lsa, u holda ushbu tomon
kontragentning u yoki bu majburiyatini uning topshirig‘iga binoan va uning
hisobidan bajarishi mumkinligi ehtimoli nazarda tutiladi, lckin bu yyetkazib
berishning bazisidan kelib chigadigan majburiyat hisoblanmayd:.

S-jadval
Tomonlarning majburiyatiari

M A-sotuvchining majburiyatiar | N | B - saridorning majburiyatiari
1 Shannema shartfanga muvoliq I Tovaming babosini to'lash
tovami agdim qilish
2. Litsenziynlar, ruxsatnomalarms va 2, Litsenziyalar, ruxsamamalacn ve
hoshqga huajjatiami rasmsylashtirish boshqga hugjatlarmi rasaniyiashtirish,
1 Yukni tashish va sug wrialash 1 Yukesi tnsdvish sharthomasmi tizish
shartnamasind tuzish
4. Yetkarib berishni amalys oshirish t Qadnl gibb olish
s Qualristikning bir tomondan ikkinchi 5 Qualrislikming bir tomondan ikkinchs
fomonga o tishi tomongn o tishi
6. Xarnjatisersd tageimbash 6. Xarnjatbarnd tagsamiaxh
7. Xazidorni xabardaor qilish 7. Sotuychint xabandar gilish
s Y yetiazid benishning daliflanini tag. K Yyetkanib berishning dalitlanni tag-
dim etash dim ctish
9, Tekshitish, o' rush-joylash, 9, Tekshirish, o'mash-joyinsh,
10. Bashga majburiyatisr 10, Boshga majbunyyatlar

Qo'llash va tushunishni qulaylashtirish magsadida hamma terminlar sotuvchi
xaridorga jo'natishga tayyor tovariarni bevosita o'z binolarida (omborda, zavodda
va sh.k.) taqdim etganligi holatidan boshlab, 10'nt guruhga bo'lingan. Bu E-
EXW guruhi termini bo'lib “zavoddan™ degan ma”noni anglatadi. Bu termin
ishlatilganda sotuvchi hech ganday javobgarlikni bo'yniga olmaydi, jumladan
transportirovka bo'yicha ham, tovarni zavodda xaridoming ixtiyoriga topshirish
bundan mustasno.
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F guruhidagi terminlar shuni bildiradiki, tovar sotuvchi tomonidan
xaridor tanlagan yuk tashuvchiga beriladi. Ayni paytda tovarming tasodifan
nobud bo'lishi yoki shikastlanishi qaltistikli ham xaridorga o'tadi (quyidagi
G-jadvalga garang).

S guruhining shartiariga ko'ra, yukni tashish shartnomasini tuzishni sotuvehi
o'z bo'yniga oladi. Biroq u tovaming sifati yoki migdori o*zgarishi yoxud jo'natish
punktidan uni yukiagandan keyingi go‘shimcha sarf-xarajatlar uchun galtishikini
0'z bo'yniga olmaydi.

6-jadval
Inkoterms 2000 ga muvafiq yetkazib berish shartlari

Termi Yyetkazib bernish Kod Termmlameng xususiyan
nilam: shartiascsning noosi
ng
gurali
E Zavoddan yukiash EXW-EXB | Yukn) rashssh bo yicha shartnosma

nuzish bo yicha majburiyntlar yo'q

— - quitistik! xaridor zimmasido |
F Tashuvchicts erkin hobda | FCA-FSA Xalgaro tashish shartnomasimi xandoc

Kemaning borti yonida FAS-FAS fuzady, galishikd xendor zimmasicis
erkim holda Bortda erkin FOB-FOB

holda
S Qiymati va fraxta Bahoss, | CFR-SFR Xalgaro tashush shartnomasani sotuvchi
sug ursakud va fraxta CIF-SiF waadi, Transportirovks babos

Tashish.. gacka to'langan | CPT-SPT tovarning shartnoms bahosiga kirsdi,
Teshish vo sug urtalash . | CIP-SIP qaltislik] sotuvely mmmasicda

| gacha 10 Tangan

D | Chepnraga yyetkazb DAF-DAF | Xalgero tashish shartnessasini sotuvch)
berish Kemadan yyetkazib | DTS-DES twesdl, Transportirovks bahosi
berish Ko'rixadan yetk DEQ-DEK | tovarning shartionma bakosign kicadi.
Berish Poshlimalarni DOU-DDU | galteslidd sotaveb zammeasls
o Jumay yetiazib bernh DOP-DOP
Poshlmalamni w'lab
yyetkazib berish

D gurihining terminlariga muvofiq sotuvchi transportirovkani tashkil giladi,
tovarni mamlakatdagi kelishilgan joyga yyetkazib berish va uni xaridorga o' tkazish
paytigacha tovarning yo‘qolishi yoki shikast yetishi bilan bog'liq barcha
qaltisliklar va xarajatlami o'z bo'yniga oladi.

Sotuvchi tovarni xaridorga o'tkazgan deb hisoblanadigan vagtni aniglashga
kelganda D guruhi va boshqga guruhdagi terminlar o' rtasidagi fargni ta"kidiash

* lozim. Bu farq shundan iboratki, fagat ushbu guruhdagi shartlardagina
sotuvchining tovami yyetkazib berish bo'yicha majburivatiari yyetkazib berishi
belgilangan mambakatda amalga oshiriladi,
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Boshga gurohlaming shantlariga ko'm, sotuvchi bu majburiyatiarini o'z
mamizkatida gabul giladi.

Aqusa S va D guruhlarining terminlari o'nasidagi sotuvehl xalqero
tashishini ta'minlashidagi farqlarni ta"kidlab o'tishi muhim,

S guruhidagi shartlarga ko'ra, batto tovar ortilganidan keyin biror narsa
bp‘lganhh ham sotuvehi o'zining majburiyating bajgargan hisoblanadi, Shu bilan
birga, D guruhining shartlariga ko'ra, shunga o'xshash holatlarda sotuvchi o'z
ms}mriyﬁlmnl bajarmagan hisoblanadi. Bunday hollarda v yo‘qotilgan yoki
shikastlangan tovarlaming o'rniga boshqgasini berishi kerak,

Tovamni tashish va transportning turi, shuningdek, ularni go'llash bo'yicha
Xalq?ru mvdo palatasining aniq tavsiyalariga bog'liq holda tovardarni guruhlash
terqunlnmmg muhim xususiyati hisoblanadi. Masalan, FAS, FOB, CIF, DES
kabi v boshga bir gator shartlar fagat dengiz transportida tashishda go‘llanilishi
kerak. DDU, DDP, DAF terminlari = har ganday transport turidan
foyda_langndn yoki aralash tashishlarda go'llaniladi. Bunda DAF terminning
xususiyati u fagat quruglikda tashishda qo‘lianiladi deya keng targalgan fikrga
zid bo'lib, XSP uni aralash tashishlards ham, masalan yo'lning alohida
qismlarica dengizda tashishlarda ham go*lashni tavsiya giladi.

Inkotermsning 2000 yildagi tahrini matniga FCA "Yuk tashuvchida erkin
holda”, CPT “Tashish.., gacha to'langan™, CIP “Tashish v sug urtalash, . gacha
to'langan™ kabi yangi terminlar kiritilgan. Ular sotuvchi yuk tashuvchiga xalgaro
mlgynsda yetkazib berish uchun yuklami topshingan paytidan boshlab tovar
xaridorga bgrihanligini nazarda tutadi. Bunda, shuni alohida ta'kidlash kerakki,
tovarni berish punkti, muayyan ortish-tushirish joyini (kema, avtomobil,
vagonlar va shk.) emas, balki aniq joyni ko'rsatish orqali belgilanadi.Shuning
uchun ham bu terminlar tashishning har xil toranda go*tanifishi mumkin.

.Xalano. savdo palatasining ko'rsatishicha, tovami bir nechia transport
turida ta;hrshda bu yangi savdo terminlari sotuvchi uchun alohida qizigish
uyg‘q(adx. U tovamni tashish paytida tovaming yo'qolishi yoki buzilishi bilan
bog‘hq_ qaltisliklami o'z zimmasidan soqit qilish imkoniga ega bo'ladi. XSP
tomgmdan ishlab chiqilgan terminlar orasida yetkazib berishlarning bazislarini
a\iqut_’ ko'rsatish zarur. Ular tovar ogimlarining hamkatini tashkil qilishda
logistik yondashuvdan to'la foydalanishga imkon beradi. Ularga FCA, CPT,
CIP, EXW, DDU, DDP, bazis shartlarini kiritish mumkin.

Ular shunday vaziyatni yuzaga keltiradilarki, tomonlardan biri amalda
transport rpenejmcnti, ya'ni tovarni yetkazib berish va nazorat gilish
masa[nh_n.m to‘h_lllgicln 0'z qo'liga oladi, Bu ushbu holatda yvetkazib berishni
tashkil gilishda tizimli yondashuvni go'llash mumkinligini bildiradi. Bu tizimni
tashkil giluvchi bo'g'inlar (tashish, ortish-tushirish ishlari, tovar zahimlanini
hosht_mnsh va shu kabilar) butun tizimni muqobillashtirish tartibida amal
qiladigan bir zanjiming o'zaro bog'langan va o'zaro harakatda bo'luvchi gismlari
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sifatida garaladi.

Oldi-sotdi bitimlarini bajarishda Jogistik tizimnl yaratish va samarali faoliynt
ko' rsatishining majburiy sharti unda barcha qutnashehilar — sotuvchi, xandor,
yukni tashuvchi va ekspeditorning manfastdorhigidir,

Tovarni yyetkazib berishning bazis shartlarini tanlashda logistik yondashuy
omillaming keng doirasini gamrab olishi kerak, Jumladan, tomonlarning
yyeiknzib beruvehi va oluvchining ombordari joviashganligind hisobga olgan
holda, tovarni yyetkazib berishning takomillashganroq va arzonrog sxemasini
o' lNash imkoalyatlarini ham gamrab olishi kerak. Buning natijasida barcha
tomonlar, umumiy shartnomani amodga eshirish bo'yicha xarsjstluni qisqartinsh
Lrzidagi ma’lum ustunlikiarga ega bo'ladilar. Endi Inkoterms — 2000 bo'yicha
bazis shartlanga kiritiladigan pozitsiyalardan har biri XSPning shachlari, boshga
xalgaro hujjatlar, shuningdek, tijorat amaliyotining odatlariga muvofig tahlil
qilinadi

5.3. Transport va yuklash — ckspeditorlik hujjatiari

Sotuvchi xaridorga jo'natish uchun eksport tovarini tayvorkab bo'lgach,
uni o'z sherigiga jo*natishi kerak, bunda u yuklash tartibi haqida shartnomada
kelishib olingan yo'rignomaga rioya gifish zarur. Bunda shuningdek bir qator
hugintlar ham sshiatiladi v ular quyidagilardan iborat

- tovarning yuklab-jo' natishga tayyor ckaniigi hagidagi xabarnoma xaridorni
buyurtma berilgan tovarlarning tayyorlanganligi va jo'natishga shay ckanligi
hagida xabardor qiladi;

- fraxta qilishgs ariza — tovar yyetkazib beruvehi tomonidan yuk tashuvehini
italnyotgan trygnsport vositasi, yukni jo'natish vaqgti va shu kabilami ko' rsatgan
holda yuk uchun joy band qilib qo*yishni so'rabs jo*natiladigan hujjat;

- yuklash yo'rignomasi— yuk va uni tashish munosabati bilan ekspertning
talabi hingidugs batafsil ma'lumotlarmi o'z ichiga oladi;

- yyetkazib berishga ruxsatnoma — xaridor tomonidan beriladigan hujjat
bo'lib, u tovarning yuklab-jo' natishga tayyor ekanligi haqida sotuvchidan xabar
olgandan keyin tovardarni jo'natishga jozat beradi,

- yuklashga ruxsatnoma — ba hujjat vositasida sotuvchi yukni oluvchini
tovariaming jo'natilganligi haqida xabardor etadi

Tegishli huojjatlar bilan rasmiylashtiriladigan o'zaro munosabatlarning
boshqa sohasio'natuvehi va yuk tashuvehi, shuningdek, tovarni oluvehi
o' rasidagi munesabatlardir. Shuning uchun ham bu hupatiar transport hujgatbari

guruhiga kiradily
Temir yo'llaxda yuk tashilganda bunday hujjet temir yo'l yukxati hisoblanadi.

Samolyotiardn sk tashilganda bunday hujfat avin yukxati hisoblanadi, lehki yuk
tashishlarda udniversal transport hugati, arnlash yuk tashish hujati,
kombinatsiyaladhgan yuk tashish hujjati qo'llanilishi mumkin.

1o

Yuk tashishni ta'minlovchi hugiatlarga quyidagilar kiradi: yukni olganlik
hogidagi tilxat, kafolat xati, transportirovka hagida ckspert guvohnomasi;
tonnajning fraxta gilinganligini tasdiglovehi dalolatnoma; yukni jo*natishni
so‘rab berilgan ariza-talabnoma; fraxta schyoti; yukning yetib kelganligi
1o'g risidagi xabamoma; yukni yyetkazib berishda yuzaga kelgan to'sqinliklar
hngidag# xabarnoma; yyetkazib berilganlik hagidagi xabamoma; yuk manifesti;
fraxta manifesti; konteyner manifesti.

Barcha hujjatiar ichidan konosamentnd apartib ko'rsatish mumkin, Bu kema
cgasi tomonidan yukni jo‘natuvchign yuk dengiz yo'li orgali tashish uchun

}abuwl'qilib olinganligini tasdiglab beriladigan hujiatdir,

onsament uchta asosiy funksiyani bagaradi:

- kema egasi (yukni tashuvchi) tomonidan yuk tashish uchun gabul gilib
olinganligini tasdiglaydi. U ko'rsatilgan miqdordagi va holatdags ma'lum tovarlar
kemaga belgilangan joyga yetkazib berish uchun yuklanganligi va tashish uchun
tovarlar kema egasining sagloviga gabul qilib olinganliging tasdiglaydigan, kema
egasi yoki uning vakifi tomonidan bernladigan tilxatdir;

< tovarlari tagsimiash hugati hisoblanadi, Konosamentning originali
egasiga yukni tasarruf ctish huquqini beradi. Bu shuni bildiradiki, fagat
konosamentda ko'rsatilgan yoki taqdim etuvchiga konosamentga ega bo'lgan
shaxsgina konosamentda ko'rsutilgan tovarni kema egasidan talab qilib olish
va bu tovami tasarrufl etish huqugiga ega bo'ladi. Hali yo'lda bo'lgan va
konsamentda tagdim etilayotgan tovarni sotish uchun tovar egast konsamentni
sotishi yoki unda ko'rsatilgan huquglarni boshga shaxsga berishining o'ziyog
yetarlidir;

- yukni dengiz vo'li bilan 1ashish to'g'risidagi shartnomaning tuzilganligidan
dalolst beradi. Bu shartnoma bo'yicha yuk tashuvchi hugat tagdim etilishi bilan
yukni yyetkazib berish majburiynting oladi, ya'ni bu hujjat yukni jo'natuvehi
vaa kemn egasi o'rtasida yukni dengiz yo'li orgali tashash 10'risidagi shartnoma
tuzilgantigini bildiradigan yagona dalildir, Konosamentning egasining nomi
yozilgan konosament, orderli konosament, tagdim etiladigan konsament kabi
turlaring ajratib ko' msatadilar,

Konosamentning alohida tun to'g'ridan-to'g'ri yoki oraliq konosament-
dir, U bir joydan boshqa joyga yuklami alohida bosqichlar bilan tashish
to'g' risidagi shartnomaning mavjudligini 1asdiqlaydi, bu bosqichlardan kamida
bittasi dengiz tranziti bo'lishi kerak. Shu muncsabat bilan hujjatni bergan
vuk tashuvchi i%aceq ellinalaioaa yukni tashish uchun javobgardikni o'z
zimmasiga ofadi.

Transport-ekspeditorlik hujjatlan. Hujjatlarning bu turi yordamida
ekspeditorlik, qayta ishiash, omborga tushirish, yuk tashishni tashkillashtirish,
jumiadan tovarni tashish, saqlash, mahallly trunsport vositalarini berish, o*rash-
gadoglash va markirovka gilish, zarur hujiatlami (transport, boixona, sug'urta,
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omborxons hujjatlari) rasmiiylashtirish bo‘vicha eksportchining turli
operatsivalarni bajarishini rasmiylashtiradi.

Ekspeditorga ma'lum operatsiyalamni bajarishga topshiriq berish maxsus
hugat bilan rasmiylashtiriladi. Bu hugiat turlicha nomlanadi: yuklash topshing'i,
trunsport topshinig'l yoki transport yo'rignomasi,

Yuklash topshirig'l — yetkazib berish shartlaridan kelib chiqib yukni
jo'natuvchi yoki yukni oluvchi tomonidan odatda transport-ekspeditorlik
firmasining blankasiga msmiylashtiriladigan va ckspeditorga topshiriladigan
operatsiyalarning ro‘yxatini hamda ularni bajarish bo'yicha batafsil
yo'ngnomalami o'z ichiga olgan hugiatdir.

Yuk jo‘natish hagida xabarnoma-yukni jo'natish yoki uning agenti
tomonidan yuk tashuvchiga, aralash yuk tashish opreatoriariga, terminalning
hokimiyat vakillariga yoki boshqga ofuvchilarga beriladi va jo'natishga taqdim
etilgan eksport yukian haqgidags axborotiami hamda zarur tilxatlar va javobgarlik
hagidagl bayonotnl o'z ichiga oladi.

Exspeditomning omboriashtirish haqidagi tilxati — ombor boshqaruvchisi
sifatida chigadigan ekspeditor tomonidan yozib beriladigan hujjat bo'lib, unda
omborda saglash uchun tovaming olinganligi va omborda saqlanishi, hamda va
uni berish shartlari tasdiqlanadi.

Tovar-omborxoni patta(kvitantsiya)si — ombor egasi tomonidan yuk egasiga
yukning saglash uchun gabul qilinganligini tasdiglab beriladigan hujjatdir.
Ombor pattasidan fargli mvishda u bir-biridan ajratilgan ikkita gismdan —
omborxona guvohnomasi va ombor varrantidan tashkil topgan bo*ladi,

Tovarni berish uchun order — wshbu hujjatda ko'rsatilgan tovarlami
ko*rsatilgan yuk tashuvchiga berish uchun ko'rsatmi berishga haqgli bo'lgan
taraf tagdim qiladigan hujat bo'lib, u tovami saglovchiga beriladi.

Qisqacha xulosalar

I, Yuklarni xalqaro tashish umumiy foydalanishdagi transportlar dengiz,
daryo, temir yo'l, aviomobil, havo va truboprovod transportlari orqali amaiga
oshiriladi. Shartnomaning transport shartlarl tomonlar kontragentlarining
yuklarni tashish jarayonidagi munosabatlarini belgilaydi. Transport shartlaci
oldi-sotdi shartnomasiga maxsus bo'lim sifatida kiritiladi.

2. Transport shartlari har bir aniq holatda tashishda gatnashayotgan
transporning turi, tovarning xususiyati, bitimning turi, xalqaro bitimlaming
harakati, konventsivalaming harakatiga bog'liqdir.

3. Jahon savdo amaliyotida Savdo terminlarini sharhlash qoidalari eng ko'p
qo'llaniladi, U bazislaming ma™nosini nniqlnstumb beradi. U Xalgaro savdo
palatasi tomonidan bazislarning ma"nosini bir xillashtirish va turli
mamlakatlardan qatnashayotganlaming shartnomalarini tuzish va ularni
bajarishlarini bir xilda tushunishlari magsadida ishtab chigiladi. Bunday
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goidalaming oxirgl tahrini 2000 yilda qilingan edi va «Inkoterms 2000 kodi

bilan ma'lum,
Nazorat va muhokama wchun savollar
I. Transport operatsiyalarining turlarini keltiring.
2. TIFda trunsportning rolini yoriting.
3. Transport operatsiyalanining mazmuni nimadan iborat..
4, Transport operatsivalari sarflari qanday baholanadi.
5. Oldi-sotdi shartnomasining transport shartlarini tasniflang.
6, INKOTERMS va uning elementiarini yoriting.
7. Charter operatsiyalarini tushintiring.
8. Konosament nima?
9. Avtomobil tashuvi shartnomasining shamiyatini yoriting.
10. Tashuv hugotlarining turlarini keltiring va tavsiflang.
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IV BOB
TASHQI IQTISODIY FAOLIYATDA
INVESTITSIYALAR

6.1. Tashqi iqtisodiy faoliyatda Investitsiyalaming xususiyatlari

Investitsiya jarayonining aksariyat qismi gimmatli qog'ozlar bozor bilan
bog'liq. Bugungi kunda investitsiya jarmyoniga igtisodchi olimlar va amaliyotchilar
har xil nugtai nazardan garshmogdalar. Ayrim olimlar investitsiyvani hali ham
kapital qo'yilmalar, kapital qurilish kategoriyalariga tenglashtirib keladilar. Asfini
olganda, investitsiya hajmi jihatdan ham, sarflanish yo‘nalishi jihatidan ham
hozir aytilgan kategoriyalardan ustun turadi. Bozor igtisodiyoti sharoitida kapital
qo'yilmalar, kapital qurilish kategoriyalari investitsiyalaming tarkibly qismidir,

Investitsivalaming iqtisodiy ahamiyati to‘g*risida fikr yuritadigan bo‘lsak,
bu o'rinda “investitsiyn™ tushunchasining moliyaviy, mulkiy va intellektual
(#qlly) qiymati takror ishlab chigarishning dastlabki va asosiy tushunchasi
bo'lib maydonga chigishini unutmaslik kerak. Ko'pgina igtisodehi olimlar va
smaliyotchilarning asarlarida investitsiya va u bilan bog'liq bo'lgan boshga
muammolar 10°g'risida fikriar bor. Masalan, professor E.V.Mixaylovaning
fikricha — «investitsiya bu subyekt ixtiyoridagi barcha moliyaviy, moddiy va
boshqa boyliklarni kelajakda iqtisodiy samara olish uchun biror obycktga
sarflashdirs. Bu o'rinda investitsiyaning mohiyati bilan mazmunini bozor
igtisodiyotiga mostashtirib ochib berishga harakat qilingan.

Bizning iqtisodiyotimizda investitsiyaga ta'lugli gonuniy hugiatlar 1991 yildan
boshlab qabul gilindi va o’tgan vaqt ichida ular ancha takomillashtirildi. Investitsiva
to'g'risida O'zbekiston Respublikasida gabul gilingan qonunda ko' rsatilishicha,
investitsiya bu iqtisodiy samara (foyda, daromad) olish yoki ijobiy ijtimoiy
nathaga cnshish uchun sarflanadigan pul mablag'lari, banklarga qo'yilgan
omonatlar, paylar, gimmatli qog'ozlar (aksiya, obligatsivalar), texnologiyalar,
mashinalar asbob-uskunalar, litsenziyalar va samara beradigan boshga har
ganday bovliklardir.

Bu iqtisodiy ta'rif investitsiyaning bozor iqtisodiyoti sharoitida to'laligicha
faoliyat ko'rsatishini aniq tasdiqlaydi. Jumladan, unda:

- bisinchidan, investitsiyaning o'ziga va investitsiya faoliyatining obyektlariga
keng ta"rif berilgan;

kkinchidan, investitsiyaning bevosita iqtisodiy va fjtimoiy samarm olishga
mr bog'ligligi ta"kidlab o'tilgan. Agar investor daromad olmaydigan
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‘Isa, i itsiya jargyonini amalga oshirishning ham mantigi qolmxdi.
'.“;;"f;k,'?m&p bozor munosabatlaridan kelib chigib berilgan ta” rifning
o'zidayoq investitsiya jarayonining hajmi, asosiy bosqlchlan, ya'ni
jamg'armalar (resurslar), quyilma mablag‘!ar (sarf-xarajatiar), samara
(Jaromad, foyda) aniq, va ravshan ko'rsatib o‘lllsan._Xudfl! shu kabi
yondashuy Investitsiya faoliyatining bozor munosabm'!lansa o ushi_ uchun
zamin yaratadi, bu esa, moliyaviy moddiy' Vit aq}sy poylikhml qaym_
taksimlashning vertikal va gorizontal usullaridan bir xilda foydalanishni

‘minlab beradi, ‘

2 n;(lorijiy mamlakatlarning tajribasi va investitsiya to"g‘nsidg o'zimizda qabul
gilingan qonunlaming tahlilidan kelib chigib, investitsiyani shartli ravishda
uchta turiga:

« moliyaviy investitsiyalar;

« moddiy investitsiyalar; : )

= agliy (intellektual) invmilsi:ala? lajmugh _mu:nk'ml.ns B e

Bozor iqtisodiyoti sharoitida har bir investitsiya turinin, z
bo'tadi, ngaviy mmmwyahmmg tarkibiga mnha!_liy va xptipy mnmlakmlnmim
pul birliklari, banklardagi omonatlar, depozit sertifikatiari, aksiyalar,
obligatsiyalar, vasiqalar va boshga qimmath gog'ozlar hamda ulorgn
englashtirilgan boylikiar kiradi. ;
l ‘gl:loddiy Mmm tarkibiga csa uzoq muddatli aktiviar, _ya’ni'bu_\oh!.
asbob-uskunalar, inshootlar, kommunikatsiyalar va bos_hqn turdagt asosiy ishlab
chigarish fondlarining aktiv va passiv qumhn Iuradu x

Agliy (intellektual) investitsiyalaming miqdori juda mng-ban_mdir. vt n§
ular mulkly huquqlar shaklidagi investitsiyalar aqgliy mclaqat.ga oid s':hakldw
investitsiyalar va tabily resurslardan foydalanish shaklidagi investitsiyalardan
tashkil to - _

Mulkimquqlat guruhiga kiradigan invcst_itgiynlamlng !udafl'bozor
munosabatlarining nechog'lik rivojlanganligiga, mll_lry bozorlaring 0'ziga xos
tomonlariga qarab har xil bo'ladi. Aqliy mehnatgn oid haq:huquth shaklidagi
investitsiyalarning tarkibiga mualliflik huquglari, "noq-mu : hsh_ﬁ)jo(lar. tovar
belgilariga beriladigan litsenziyalar va boshga xil qylgk huquqhn kiradi.

Tabity resurslardan foydalanish huquglari ko‘_nqnhlqngi_ investitsiyalar er
va boshqga tabiiy resurslardan foydalanish huquglarini o'z ichiga qhdl. Ha.ml_m
turdagi investitsiyalar ulaming hajmidan gatiyy nazar, biror bir investitsiya
;amly:nmmgrgm ‘:s‘d'uyndwchu ta'rif beriladi: investitsiya deb, har bir investo ming
ixtivoridagi vagtincha ozod bo'lgan moliyaviy, moddiy. v aqliy boylikiarni
birlamchi iqtisodiy samara olish magsadida biror - bir investitsiya obycktiga

sarflashga aytiladi. o, ; ‘
Bozor iqtisodiyotidagi rivojlangan mamlakatlaming tajribasidan ma'lumki,
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investitsiya kompleksi bir necha elementlardan i i
stitsiya ko ksi ) el iborat, ulaming asosiviari
(Tml:m:z mv.esptsm dwnli._ mvestitsiya iqlimi, investitsiva faoliyati, ka;ual

S r, Investitsiya bosgichlari va shunga o'xshashlar. Ushbu elementlarni

arl iri bgzpr nqmod_blrou sharoitida o'ziga xos yo'nalishlarga egadir i
i vestitsiys siyosad investortarning hag- hugualar va imtiyozlarini a'minlash
o ishﬁo < iqlpodtyot fam)oqhnp. ' tegishli asosiy fondlamni kengaytirilgan
moliya-ktedicl siyosallnlwt::ll‘ilrr:lsh 'h"g‘ihlm soli(ﬁn O
yig‘lindisidan e as lan bog‘liq bo'lgan tadbirlarning

nvestitsiya iglimi, ya'nl qiymati juda ken 'noli '

: . : . Y&’ 2 ma'noli bo'lib,
::u;:)stk;)t:lm "n:;gmomziu n:;:lm?‘;?anday :QMi' ganday baholashini aks cuijgzl

; \ka quyilmalar uchun sharoitla ‘1 '

oy b e o i,

» Htisodiyot va madaniyatni ham o°z ichi itsiyva | i

lust;:mhasi pmkro va mikroigtisodiy dmmhlﬂn‘cml:ﬁca:liul':;lwmya e
s t:kt:dom.:dagi_bu ufshuncha mnlakatdagl siyosiy, iqtisodiy va ijtimoiy
xus:n'd u‘\gin omillarni gavdalantiradi, Jumladan, davlatning investoriar
inve::i, ag sxgosnt!. xa}qarp bi!imlnrg.a rioya qilish an’analari, xorijiy
(im{n mn) n,:lmnaklnu:'szn ,tgllslm n:oyig;k.l mliyl:viy Investitsiyalaming

taini .usmh. migi, iqtisodivolga daviat aralashuvini jaasi
husl':dqalaf. singari ko'rsatkichlar hal qiluvchi rolni :)‘yruxyd"i'.“mng S
d“wa:lu'mqm:odny hn‘r_est'jtsi)'a iqlimida investorning konkret obyektlar ya'ni
nnwah‘:i’g:‘oﬁ;‘-.; xt,)‘ r)v:ld'ik §ul':'3lflckﬂaﬁ. mol yetkazib beruvchilar n;chn.\l
. A - kredit (‘lli ari bilan bo'ladigan munosabatlari 'na:
::_o la_d! Malu_'o Vil tqdupaqttsodiy investitsion iqlim bir-birini tagozo ct:g? c‘)’n
ir-biriga uzviy bog'liqdir, ’
Investitsion faoliyat investitsi i :

. : : yalashning eng asosiy markaziy bo‘g'ini
:::)«::)':nsmdl c‘hun.lu nynan' .shu Jarayonda investitsiya bir kO"il‘llShdn’l’l ikkil:tc';::
i : hga“‘o tadi, ya'ni jamg'armalar (resurslar), qo'yilmalar (xarajatlar)
apital mulk (tayyor mahsulot), iqtisodiy samara (daromad, foyda) shaklini
oladi. Rcsurslnr biror bir tadbirkoriik faoliyatiga sarflashga mo'ljallangan moddiy,
:ml_iya.wy th I'nlc)lgluunl boyliklarning yig'indisidir. Ko'rinishlar z:mj'm‘nit:g.
cyrwmbmnpm quyilmalar{xarajatiar)dir. Bu tushuncha gotib qolgan holatni
cuq;xoh : l.'f’ dmam?kanl, ya"nl quvvati vaqgt uzm o' zgarib boradigan har ganday
I"'l:n vy Jarayonni aks_ ettiradi. Zahira degan tushuncha hajm ko'rsatkichlari
hiln © Ichnnadg_an d:.skmk hodisalarining xossalarint aks cttiradigan bo'lsa
;::lm l}:;:unchm mhnn hajmining muayyan vaq oralig‘iga bo'lgan nisbm;
: k::| *md}asfsboladlgan Jarayonlamni, boshqucha aytgands, uslubsiz hodisakami
~ ( : 1...8hunga m.m.roﬁq, mablag‘lamni ajratish (xarajatlar) vaqt oralig'idagi
hcvcs;t.or nknm_g nechog Iu_k faolligini, demak, bozor konyukturasini ham ta"riflab

radi. Investitsiyalar ogimining shu harakati, va'ni tadbirkorikka mvestitsiyalar
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airmtish va sarflab iqtisodiy natija olish investitsiva faoliyatining o*zidir.
Kapital quyitmalar, ya'ni sarmoyn gjratish xo'jalik yurituvchi subektlarda ishlab
chigarish faoliyatining o'ziga xos bir shaklidir, u asbob-uskunalarni
samonaviylashtisish, ishlab chiqarish obyektlari va bevosita ishlab chiqarish bilan
bog'liq bo'Imagan obyektlami qayta qurish, ta'mirlash va asosiy ishiab chigarish
fondlarini kengaytirilgan holda qayta ishiab chicarishni ta"'minlaydi. Kapital
quyilmalar, ya’ni sarmoya ajratish yordami bilan kapital mulk qiymatini anigtash
mumkin. Makrolqtisodiy ko'rinishda olib qaraladigan bo'lsa, kapital quyilmalar,
sarmoyaning hajmi kapital giymatlarning hajmidan ortiq bo‘ladi, chunki
investitsiyalaming bir gismi mudom kapitul boyliklanga aylanish jarmyonida bo'kadi,
Shu bilan binga iqtisodiyotning rivojlanish damjasi nechog'lik yuqori bo'lsa,
investitsiyalaming kapital mulkka aylanish jarayoni (kopital qurilish, asosiy
vositalarning ta'mird, ulami sotib olish) shunchalik tezroq o'tadi.

Investitsiyalash bosgichi investitsiyalar ajratish, kapital quyilma(xaragat)larmi
berish investitsiyalar hurakatining bir bosgichidir, xolos. O'zgarishlar zanjiridagi
kevingi element investitsiyalar ajratishning kapital boyliklar bilan
ifodalanadigan natijasi, samarasidir. Shunday gilib, kapital boyliklamning
shakllanishi investitsion kapital harakatining pirovard yakuni, uning yangi
iste'mol giymatlarini yaratish uchun bo‘lgan ishlab chigarish omillariga
aylanishidir. Investitsiyalar ajratish bosgichlan harakatlarining yig'indisi barcha
investorlarning investitsion faoliyatini tashkil ctadi,

Investitsion faoliyatning tashabbuskorlari bo'lib investorlar (yoki
investitsiyalar subyektlari) maydonga chiqadi. Investorlar o*zlar egalik qiladigan
va qarzga olingan mulkiy va agliy qadriyatlarini tadbirkoriik ishiga ishlatish
to‘g risida qarorga kelgan investitsion faoliyat subyektlaridir. Investorlar ulush
qo'shuvchilar, kreditorlar, xaridorlar rolida maydonga chigishlari, shuningdek
investitsion faoliyatning boshqga qutnashchiari vazifalarini bajarishlari mumkin,

Bozor igtisodiyoti sharoitida investitsion faoliyat quyidagi yo'llar bilan
amalga oshiriladi:

- jismoniy shaxslar, davlatga qarashli bo'lmagan subyektlar, xo’jalik
uyushmalari, jamiyatiar, shirkatiar, shuningdek jamoat tashkilotlari va boshga
yuridik shaxslar tomonidan mablag‘lar ajratish yo'li bilan;

- davint tomonidan mablagilar ajratish yo'li bilan, ya'ni ayni vaqtda bu
ﬁnihumtnmmwmnwmmmiw&n
mablag' bilan ta'minlash hisobiga amalga oshiradi,

Bazor iqtisodiyoti sharoitlarida daviatning investitsion faolivatdagi roli asosan
fan-texnika taraqqgivotini rag'batlantirish, malakali ishchi kuchini etisitinib
berish, ishlab chigarish infrastrukturasiga mablag’lar ajratish singari gimmat
turadigan jerayonlarga daviat sektori byudjetidan ctarli mablag' berish bilan
cheklanishi kerak. Bundan tashqari, iqisodiy mustaqillikni ta'mintash va fan-
texnika taragqiyotini tezlashtirish, jamoat ishlab chigarish sohalarini
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sog'lomlashtirish, gishlog, hududlarning ijtimoly infrastrukturasini
industrivatash hamda yaxshilash magsadiarida iqtisodiyotning ustuvor sohalariga
daviat tomonidan ssudalar va subsidiyalar ko*rinishida yordam benlishi mumkin;

chet el fugarolari, yuridik shaxslar va ajnabiy daviatlar tomonidan chet el
investitsiyalarl berish vo'li bilan;

mulkka egalik gilish huquqiga bekamu-ko'st xo'jalik yuritish yoki tezkor
ravishda boshqarish huqugiga, shuningdek daromadiar manbaiga,
jamg‘armalarga ega bo'lgan va garzga beriladigan hamda jalb etiladigan
mablag'lami olish huqugidan foydalana oladigan vatan va chet el fugarolari,
yuridik shaxslar, shuningdek ajnabiy daviatlar tomonidan birgalikda
investitsiyalar ajratish yo'li bilan,

Demak, investitsiyalarni amalga oshirishda investitsion faoliyatni olib borish
shakllari ham mulkchilik shakllariga garab belgilanadi. Mablag laming qaysi
sohalarga ajratilishi hajmlari va investitsiyalar berishda gatnashish shartlariga
qarab investitsion faoliyatning quyidagi obyektlari taffovut qilinadi:

- xalq xo'jaligining hamma sohalarida yangidan yaratiladigan va zamonaviy
holga keltiriladigan asosly fondlar va aylanma mablag'lar;

- fan-texnika mahsulotlari, aqliy qadriyatiar, aksiyalar, obligatsiyalar va
boshga gimmatli qog'ozlar, pul ulushlan, mulkiy huquglar va boshqalar.

O'ziga qarashli, qarzga olingan, jalb etilgan boyliklami, mulkiy va aqliy
gadriyatlarni u yoki bu investitsiya obycktlariga ajratish lo'g'risidngi quromi
investitsion faoliyat subyektlari gabul giladilar.

Investoriar investitsion ishloviami o'tkazish to'g‘risida garor gabul giladilar
hamda, investitsion jarayonlami bevosita mablag' bilan ta'minlsydilar, ishga
tushirilgan, obyektni o' zlarining ehtiyojlari bilan jamiyat ehtivojlarini gondirish
magsadida ishiatadilar yoki boshga yuridik shaxskarga o tkazadilar, Bozor igtisodiyoti
sharoitkrida bir-biriga bog'liq bo‘Imagan, o' Zarining mol-mulki bilan o'zlaridagi
va qarzga olingan mablag'lar bilan o'z kontragentlari oldida javobgar bo'ladigan
keng ko'lamdagi, juda xilma-xil investordar ish olib boradilar,

Amalga oshiriladigan investitsiyalarining hagmilari, yo' nalishi va samandordigini
investorlar mustagil holda belgilaydilar, Ular investitsiyalarni amalga oshirish
uchun o'zlariga zarur bo'lgan fugarolar va yuridik shasiami o'z ixtiyorian bilan
shartnoma asosida jalb ctadilar. Investitsiyalar va ular amaiga oshirilganidan keyin
olinadigan natijalarga egalik gilish, ulardan foydalanish huquglarini investor
qonun bilan belgilangan tantibda shartnoma asosida boshga fugarolarga hamda
yuridik shaxslarga o‘tkazish to'g'risida qaror gabul gilishi ham mumkin.

Investor investitsiya obyektlari va natijalariga, jumladan reinvestitsivalar va
savdo ishlariga egalik qilish va ulami o'z ixtiyorida tutish huqugiga egadir.
Investitsion faoliyat obycktlarinnng o'zaro munosabatlari shartnomalar
(bitimlar) bilan tartibga solib boriladi, Investitsion faoliyat subyektlarining
ajralmas huquglari doirasiga shartnomalar tuzish, sheriklarni tanlash,
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jouri x0'jalik yuritishdagi o'zaro munassbnll.nmlng qonunlariga
L'Wamm?mmﬁ hn?qmday shartlarini belgilash kiradi. snanno@l;n;:
tomonlaming kelishuviga ko'ra investitsion faoliyatning bqnm davriga tuziladi.
Investitsion faoliyatni mablag® bilan ta'minlash h:.n- xil manbalar M%
amalga oshiriladi; 0'ziga qarashii va jalb etilgan mablag'lar, belgilangan tart v
chigarilgan gimmatli qog‘ozlar, zayomiar n_mhr shul_nr jmnlassdand‘l dir.
Investitsion faoliyatni amalga oshirish mumkin bo'lgan asosty mablag an;‘mg
manbai, bu o‘ziga qamshli moliyaviy munku' (foyda, amnnam uchun
sjratiladigan mablag'lar, pul jamgarmalari, fugarolar, yum‘hk 'sba k?arm
jamgarmalari va boshgalar), investorning qarzga olgan mablag lnq (ban e
olingan kreditlar, zayomlar, obligatsiyalar), jalb etilgan mol!y'.my m‘l:r:‘ :
(aksivalarni sotishdan olingan :mbhg‘lar. mqn‘roly va yundi!t §hax. 'mﬁ
pay va boshqa xildagi ulushlari), byudjet nu!hhg Ia.n yoki mv&nwya!x:r uchuy
armilgan mablag'lar (markazdan mablag’ polan 1a miplnsh)dan tashki lopp::
Hozirgi sharoitlarda investitsiyalarning tat!xib;da;i markulasal::n
o e lushi b !i‘lgb‘ll:l :lwr‘:;:zz?::myib markh::::shmngan
y ulushi sezilar a v .
z:&;!h::r:i‘:;n;hng‘i ortmogda. Mablag® bilan tn‘.minlaslgnlns mdmlﬂgan
va markazlashmagan manbai obyektlarining o‘rtasidagi msbauung. Sh:)ohl m{tqal
o' zgarishi butun investitsiys kompleksini bod:qgfis_hnl t_nsh.hl etlshd:;gl ban:’:
¢'tibori bilan muhim bo'lib qoladi. Bozor iqtisodiyoti .shart‘)mda cha
investitsiyalaming to'rnidan uch gismi mustaqgil ngb)«ghlmwum o'z _mnblg lari
hisobiga ta" minlanadi. Shu bilan bir vaqtda ia_:hlab dnqamh_kud,lanm nvojmumh
va joylashtirish strategiyasi hamda mimagavry mchnal l.nqsamotnum hr;vom qarab
respublika va mahalliy organlar tomonidan bdgllams!n hmlk Po .uan R
Markaziashmagan investitsiyalashga dmfm. quy'd:.m yo.llnt b . » m:iq
imtiyozlari, amortizatsiya uchun mablag' ajratish me yorlari, bernilgan i:
uchun eng kam migdorda foiz b:losri‘l;:h. ishlar va xizmatlarni kvotalash tartibs
isobiga bevosita ta'sir o'tkazib - A
hls‘;:lpv&odm:iang o'zlariga qarashli mablag‘lari asosiy MMnl lasl}lul cgad!.
Foyda subyektlaming tijorat faollyati natijalarini wnumhshunm_:hn lEo mlhc!u,
daviat va xo'julik organlari moliyaviy resurslarini s!ukl!nmimhn‘mg muhim
manbaidir, Soliqiar va byudjeiga to'lanadigan boshqa 0 lovh'r 10 lnngamdniu
kevin subyektlaming ixtiyorida sof foyda qoladi, bu _foyda iste’'molga, jumoly
chtiyojlarni qondirishga, zahira jamg'arma hosl‘l gilishga, subyekt wmnmda. Mlad:l
10" lanadigan iqtisodiy aksiyalarga va shuningdek mvmltslyahshgn Yo nn:‘ :
Shunday gilib, foydaning ishlab chigarish ehti?ojlanga va jtimoiy xara c_td:lm
sohalarga, shuningdek muhofiza gilish chorulariga njmiladsun qismi ynyesmsn::;
fond tarkibida investitsivalar sifatida ishintilishi mumkin. Bu !nvesmfnon fp
bozor munosabatlari sharoitida idora etish uchun daviat tomomdm} ko.dlad:gan
chora-tadbirlar bilan birgalikda investitsion talabni idora etuvchi go’shimcha
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iqtisodiy dastak bo'lib golishi mumkin. Daviat investitsion gadriyatiarga doir
taklif va talabni muvozanatlashtirish magsadida shu fond mablag'larini ishlatishnl
yo cheklab qo'yadi yoki qonun yo'li bilan belgilangan aniq, magsadiarda
ishltishga ruxsat etadi,

Bozor iqtisodiyoti sharoitida investor uchun sarmoyada ko'rsatilgan qiymati
eng arzon loyihalargina emas, balki eng yangi texnologiyalardan foydalanib,
xestshl.l Joylarda eng ko'p talsb gilinadigan mahsulotlami tezroq va sifatli ishlab
chiqanshq imkon beradigan loyihalar ragobatbardosh bo'lib qoladi. Ajratilgan
sarmoyalarining o'mi tez qoplanishi va uzoq, muddat davomida foyda olib
turishga glziqqan investor investitsiyalami ko'paytinishi loyihaning sifatini yoki
foyflular.ushdngi rentabelligini oshiradigan bo'lss, bunga erishish mumkin. Birog,
onl_h.am ishiab chiqarish va amalga oshirishga qaror qabul gilish uchun investor
qupln{a bo'ladigan ‘oy, mahsulot sotiladigan bozor, investitsion resurslar,
soliq, siyosati va manfaatlaming huqugiy himoyasi 1o'g* risida zarur va ishonchll
;xbmplqa ega bo'lishi kerak, Mana shu umumiy ma’lumotlarning hammasi
mvestitsion !’aoliyalning ilk bosgichida investor qo'lida bo'lishi lozim.

.Bo.zor iqtisodiyoti rivojlangan mamlakatlarda daviatning moddiy va
mohyayxy resurslar tagsimotiga amlashuyvi cheklangandir, Xo‘jalik subyektlarining
ko'pehiligi yo xususiy yo jamoa mulkchiligiga yoxud aralash holdagi mulkchilikka
asoslangan bo'lib, bozorlarda moddiy resurslar bilan birga pul resusslarini
mustaqil holda qidirib topadilar va ijtimoiy mahsulotning juda ko‘pchiligi, bu
mahsulot xoh natural-moddiy shakida bo‘lsin, xoh giymat shakida bo'lsin,
shu bozor orgali tagsimlanadi,

.Pul mablag'larining igtisodiy munosabatlar gatnashchilari o' rtasida
tagsimlanishini ta‘'minlaydigan bozor molivaviy bozor deb aytiladi, Moliyaviy
bozor degan tushuncha juda keng tushunchadir, chunki iqtisodiyot fanimizda
odatda mqhylvly shlarga kiradi, deb hisoblanadigan alogalaming o' zinigina emas,
bal)q lm;dzl munosabatiarining juda xilma-xil shakilarini ham o'z ichiga oladi.
Molm bozoming tarkibida gimmathi gog'ozlar bozorini tafovut gilish mumkin,

Qimmath gog'oziar bozori ham kredit munosabatlarign, ham o'zining
Giymatiga ega bo'lib, sotilishi, sotib olinishi, hagi to'lanishi mumkin bo‘lgan
axsus hugiatlarni (gimmatli qog'oziarni) chigarish bilan ifodalanadigan
birgalikdagi egalik munosabatlarini o'z ichiga oladi.

Qimmatli qog’oz 0°ziga alogador mulkiy huquglami aks ettiradigan hujjaidir,
U bozorda mustaqil holda muomaladia yurishi, oldi-sotdi va boshga kelishuviaming
obyghi bo'lishi, muntazam sur"atda yoki bir manta daromad olish manbai
bo‘lib xizmat gilishi, sarmoya pulining bir turi bo'lib hisoblanishi mumkin.

Homzi vaqida gimmatli qog'ozlar bozoming ishlab turishi va rivoflanib
borishi uchun aniq va tayin infrastruktumning ishlash tizimi o'zgardi, Jumladan,
markazdan turib kapital mablag'lar bilan ta’mintash ancha kamaydi, moliyaviy
resurslarni soha ichida gaytadan taksimlash barham topmoqda, subyektlarga
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qarashli mablag‘taming ulishi ko'paymogda va hokazo. Bu holda qimmatli
qog'ozlarni chigarish subyekilarning investitsion faoliyatini byudjetdan mablag’
bilan ta'minlash hajmining qisqarib keiganining ogibatlarini yumshatad.
Ikkinchidan, mablag' bilan ta’minlash manbalarining tarkibida uzoq,
muddatli kredit ulushi sezilarfi darjada kamayishi kerak, Shuning uchun mablag'
bilan ta'minlashning tashqgi usuli gimmatli qog‘oziaming emissiyasi bo'ladi.

Qimmatli gog'ozlar turki subyektlar tomonidan chigariladi. Umumiy qilib
aytganda, emitentlar (gimmatli qog’ozlami chigaruvchilar)ning uch guruhi
tafovut gilinadl: davint, xususiy sektor, xorijiy subycktlar,

Shunga yarasha hamma gimmatli qog*ozlar shartli ravishda daviatning, xususiy
sektoming gimmatli gog"ozlari va xalqaro gimmatli qog'ozlanga bo'linadi. Asosty
guruhdagi shu emitentiardan har birining tarkibida ayrim kenjo gurahlar ajrstifadi,
Masalan, daviatning qimmatli qog’ozlari ayrim moliya muassasalari, shuningdek
daviat qo‘llab quvvatlab turadigan tashkilotiar tomonidan chigarilishi mumkin,
Xususiy sektor chigaradigan qimmatli qog‘oziaming crasida sanoat firmalari,
tijornt banklari, investitsion banklar, investitsion fondlaming gqimmatli
qog'ozlari tafovut etiladi va hokazo.

Xalgaro gimmatli qog‘ozlar qanday valyuta bilan hisoblanadigan bo‘lsa,
shu valyuta jihatidan ham, climentlarining turi jihatidan ham tafovut qilinadi,

Qimmuatli qogozlaming harakati ishlab chigarishning omili sifatida takror
ishlab chigarish jarayoniga jalb kilingan moddiy boyliklaming ta’sirida yuzagsa
keladigan igtisodiy munosabatlarda vosita o' mini bosadi. Shu nuqgtisi nazardan
bu qgog'ozlar tkki guruhgn ajratiladic

- gimmatli qog' ozlar bozori dastaklarining igtisodiy tabiatidan kelib chigib,
bu gog'ozlami birgalikda egalik qilish munosabatlarini ifoda ctadigan gimmitli
qog'ozlarga (vlush qilib qo'shilgan qimmatli qog'ozlarga) aksiynlar kiradi;

- kredit munosabatlarida vosita bo‘ladigan gimmatli qog'ozlar qatoriga har
xil shakidagi garz majburiyatiani-obligatsiyalari, xazinaxona notalan, xazinaxona
vasigalari va boshqalan Kimdi,

Aksiyalar investitsiyalarining o'z tabiatiga ko'ra anig bir ishlab chiqanish
bilan mahkam bog‘langan bir turidir, Ular tadbirkorlikni birgalikda amalga
oshirish magsadida erkin resurslarni jamilab borish uchun xizmat giladi. Qimmatli
qog'ozlarning bu turi uning egasiga quyidagi haq va huguqiarini beradi:

- kompaniyaning iirochi organlarini saylash aktsionerlik jamiyati faoliyatiga
bog'lig, muhim masalalami hal gilish mahalidagi skisionerlar yig'ilishida ovoz
berish yo'li bilan kompaniyani boshqarishda ishtirok etib borish;

- moliyaviy-xo‘jalik faoliyatining natijalariga garab yillik foyda gismidan
mutanosib ravishda ulush olish;

- aktsionerlik jamivati tugatilganida uning aktiviaridan mutanosid ravishda
ulush olish,

Aktsionerlar tadbirkorfik xavi-qaltislikli uchun javobgarlikni o'z ustiga oladi.
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Aksiyalar bo‘yicha olinadigan devidentlaming miqdon obligatsiyalar bo'yicha
to'lanadigin yirik foizlar, bank depozitining foizlari va erkin pul MW‘hnnl
joylashtinshning boshqga usullardan olinadigan daromadlardan ko'm par mun:chn
kam bo'lishi mumkin. Subycktning faoliyati natijasida zarar ko'riladigan bo'lsa,
devident umuman to‘lanmaydi. Aktsionerlik tuzilmasi sinadigan, ya'ni bankrot
bo'lsa, uning qatnashchilari o'zlari sotib olishgan aksivalarning (ajratgan
mublag'larining) migdori baravarida javobgar bo'lishadi, '

Aksiyalar oddiy va imtiyozli aksiyalarga bo'linadi. Oddiy aksiyalar devident
berib turadi, umumiy yig'ilishlarda ovoz berish huquqini mbyc_kt umlilyq
mahalda esa, boshqa, hamma qarziar to'lanib, paychilalmmg dav{olan
qondirilganidan keyin aktiviar olish huqugini bcmdi.‘lmuyozli _nkstyal.'\r
o' zining xususivatlariga ko‘ra oddiy aksiyalar bilan obtisusayn!ar otnasnda thq
o' rinni egallaydi. Turkiunlanish xususiyatlarining xilma-xilligi jihatidan {muyoal!
nksiyalar obligatsiyalardan hech bir golishmaydi, Shp sababli u.lnrm
obligatsivalaming o°zi deb hisoblash maqgsadga muvofig bo'ladi. Qu obhg_atsxynlar
bilan imtiyozli aksiyalaming investitsion aksivalarning investitsion nfadnrjn!
giyoslab ko'rishga imkon beradi. Imtiyozli aksiyalaming oraliq o‘mrdgg! tab:at_n
nimadan iborat? Imtiyozli aksiyalar, bir tomondan, korporatsiya nkswndOdan
sarmoyasining bir qismidir. Demak, imtiyozli aksiyalaming egalan l;mq:toxh(
emas, balki firmaga birgalikda egalik gituvchi kishilardir. Bingalikda egnhk giluvchi
kishilaming mavqei shunday bo'ladiki imtiyozli aksiyalaming egalan boshqn
aksiyndoriar bilan bir xilda ulush qo'shadilar, kompaniyaning muuu. bo'lib
hisoblanadi va qaytariimaydi. Shunday gilib, imtiyozli aksiyalar :_mddn oddiy
aksivalar singan muddatsiz bo'ladi, ya’ni haqi to'lanadigan muddnu’bo‘!nmydy
Bu aksiyalami oddiy aksiyalarga yakinlashtiradigan yama bir xusustyati shulu
nlar bo'yicha daromadiar obligatsiyalarga to‘lanadigan foiziar kabi ishlab
chiqarish xarajatlari jumlasiga kiritilmasdan, balki soliglarni to‘lab bo‘lgandan
keyin qolgan foydadan to'lanadi -

Ikkinchi tomondan imtiyozli aksiyalar obligatsiyalarga o'xshaydi, chunki
ular bo'yicha devident akstyaning nominal giymatiga nisbatan fouzhr ko‘rinshnd'a
yoki ganday bo'Ilmasin gatiyy pul birliklarining summasi ko'rims!pda lo'lunfnda.
Bundan imtivozli aksivalar odatdagi aksiyalardan farq, qnltb..nomn‘m!
shamiyatga cga bo'ladi degan ma”no kelib chigadi. Imtiyozli akslynlam!ng
nominal givmati ulami emissiya qilish mahalida belgilanadi. Birog, ulymnq
‘bu qiymati aksiyadorlar umumiy yig'ilishining qarori bilan o‘zgartirilishi
mumkin, Imtiyozli aksivalar bo'yicha dividentiar oddiy aksiyalamnk*dnn -fanq
qilib, obligatsivalarining foizlari to'lanib; soliqlar summasi o‘tkazilganidan
keyin birinchi navbatda to‘lanadi. Imtiyozli aksiyalarning ‘mlm subyckl
tugatilayotgan mahalida aktivlarning tagsimtanishida oddiy aksiyalar cgalaridan
ko‘ra ko'prog ulush oladi, )

Oddiy aksiya qimmatli qog'oz bo'lib, uning cgasiga subyektning ko'rgan
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foydasidan ulush olishga, shuningdek korporatsiva tugatiladigan bo'lsa, uning
tegishli aktivlarini qo'iga kiritishga huquq beradi. Birog, bu huquqglar
kafolatlangan emas, to‘lanadigan devidendlarning migdori va muddatlari nchun
kompaniya yuridik jihatdan javobgar bo'Imaydi.

Obligatsiyalar kredit huffatlarining bir turidir. Obligatsiya egasiga kamdan-
kam istisnolarni hisobga olmaganda qatiyy daromad olishga huqug beradigan va
nksiyalardan farq, qilib, shartlashilgan muddatdan keyin giymatining 10 kanishi
kerak bo'lgan gimmatli qog'ozdir,

Bozor igtisodiyoti rivojlangan mamlakatlarda hozir zayom obligatsiyalar
juda keng rusum bo'lgan. Bu, awvalo, keng doiradagi masalalur yuzasidan
investorlarni ham, emitentlarni ham qanoatlantira oladigan bir bitimgs kelish
imkoniyatlari ko'pligiga bog'liq. Obligatsiyalar emissiyasi, ya'ni obligatsivalar
chiqarish emitentlami asosan shu jihatdan qizigtimdiki, bu ish aksiynlar
chiqarishdan ko'ra arzonroq tushadi va to'lanadigan foizkari ham kamroq bo'ladi.

Bundan tashqari, obligatsiyalar bo'yicha to‘lanadigan foizlar ham, to'lanishi
kerak bo'lgan asosiy garz summasi ham kompuniyaning xarapatlan majmuasign
kiradi va shu bilan soliqqe tortiladigan foydani kamaytiradi,

Zayom obligatsiyalari yoki qarz olinganligi to'g' risidagi  guvohnoma
uksiyalardan farq qilib, o'zining cgasiga gaplashilgan foizini qo'lga kiritish
huqugini va obligatsiya uchun ma'lum muddatga to'langan summani qaytarib
olish huqugini beradi.

Bozor iquisodiyotign o'tgan mamiakatlarda so‘ngi vaqtlarda qo‘shimcha
ta'minlangan obligatsiyalar rusum bo'lib bormoqda. Investorlar uchun bu
obligatsiyalar shu jihatdan qizigarliki, ular o' zlarining foizlari va garz summasi
to'lanishiga ancha mustahkam kafolat beradi. Bu obligatsiyalarning xususiyati
shundan iboratki, ularning ta*minlanishi go‘yo ikki manbagn bo'linadi. Asosiy
ta’'minotini odatga ko'ra emitent-firma aktivian tashkil etsa, go'shimeha ty'minoti
vo bitta firma yoki shu firmaning rivojlanishidan manfaatdor bo‘lgan bir nechta
firmaning aktiviar tashkil etadi.

Shunday gilib, aksiyalar bilan obligatsiyalar ko'p jihatdan umumiy
xususiyatlarga ega, Jekin ulaming mohiyat ¢'tibori bilan muhim bo'lgan farglan
ham bor. Ukarni shi narsa birfashtiradiki bu tundagi qimmatli gog’oziar o' zlarining
cgaliriga ajratgnn mablaglari uchun ma'lum migdorda daromad olishni ta’ minlaydi.
Biroq, obligatsiyalar bo"yicha ularning egasiga kupon foizi me'yoriga qarab qatiyy
oldindan ma’lum bo'lgan daromad to*lash kafolatlanadigan bo'lsa, aksiva egasi
o'zidagi aksiyalari bo'yicha o'zi oladigan daromadlar va ularning oladigan
daromadiarining migdorini bilmaydi. U yoki bu turdagi aksiyani sotib olish
(sotish)da shaxs o'sha aksiyani chigargan subyektning hozirgi molivaviy ahvoli,
kelogakdag taragqiyoti va tijortga oid boshaga bir kancha ko'matkichlar to'g’ risidagi
ma’lumotiarga qarb ish ko'rishi kerak, xolos.

Alksiyalar bo'yicha olinadigan daromadni oldindan aniq, bilish mumkin
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emas, u kelgusids shakllanadigan foydaning bir gismidir. Aksiya bilun
obligatsiya o'rtasidagi asosiy farg, bu hujjatlami cgalarining kreditoriar
(obligatsiyalar) va subyekt egalari darajasi(aksiyalar) sifatidagi huquglaridadir.

Aksiyadoriar mulk cgasi (olgan aksiyalari summasiga yarasha mulk) bo'lib,
subyektning foydasi va zarariarida bir xil huguq bilan gatnashadi, xo'jalik faoliyati
muvallagiyatsiz chiggudek bo‘lsa, tegishli xavi-galtistikini gardaniga oladi. Xullas,
aksiya egasi tadbirkorlik bobida obligitsiya egasidan qaltisliki qiladi, obligatsiyalar
bo‘yicha olinadigan daromad esa, amalda har qanday xavi-qaltislikidan holi
bo'ladi.

Aksiyalar ishlab chigarish tamaqqiyotiga, jumiadan uning texnik ithatdan
takomillashuviga subyektlar, tashkilotlar va sholining vaqtincha bo'sh turgan pul
mablag'larini qo'shimcha safarbar etish vositasi sifatida alohida ahamiyatga cga.

Qimmatli gog’ozlar bozori etarlicha rivojlanmagan mamlakatlarda aksivalarmi
ochiq ravishda sotish (xorijiy investorfarni keng jaib etmasdan turib),
qiyinchiliklarga uchrashi yoki buning iloji bo'lmasligi ham mumkin.

Bunday hollarda xususiylashtirishning asosiy usuli aktiviarni oldindan
belgilangan xususiy investorlarga sotish (aksiyalar shaklida yoki to'g'ridan-10'g'n),
shuningdek, yangi xususiy sarmoyalarni jalb ctishdan iborat bo‘lib goladi.

Reklama qilish va axborot berib turish kompaniyalari jadal olib boriladigan
bo'lsa, qimmatli qog'ozlar bozori etarlicha nvojlanmagan mahallarda ham
aksivalami aholiga ochiq ravishda sotish mumkin bo'ladi. Bundan aholi va XUSUSTY
scktor pul mablag'larini safarbar etish yuzasidan daviatning xususiylashtirish
dasturlari doirasida faollik bilan olib boradigan ishlari bank tizimidan tashqaridagi
resurslarni harakatga keltiradi, moliyaviy tuzilmalaming qonuniy tus olishiga
vordam beradi.

Mablag' bilan ta'minlashning aksiyadorlar jamiyati shaklidagi subyektlarming
xo‘jalikni yuritish va taraqqiyoti uchun ajratilgan mablag'lardan foydalanish
ishlarini samarali olib borishi uchun javobgarfigi onadi, Aksiyalar yordamida
amalga oshiriladigan investitsion dasturlar tabiatan ma’lum sohaga mo’ Lallangan
bo'ladi. Mablag' ajratilayotgan chora-tadbirlarning samarali bo'lishi
investorlaming iquisodiy jihatdan foydali yo'nalishlarga mablag' berishdan
manfaatdorigini oshiradi, xalq iste’'mol tovarini ishlab chiqarishning
kengayishiga yordam beradi.

Xo'jalik yuritishning aksiyadorfiklik shakilari yangs struktura siyosatini amalga
oshirishda sezilarli rolni o‘ynaydi, Aksiyalami xo'jalik yurituvchi subycktlar
orasida targatish, ular ofrtasida to'lovi ta'minfanmagan talabning gayta
tagsimlanishigs olib keladi.

Aholining aksivalarni sotib olishi investitsiyalardagi iste'mol talabini
o'zgartirib, mablag'larning iste’mol fondidan jamg'arish fondiga qo‘shilishiga
bitvosita yol bilan yordam beradi.

Igtisodiyotning umuman bargarorfashib, ishiab chiqarish tanazzulining
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barham topayotgani aksiyadorlsr szrmoyasinin i ‘2

' : : § g shu kunning o‘zida kana
foydg.oltshnl ta m!nlaydlgnn sohalarga, birinchi galdn ssvdo sohasign emas.
bullu‘ shlaf: chiqarishga yo'naltinshga olib keladi,

{rsmomy va yuridil s[mx;lnmir_ns ortigcha molivaviy resurslarini gimmatlh
qug ozl'ar bozoriga xmrfs.uz u_wcsmsiy:lash uchun hukumatning investitsiva
foqdhn faoliyatini }nhlul etish tadbirlari hagida bir nechta qarorlari gabul
qilmdl..l{qzi! moh)'gw'y resurslarni gimmatli qogozlarga investitsiyalash
maqsadnda iqtisodiyotimizda bir nechta xusosiylashtirilgan investitsiva fondlari
ﬁ:%g:t kq r=atib l;:gﬁ Bbli):ondlar Jismonty va yuridik shaxstarming omonatini
o mujassam , boshqa xo'jalik subyektlarining gimmatli gog' ni
soti; oladi va ular hisobidan daromad oladi, S ey

ususiy investitsiya fondlarining ustivorligi shundan iboratki, ular bir nechta
o'nlab aksiyadortik jamiyatlarining qimmatli qog'ozlarini sotib oladi. S
hisobiga o'z aksiyalarini chiqasad E s

Demnk, investor xususiylashtirilgan investitsiva fondining 100 so‘mlik
aksiyasini sotip olsa, uning bundan ko'rishi bo'lgan zamni juda kam bo'ladi
chfmki fondning mablag'fari bir subycktning aksivasiga sarflanmasdan, balk;
ko %l:ub suab&ckuu:lns aksivalarida mujassamlangandir.

roq aksiyadorlik jamiynti bankrotga uchrab, singan irdn ham 1

samamloi i faoliyat ko'rsatib borishi mumkin. s ey

mmatli qog'ozlar bozorini yaratish va rivojlantirish, mamlakatimizdagi

sub.yekt‘lar tomonida‘n qi!nmmli qog‘oziami chiqarish va ulami jahon bozorida

?1(13:1 n:‘s;\ll:t? gh}l:;rql?:h qa);a ko'rish va texnik jihatdan qayta qurollantirish
fini q uchun qo'shimcha valyuta ini § i

i i Qo valyuta resurslarini jalb etishga

O'zbekistonda bozor munosabatlariga asosla iqti i by '

\ : ngan igtisodiyotni barpo etish
va rivoglangan huqug:y—dcmoknuik daviatni shakilantirshda nafagat millty-tarixiy
xususigullar.. balki ja_hon m!ribasiys. demokratik mamiakatlaming yillar
dulvomn_da 10 plqrqnn tlg’or tajribalariga tayanish muhim ahamiyat kasb ctadi.
(9] tbck{stonda jtimoiy - !qlisodiy islohotlaming muhim sharti va kafolati
dnvlntnmg_ bpsh_ lslol!otcm ckanligidir. Shu nugtai nazardan Fransiyaning
iquqdiy rivojlanish fajn'!)asini O'rganish, taragqivotning frantsuzchs modelidan
muhup xu]osalar c!uqar;sh. respublikamiz uchun muhim ahamiyat kash etadi,

vlq}m_d:y lnn'nqqufxnm fmplsm:dm modeli to'g' risida fikr yuritganda afbatta,
X0 jul_xk uzxmimpg 0'ziga xosliklarini hisobga olish, milliy iqtisodiyotni tiklash
yzllandn dav!mmng boshgaruvchilik rolini o'ynaganini alohida ta”kidlab o'tish
gﬁa?zmm I-Fmof;d un:lnﬁn;d:: s0'ng Htimoly iquisodiy isfohotlir o'tkazishni

. 'z zimmasiga oldi, o‘rta muddatli (4-6 yilla ‘1
rejalashtirish amaliyotda foydalanildi, R T
. Hozirgl paytda jahondagi iqtisodiy rivojlangan mamlakatlar orasida ham,
jahon eksportchilar ro‘yxatida ham to'rtinchi o' rinni, xizmat ko' matish sohasida
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Hozimgi vaqida Fransiva O'zbekiston iqtisodiyotida chet ¢l investitsiyalanni
olib kiruvchilar orasida oltinchi o'rinni, O'zbekiston esa Franssyaning MDH
tarkibiga Kiruvchi 12 ta savdo sheriklari orasida uchinchi o'rinni egallaydi.
Fransiyaning ishbilarmon doiralari paxta sotib olishdan va O'zbekistoning kimyo,
enengetika va gishlog xo'jalik mahsulotlarini gayta ishlash tarmoqlaniga investitsiya
gilishdan, aynigsa, manfaatdordirkar, Hozirgi vaqtda jahondagi ikkinchi ihlab
chigaruvchi hisoblangan BARAKSE firmasi Navoiy shahridag) sement ishlab
chiqaradigan zavodga mablag' quyishgn manfaatdor, SOOEMA firmasi esa
Qizilqumdagi kon-sanoat mintagasida ishiashda qutnashish borasida muzokaralar
olib bormoqda,

Hagigatan ham yirik xonjiy sarmoyadoriar MDH respublikalariga investitsiya
qilishda chtiyotkordirlar. Investitsiyalar bo®yicha turli gonunlaming ishlab chiqilishi
hamda ularni amalds go'llash 10'g'risidagi qarorlarga noya qilinshi frantsuz
investotiarini ko'prog mablag' quyishga undagan bo'lur edi, Hozing vaqtda
O'zhekistondagidek har bir investitsiyalash hotatiga alohida-alohida yondashuv
frantsuz sanout investorlanini 10'xtatib turibdi. Bundan tashqanl, O'zbekistonda
valyuta bozorining etarli darajada rivojlanmaganligi o'z ta'sinni o'tkazmoqda,

Fransiya qishlog xo'jalik mahsulotlarini cksport gilish bo'yicha jahonda
ikkinchi o'rinda, Farbly Yevropada birinchi o'rinda turadi. O'zbekistonning
agrar sektorini rivojlantirish hagida Fransiyaning O'zbekiston Respublikasidagi
sobiq ¢lchisi janob Jan-Klod Rishar quyidagi maslahatlarni berdi:

Fransiya gishlog xo'jalik mahsulotini eksport qilib 1996 yilda aktiv saldoning
53,8 mird. frankdan oshib ketishiga erishdi. Bu esa Fransiyaning tashgi savdo
bulansi umumiy summasining taxminan yarmini tashkil etadi, Shu mgamning
o'ziyoq qishlog xo'jalik mahsulotini ckspon gilish samarali ekanligini yaggol
ko'rsatib turibdi, O'zbekistonning agrar scktoriga kelsak, uni tubdan gayta
qurish va ko'plab investitsiyalari olib kelish zarurdir,

Fransivada erga mulkchilikning hamma shaklan mavjud va qishlog xo'jligi
mahsulotini gayta ishlash sohasida katta imkoniyathanga ega. Bu esa ham huquqiy,
ham texnikaviy asos bilan ta'mintangan Fransiya katta imkoniyatlasga cgaligini
ko'rsatadi,

O'zbekiston va Frnsiya o' ntasidaga ikki tomoniama iqtisodiy munosabat lurg:s
to'xtaladigan bo'kak, bu munossbatlar yildan yilga rivoslanib borayotgani, Fransiya
bilan nafagat igtisodiy sohada, balki siyosly va madaniy sohalarda ham ikki
tomoniama hamkortik tobom chuquriashib borayotganligi yaqqol ko'zga tashlanadi.

6.2. Chet el sarmoyasi qatnashgan subyekining tashkil etish
xususiyatlari va faoliyati
Chet ¢l sarmoyasi qatnashgan subyektlar mamlakatimiz biznes amaliyotida
qo'shma korxonalar (QK) nomini oldi. Ulnr Vatanimiz vi xonjiy sheriklaming
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umumiy (birgalikda) foydalanadigan kapitaliarini birlashtirish asosida tuziladi
va ish olib bomdilar, Ular milliy iqtisodning butuniay yangi xo'jalik tuzilmasi
bo'lib qoldilar, QK rivojlanishi mamlakatning jahon bozoriga ko'proq, tabiky
va kengroq kirb borishi, xoriidan llg'or texnologiyalarni olish uchun zarur
bo'lgan valyuta olishga, xorijiy mamlakatlarga daviat qarzini 10'lashgs qaratilgan
edi.

Zamonaviy QK lar o'z faoliyat ixtisosi, mulk tuzilmasi, tovarlarni solish
bozoriga chiqish vslublariga ko'ra ko'p farq giladi. Ular iste'mol uchun
mo'ljallangan tovarlar, ishlsb chigarish vositalari, ishlab chigarish va sotish,
xizmat ko' rsatish, vositachilik, molivaviy sug‘urta va boshga operatsiyalar bilan,
shou biznes va boshqga tadbirkorlik turfari bilan shug‘ullanadilar. Xorijiy ssrmoyali
subyektlar to'g risidagi qonunchilikka ko' QK larning Nizom fondlari fagat
so'mdagi bevosita pul to'lovian valyutada emas balki so'mda ifodalash yo'li
bilan hisobiangan. Binolar, ishlab chigarish va savdo subyektlar, xomashyo,
texnik uskuna va jihozlari hamda “nou-xau”, ilg*or texnologiyalar, ilmiy g'oyalar,
material va moddiy ulushlami berish yo'li bilan ham shakllantiriladi, Erkin
tadbirkorlikni tushunish uchun subyekt faoliyatining sotish va reja faoliyati
istigbolligini belgilash (ma"nosiga ko'm bu narsa marketing strategivasining
o'zi) lozim. Berilgan QK bozorariga chigmoqehi bo‘lgan hududning itimoiy,
iqtisodiy, huquqgiy xususiyatlarini hisobga olmasdan tuzila olmaydi. Qimmatli
qog ozlar bozorlarini tahlil gilish, xoshashyo, mehnat bozorlarini,
qo'llanadigan texnologiyalarni baholash, iste'molchilar talabini kuzatish va
istigbolini belgilash, ham shunga Kirdi.

Bozomi tezkor boshgarishga kelsak (marketing taktikasi) u belgilangan
xududlardagi iste’molchilarning psixologiyasi va tadbirkorlikning ko'pgina
asoslarini (faqat iqtisodiy emas) bilmasdan amalga oshirila olmaydi. Aytaylik
Yevropada mahsulot uchun javobgarlik keltiradigan tovarning shirtnomada
shartlungan sifatiga ham shartlanmagan sifatiga ham ammo bitimning mohiyatiga
tegishli bo'lgan sifatga taallughi kafolatlar institutlari orgali amalga oshiriladi,
Shu vaqtning o'zida shartnoma imzolanayotgan paytida sodir bo'lgan
xamchiliklar to'g risida gap ketsa kafolatlar bermaydi. Umuman olganda kafolat
doirasida da"volar qilish extimolini shartnoma yo'li bilan istisno gilish mumkin.

QK faoliyatida fagar ichki bozor bitimlariga suyanish mumkin emas.
Rahbarar va mutaxassistar QK o'zning mahsulot va xizmatlari bitan chigmogehi
bo'lgan hududiarardagi hayotning tabily iglimi, tarixiy, ijtimoiy, siyosiy va
boshga sharoitlari tomonidan qo'yilgan barcha cheklanmalami tahlil qgilishlan
va miqdoniy baholashlari zarur.

" QKdagi sarmoyalar bo'yicha ishlar majmuasini tashkil ctish va olib borish,
bu ishni boshqa xo'jalik tuzilmalari va doimo foydalaniladigan namunalardan
ham farq qilmaydi, Ulaming umumiy o'lchami bitta, ammo aniqglik bilan to‘ldisish
doimo o'ziga xasdir. Bu yerda tashgi bozoming xususiyati bilan bir gatorda ichki
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«wnu_nchil&dngi xorifly sarmoyalar to'g risidagi h iy munosabatlar bi
bog'liq bir gator o'ziga xosliklarni hisobga olishoqjou:‘z:ir‘ Bu nwnlor (l;lz::
sarmoyalash manbalari, unga beriladigan bojxona va soliq imtiyozlariga, xom
ashyo hamda butlov buyumlasi bilan ta'minlash tartibi, ta'sischilar orasidagi
o'zaro lmob-}ntoblmga tegishlidir. Shunday gilib QK moliyw iglimida quiay ashyolar
mavmcg _Solqua tortish asosining kamayishi (subyekt rivojlanish jamg'armasi
yo'naltinlgan summalami soligga tortiladigan kirim yoki foydadan chiqarish
yo'li bilnp); !o‘g"n' pasayish va hatto soligdan butunlay ozod qilish; soliqdan
oqu ‘qil.mh ‘yok.n bir qancha muddatga ularning to'lanishini kechiktirish
ko nmshadugx soliq ta'tillari, QK faoliyatiga qulaylik yarstuvehi maxsus zonalami
wmstnnﬂl. cmqm zonalarnd yaratish va boshqalar.

moya tuzish va amalga oshirishga foydadan soliq olish tartibigina
emas balki bojxona boji hamda QK ga va amg’ i i
turtiblan ham ta'sir cl:di. SNV S Ra e e

O'zining material ishlub chigarishini ta’'minlashgs mo'lj
3odjdan olib kirganda bojxona bog va soligdan ozod qilinishi, ;rj:r'wh:aﬁm:
ishlab chiqjsb va amalga oshirish nuqgtai nazaridan qaraganda qo'shma
subyektlaming muxim imtiyozlanidan biridir. QK subyektiar nizom fondiga
ulush sifatida xududga olib kirilayotgan tovarlar uchun qo‘shilgan qiymmt
sotig'idan ulpmi qayd etilgan vaqtdan boshlab bir yil mobaynida ozod gilinadi
Ular tomonidan olib kirilayotgan texnologik jihoziar va ularga qismlar hamda
qo'shma ilmiy ishiar olib borish va bir gatorda meditsina dorilarini tayyoriash
uchun zarur bo'lgan materiallar go‘shilgan qiymat solig'idan ozod bo'ladi.
QK cksport giladigan o'z ishlab chigarish va sotib olingan eksport gilinadigan
ish va xizmmlar shu qatorda O'zR hududi orgali o'tuvchi xorijiy yuklar tranziti
bo'yicha xm!ar ham go'shilgan qiymat solig'idan ozod bo‘ladi.

Q‘zR da xorijiy sarmoyalar to'g’ risidagi gonunga ko' sarmoya qo*yuvehilnga
10'liq lcms)_xh bo'_lgnn subycktlar va nizom fondini 30% don oshig'ini chet ¢l
snnnoyalu} tashkil giladigan QK lar jihozlar, materiallar va butlovehi gismlarni
nizom kapitaliga ulush sifatida import boji to*lamasdan olib kirishlari mumkin
chunki ular ishiab chigarish faoliyati uchun mo'ljaliangan jihozlar hisoblanadi.

6.3. QKning biznes rejasi va investitsiya dasturi
Mukammal ishlab chiqilgan biznes reja va uning yuqori natijalar va
chiqn(nlami .ko‘pmq tejash bilan uning pozitsivalarini amalga oshirish uchun
sharoit yaratish har qanday subyekining foydalilik kafolatidir, Bozorga kirishdagi
umay.mamsd va harakatlar belgilangan sarmoya dasturi va tuzilgan biznes
dasturini amalga oshirishdir,
‘ morlyga asoslanib lmoliya-xo‘ja!ik faoliyati quriladi. Ustuvor
yo' nalishlaming o'zi esa tashkiliy, itimoiy, iqtisodiy, h , texnik- :
kadrlar va boshga ko'p mumubatludnyi::lqlub chhi'qihut?it.wy s
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Aniq bir ustuvortiklarmi ajratishdan avval go'shma yoki moslashtirilgan
ishlab chiqariladigan va sotiladigan mahsulotning (xizmatiar, ishlar) talab va
takliflarini tahlil gilish va baholash kerak. Bu mahsulot bozorining taxminiy
hududiardagi sig'imi talabning umumiy stigholini belgilash bilangina emas,
balki uning har xil jjtimoiy gatlam va guruh iste’'molchilari bilan qondiriladigan
v qondiniimaydigan iste'mol umidlarini hisobga olgan holda baholanadi. Mana
shu asosda QK faoliyatida ishlatish mumkin bo'lgan texnologiya va texnologlk
jihoz xom ashyo va mehnat bozorlarini baholash olib boriladi. Keyingi bosgichda
reklama tadbirian olib boriladi hamda keyin parallel ravishda amaldagi va yangi
baholar, sotuv va foyda darajalarini istiqbolini belgilash amalga oshirfladi. Har
bir yangi bosgichda esa - sarmoyalami jalb ctishning barcha majmuasini vagt
nazardan kuzatish keladi, chunki tadbirkorlik - bir martalik tadbir emas,
balki bozor sharoitida o'zganib turuvchi uzoq muddatli faolivatdir,

Bevosita sarmoya dasturi (rejasi)ni tuzishga kinishishdan oldin bu dastuming
har xil gismlarini o'z ichiga olgan bir gancha savollarga javob berish foydalidir,
yoki gabul gilishdagi sarmoya iglimi, anigroq aytganda esa;

- bozor imkoniyatlarining tahlili va baholash marketing muhiti (makro va
mikro);

- nazorat gilinadigan muvaffagiyat, bozor uchun zarur reaksiva bilan
ta'minlovchi 1o'plam (tovar, baho, sotish usullari, reklama va sotish usullari,
rekkoma vaa sotishni rag*batlantinsh);

- shaxsiy tarkibni tayyoriash;

- xamjatlaming foydali ekanligini baholash,

Birinchi qismda quyidagi masalalar go'yilishi mumkin, QK qanday aniq
bozomi o'Zlashtirmoqgchi (yangi yoki an"anaviy), Agar an"anaviy bo'lsa, uni
xududini ganday kengaytirish mumkin agar yangi bo'lsa undagi o'z hukmronlik
holatini gancha ushiab turish mumkin. Subyekt o'zining magsad va manbalrining
mos kelishy uchun nima gilish zarur

Ixkinchi gism bo'yicha makroiglim omillarini ganchalik to'liq inobatga olish
zarur (demografik, siyosiy, ijtimoly-igtisodiy, tabiiy-jug'rofiy, madaniyatga
nynigss huquqiy va ilmiy-texnik).

Mikroiglimning gaysi omillariga muhim ahamiyat berish zarur

(raqobatchilar, vositachilar, yctkazib beruvchilar, ishlab chigaruvchi, savdo
va xizmat ko‘rsatuvchi tarkib, savdo tarmog'ini joylashtirish va boshqalar)

Uchinchi gism bo'yichu:

~ gaysi buyumlar, xizmatlar, nshhryokiulmumto plamini qo‘shma subyekt
tegishli bozorga taklif gilayapti va gancha migdorda?

« bozorga olib chigish, savdoni kuzatish, iste’'molga yordam berish,
foydalanish uchun ganday xizmat zarur?

- qanday ulgurji va chakana baholar qo'yish, qaysi sharoitinrda baholardan
ganday oshirma va imtivozli baholar go'yish? Chiqgarilgan mahsulot ganday
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sotitadi? Kim va qanday reklama tadbirdarini ishlab chiqadi va olib boradi
hamda gaysi muddatda? :

- tovar va subyekt ilinji ganday tasavvur gilinadi? Bozorning gays:
segmentlarida (bir, bir gancha yoki barcha) subyekt chigadi?

- sotishning gaysi ragobatlantirish uslublaridan foydalanish mumkin va
qaysi bosqichlarda?

To'rtinchi gism bo'yicha:

Subyektning marketing bo'yicha mutaxassisiar bilan ta’minlanganligi? O'z
marketolog kadrlariga suyanish kerakli yoki mustaqgil marketing xizmatian
xizmatidan foydalanishi kerakmi? Oz va jalb etilgan mutaxassislami qo*shilishi
mumkinmi?

Beshinchi gism bo'yicha:

Marketing dasturiga qilinishi kutilayotgan xarajatisr gancha? Ularni
kamaytirish mumkinmi va nima hisobiga? Subyckt foydaning quysi foyda
darajalarign chamalashi mumkin? Foydani oshirish uchun ganday moliyaviy
va boshga imtiyozlardan foydalanish mumkin? Tijorat qaltisligi darajasi va unga
qaysi chegaragacha yo'l qo'yish mumkin? Qo‘yilgan savollanga javob berish
chog'ida go'yilgan maqgsadga erishishni ta’minlovchi ishisrmning yig'indisi uchun
zarur bo‘lgan xamjst summasini qo'yish mumkin bo'lganda ularga javob berilsa
yaxshi. Undan tashqari oldindan rejalashtirib bo'lmaydigan yig'im, ishlov
berish, bozor va talab to'g'risidagi axborotni tahlil gilish va baholash uchun
zanur sarflarni hamda ishlarmi mablag* bilan ta’minlashning Gator zahiralarini
ko'zda tutish zaruriyatini hisobga olish zarur,

Qo'shma subyektlar marketing dasturining tarkibiy qismiarn,

I. Bozor imkonyatiariniag tahlili va wlarni baholash:

- magsad va vazifalami ifoda ctish; tovartar ishlab chigish uchun mavjud
bo*lgan material manbalami aniglash;

— bozomi ishlab chigarilgan va o'zgartirish talab ctadigan tovariar uchun
ochish, ularga bo‘lgan talab va bozor sig'imini belgilash; tovarlami mavqelash
(tovarlaming iste’'mol xossalarini xaridorfar afzal ko'rishi bilan taqqosiash),

Marketing mubhitini baholash quyidagilami o'z ichiga oladi; '

- makroiglimni baholash (bozor faoliyatining demografik, iquisodiy, siyosiy-
huquqgiy omillar, madaniyat, ilmiy-texnik rivojlanish va boshgalar) va
mikroiglimni baholash (raqobatchilar, vositachilar, mijozlar, yetkazib
beruvchilar), )

- taxminiy ragobat afzalliklarini olish yo‘Harini baholash: baholarni tushirish;
reklamani ko'paytirish; sotish joylarini kengaytirish; yangi bozorlarmi ochish;
yordam beruvchi tovarlami kiritish,

1. Marketing kompleksini tshinb chiqish.

1. Tovarlarning an’anaviy va yangi assortimentining ishlab chiqish,

2. Joylash va belgilashni ishlab chigish.
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3. Servis va uning aniq yo'nalishlarini zarurligini aniqglash.

4. Baholar va baho belgilash siyosati; oxingi baho; maksimal mumkin bo’ igan
baho (bozor kon"yukturasini hisobga olib); ragobatchilar bahosini tahlil agilish;
baholardan taxminiy chegirmalamni aniglash.

5. Targatish kanallarini tanlash va tahlil gilish, via'ni vositachilar bilan
(kim?, gancha?) yoki vositachilarsiz amalga oshirilmoqda.

6. Savdo uslublari: ulgurji, chakana, pochta orqali, buyurtma bo'yvicha uyga
etkazish yo'li bilan, savdo aviomatlari orgali va sh.o,

7. Tovarlarning harakati yo'llarini belgilash: buyurtmalarni ishlash;
znhiralami aniglash va qo*llash; saqglash; tashish va ckspeditsiya gilish.

8. Reklama va sotishni rag*batkantirish: oilaviy axborot vositalanda; reklama
tadbirlarini o'tkazish, ko‘rgnzma va tagdimotlarda gatnashish,

111 Xodimlarni tayyoriash,

Dasturlar tuzish va marketing bo'yicha mutaxassislar tizimini tashkil etish.

IV. Dasturning bajarilishini nazorat qilish.

I, Sotish hajmini aniglash;

2, Talab, taklif, baho muvozanatini aniglash;

V. Xarajatlarning foydaliligini baholash.

Anig masalalar echimi bo'yicha marketing dasturiga qilingan xarajatlami
hisoblash.

Dasturning to‘laligicha v uning gismiarining iqtisodiy foydaliligini hisoblash.

Sarf qilingan xarajatlarning foydaliligi marketingda qabul qilingan usullar
bo’yicha baholanadi. Uni butunligichit barcha xarajatlar bo'vicha hamda alohida
moddalar bo'yicha ham baholash mumkin, Tashqi bozordsgi QK faolivati
sharoitida marketing xarajatlarini qoplashning o' ziga xosligi odatda uning uzoq
muddatli ekanligidir. Agarda QK tovararini fagat ichki bozorda sotsa by verda
qoplashning bir nechta yo'llari bo‘lishi mumkin:

boshqu subyektlargs nisbatan tezroq;

boshga subyektlaming darajasida;

boshqu subyektlarga nisbatan sekintashtirilgan.

Qoplash davri umumiqgtisodiy omillar (kapital aylanishining tezhigi,
go‘shilgan kapital me'yori), hamda ishlab chigarilayoigan mahsulot
assortimenti, baholar, reklama, servis damjasi va bashga bozor omillari bilan
shartlangandir

3. Sarmoya dasturi bilan ta’minlash.

Sarmoya dasturi ganchalik puxta ishlanmasin kesakli qtisodiy va 1ashkiliy
texnik ta'minot, ya'ni foydali taktikasiz ishlamaydi. Qoidaga ko'ra har bir aniq
dastur uning tezkor tadbiriari bilan firmalar tomonidan chuqur sir saglanadi,
chunki hatto yakka strategiyalar uchun ham yig‘indisi muvalfagiyat keltiruvchi
har xil taktik qarorlar zarur, ularni o'tkazish tijorat galtisligi bilan bog'liqdir.

QK faoliyati xususiyati bilan shartlangan TIF ni sarmoyali taktikasining
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xabarlarga zarurst tug‘iladi. Qator hoilarda QK ni duviat qaydi bosqt;::lndayoq
QK faoliyatining texnik-iqtisodiy asosi larknhtda lmtabc!!ik va bahohr : zt:oht;::
belgilash hisob-kitoblarining namunasini gihsh l'oyth!ndu. Shuning uc un ha
baholami belgilash va o'zgartirish ishlan btzne‘&-ltp bilan birga sarmoya m
kiritilishi zarur. U chuque maxsus bilim, ko'p hollarda esa maxsus Xiz
ilishi talab etadi. 4
wn'll";:li;;:h.'u::rﬁiy bozor sharoitlanda yolu o'z reklama kadrlarini lkt;ymdnd:
yoki shunday xizmatlar ko'rsatishga mo‘l;allansaq mkpml agentli riga pul
10'lash zarur. Keyingi holatda yollangan mldamachum'ng mah.v:u.lotmu?;se m:r
xususiyatlari va iste’molchilaming tovasga nnfno_same ta’sir tea‘lab mq& ;
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ham talab etishi mumkin. Har doim u muqobil to'g'ri keladigan savdo
tarmog’ind tanlish va tovarlamni ishlab chigishdan iste*'molchilarga olib borishdagi
vositachilik minimumlaridan foydalanishni hisobga olib hal gilinadi. QK ga
kapitalni bir gismi qo'yiladigan chet el firmalari, 0'z yo‘llariga esa, ular QK
faoliyat ko‘rsatayotgan bozorda ishlatish mumkin bo'lgan stil va tijoratning
turib qolgan garorlarining yig'indisi va ishlab bo‘lgan savdo vositachilik
tarmog'idan foydalanadilar.

Qisqacha xulosalar

1. Bozor igtisodiyoti sharoitida har bir investitsiya turining o‘ziga xos o'mi
bo'ladi, Moliyaviy investitsiyalaming tarkibiga mahallly va xorijiy mamlakatlaming
pul birliklari, banklardagi omonatlar, depozit sertifikatlarl, aksiyalar,
obligatsiyalar, vasiqalar va boshga gimmatli gog'ozlar hamda ularga
tenglashtirilgan bovlikiar kiradi.

2. Moddiy investitsiyalaming tarkibiga esa uzoq muddatli aktiviar, ya'ni
binolar, asbob-uskunalar, inshootlar, kommunikatsiyalar va boshqa turdagi
asosiy ishlab chiqarish fondlarining aktiv va passiv qismlar kiradi.

3. Aqliy (intellcktual) investitsiyalarning migdori juda rang-barangdir, ya'ni
ular mulkiy huquglar shaklidagi investitsiyalar aqliy mehnatga oid shakldagi
investitsiyalar va tabily resurslardan foydalanish shaklidagi investitsivalardan
tashkil topgan.

4. Investitsiya siyosati investoriaming haq-huquqlari va imtivozlarini
ta'minlash bilan bir qatorda igtisodiyot tarmoglariga tegishli asosly fondlami
kengaytirilgan quyta ishlab chiqarishga yo'naltirish, muhim soliqga tortish
mexanizmini va moliys-kredit siyosatini ta’minlash bilan bog'liq bo‘lgan
tadbirlarning yig'indisidan tarkib topadi,

5. Chet el sarmoyasi gatnashgan subyektlar mamlakatimiz biznes amaliyotida
qo'shma korxonalar (QK) nomini oldi. Ular Vatanimiz va xorijiy sheriklaming
umumiy (birgalikda) foydalanadigan Kapitailarini birlashtirish asosida tuziladi
vii ish olib boradilar, Ular milliy iqtisodning butunlay yangi xo'jalik tuzilmasi
bo'lib qoldilar,

Nazorat va muhokama uchun savollar
1. QK tuzishning xususiyatlari,
2. QKning asosiy vazifalari.
3. QK yaratishning huqugiy asoslari.
4. QK biznes rejasi ganday tuziladi?
5. QK sarmoya dasturi ganday tuziladi?
6. QK sarmoya qismlarining asosivligi,
7. QK sarmoya dasturi qanday ta'minlanadi?
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8, QK faoliyatida marketing xususiyatiari. ) ‘

9, O'zbekistonda QK tuzishning o"zigi x0s xusus:ya_tlan. ‘ '
10. Invstitsiyalar marketingidan amalda foydalanish xususiyatiari.
11, QKlarning nivojlanish ko‘rsatkichlar.
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Vil BOB
TASHQI IQTISODIY FAOLIYATDA
SUG*URTA

7.1. TiFdagi qaltisliklarning mohiyati va turlari

Sug'urta - bu yuridik va jismoniy shaxslarning ma'lum bir 10'lov evaziga
sug‘urta gilingan shaxsga baxtsiz xodisa tufayli etkazilgan zararni to‘lash
majburiyatini oladi,

Unda bir tomondan-sug‘urtalanuvchidan, ikkinchi tomonga-
sug'urtalovchiga ma'lum mukofot evaziga o'tkazish yo'li bilan ta'minlashning
0'ziga xos tizimidir, Sug'unaning wqtisodiy moxiyati sug'urtalanganiaga ctkazilgan
rarar 1o'lanadigan va sug'urtachilaming ko'p sonli (badallari) evaziga
shakllanadignn markazlashgan sug'urta jmg armasini yarmtadi. O'zbekistonning
igtisodiyoti bozor sharoitida xususiylashtirish va chet el sarmoyalarining
yuksalish bosgichini boshdan kechirmoqgda. Bu narsa sug‘urta mahsulotlari va
ko'rsatiladigan xizmatlar darajasiga yangl talablar go'vadigan sug‘urtaning
yiungi mijozlarining paydo bo'lishiga olib keladi. Bozor tizimi o'zgardi, shu
!nunosnbal bilan sug'una kompaniyalari bu o'zgarishlarmi hisobga olib yangi
imkoniyatlarni o'z foydasiga ishlstmoqgds. Sug'urta summasi va sug'urta 10" lovini
t1o'lash tizimini mukammallashtirish uni rivojlantirishning muhim omili
hisoblanadi. Hozirgi vaqida aholi, subycktlar, muassasalar, ijtimoiy
tashkilotlarning har xil sug'urta ko'rinishlari yetkazib berishga yo'naltirilgan
tadbirlar dasturi ishlab chigilgan, mamlakat moliyaviy bazasini mustahkamlash
uchun kasbdoshlar orasida tajriba almashish, umumiy masala va vizifalarni
muhokivma giladigan “ O zbekiston sug'urta klubi” mutaxassislarining bidashmasi
tashkil etilgan, O‘zbekiston sug'urtachilani Assotsiatsivasini yaratish uchun
tayyorgarlik ishlari olib borilmoqda.

Islohatiami amalga oshirishda chet ¢l sarmoyalarini himoya gilishda muohim
gadamlar qo'yildi. Shu bilan bir vaqtda sug'urtachilar ularning aktiviarining
etarliligi chet el sarmoyadorlari uchun kafolat bo'lib xizmat qiladigan
umumdaviat kapitalini to'ldirish manbalaridan biri bo'lishi mumkin deb
hisoblaydilar,

.Sug'pt‘m kompaniyalari bu moliyaviy idomlar va sug'unachilaming erkin
vositalarining qoyilishi bo'lib, mamlakat olib borayotgan siyosat omili xizmat giladi.

Sue‘urta bozorida yangi sug'urtachilaming paydo bo'lishi, jamiyat va

elarda sug'una to'y'risidagl bilimlaming yo'qligi, sug*urtada qatnashuvchi
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tomonlarni olingan majburiyatlami vijdonsiziarcha bajarmasligicdan himoya bilan
ta'minlanishiga zaruryat tug'dirudi.

Ta'kidlash joizki sug’urtachilar- bu Daviat tartibiga olishning ma’lum
muolajasini o'tadigan maxsus moliyaviy tashkilotdir. Ammeo bunday tashkilot
O'zbekiston Respublikesi hududida sugurta faoliyatini tartibga solish bilan
shug‘ullanuvchi va sug'urtachi kompaniyalaming faoliyati ustidan nazorat
giluvehi daviat organining daviat sug’urta litsenzivasing, yi'ni maxsus ruxsatnomi
olgandan so'ng bevosita sug'urtachilik faoliyati bilan shug‘ulfanishi mumkin,

Ko‘pgina O'zbekiston fugorlari uchun “sug‘urta” ko'p yillar davomida
Daviat sug‘urta bilan bog'liq sug‘urta shartnomasi, 10'langan sug'urta to’Jovi va
sug'urta to'Jovini “bildirar"-umuman ixtisoslashgan va etarli darajods murakkab
iqtisodiy munosabatiar sohasini bildirar edi,

Mamiakatimizda keying yillarda amalga oshirilgan islohotlar natijasida sug'urta
har bir oila, har bir xo'jalik, tadbirkor, subyekt via butun mamlakat uchun
katta ahamiyat kasb cta boshladi.

Mulkka ega bo'lish farovonlikdan tashqari mulkning tasodifiy xalokati yoki
tasodifiy zarari va egalik huquglarini yo'qotish xavfi ham yo'q emas.

Xususty tadbirkorlikning o'sishi bilan vujudga kelgan sug'urta sohasidagi
zamonaviy sharoit va o'zgarishiar sug'urta kompaniyalariga ham, sug'urla
faoliyatini nazorat giluvchi daviat organlariga ham yuqori talablar go‘ymoqda.
Bu sug‘urta faoliyatining xususiyati, gisman sug‘urta xizmati iste’molchisi
amaldagi gonunchilikdan ham, sug‘urtaning xususiyatlaridan ham xabardor
bo'lmagan fuqarolar bilan bog'ligdir. Bundan tashgari sug'urta xavfini baholash,
sug‘urta hodisasining bo'lish ehtimoli, sug'urtachining moliyaviy
maburiyatlarining hisob-kitobi kabi sug'urta xususiyatlari maxsus bilim, kasbiy
tavyorgarlik va ish tajribasini talab gilady

Sug'urta kompaniyalari sug‘urta bozorining asosiy gismini tashkil ctadi.
Sug'urta bozori sug'urti xizmatiga talabni ifoda etuvehi sug'urtachilar, bu talabm
qondiruvchi sug‘urta kompaniyalan (sug'urtachilar), sug'urta vositachilari va
sug'urta infratuzilmasi tashkilotlari harakat giladigan igtisodiy kenglikdir,

Bozor sharoitida sug‘urta kompaniyalarining faoliyati quyidagilasga:

~ sug'urta iqtisodi;

— sug una va moliyaviy matematika;

- huguq sohasi bo'yicha sug'urta hugugiga bo'linadi.

O'zbekiston cksport-import sug'urtasi millly kompaniyasi O‘zbekiston
Respublikasi qonunchilik dalolatnomalari va hozirgi qoidalar asosida
sug'urtachilik faoliyatini amalga oshiradi va sug'urta shartnomalarida sug‘urtachi
sifatida ish olib boradi

“O‘zbekinvest” EISMKsi yuridik shaxs bo‘lgan tashkilot, subyckt va
mulkchilikning bascha ko' rinishi muassasalari bilan ishchilami ishlab chiqarshda
baxtsiz hodisalarming ro'y berishidan sug‘urna shartnomalarini tuzacdi,
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Sug'urta, sug'urta gilingan shaxs foydasiga sug'urta giluvchi hisobiga sug'urta
mukofoti (vznosi) to'lash bilan amalga oshiriladi.

EISMK “O'zbekinvest "ning sug‘urta obyektlari sug'urta qilingan shaxsning
foydaning kamayishi natijfasida umumiy ishga layoqatini yo'qotish bilun bog'liq
qo‘shimcha xarajatlar yoki sug‘urta gilingan shaxsiy ishdagi baxtsiz xodisalar
ogibatida o'tish kabi hodisalar bo'lishi manfaatidis,

“Orzbekinvest™ EISMK ishehilami jamoali sug'urta gilish qoidalariga sug'urna
shartnomasi amalda bo'lgan vaqtda sodir bo'lgan quyidagi hodisalarni tan
olishini ajrargan; :

a) sug'urta qilingan shaxs mehnat gilish qobiliyatini baxtsiz hodisa, msodifiy
qattiq zaharlanish va sug'urta gilingan shaxs sog'ligiga zamr keltimdigun boshga
hollarda umumiy mexnat gilish gobiliyatini doimiy (butunlay yoki gisman)
sug'urta shartnomasining amal gilish muddatida yo'qotsa;

b) sinish, chigish, mushaklaming butunlay uzilishi, to'qimalar uzilishi,
ichki organlar shikastlanishi va boshga baxtsiz hodisalar, tananing boshqga
shikastinnishiari ogibatida umumiy mexnat qgilish gobiliyatini yo'qotsa;

v) nafas olish yo'linriga begona jinstar kinshi, cho'kish ogibatida o'lim
sodir bo'lsa.

Inson sog'ligign zarar yoki talofat etkazgan sybdor tomon bu ish uchun
javobgar bo'ladi va jabranuvchi tomonga pul 1o'lovi to'lashi shart. Tn"kidlaxrg
kerakki keltirilgan zararning miqyosi yoki xususiyatiga qarab 10‘lov summalan
aybdomi sindirndigan darajada katta bo'lishi mumkin.

Polis egasi o'z majburiyatlarini sug'urta gilishga garor qi@sa. kelib tmh_gm!
da”vosini ma'lum villik mukofot evaziga sug'urta kompaniyasiga o'tkazishi
mumkin, u esa o'z navbatida to'loviar to'lashning barcha da"volar bo'yicha
1o'lovini amalga oshiradi.

Sug'urta kompaniyasining ishonchliligini belgilashda moliyaviy balans
hujatiar muhim omil bo'lishi mumkin. Fagat balansgina mijozga “O‘mckh!vm"
kompaniyasi javobgarlikning kerakli hajmini gabul gilish uchun etarli kapitalga
egaligiga mijozni ishontirishi mumkin, Balans qabul gilingan va qabul gilishni
rejalashtirtigan xavini qopiash uchun etarli zahiralar borligini isbot gila ofadi
Moliyaviy hugiatlar yordamida kompaniyas oz kapitallarini sarmoyalashda hisob-
kitoblaming to'g riligini isbot gilad n

“O'zhekinvest” millly sug'urta kompaniyasi o'z faoliyatini Ozbekiston
Respublikasining qonunlan asosida amalgy oshiradi, “O'zbekinvest™ O'zR VMning

13 aprel 1994 yildagi garoriga ko'ra tashkil topdi va 1994 yil | iyundan o'z
faolivatini boshladi. Sug'urta kormpaniyasi har xil ko'rinishdagi mulk s!uwa_n:
subyektda ishlovchilar hayotini sug'urta gilish bo‘yicha sng‘urtn opcm:ssynlmm
amalga oshirish huqugiga ega. O‘zR VM 28 fevral 1997 yildagi qarorining gabul
qilinishi bilan “O'zbekinvest™ millly sug'una kompaniyasi “OMM” maishiy
eksport-import sugurta kompaniyasi deb gayta nomiandi, kompaniyaning nizom
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kapitali 10 min. dollar va 200 min. 0'zbek so'mini tashkil etadi, O'zR hukumati
ushbu kompaniyaning moliyaviy fsoliyatini nazorat giladi va o'z nizom kapitalida
kompaniyaning jamg'armasi O°zR zahira jamg"anmalari bilan bog'langan, ukirning
umumiy summasi S00 min. so'mni tashkil etadi.

Sug'urta kompaniyasi uchun mijoz bilan uzoq muddatli asosda ishlash
masalasini ko'rib chigish juda muhimdir. Ko'p subyektlar hozirdanoq, o'z
mulki va ishchilarini ongli mvishda sug‘urta qilish niyati bor, ammo hozirda
ular polis sotib olmaydilar, Keyinchalik ular o'z navbatida biznesni rivojlanishi
bilan, sug'urta polisi sotib olishlari mumkin,

Bozor sharoitlarida sugurtaning o'zign xos xususiyatlaridan birl, sug'urta
mukofotining qaytimidir. Sug‘urta da™volanning yo'qligi sug'urta atrofini o'rab
turgan psixologik mubitni hisobga olib mijozlami chagirishning yaxshi usuli
bo'lishi mumkindir.

Tabliyki, har ganday biznes mijoziarn baho ko'tarilishini salbiy hisoblaydilas.
Shuning uchun kompaniyn baholami belgilashda puxtalik gilish yo'li bilan
bargaror bo'lish maqsadini ko‘zlaydilar. Sckin, ammo bargaror o'sish, tez
o'sish va ogibatda tez pasayishdan ko'ra katta ahamiyatgn egadir.

Har birimiz har kungi turmushimizda juda ko'p xatolarga duch kelamiz,
ulaming ko'pehiligini sug*unta kompaniyalarining elkasiga qo‘yishimiz mumkin.
Sug'urta kompaniyasi 0'z faoliyatida polis shartlaridan birini da”vogarsiz deb
olishi mumkin, u olgan xatoni boshga sug'urta kompaniyasi bilan bo'lishishi
yoki uni “gayts sug'urtalash” imkoniga ega bo'lishi mumkin.

Tashqi iqeisodiy faoliyatda tovar va xizmatlaming cksporti va importining
amaliyoti eksportchi va importchilarga ko'zda tutilmagan holat v xodisalarda
ma'lum bir kafolatlar bera oladigan sug‘una shartnomalar tizimiga suyanadi.
Juda ko'p hellarda tashqi savdoga dengiz transporti xizmat ko'rsatadi.

Shuning uchun ham tashqi iqtisodiy faolivatni sug'urta gilish masalalan
dengiz sug'urta shartnomalan tizimi orgali ko'rib chigiludi,

Dengiz sug'urtasi masalalari doirasiga dengiz kemalari, kargo (yuklar)
sug‘urtast va kema egalarining majburiyatlarini sug‘urtalash kiradi, Kasgoni
sug‘urta gilish ham yukiaming transpont sug‘urtasiga kiradi. Keyingi yillarda
konteynerli tashuviaming rivojlanishi konteynerlami sug‘urta gilish, mustagil
sug'urta turining vujudga ketishiga olib keldi,

Sug'urta shartnomalarini standartlashtirish magsadida kemalarni sug‘urta
gilishning amaliyotiga ko'ra xavf guruhlami birdashtiruvehi har xil shartiar
qo'lanikadi,

Halokat va shikastlanish uchun javobgariik shartlanga ko'ra quyidagl zararlar
to'lanishga ta™lluglidir:

1) olov, yashin, bo'ron va boshga tabiiy ofitlar, halokat, kemani sayoz joyga
chigib ketishi, kemalaming bir-bin, yoki boshqa xarakatianuvchi yoki suzuvchi
predmetlar bilan to'gnashuvi, ortishda, yukni taxissh, shurishda yoki yonilg’i
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olayotganda, kema bortidagi yoki tashqaridagi portlash, gozonlaming portlashi,
vallarming sinishi, korpusning ko'rinmas kamchiligi Kapitanning xatosi yoki
sovuqqonligl yoki boshga komanda a’zolarining xatosi ogibatica kemaning butunlsy
xalokati yoki gisman shikastlanishdan kelgan zararlar;

b) qutgarish yoki yong'inni o'chirish choralan ko'rilishi ogibatida kemaning
shikastlanishidan kelgan zarmr;

v) kemaning xabarsiz sotilishidan tushgan zamr;

g) umumiy avariyagacha bo'lgan zarar, badallar va chigimlar;

d) kema cgasining kemalar to'qnashuvi ogibatida boshqa kema egasiga to'lashi
kerak bo'lgan zarar;

¢) kemani quitgarish, zararni kamaytirish va uning o'lchamini belgilash
bo'vicha barcha zarur va magsadga muvofiq hisob-kitoblardia aniqlangan
summalar, agarda zarr sug'unta shartlan asosida goplanadigan bo'lsa,

Bu shartiar bo'yicha shikastdan zarar 8%1i franshiz go'llanish yo'li bilan
to'lanadi, agarda zarar sug‘ura summasining 3% ni tashkil etmasa, shundagina
to'lanmaydi, Shikastning sabablari halokat, boshga kema bilan to'gnashuy,
sayoz joyga o'tirish, kemadagi yong'in yoki portlash va umumiy avariya
hollaridagina to'lov franshizsiz amalga oshiriladi. Kemaning butunkay halokatidan
zarar barcha hollarda franshizsiz to*lanadi.

Shikast uchun javobgariiksiz shartlarda, halokat hollaridan tashgar miqyosi
bo'yicha sug‘urtachining favobgarligi anchi cheklangan. Bu ro‘yxatga ko',
kemaning butunlay hajokati uchun xavilar to'lig to’lanadi, boshga shikastlardan
zararlar esa faqat kemaning halokati ogibatida sodir bo'lgandagina o' lznadi.
Kemaning daraksiz yo'qolishi; umumiy avariya bo'yicha to‘lov va chiqimiar;
kemit egasining kemalar to'qnashuvi ogibatida boshga kema cgasiga 10" laydigan
zarari, kemani quigarish uchun gilingan barcha zarur va magsadga muvofig
sarajatlar agar zarar sug'urta shartiariga to'g'ni kelmagandagina to*lanadi.

Qisman avariya uchun javobgariiksiz sharti yugoridagi bobda ko'msatilgan,
kemaning daraksiz yo'golishi, avariyaga ta”"lluqli zaraming fagat kemaning
korpusiga, lekin ruliga emas, balki asboblari, mashina va qozonlarigs zarar
etganda kemaning butunlay halokati uchun zarar qoplanadi, yong'inni o'chirish
vi quigarish ishlari vaqtida, boshqa kemalar bilan to*qnashish, kemani
quigarish, sarflarni kamaytirish uchun gilingan xarajatlar ham sug'urta
shartlanga qamb to'fanadi.

Fagat kemaning to'liq halokati uchun juvobgarligisiz shart qutqarish
xaragatlari bilan birga kemaning butunlay halokati, kemani daraksiz yo'qolishi,
kemani qutgarish bo'yicha gilingan xarajatlami qoplashni bildiradi.

Barcha hotlarda foyda oluvchi yoki ular vakillarini sug'urtasining o'z bilib
yoki qo‘pol xato ogibatidagi; kemaning dengizda yurs olmasligi; kema va uning
gismlarining to‘zishi yoki eskirishi; muzda muz yorar kemasiz yurish,
sug'urtachi yoki foyda oluvchining roziligi va sug'urta qiluvchining xabarsiz
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portlash yoki 0°z-0'zidan yonish xavfi bo‘lgan xavili modda yoki

ortishi, har _xll turdagi harbiy harakatlar, harbiy ladbirli? yt':l’:d :ll:::‘nrl::
oqibatlari, mina, ’torpedo bomba va boshqga urush quroBlan bilan shikustlanishi
yo!tn. yakspp etilishi; qaroqchilik harakatlari hamda fuqarolar urushi, xalg
chiqishlari, ish tashlashlar, harbiy yoki fugarotar hukumati tatabiga ko'ra kemani
mu'sodarg(ml:vnpts:_ya) qilish, qamash yoki yakson gilinishi; fraxtni yo'qotish
tun:o qodlobh oqxbathd:ﬁi mh':uﬂ" to'lanmaydi. .

n n‘sug‘unag lari institutining ishi sug“urtachi va sug‘urta giluvchini

:;(r}ulur tqqmsh:m nngijasid:l vuzaga kelgan o'zaro mumba?ini mnib:zs
‘ ishdan iborat. Mt_xz ishiar” deb nomlanuvehi ishlar yoki institut kafolati
asosan boshqaruy tartibidagi sug'urtalangan kemalargs xavili suviarga, aynigsa
qishda u'crlarda muz xavfi puydo bo'lganda, u erga kinishni ta”giglovchi
nangunmny knfc;:mlar tuzshing 0'z ichiga oladi.

‘ u;'una gilishda sug'urtachining javobgarligi ‘urta shartnomasi
ko“rsatilgan kunlaming 24 soatidan boshlanishigacha I:s;{gmlilishi lozim, But:::
agar kema sh_annomn muddati bo'lishi, tugashi vaqrida suzishda bo'lsa, halokatga
lt:ghnm yoki portga Kirishi yoki chigishds bo'lss kema tavinlangan portga
‘hnnnmm m::Cha u:;g‘unn §l)anmmasi uuyliri}gnn hisoblanadi, stg'urtachi esa
huq:qign egr:bo' l‘;d u:zyunlgnn vaqiga teng migdorda go*shimcha mukofot olish

“ug‘umu:hl fagat sug'urta shartnomasida ko'rsatilgan suzish ida v
kelishilgan ‘rtysdn sodir bo'lgan hodisslar uchun pvlg’mr l:o‘lac'l’i‘..d oy
& l(cmgmng suzish f:hegamgidap chigishi yoki shartlangan yo'ldan ¢hekinishi

lan sug'urta kafolati to’xtatiladi. Mana shu holatlarda sug'urta shartnomasi
kuchini yo‘q'o('mnsligi uchun sug'urtachi sug‘urta giluvchiga o'z vagtida suzish
hududi, reysining o‘zgarishini oldindun aytishi va agarda sug‘urta giluvehi talab
qilsa‘ qo.‘shimcha mukofot tolashga tayyorligini bildirishi zarur.

Sug urta mukofqti deb sug'urtachi sug‘una (kemoning taxminiy shikasti
)ok.i halokati uchu.n Javobgariigini 0°ziga ofish) uchun oladigan to*loviga aytitadi;
sug'una ml_lkofou summasi mukofot stavkasini sug'urta summasiga wg'um;
shnnnor_nassda ko'rsatilgan va sug‘urta qilinayotgan payitdagi amaldagi giymat
summasidan (.:shm-ydigem summaga ko'paytirish orgali olinadi,
m-mkgMnmgmt;rgiﬂi ypki ksjhannomn setkasi - sug‘urta uchun bo'ladigan,
summasidan foizlarda;lm k;?rinishdi:k i T e

7J.mplugfm1aqmshnluslkﬂdishnlni hujjatlashtirish
¢ ‘memu:nvry tnd‘\ql savdo va dengiz tashuvlan sug‘urtasiz mavjud bo'la olmaydi,
4 g‘:’ mm{duss‘:: t:ana.s!;;annmnalari savdo bitimlarining ajmimas gismi bo'lib
K utani kim imni isobi i it
o i halqilimd‘i. va kimning hisobidan olib borishi bu bitimlar
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Xalgaro savdoda uning shakilasining ko‘pligidan u yoki bu tovar bilan
savdo shartlari va ular tomonidan kelishilgan savdo shartnomalari proﬂ}lari
ishlab chigiladi, Bu profillargida bitimda tomonlar tomonidan olinadigan
tovariaming bahosini varatish mexanizmi beriladi - ,

SIF, KAF, FOB va FAS qgisqartmalari bilan 4 xil asosly savdo bitimlan
keng tarqalgan, g

SIF inglizcha s0°z bo'lib tovarlaming bahosi sug'urta va fraxt degan ma nonl
anglatadi. Bu shartnomaning maxsus ko‘rinishi bo'lib, unda asosiy oldi-sotdi
shartnomalanr masalalari maxsus asoslarda echiladi

- xaridorga o‘tish davrida boisdan halokatga uchrash xavii, tovpming
shikastlanishi yoki boshqacha o'tishi sotuvchining vijdonli harakati, l;noblar
tartibi va boshqa masalalar ko'rib chigiladi, SIF sharoitlarida tovar soulgan_dn
sotuvchi yukni tushurishidan boshlab portiga olib borishi, uni kemn -bomga
ortishi, tonnajni fraxtlashi, fraxtni to'lashi, yukni yo'l davqmnda egasign etib
borguncha dengiz xavilaridan sug‘urta gilishi va xaridorga yukni jo"natish bo'yicha
barcha kerakli hupatlarni junatishi shart, ot

Angliya, Germaniya, Fransiyada va boshga mamlakatlarda qoidnhn_u Qo' llash
jarayonida go‘shimchalar ko' rinishida bu mnﬂakmhmixgx urf-ockatian; bmn_ﬂnr
shartlarining o°ziga xosligini u yoki bu yuklaming xususiyatlaridan kelib chigib
tavsiynlar ishlab chigilgan (masalan, un, o'simlik yog'i, don, paxta va bod)qa!nr).

Ba'zi hollarda bu tavsivalar rasmiy hukumat dalolatnomalani bilan
rasmiylashtiriladi, Ammo ular asosan tavsifiy depozit harakteriga e bo'lib, bu
parsa xalgaro savdoda har xil bitim va namunavly sha:}lamgng :fl_mkllnn
shuningdek SIF bitimlari shartlarining har xil talqinlarini yuridik jihatdan
tekshirishi va qo'Uanishi mumkin. _

1936 yildan to 1956, 1980, 1990 yillargacha xalqaro savdo palatasi xalgaro
savdo shartnomalarining interpretatsiyasi va norasmiy kodlash, shnklhngnn
odatlami gabul qilib, keng targalgan tashqi savdo atamalari va tijorat
tushunchalarini birlashtinish borasida katta ishlar gilgan, Lot

Bu ish natigasida “Inkoterms 2000 deb nomlangan yig' ma a_:bomt matenali
chiqdi va xalqaro savdo amaliyotida, shuningdek SIF shartiaridagi bitimlarda
keng qo'llanila boshlandi 2000 yilgacha 1936, 1953, 1967, 1976, 1980, I‘)‘)Q
yillar tahirinda chigdi. Shu yillarda xalqaro savdoda yuzaga kclzwtsan amalivotni
hisobga oluvchi o‘zgarishlar va qo‘shimchalar qoidalariga Kiritildi. .

*Inkoterms 2000" ning magssdi tashqi savdodagi oldi-sotdi s!mn_nomalamh
Qo' llaniladigan eng muhim atama va tushunchalamni talgin qulish ho‘yx:pu yagora
xalgaro qoidalami o'matishdir. Yuqorida aytib o‘tilganidek bu goidalaming
go'llanishi majburly emas, ammo hozirgacha bo'lgan noaniq qgidn Vi
talginiardan ko'ra aniq va bir xil xalqaro goidalarni afzal ko‘ruvchi savdo
bitimlari gatnashchilan qo'llashlari mumkin.

CAF bitimlari - inglizcha so'z bo'lib giymat va fraxt degan ma“noni
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anglatadi, yetkazib berish CAF bitimiga ko'ra sotuvchi o'z hisobidan
manziligacha shartnomada ko' msstilgan dengiz tashuvi shartnomasini tuzishi va
yukni kemagacha olib borishi zaruz, Sug'urta majburiyati xaridorda bo'ladi.

FOB bitimlari 0'z nomini inglizcha “bortda erkin®™ ifodasidan olgan. Bu
turdagi bitimga ko‘ra sotuvchi, xaridor fraxtlashdan kemaga yukni ortishi zanur.

U tovarni tashish vaqgtiga sug‘urta giladi. Odatda ichki punkidan ortish partivegacha
v keyinchalik oxirgi yo'nalish nugrasigacha.

FAS bitimian inglizcha “bort bo'yicha erkin yoki kema borti bo'vicha erkin”
ifodasini bikdiradi.

FAS bitimlarni mazmuni FOB bitimlariga o*xshaydi, birgina farqi shuki
FOB bitimiga ko'ra sotuvchi tovami kemaga ortadi va tovar kema bortiga o°tishi
bilin xavf xanidor zimmasiga o'tadi, FAS bitimiga ko'm esa sotuvchi yukni
kemaga olib keladi, lekin javobgarlik uning o'zidan olinmaydi.

Dengiz yuklarini sug'unta gilish shartnomasi sug'untachining yozma arizasi
asosida tuziladi, unda quyidagilar bo'lishi zarur. Yukning aniq nomi, gadoglash
turi, joylar soni, yukning og‘irligi, konosament yoki boshqga yo'l hujjatlarining
ragami va kunlari; kemaning nomi, qurilgan yili, bayrog‘i va yuk sig'imi; yukning
joylashishi; joylashish nugtalari, gayta ortish va borish nuqgtalan; kemaning
Jjo'natilish vaqti, yukning sug‘urta summasi, sug'urta shartlart ko' rsatiladi.

U yoki bu modifikatsiyasi guruhlari London sug'urtachilan institutining
butun xavflar uchun javobgarlik, gisman avariyn uchun javobgardik, bilan;
halokat holatlaridan 1ashqari shikastlanishlar uchun javobgarliksiz kabi
namunaviy shartlanga to'g'n keladi,

Barcha xavflar uchun javobgardik sharti eng ko'p targalgan, ammo u “barcha
xavflarni” qoplamaydi. Bu shartlardan quyidagi shikastlar istisno. Yukni har
xil harbiy harakatlaming ogibatida shikastlanishi yoki radiatsiva xavfi; sug'urtachi
yoki uni vakiltarining sovuqgonligi ogibatidagi shikast, yuk tashish, va saglash
qoidalarini qo‘pol ravishda buzish, olov yoki portlash, sug'urtachiga
bildirmasdan yuk bilan bir joyda portlash xavfi bo‘lgan moddalarming joylanishi,
yukni kelishuvehi, hashoratlar tomonidan shikastlanish; yuknl tashish va baho
tushumida cho'zish,

Qisman avariya uchun javobgarlik shartlan birinchisidan farq qilib, unda
qoplanishi kerak bo'lgan shikastlarning aniq ro‘yxati mavjud. Tabiiyki bu yerda
sug*urtachining javobgarligi kam. Bu shartga ko'ra " Barcha xavilar” sharti bilan
qoplanmagan barcha xavflar bu yerda ham javobgarlikdan istisnodir,

Shikastlar uchun jevobgarliksiz sharti sug'urta shartlarining ro'yxatidagi
halokatdan tashqari umuman avariya uchun javobgarlik bilan shartlariga mos
keladi, Fargi shundaki oxirgi shart bo*yicha sug'urtachi oddiy sharoitlarda fagat
yuk yoki uning qismiga to'la nobud bo'lganligi uchun javobgar bo'ladi.

Polis bo'yicha huqug va manfaatlarini o'tkazish yoki sug'urta bo'yicha
to‘lanishi kerak bo'igan summadan o'tkazish, sug'urtachi yoki uning vakilining
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shu o' tknzishlar to'g risidagi imzolangan yozma roziligisiz amalga oshirilmaydi
v tan olinmayds,

Konteynerlarni sotish hollarids uning sotilgan kunidan boshlab sug'urta
bekor qilinadi, Sug‘urta shartnomasi sug'urtachi tomonidan bekor gilinsa,
netto mukofot wlushigs teng ulush gaytariladi. Shartnoma sug'urtalovchi
tomonidan bekor gilinsa, u tomonidan kelishilgan mukofot gaytariladi.

Konteynerlardagi barcha xavflardan sug'urta qilish shartlarining maxsus
sharti sug’urtachi musodam, bosib olish, gamash, ta"kidlash yoki ushlab
turish, ularing oqibatlari va boshga shunday harakatlar gilishga urinish bilan
kelib chigadigan yo'qotish bo®yicha javobgarlikdan ozod etiladi. Undan tashqari
bu shurt qoidalariga ko'ra sug‘urtachi oldindan aniq bo'lmagan harakatlar
yoki hatbly harakatlar, ular to'g' nsida e"lon gilinganidan qatiyy nazir ularning
oqibatidan kelib chiggan shikastlanishlar uchun javobgar bo'lmaydi.

Sug'urta fuqarolar urushi, ingilob, qurolli chiqish, qo‘zg'olon,
fugarelarning to'qnashuvlari va garoqchilik harakatlarining ogibatidagi
yo'gotishlar vchun ham javobgar bo'imaydi.

Sug'wrts shartnomasini tuzish sug'urtachining yozma anzas asosida olib barlads,
unda obyek! 10'g’ nsidagi quyidagi asosiy axborotlar bo'lishi kerak: koateynerlaming
turd, hajm ko'rsutkichlari, baho, tashuvchi kemaning nomi, kemaning revsea
chigish vaqui, jo'nash nuqgtasi, yukni etib borish nuggas va boshgalar,

Sug‘urta gilingan yuk sug'urinda gayd gilingan holinrda shikastlanganini isbot
qilish sug'unta gilavehining zimmasida bo'ladi, Agar shikastlanish shartnoma
shartlanga 10'g' i kelmasa, to’lov kemani yoki konteynemi ta"mirlash ishianga
teng summadan avariya vaqtidagi gismlarning eskinganligini hisobga olish bilan
to'lanadi. Paydo bo'lgan bahslami hal gilish uchun shartnomalarda arbiteaj
arimining joyi va lartibi ko' rsatiladi.

Konteynerlarni sug‘urta gilishning “to*liq hatokatdan™ deb nomlanuvchi
boshga shartnomalarida faget konteyner halokatidan kelgan zarar to'lanadi
hamda sug'urta shartlariga ko'ra konteynerlami saqlob qolish va sarflarning oldini
olish yoki kamaytinsh bo'yicha xarajatlar, umumiy avariyadan konteynerga
tushadigan gismigina to'lanadi, Sug'urtaning bu sharti bo'vicha konteynerlami
ta'mirlash wchun sarflangan xagatlar (umumiy avariys holatidan tasheart)
to'lanmaydi. Boshqga hollarda bu Ikki shart turlari o' xshashdir,

Valyuta qaitisligi va ularni sug‘urta qilish usullari. Valyuta qaltisligi deganda
tashgi iqeisodiy operatsivalar va TIA qatnashchilarining xo'jalik faoliyati
natijalarini valyuta kurslarining o'zgarishi natijasida mumkin bo‘lgan o' zgsrish
tushuniladi. Xalgaro igtisodiy operatsiyalarining barcha subyektlari; daviat,
banyutar, savdo va sanoat kompaniyalari, boshqa yuridik va jismonty shaxslar
valyuta galtishikligiga duch kelishi mumkin,

Importchi va eksportchilar tashgl savdo operatsiyalarini amalga oshirishd:s
valyuta qaltishikligiga duch keladilar. Agar cksportchi tovarini to'loy muddatini
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clso’zish bilan sotsa, bunda valyuta sifstida imporichi mamiakat yoki uchinchi
mamlakit valyutasi olinsa u valyuts qaltislikligiga duch keladi, Eksportchi
baho valyutasi kussi tushib ketsa o'z milliy valyutasiga nisbatan u tovar
uchun oladigan summa milliy valyntada olganda kam chigsa, agar u sarflagan
xarsjatni qoplamasa o'z niyat gilgan foydani ola olmaydi va katta zarar
ko'radi. Shunday qilib cksportchi uchun baho valyutasi kursining milliy
valyutaga nisbatan shartnomani imzolashi via u bo'yicha to'lash davrida pasnyib
ketishi - bu valyuta qaltistikligidir. Bu davr har qanday turdagi tashqi savdo
va kredit operatsiyalarini amalga oshirishda to‘lov muddatining cho’zilishi
ko'zda tutilgan yoki tutilmaganidan gatiyy nazar mavjud bo'ladi, hamda
barcha tashgi savdo bitimlari valyuta qaltislikligiga duch keladi.

Import uchun valyuta qaltisiigi (xavfi) agar tovar sotib olganda baho
chet el valyutasida belgilanib, chet el valyutasi kursi importchi daviat valyutasiga
nishatan ko'tarilsa valyuta qaltisligi yuzaga keladi, bunda sotib olingan tovar
uchun ko'prog mahalliy valyuta sarflanadi. .

Tadbirkorlar o'z ishiarining oxirgi natyjalarini loji boricha uzogroq kelajak
uchun rejalashtimdiltar. Shuning uchun ham g'arb korporatsiyalari amaliyotida
valyuta qaltisligh uchun vaqt hisobi korporatsiys tomonidan bitim tuzish uchun
qaror chiqqan kun olinmaydi,

Valyuta galtistigini bo'lak hol sifitida valyuta avuardarining valyuta mnb!ns‘lminl
joylashtirish bo'yicha opematsiyalarida paydo bo‘ladigan korroziyalanish xavfi
sifatida qarash lozim, Bu turdagi valyuta xavfidan bunkiar ham ulaming mijozlan
shuningdek daviat ham zarar ko'rishi mumkin. Bu holdagi valyuta qaltistiklari
boshqga har ganday turdagi savdo-kredit operatsiyalaridagi valyuta qaltislikianga
mos keladi, chunki valyuta mablag'larini joylashtirish bo'yicha operatsiyalar
mazmuniga ko'm kredit xususivatiga egadir,

Yugorida aytilganiaming barchasi valyuta xavfini quyidagicha izohlash
imkonini beradi: valyuta galtisligi - milliy valyutaga nisbatan tashqi savdo,
kredit, valyuta operatsivalarini o‘tkazish va valyuta mablag'larini saqlash vaquida
bu xorijiy valyuta kugsining o'zgarishi natijasida valyuta avuarlarining noxush
gayta baholanishi, yoki valyuta yo'qotish xavfidir. ‘ ‘

Valyuta quitislildarining turisri. Hozirgacha biz valyuta galtzliklan lushun;tmim
bo'lak bir iqtisodty operatsiyaga nisbatan ko'nb keldik, Agar TIF a'qun hnm
tatab, ham muburiyat bilan ko'plab chet el valyutasida ifodnlamn opqmsnynlnmn
amalgn oshirishlar ekanlar, ular operatsiyalaming barcha hajmi bo'yicha emas,
balki ochiq valyuta mavqei bo'yicha galtislik ro"yobga chigadi. : .

Ochiq valyuta mavget valyuta galtisligi bilan bog'liq bo'lib bcnklamug
qo'shimcha foyda yoki zarariga olib keladi, Shuning uchun ham Im‘pchihlf
mamiakatlarda ochiq valyuta mavqeining o'lchamini davlat moliyaviy organlan
belg i

m()l:ny:’da firmaning valyuta galtisligi masalalarini echish borusidagi ishlari
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valyuta qaltisligigs uchraydigan summalarni ochiq valyuta mavgesini
beigilashdan boshlunadi, Bunda valyutani sotib olishds uzun mavge ko' payadi
yoki qisqasi pusayadi. Valyutani sotishda esa teskarisi; qisqasi ko'payadi yok)
uzun mavge tugatiladi,

Valyuta galtisligining paydo bo'lishi shartlari avvalo tashqi savdo va kredit
bitimlari bilan bog'lig anig valyuta openttsiyalaridagi yo'qotishiargs olib kelishi
mumkin, Bunday valyuta galtisiiklarini vlaming birinchi turign, ya'ni anigrog
aytganda nugd valyuta yo'qotishlariga kirgizish zarur,

Valyutagaltistigining ikkinchi tipi bu tashgi savdo bitimlar bilan bevosita
bog'liq bo'lmay, balki firna balansining aktiv va passiv moddalarini gayta
baholashda paydo boladigan valyuta galtishiXdir,

Valyuta qaltisligining ikki turi hisobda ham turlicha aks etiriludi. Birinchi
turdagi valyuta galtisligi aniq tashgi savdo operatsiyalarining natijalarini
rejalashtirilgantaridan og ishga olib kelndi. Buxgalteriya hisobi nuqgtai- nazaridan
qaralsa bunday turdagi og'ishlar gandayligicha mavjud bo'lmasin moliyaviy
hisob-kitoblarda aks etmaydi. Birinchi turdagi valyuta goltislikli hisobga olish
fagat analitik hisobga olish tizimida mumkindir.

Valyuta qaltisligining ikkinchi turd va aksincha buxgalteriya hisobida bevosita
aks etadi, Shuning uvchun zarararming buxgalterdik hisobi deb atalishi mumkin.

Yugondagi aytilganlami amaliyotgs tadbiq; etishni quyidagi misolga ko'ra
amadga oshirish mumkin, Agar subyekining balans hisobidagi valyuta mablag'larini
tashgi iqtisodiy bankda harakatsiz ushlab tursa, har haftada so'mmni yangi
kotirovkasining chiqashi bilan subyekt aktivlarini gayta baholash sodir bo'ludi,
kussiar orasidagi fargiar esa to'g'ri va bevosita fovda va zararar hisobiga kiritdadi

Oxirida aytish kerakki naqd zararfaming valyuta yo'qotishi tashqi savdo
opermisiynlarming natigaliligign ta'sir ko' rsatuvchi sifatide ko'p amaliy ahamiyntga
cgadtir. Valyuta galtistikiini sug'urta gilishda ikkita strategiya mavjud, bularga:
chaygovehilik va qo'ldan chigasilgan foydn galtisligi kiradi.

Valyuta qaltislgini sug'vrta gilish deganda xalgaro iqtisodiy operatsiyalarning
natijalarini valyuta kurslari o'zgarishidan bog'ligligini yo'qotishga garatilgan
choralar, tadbirdar tushuniladi.

Valyuta qaltisligini sug'urtalashning magsadi xalgaro igtisodiy bitimbar
natifalarinl uni imzolash paylida qayd gilish yoki hech bo'lmagands bu
natilaming o'zgarish imkoniyatlarini cheklashdir,

kki boshgaruv garorlatidan birini tanlab yomon iqtisodiy natijalar olish
“qo'ldan chiggan foyda galtishik™ nomini oldi.

Ba'zi firmalar valyuta beqarodigiga zamonaviy xalgaro savdoning bir qismi
sifatida qarab hech gachon valyuta galtisliklini sug‘urta qilmaydilar, shunduy
qilib valyutas qaltislikli natjasidagi ishonchsizlik ular tomonidan oddiy galtislik
deb hisoblaydilar.

Subyektlaming ikkinchi kategoriyasi esa valyuta kursi istigholidan gatiyy
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nazar barcha ochiq mavgelarni goplaydi. : .
Qo'ldan ketgan foyda galtisligining mavjudligi, hamdp boshqa ikki
strategivalay, ishonchlilik va past tutib turishlar qulay. Soliglami birlashtirishga
intilish - ko'pechilik bankiarning ochiq valysta mavgelarini tashqi savdq
opertsiyalarining manfaatdorligini oshirish magsadida ochiq valyuta mavgesini
qo'llab quvvatlab, valyuta qaltisligini yuz foiz sug’urtalashdan bosh tomqua_lar:
Ochiq valyuta mavgel bo‘yicha valyuta galtisligini bilgan holda bosh tortishi
valyuta chaygovchiligh deyiladi. )
y(;oldany‘k‘:tpn foyda qaltislikli iqtisodiy operatsiyalar qnlnnshchnlariyim
bitimlar bo'yicha yaxshi natijalar olish imkoniyati bo‘lgan holda yomon natijalar
olinganidan “afsustanganligini” ifoda etadi. ‘
‘?;:mﬁ'nqiym: valyuta chaygovchiligiga misol sifatida “Xcu.hwd‘l" nemis
bankining 1984 vildagi xonavayron bo‘lishi, Yaponiyaning 1987 yqdagr “Dayi!s
Konge” (36,5 min. dollarga) va 1985 yildagi “Fudzi™ bnnklnnp!ng zaran,
1982 yildagi Shveytsariya “ Benk of Svitsland™ bankining t0'Jovga qobiliyatsizligini
ko'rsatish mumKin, - )
Bitim gastnashchisining valyuta qaltishigini sugurta qil'ish yoh gnlmashk
qurorining to'g'rligi valyuta kurslarini bitim tuzish va 1o'lovi orasidagi muddat
ichida valyuta kurslari kelajagini baholashga bog'liqdir. ‘
Valyuta kurslan istigbolini belgilash deganda maxsus ilmiy u.dqoqotw
yordamida kurslar o' zgarishining kelajagi to'g'risida ma’lumotiar olishdir,
O'zgarib turuvchi valyuta kurslari tizimi kiritilishi bilan uln'mlng o' zganshi
va doimiy miqyosini oldindan aytib bo'Imaydigan bo'lib goldi. .
Istigbolni belgilash ochiq valyuta mavqgeining kc!a;nkdn dmp.}:onln
o' zgarishiarini aniglash uchun ishlatiladi. Minimum va maksimum ko'rsatkichlari
esa sug‘urta bo‘yicha tutilishlar bilan taqqoslanuvchi mumkin bo'lgan valyuta
zararini hisoblab chigarish uchun ishlatiladi. ne. A
Agar polentsial valyuta zarari o'lchamini qoplash quyi tutish mgnmasudyn
oshib ketsa barcha ochig valyuta mavgei yoki bir gismini sug'urta qiluh tavsiya
etiladi. Quyidagi jadval netto - uzun va netto - gisqa pozitsiya hollarida bu qoida
qanday ta'sir ko'rsatishini ifoda etadi,

mavqein abal gilimgan vagtdagi
Ketfiayeigen nrad N o‘:?,m“_'m :l‘ohma etiladigan ulwshi,
uXun neavge qisgs mavge
Maksimzl (yugori o lcham 90% 100% sug artalash Suy' wrainmaslik
ldu-ljl ishonch)
[Modd- (karsning foyda va zamrgn 5006 sug artalash 50% sug urtalagh
Sshoachli w'sirlig)
Mimimmal (pastki o lcbam (shooch Sug urta qilmaslek 100% sug wrta qilsh
arnjosi 90%%)
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Agar qoplash bahosi foyda yoki zarrga ta'sir damjasiga nisbatan ko'paysa,
firma sug'urta gilmasligi kerak. Agar goplash giymati o'zgarnishiar ehtimolining
90% dan arzon bo'lsa, t0'liq qoplashni ta’minkash kerak,

Va nihoyat, agar qoplash bahosi ehtimol tutilgan yo'gotishdan eng kam,
ammo eng foydali variantdan ko'p bo'lsa sug'urtalash garori kompanivaning
galtisligiga yomon munosabatlan darajasiga bog'liq bo‘ladi.

—— Sug'urtalash 1o'g risidagl garor gabul qilinishining ko‘rib chigilgan qoidas

fagat, mo'linl bo'lib xizmat gilishi mumkin va berilgan ma'lumotlaming
qanchalik to'g'riligiga gamb go'llanishi mumkin. Agar ochiq mavge anig
belgilanmasa yoki valyuta kursi anlq belgilanmasa goida noto'g'ni qarorlar
chiqarish mumkin, Shuning uchun ham valyuta galtishikli strategivasining muhim
elementi - bu holat 1o'g'risida iloji boricha anig malumotlar olishdir,

Yuklami transportda sug‘urtalash shartnomasiga ko' sug‘urtachi tashkilot
foydasign shartnoma tuzilgan yuk egasiga yukka shartnomada kelishilgan shartar
asosidagi holatlarda xavf yoki shikast etsa kelgan zarar uchun 10'lov 1o’ laydi

Shartnoma sug‘untachining vozma arizasi asosida tuziladi. Arizada quyidagilar
ko'rsatilishi zarur. yuk to'g'risidagi ma'lumot, transport turi, tashish vo'll,
yukni jo'natish vaqti, tashish hufjatlan, yukning sug‘urta summasi, sug'urta
gilish shartlari,

Sug'urta shartnomasi sug'urtachi tashkilot 0'z imzosi uchun hugiat, ya'ni
sug‘urta polisini bergan va sug'urtachi sug‘unta mukofotini 10*lagan vagtdun
boshlab tuzilgan hisoblanadi.

Sug'urta akkreditivda ko'rsatilgan sug'urta shartlariga 10'liq mos keluvehi
shartlarda yozilgan bo'lishi kerak.

Xalgaro aloga yo'llardagi yuklarni transportda sug'urta qilish goidalariga
ko'ra sug“urtaning uch xil turi mavjod:

- "“barcha qaltisliklar uchun javobgarlik bilan",

Sug'urtaning bu sharti - eng to'lig'idir. Maxsus kelishilgan hollardan tashqan,
har ganday sababga ko'ra yukning shikastlanishi yoki butunlay yo'qolishidan
kelgan barcha zararlar 1o'lanadi,

- "“gisman avariya uchun javobgarlik bilan™.

Bu shariga ko'm sug‘urtachi belgilangsn sabablarga ko'm kelgan mammi 1o’ kaydi
asosan: olov, yashin va boshga tabiiy ofatlar transport vositaiari halokati,
ko'priklar quiashi ogibatida yukning bir qismi yoki hammasi nobud bo' lganlig
uchun, yukni ortish, joviash va tushirish vaqtdagi baxtsiz hodisalar uchun.

- “halokat hollaridan tashqan shikastlar uchun javobgnriiksiz”,

Bu shariga ko'ra transport vositalari halokati natijasida yuk butunlay yoki
gisman nobud bo'lishidan bo'lgan zarar to'lanadi.

Sug‘urta to'lovini talab kilishga sug'urtachi sug‘urta gilingan yukdagi
manfastini, sug‘urta holati borligini, o‘zining zamr bo'yicha du"vosini hujjatlar
asosda isbot qilishi zarur,
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Da'vo gila turib, sug'urtachi sug'una kompaniyasiga quyidagi da"vo hujatian
yig'indisini tagdim ctadi:

< sug'urty polisining asli;

- konosament, charter yoki

- invoys (hisob-fakturi),

- sug'urta holatini ko'rsatuvchi hujjatiar - avariya sertifikati, xabar akii,
ckspertiza akti, dengiz protesti, kema jumalidan sug'urta holatining sababi
ko'rsatilgan ko'chirmasi;

- rararming ekspertiza hujjatlari bilan asoslangan hisobi.

Sug'urtachi da"vo berish va flova gilinadigan bujjatlar berish muddatiga
qattiq rioya gilishi zarur, Yuk yo'qolgan holda sugurta polisi yukni transporn
vositasidan tushirilganidan keyin 3 kun ichida tashuvchiga berishi shart. Yukni
avariya komissari tomonidan tekshirish vi tushirilgan vagtdan 10 kun ichida
olib borilishi kerak.

Tashqi savdo operatsiyalarini olib borishda da’vo qilish muddatlari
quyidagicha: eksport tashuvlarida sug'urta holati aniglangan vaqtdan boshiab -
| yil, import tashuvlarida esa - 6 oy.

Transport shartnomasi bo'vicha barcha bahslar arbitraj sudlanda hal gilinadi,

Sug'urta hujjatiari. Ushbu hupatiar sug'urta qtluvchi va sugunta gilinayotgan
shuxs o' rtasidagi munosabatlarni aks ettiradi. Sug'urta giluvchining roli shundan
iboratki, u sug'urta gilingan shaxsga baxtsiz hodisa tufayll etkazilgan zarami
to'laydi. Sug'urta hujatiariga quyidagilar Kiradi:

Sug‘uria polisi — sug‘unta giluvchi tomonidan beriladigan va sug‘urta
to'g risidagi shartnomani tasdiglaydigan hujjat. Polisda tuzilgan shartnomaning
shartlari ko'matiladi. Unda sug'urta qiluvchi anigq ko'rsatilgan to'lov evaziga
sharinomada ko‘rsatilgan qaltisliklar va baxtsiz hodisalar twfiyli etkazilgan
zarmmi qoplash magburiyatini oladi,

Sug‘ura polisi sug'una jamiyati tomonidan sug‘urta gilinuvchiga u sug‘urta
to'lovini to'lab bo'lganidan keyin beriladi. Sug'urta polislari sug'urtani
rasmiylashtirish tartibi va qaltislikning xususiyatidan kelib chiqib turl
ko'rinishlarda va nomlarda bo'ladi. Bosh polis sug'urta qiluvchi vit sug'urta
gilinayoigan shaxs o'rtasidagi uzoq muddatli shartnomadan iborat bo'ladi,
Reysli sug'urta polisi sug'urta obyektini ma'lum muddatga sug'urta qiladi. Aralash
polis bo'yicha obyckt ham maJum reysga, ham ma'lum muddaga sug'urta gilinich,

Sug'urta sertifikati — sug'urta jamiyati tomonidan sug'urta qilinuvchiga
beniladigan hujjat bo'lib, u sugurta o'tkazilganligi va va polis berilganligini
tasdiqlaydi. Aniq yukka nisbatan bunday sertifikat asosan agar tovariar bosh
yoki valyutalashtirilmagan polis shartiariga mos ravishda sug'urta gilingan bo’lgan
hollardagina to'idiriladi. Sug‘urta gilinuvchining talabiga binoan, bu hujjat sug‘urta
polisign almashtirilishi mumkin, chunki ko'plab mamiakatlaming qonunlari

sug'urta hujati sifatida fagat sug’urta polisinigina tan oladi.
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Sug'urta ¢"loni (bordero) — sug‘urta qilinuvchi o'z sug'urta qiluvchisiga
tarallar o'riasida tuzilgan shartnomaning kuchi ta’sir qildigan alohida yuk
jo'natishiar hagida batafsil ma'lumotlar beradigan hufjatdir,

Kovernot — sugurta gilinuvchi tomonidan sug‘urta giluvchini uning sugurta
haqudagi yo'rignomalari (sug'urta agenti tomonidan sugurta gilinuvehi foydasign
tuzilgan) bojarilganligi hagida xabar beradigan hujjatdir,

Qisqacha xulosalar

I. Mamlakatimizdagi keyingi yillarda amalga oshirilgan islohotlar natijasida
sug'urta har bir oila, har bir xo'jalik, tadbirkor, subyekt va butun mamiakat
uchun katia ahamiyat kasb eta boshiadi. Mulkka ega bo'lish farovonlikdan tashqari
mulkning tasodifiy xalokati yoki tasodifiy zarari va egalik huquqlarini yo'qotish
xavfi ham yo'q emas.

2. Xususty tadbirkorlikning o'sishi bilan vujudga kelgan sug‘urta sohasidagi
ramonaviy sharoit va o'zgarishlar sug'urta kompaniyalariga ham, sug'uria
faoliyatini nazorat qifuvchi daviat organtariga ham yuqori talablar go'ymoqda.
Bu sug'urta faoliyatining xususivati, qisman sug'urta xizmati iste’molchisi
amaldagi gonunchilikdan ham, sug‘urtaning xususivatlaridan bam xabardor
bo'lmagan fugaroler bilan bog'liqdir. Bundan tashgari sug'urta xavfini baholash,
sug'urta hodisasining bo'lish ehtimoli, sug‘urtachining moliyaviy
majburiyatiarining hisob-kitobi kabi sug'urta xususiyatlari maxsus bilim, kasbiy
tayyorgarlik va ish tajpbasini talab giladi.

3. Zamonaviy tshqi savdo va dengiz tashuvlari sug'unasiz mavjud bo'la
olmaydi. Ko'p hollarda sug'urta shartnomalari savdo bitimlarining ajrlmus
gismi bo'lib hisoblanadi,

4. Sug"utani kim va kimning hisobidan olib borishi bu bitimlar tuzilayotgnnda
hal qilinadi.

5. Xalgaro savdoda uning shakllarining ko‘pligidan u yoki bu tovar bilan
savdo shartlari va ular tomonidan kelishilgan savdo shartnomalari profillar
ishlab chigiladi. Bu profillargida bitimda tomonlar tomonidan olinadigan
tovarlarning babosini yaratish mexanizmi beriladi,

6. CIF, CAF, FOB va FAS qisqartmalari bilan 4 xil asosiy savdo bitimlari
keng targalgan,

Nazorat va mohokama uchun savollar
I. TIEning rivojlanishida sug'urtaning roli. '
2. Sog'urtaning mohiyati.
3. TIFdagi sug'urtalash obyektlari.
4 “Orzbekinvest” va uning vazifalar.
5. Sug'una shartnomalari.
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6. Yukning shikastlanishi va nobud bo'lishi yuzasidan javobgariik shartlari.
7. Yuk shikastlanishi boyicha javobgarliksiz shartian.

8. TTFni sug"urtalash texnikasi va uni tashkil etish.

“Inkoterms” qoidalar.

Valyuta galtisliklan
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6, llaxos A.C. Cpaxosoe acao. - M. ®uC, 2004,

7. Amumven BB, Anppnvess H. Crpaxosinse BUOTHEX PHCKOB
GAHKORCKHX H IKCIOPTHO KOMMEpHEcKkux kpeawros. - M. MO, 2004,

8. Storm over globalization // The Economist, November 27, 2002,

9, Time to make the case // Financial Times, December 2, _2003. .

10. www.gov.uz — O'zbekiston Respublikasi Daviat hokimiyati portali

11. www.mfer.uz — O“zbekiston Respublikasi Tashqi iqtisodiy aloqalar,
investitsiyalar va savdo vazirligi rasmiy sayti. _

12. www.omad.uz — Biznes nvoji uchun axborot portali. : .

13. www.uza,uz — O'zbekiston Milliy axborot agentligi rasmiy sayti.

14. www.roview.uz — “Oxonomuicckoe oboaperme” jumalining rasmiy
sayti.
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Salel «TiFni tashkll etish va boshqgarishs
mavzusidagl ma'ruzani o'qitish texnologlyasi.
r Fakultet. kafedra, ta'lim Fan Mashg ‘ulotning o 'quy
. Dbosgicki | v dasturidagi o 'roi
Xalgaro iqtisodiy «TIF asoslarin Mavzn 2, 6 scalga
munosabatiar, mo’ ljallangan
"Marketing™ bakalavrint, 3-mashg ‘ulot
[ Wi o 20T
Vagu: Guruh O gituvchi;
Talabalar sons - 25 gachn | Axmedov LA,

O’ guv mashg wion
_ Shakli

Ekapert taklif gilingan tematik lekisiya

Ma'ruza rejasi

1. TIFni daviat tomonidan boshgarish
3 Tifni korxona darnjasids 1ashkil etish
3. TiFda vositachilar

Asosiy tushuncha va
terminlar

Davintning T1Fni tartibga solish vazifalari, TIFning tashgi va
ichki omillarl, GATT (UST), bojxona 1arif tartibga solishlari,
tarifdan tashqari chekiashinr, TIFni migdorly va valyuta
cheklamalari, TIF  qamaeshebilarining  tengligi, TIFnl
erkinlashtirish, TIF bo'yicha daviat dasturi,

Adabiyetiar
re'yatl

O quy mashg wleti
maqsadi

Tashqi iqtisodiy faliyatni daviat tomonidan boshganshning
usulllagi, shakllard, ahamiyati, ijobiy va salbiy tomonlari,
TIFda vositachilarning turlari va ulaming ahamiyati

to' g risida toghuncha berish

edagogik
vazifalar:

TIFni daviat
tomonidan
boshgarish shakl
vit usullarining
afxallik va salbiy
tomenkari, TIFda
vositachilarning
turlari va ularning
shumiyati kaqida
tushuncha berish

Kutilayotgan natijalar: _
TIFn daviat tomonidan boshgarish d'ulkl va usullarind sanab
betish va ulami qo'llash samaradorligini aniglash

O qitish vesitalari

Sxema, dosks, kompyuter texnikasi, o'quv materiallan

Asosly adabiyotlar:
L. Cowensnit 5.H. Buemuneroproome onecpaums. - M
Mexaynaponsisie ormomenss, 2004 r. - 384 ¢

2. EQ Aspoxywun, Mexaynapomiue IKoNOMRNECKIE
omnouienne, Yucbuoe nocoline-M MBL «Mapeerunrs
2004,

3. AJL Kupees, Mexuysapoinan sxonomnxa. B 2-x 5.-
Y2, Mexaynapoanan MaxpodxonoMiks, Yuebuoe nocobine
nan wy108. - M, Mesaynaponnoe orwomenne, 2004

Qo 'shimcha adablyotlar:

I, Ysbexsctam w  grpawm  CHI.  Crarmcrwveckwil
eweronnnk. ~T.: 2003.

2. Korah V. An Introductory Guide to EES Compotition
Law and Practice. — Oxford, 2003, p, 249,

3. Singleton R. Industrial Organization and Antitrust,
Columbius, — (Ohio), 2002, p. 3

4. Sherberd W. and Wilcox C. Public Policies Toward
Business, - Homewood (111.), 2003,

www uzreport.cony/

WWW.Ieview Uz

WWW T Uz

www, UzA Uz

http=/ TheAge.com/

SO% N W

0, htip /7 InternetNews com/
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O'Q;; usullari va
texnikasi

insert texnikasi, «Ekspertlar so rovnomasie, blits-50"rov,
frontal.

[ Fa'lim sharoitlari | Informatsion texnologiyalardan foydalanish va guruhlards
' gitish vchun moslashtirilgan suditoriyn

[ Ushba o quy TiFni takomillashtirishni rag batlantiruychs, amalga
::’l::;‘:l::u- oshiruyehi va nazorat giluvehi gonquiy dmon-udblrlvu
talabalargs zarur | tizimini o'rganish. Tartbya so.lnshnmg‘ mngndim aniglash
bo'lgan billm va Tashqi wquisodiy faoliyatn _mubg.a solishning barcha usullaring
ko  alkmalar ularming mazmun-mohiyatiga ko n.shmh ravishda bilvosita
ro yxali va bevosit usullarga bo'lish mamkin.

Bilvosita usullargs - xalgaro tyxrboshhs!}dn -
gatnashuvchilarming igtisodiy mfmlmgfl, yani ‘
daromadlar, foyda migdoei va ulaming tagsimlanishiga, bitim
shartlariga, ulamni o'tkazish muddatlarigs va bm:hqa shu
kabilarga bilvosita ta'sic :mvchi wqusadiy xususiyatdagi
usullar kirishini o rganish. 7
Bevostta usallar - majburiy raxsat berish - aqiglash
xususiyatigs ega bolib, xalqaro ayirboshlashda uhm .
ctuvchilaming hatti- harakatlarini kat'sy tartibga solib uma_da
hamda tisenziyalash, kvotalash, mahsulotlas bayoanomasi,
tashqi iqtisodiy faoliyat qatmshchilui:li' my;x:tp oluil;,“
ularning huguq va majburiyatlariai aniqlovehi gonun _
mc‘yurigf hn?;?hmi qabal qilish va boshga usullar yordamida
amalga oshirilishini aniglash.
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«TTFni rashkil etish va boshgarishs
mavzusidagi ma ‘ruzaning texnologik kartasi

inson resurfanni boshqarish buyscha
mutaxasseslami tanishtiradi, “FEkspertlar so rovi™
usullant balan wnishtiradi, (2 ilova).

Mashg ulot Fooliyat mazmund

bosqichian F -
O'gqituvchs Talabalar

Tayyorgariik Q'tyan dars axinida ushba mavea bo yicha ; Lk o
ma'ruza masnbacini Inscnt texaikasing go'Tlagan O q'”.ﬂ"' Lo
holds mustaqil ravishda o'qish va insert jadvaling | J*¥alini
to"Mizish (1 ilova), 10" [duradilar

1 bosqich, 1.1, Ma'ruza mashg ulobning mavzusmni,

Kirish W" kutilayotgan natijani, refast va o'thazish

(10 min) xususiyatinring tushuntitadi.

1.2, Tak il qikingas wekspertlamin - korxonalards | Edhitishad

foydalangan holda “Ma'nuza matsi bilas

mavzusl bo'yichs nirs ysngiliklamni bilib
oMingi™ degan savolga javob berishai 50" mydi
Hlits — opros, (3 thova)

2 bosqich. 2.1, Vantanl eslatadi: ma'nza matnlarioe (swer!
Motivaision texnikasini go'Hagaa holda metaqil ravishda o'qish
(15 min) va insert jadvalinl 10 idirish L
2.2. O"quvchitargs jadvaldagi belgilardsa m'” idixil gan

tamishgnningiadan 50’ ng ushba o' A savollarga javob
ng quv mashg ulot: bertshadi.

3.2, “Eksperilarga”™ ma'ruza mamin: o'gish va
ckrandagi axborotni ko ‘rishdan keyin yuzign kelgan
ma'ruza rejasign mevolig - TIFni davist tomosidas
tartibgs solishning abvimiyaty, uniag shak! va
usullart, ulaming obly va salbiy somoalari, T1Fda
vositackilarning a0 amiyats, ulaming turlsn hagada
savollar berishai takhif qilad:

3.3, “Ekspertlamming” jovoblanga ssosan ma'ouxs
repastning har ber punkti bo'yicha matemotiami
e lashtradi.

3.1 Exranga insermet orgali, ilmiy jumal va Savoiler berishuds
3 etup. adabiyothardan ofingan TIFai ashil etish va ' ruralarmi .
Axborot boshqarish usul va shakllarl to'g risidags gisgoachs yorib
(35 min) matumaeleny ehiqaradi va uni tushuntirib berad alishads

4- ctap, Xulosa guladi, o quvchilar ctibonimi asasiy
‘Yunk::: masalalargs qaratads, asnally mashg wlot oddiden
mavessing tashunamiz qesmbarini
st e o i oo i
tayyorgarlik ko'rish uchun topshirlg bendi,
«Exspertiangn minnmtdoechibik bildiradi.
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llova 1. (2.6)

Insert texnikasini go “llab ishlash qoidalari

1. Matnni o“qing
2. Qalam bilan varaq chetida quyidagicha belgilar quyib olingan

ma'lumotlami bir tizimga keltiring:
Vv « ...... hagidagi mavjud bilimlarga mos keladi
- (minus) - ..., haqidagi mavjud bilimlarga zid
Q (plyus) - yangi ma'lumot
? . tushunarsiz/aniglashni /qo"shimcha ma'lumotlarni talab

qilaﬁignn ma fumot,
flova 2(2.6)

“Eksperlar so‘rovi™ usuli

KIRISH
O'qituvehl yoki eksportiardan birl gisqecha ma'ruza yordamida
tinglovehilarni vaxifalar bilan tanishtirad)

'

MASALANING QO'YILISHI
Eksportiar masalani tushuntirishadl, vazifalarai belgilaydi va ularnl hal
qilishning muqobil yo'llarini ko'raatib barishadi

4

SO'ROV
Ishtirokehilar ekspertiariarga birinchl navbatda ko'rilayotgan masalalar
be'yicha savollar berishad|

.

QAROR
O'qituvehi yoki ekspertiardan birl mavzunl yakunlaydi va muammonl
yechishning eng aptimal yo'lini ke'raatad!

3 itova.(2.6)
“Blity sorovnoma "
TIFni daviat tomonidan tartibga solish usullari
Bilvositn usullar, Bevosita usullar. Vositachilaming turlan.

155



IZOHLI LUGAT

Agliy (intelicktunl) investitsivalar - mulkly huquglar shaklidagi investitsivatar
uqliy mehnatgs odd shakidagi investitsivalar va tabiiy resurslardan foydalanish
shaklidagi investitsivalardan iborat,

Bank kafolati — unga ko'ra bank ushbu hujjatda ko' matilgan shantiarda avtitoan
tarafgn ko'rsatilgan summani to'lash majburiyating oladi.

Bank trattasi — ochinchi taraf foydasiga qo'yiladigan tratta. U bir bank tomonidan
boshgasiga yoki bankning bo’limi tomonidan markaziy bo'limga yoxud shu bankning
boshagn bo' linmasign berikadi,

Barter operatsiyasi - bu bir yoki har xil turdagi tovariaming ma'lum migdorini
baho qiymati migdorigs mos keladigan boshqa tovar yoki tovarfamga almashish
operatsiyalaridir.

Bilvasita usallar ~ bu xalgaro ayirboshlashda gatnashuvchilaming iquisodiy
manfaatlariga, ya'ni daromadlar, foyda migdori va ulaming tagsimbanishiga, bitim
shartlariga, ularni o'tkazish muddatlariga va boshga shu kabilarga bilvosita 1a’sir
ctuvchi igtisodiy xusustyatdagi usullardir.

Bojxoma deklaratsiyasi asosiy bojxona hujati bo'lib, yukni tasarrul giluvehi
shaxsning arizasidan ioratdir, Bu hugjat vukni tasarruf giluvchi tomonidan tovami
import yoki eksport gilishda bojxonaga tagdim etitads,

Bevosita usullar — bu majburly ruxsast berish - tagiglash xususivitiga egr bo'lib,
xalgaro ayirboshiashda ishtirok etuychilaming xatti- harakatlarini gat'ly tanibga
solib turadi hamda lisenziynlash, kvotalash, mahsulotlaming boyonnomast, tashgi
igtisodiy faoliyat gatnashchitarini ro'yxalga olish, ularing huqug va majburiyatlarini
aniglovehi gonunly va me'yoriy hujmtlarni gabul gilish va boshga usullaming
majmuasidir.

Distribyutorkar — shunday vositachilark), ular o'z nomi va o'z hisobidan tovar
sotish bilan shug'ullapadi, wlaming o'z tovadaming buzilish voki yo'qolishi,
hamda xandodaming to'lovin gobilivatsizligl natijasida vigudga keladigan qaltishikliami
o'z bo*yinlariga oladi.

Eksport Kitsenziyasi unda ko'rsatilgan tovarlarni ma'lum vaqt ichida cksport
qilishga nuxsatni o'z ichiga olndi.

Fraxta qllishga ariza — tovar yetkazib beruvehi tomonidan yuk tashuvchining
istalgan transport vositasi, yuknl jo‘natish vaqgui va shu kabilami ko'rsatgan holda
yuk uchun joy band gilib qo'yishni so‘mb jo*natiladigan hufjat,

Hududlararo mehnat tagsimoti - muayyan mambaka: doirasidagi ayrim hududlar
yoki mintagalarda mehnntning ixtisostashuvi;

Thasso to‘lovi hagidagl xabarnoma — bank inkasso to‘lovi o'tkazilganlizi hagida
xabar giladigan huijst. Unda mablag‘lami jo'natishning batafsil ma'lumotlari va
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usuliar keltirilads, _

Import litseaziyasi unda ko‘rmsatilgan tovarkaming cheklangan migdonnl yoki
shunday tovararni cheklanmagan migdorda ushbu hujjatda aytib o'tilgan vaqt
davomida olib chiqib ketishga nixsat beradi, .

Iavestitsiya - bu subycke ixtiyoridagi vagtincha ortigeha bo‘lgan barcha moliyaviy,
moddiy va boshqa boyliklami kelajukda igtisodiy manfat ko'rish uchun boshga biror
subyekiga serflashdir. :

Tnvestitsiya ighimi - bu jami investorlaming o'z mablag'ini ganday sarflashi,
qanday baholashini aks ettiradi, u yoki by mamlakatda kapital qo'yilmalar uqhun
sharoitlar nechog'lik qulay yoki qulay emasligiga baho berishida hisobga olinnda'an
hamma narselami, mafkurn va siyosat, |qtisodiyot va madaniyatnl ham 0°2 ichiga
oladignn muhitdir,

Investitsiya siyosati - bu investoriaming hag-hugualan, imtiyoziann xn‘mhylash
bilan bir qatorda igtisodiyot tarmoglariga tegishli asosiy fondlarmi kcngpﬂnlau;x
qayta ishlab chigarishga yonaltirish, soliqqa tortish mexanizmini va moliya-kredit
siyosatini ta'minkash bilun bog'liq bo'lgan tadbirinr yig'indisidir,

lzohdi Jug'atlar

KAF bitisdari - inglizcha 50'z bo'lib giymat va fraxt degan ma'noni anglatadi,
yetkazib berish KAF bitimiga ko' sotuvchi o'z hisobidan manziligacha xharmomadn
ko' rsatilgan dengiz tashuvi shartnomasini tuzishi va yukni kemagacha olib borishi
ZATUL

Konosament - bu kema cgasi tomonidan yukni jo'natuvchiga yuk dengiz yo'li
orqali tashish uchun gabul qilib olingankigini tasdiglab beriladigan hujjutdir.

Konsignatsiya shartoomasiga - ko'raprintsipial (konsignant) tovarlami agent
(konsignator) omboriga keyinchalik ulami konsignatorning bozorida sotilishi uchun
olib boradi. Konsignant tovar sotilganga qadar uning cgasi bo'ladi.

Koasullik fakturasi — cksportchi tomonidan o'z mamlakatida tayyoriangan v
importchining di plomatik vakolatxonasigataqdim ctiladigan }vgjat bo'lib, u konsullik
vig'imi 10'langanidan keyin tagdim etiladi va keyin imporichi tomonidan schyotda
ko' ssatilgan tovarmi olib kirish munossbati bilan tagdim etiladi, . .

Kouatseptsiya — bu nazarda tutilgan sohaning rivojlanish magsadlan, natija va
foyda olish yo*nalishlarini, (masalan, tashqi iqtisodly faoliyatni rivojlantirishning),
vazifalarni belgilashni o'z ichiga oladigan umumiy g'oyadir,

Kovernot — sug'urta qilinuvchi tomonidan sug‘urta giluvchini uning sua'upz
haqidagi yo'rignomalari (sug'urta agenti tomonidan sug'urta qilinuvchi foydasiga
tuzilgan) bajarilganfigi haqida xabar beradigan hujjatdir.

Migdoriy cheklashlar - bu 10'g'ridan—10'g'ri import va cksportni dncklasl'ugn
qaratilgan chegaralardir. Zamonaviy savdo-siyosiy amaliyotida migdoriy '
cheklashlaming ikki asasiy turi go'laniladi. Bular: kontinentlashtirish va litsenziyahi
tartib,

Moddiy investitsiyalar - bu tarkibiga asosiy fondlar, ya'ni binolar, ashob-
uskunalar, inshootlar, xommunikatsiyalar va boshqga turdagi asosiy ishlab chigarish
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fondlarining aktiv va passiv gismlari kiradigan investistyalardis.

Moliyaviy investitsiyalar ~ bu tarkibiga mahalliy va xorijiy mamiakatlamning
pul birtiklari, banklardagi omonatlar, depozit sertifikntlar, aksiyalar, obligatsiyalar,
vasigalar va boshga gimmatli qog'ozlar hamda ularga tenglashtiriigan boylikiar
kiradigan Investitsiyainedir,

Mutlog afzallik — bu bir mamiakat muayysn mahsulotni boshqasiga qaraganda
samusralingg ishlab chigara olishidir.

Mehaat kooperatsiyasi (MK) — ixtisoslashgan mehnat faoliyatining o'zaro
birtashib, yaxit mehnat jarayonini tashkil etashidir. U mahsulotni yaratish yoki
xizmatlar ko'rsatish vo'lida kishilyr faoliyatining uyg‘uniashuving bildiradi.

Nishiy afealik — bu bir mamiakatda biror mahsulotni ishlab chigarishning
muigobil qiymati boshaga mambakatdagign qamganda past bo'ls, ana shu mamlakatning
nisbiy afzalliklari to'g'risida gapirish mumkin

O'tkazma vasiqasi ~ amaldagi qonunlanga muvofiq berilgan yoki imzolangan
hujgat. U bir shaxs tomonidan boshgasigs yo'llangan va so‘zsiz bajanlishi kerak
bo'lgan talabni 0'7 ichiga oladi.

Oferta - bo'lajak bitimning barcha asosiy shactlarini 0'z ichiga oladi, bukar
tovartaming nomi, migdori, sifati bahosi, yetkazib berish shartlar, yetkazib berish
muddatlari, to'lov shartlan, idish va o'rash xususivatl, qabul gilish-topshirish
turtibi, yetkazib berishning umumiy shartlandir

Ortish-jo*natish hajjatiari — deb tovami yuklash munosabati bilan tuziladigan
hugjatlar (odatda ular shannomada sanab o'tilgan bo'ladi)ga aytiladi.

Protektsionizen — bu daviatning tashgi iqtisodiy, tashqgi savdo faoliyatiga
aralashiving, millly shitab chigarishni go'Hab- quvvatlash magsadida xorijiy tovarianga
nisbatan har xil chegirmalar amalga oshirishni taklif etadi,

Recksport - bu mamlakatga oldin olib Kirilgan tovarfarni gayta ishlovsiz xorijga
chigarsh va sotishni nazards tutadigan operatsiyalardir.

Relmport operatsiyalari - o'z mohiyatiga ko'ra — amalgn oshmagan eksport
operatsivaloridir, ulnr mamiakatga undan oldin olib ketilgan tovariami gayta olib
kelshni bikdiradi, Ulsrga xaridor tomonidan brak gilingan, sukesionda sotilmagan,
konsignatsion omborlar orgali sotilmagan tovarkaming qaytarib kelishi Kirdi.

Savdo balansi — bu tovarlar import gilinganida undan chigqib ketadigan
mablag'lar bilan tovarlami chet clga eksport qilganda keladigan mablag'lar o' asidagi
nishatni ko' rsatadi,

Savdo erkinligi = bu ushqs savdo masalalari bo'yicha qaror gabul gilinishida
xorijiy tovarlacning millly bozorga cheklanmagan xajmdas kirish imkoniyati
tushunilads,

Shartnama - bu moddiy-buyum shaklidegi tovariaming oldi-sotdi kelishuvini
xalgaro tijorat amaliyotige muvofiq hujjatiashdir.

Sug'urta - bu yuridik va jismonly shaxsiaming ma‘lum bir 10'loy evaziga sug‘urta
gilingan shaxsgs buxtsiz hodisa wufayli yetkazilgan zarami to'lash majburiystin
olshdir,

Sug‘urta ¢'loni (bordero) — sug'urta gilinuvehi o'z sug'urta qiluvehisiga tamflar
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o'riasida tzilgnn shamtnomaning kuchi ta'sie giladigan alohida yuk jo'natishlar
hagida batafsil ma’lumotiar beradigan hujatdir.

Sog'wria mokofot] - bu sug'urtachi sug'urta (kemaning taxmindy shikasti vokl
halokati uchun javobgarliging o'ziga olish) uchun oladigan t1o'lovdir sug'urt
mukofoti summasi mukofot stavkasini sug'urta sumimasiga sug‘ura shartnomasida
ko'matilgan va sug'vrta gllinayotgan payltdagi amaldagi qgiymat summasidan
ashmaydigan summaga ko'paytinsh orgali olinadi

Sug“urta polisi — sug'urta giluvchi tomonidan beriladigan va sug'urta to'y’ risidagi
shartnoman tasdiglaydigan hugit,

Sug'urta sertifilati — sug'urta jamiyat: tomonican sug'urta gilinuvehiga beriladigan
hujiat bo'lib, u sugura o'tkazilganligl va va polis bertiginligini trsdigloydi.

Tasniflash - deganda xalgaro tijorat kelishuvind oldi-sotti va tovar almashish
kehishuviariga ayrtishni tushunish momkin

To'lov balansi ~ bu mamlakatning tashgi iqtisodiy alogalar jaryonida amalga
ashirtigan to'lovian bilan unga kelgan tushumlarming glymarda ifodalangan o'zaro
nishatidir.

To'loy balansi - mamlakatning tashgi iqtisodiy alogalari va ularning butun
bog'lanishinrining holati tahlil qilish imkonini beradigan umumlashtiruvehi
ko' rsatkich.

To'lov shartlari — bu to'lovning valymasini, wsulini va yetkazib berilgan tovar
uchun hisob-kitobning tartibini, to'lov uchun tagdim qilinadigan hugatiaming
ro'yxatini, asossiz ravishda to'lovni kechiktirish yoki shartnomaning to'lov
shartlarini boshqacha buzishiurdan himoya choralarinl belgiab qo'yadi,

Xalgaro mehnat tagsimoti (XMT) - mehnatning miqdori va sifaticdan kelib
chigib, uning mamiakatlar o'rtasidy ma'lum nisbatda iqtisodiy nafinl ko*zlapan
holda tagsimianishi.

Yetkazib berishga ruxsatmomn — xaridor tomonidan beriladigan bujmt bo'lib,
u tovarming yuklab jo'natishga tayyor ekanligi hagida sotuvchidan xabar olgandun
keyin tovariarni jo'natishes jozat berads,

Yuldash topshirig'l — yotkazib bersh shartlandan kelib chigib yukni jo* natuvehi
yoki yukni oluvchi tomonidan odatda transport-ckspeditorlik firmasining blankasign
msmiylashtinkadigan va ekspeditorga topshinladigan opematsiyalaming ro*yxatin
hamda ulami bagansh bo'vicha batafs:] yo'risgnommlami o'z ichiga olgan hugistdir

Yuklash yo'rignomasi— yuk va uni tashish munosabati bilan eksport giluvchining
talabi haqedagi batafsil maTumotlami o'z ichiga oladi,

Yuldashga ruxsatnoma — bu hufjst vositasida sotuvehi yoki yuknl oluveiu yukni
oluvchini tovarlaming jo'natilganligi hagida xabardor ctadi.
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